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Einleitung:

[image: image]




In der heutigen Zeit ist es viel einfacher geworden, passives Einkommen zu erzielen. Vor allem das Internet hat eine Fülle von Möglichkeiten geschaffen, die es klugen und unternehmerisch denkenden Menschen ermöglichen, mit sehr wenig Arbeit erhebliche Gewinne zu erzielen. Die Verlockung, passives Einkommen zu erzielen, war noch nie so groß wie heute. Die Idee, während eines Urlaubs auf den Jungferninseln ein Einkommen zu erzielen, ist eine wirklich attraktive Aussicht. Doch das ist leichter gesagt als getan. Wie bei jeder profitorientierten Tätigkeit müssen Sie Zeit und Arbeit investieren, bevor Sie einen Strom passiven Einkommens sehen können, der Ihnen zugutekommt.

Viele Menschen machen den Fehler, passives Einkommen mit dem schnellen Geld gleichzusetzen. Ich hoffe, dass Sie nicht denselben Fehler machen. Aus diesem Grund habe ich diesen Leitfaden über die gängigsten Möglichkeiten, passives Einkommen zu erzielen, zusammengestellt. Meine Absicht ist es, Ihnen bei der Entscheidung zu helfen, ob eine Gelegenheit für Sie geeignet ist oder nicht. Ich möchte Ihnen auch dabei helfen, die Mythen und Missverständnisse rund um diese einkommensschaffenden Methoden zu entlarven. Die Informationen und Analysen, die Sie in diesem Buch finden, beruhen auf Fakten und beobachtbaren Trends. Ich möchte sicherstellen, dass Sie auf dem richtigen Weg sind, wenn Sie sich schließlich entscheiden, einen Weg zu finden, passives Einkommen zu generieren.

Ich empfehle Ihnen außerdem, sich die Eigenschaften Geduld und Entschlossenheit anzueignen, wenn Sie eine der in diesem Buch beschriebenen Methoden anwenden. Das sind Tugenden, die Sie brauchen, denn die meisten der hier vorgestellten Methoden bringen kein sofortiges Einkommen. Meistens muss man das Unternehmen von Grund auf neu aufbauen. Wenn Sie keine Geduld haben, werden Sie aufgeben, bevor Sie die Früchte ernten können, die Sie verdienen. Wenn man keine Entschlossenheit hat, kann ein einziger Rückschlag leicht den Geist brechen. Ich schlage vor, dass Sie Ihre Reise zum passiven Einkommen mit langfristigen Zielen angehen sollten. 

Nehmen Sie sich Zeit. Überstürzen Sie die Dinge nicht. Wenn Sie ein Ziel nicht erreichen, lehnen Sie sich einfach zurück und versuchen Sie zu verstehen, was schiefgelaufen ist. Was haben Sie getan? Was haben Sie nicht getan? Dann machen Sie alles noch einmal. Früher oder später werden sich die Dinge schon regeln. Sobald Sie die ersten Einnahmen sehen, lehnen Sie sich wieder zurück und versuchen Sie zu sehen, wie Sie die Einnahmen steigern können. Das ist es, was erfolgreiche Online-Unternehmer tun. Sie sollten dasselbe tun.

Außerdem sind nicht alle Unternehmen gleich. Einige der in diesem Buch behandelten Geschäftsmöglichkeiten sind von Natur aus passiv, andere nicht - deshalb wird ihnen ein Passivitätsgrad zugewiesen, damit Sie sie vergleichen und gegenüberstellen können. Jedes Unternehmen kann jedoch durch die Anwendung bestimmter Strategien passiver gestaltet werden. Erforderlichenfalls werden Strategien vorgeschlagen, die dazu beitragen, die Passivität des Unternehmens zu erhöhen.

Bitte beachten Sie, dass dieser Leitfaden keineswegs eine umfassende Analyse von 50 Geschäftsmöglichkeiten darstellt. So gern ich auch auf jedes kleinste Detail jedes Unternehmens eingegangen wäre, so schwierig wird es sein, dies zu erreichen, ohne das Buch unnötig in die Länge zu ziehen. 

Was Sie hier jedoch finden, ist ein kurzer Überblick über 50 Möglichkeiten, wie Sie passives Einkommen erzielen oder zumindest online Geldverdienen können. Dies soll Ihnen helfen, die einzelnen Geschäftsmodelle schnell zu vergleichen, die für Sie interessantesten Möglichkeiten herauszufiltern und dann weitere Nachforschungen anzustellen. Ich hoffe aufrichtig, dass das, was Sie in diesem Buch entdecken werden, Sie dem Ziel der finanziellen Freiheit, die Sie verdienen, einen Schritt näherbringen wird.

Ohne weitere Umschweife können wir gleich zur Sache kommen!
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Was ist passives Einkommen?
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Es gibt verschiedene Definitionen von passivem Einkommen, aber die gebräuchlichste ist die folgende: "Es ist ein Einkommen, das man verdient, auch wenn man sich nicht aktiv darum bemüht." Sie verdienen es auch dann, wenn Sie Ihren Rasen mähen oder auf den Bahamas Urlaub machen. Also kurz, es ist ein Einkommen, das auf Ihr Bankkonto fließt, unabhängig davon, ob Sie aktiv dafür arbeiten oder nicht. Mieteinnahmen sind eines der häufigsten Beispiele für passives Einkommen. Sie besitzen ein Stück Land, das ein Landwirt für 1000 Dollar pro Monat pachtet. Unabhängig davon, ob Sie etwas mit der Immobilie machen oder nicht, erhalten Sie am Ende eines jeden Monats die 1000 Dollar. 

Passives Einkommen gibt es schon seit Anbeginn der Zivilisation. Tribute, die Stammesangehörige ihren Häuptlingen bringen, können aufgrund der Art der Tribute als passives Einkommen angesehen werden. Es handelt sich um Produkte oder Waren, an denen die Chefs selbst nicht gearbeitet haben. Sie erhalten sie einfach nach jedem Erntezyklus. Dabei gibt es das Konzept des passiven Einkommens schon seit Jahrhunderten. 

Sie hat sich jedoch im Laufe der Zeit weiterentwickelt. Die wirtschaftlichen Bewegungen haben Dutzende von anderen Möglichkeiten hervorgebracht, wie man passives Einkommen erzielen kann. Die derzeitige technologische Revolution hat zum Beispiel Online-Wirtschaften geschaffen, die es den Menschen ermöglichen, erhebliche Beträge an passivem Einkommen zu verdienen. Jeder kann eine Website erstellen, sich bei Amazon anmelden, für Amazon-Produkte werben und bei jedem Verkauf eine Provision verdienen. Diese Provisionen werden als passives Einkommen betrachtet.

Warum ist passives Einkommen wichtig??

Passives Einkommen ist insofern sehr wichtig, als es den Menschen ermöglicht, eine gewisse finanzielle Freiheit zu erlangen und sich gleichzeitig den Dingen zu widmen, für die sie eine Leidenschaft haben. Mit einer alternativen Einkommensquelle können Sie zum Beispiel mehr Zeit mit Dingen verbringen, die Sie lieben, wie Surfen am Strand, Wandern in den Bergen oder Zeit mit Ihren Lieben verbringen. Es ermöglicht Ihnen, Geld zu verdienen, ohne tagein, tagaus dafür arbeiten zu müssen. Natürlich hängt die Bedeutung des passiven Einkommens weitgehend davon ab, woher Sie kommen und welche Ziele Sie damit verfolgen.

Aber unter dem Strich bietet Ihnen das passive Einkommen die Möglichkeit, mit weniger Arbeit gutes Geld zu verdienen. Am Anfang ist es harte Arbeit, aber Sie entlasten sich langsam von der Arbeit, wenn Ihr Geschäft und Ihr passiver Einkommensstrom wachsen. Das ist das Schöne daran. Im Laufe der Zeit wird es immer einfacher, vorausgesetzt, Sie gehen die Dinge richtig an und skalieren Ihr Unternehmen mit den richtigen Strategien. Die Arbeit, die Sie gestern geleistet haben, wird Ihnen auch in den kommenden Tagen, Wochen, Monaten oder sogar Jahren zugutekommen. Dies gilt insbesondere, wenn Sie ein inhaltsbasierendes Unternehmen betreiben, das online gehostet wird.

Um es kurz zu machen: Passives Einkommen ist wichtig für alle, die nach einer guten alternativen Einkommensquelle suchen, die nur wenig Arbeit erfordert. Es ist wichtig für diejenigen, die ihr Einkommen von ihrem 9 bis 5 Job aufbessern wollen. Das ist wichtig für diejenigen, die mehr Zeit für ihre Leidenschaften haben wollen. Es ist wichtig für diejenigen, die ein Unternehmen aufbauen wollen, das das Potenzial hat, ihr Einkommen aus ihrer normalen Arbeit vollständig zu ersetzen.

Und schließlich macht eine gute passive Einkommensbasis Sie weniger abhängig von Ihrem Job. Wenn Sie aus irgendeinem Grund Ihren Job verlieren sollten, können Sie beruhigt sein, denn Sie haben andere Möglichkeiten, Geld zu verdienen - Möglichkeiten, die Sie leicht erweitern können, um das Einkommen aus Ihrem Job zu ersetzen. Das bedeutet, dass Sie weder der Wirtschaft (d. h. dem wirtschaftlichen Abschwung und dem daraus resultierenden Arbeitsplatzverlust) noch Ihrem Chef ausgeliefert sind. Sie werden Ihr finanzielles Leben selbst in die Hand nehmen.
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Erfolgsmentalität
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Die beiden wichtigsten Tugenden, die Sie benötigen, um erfolgreich ein passives Einkommen zu erzielen, sind Geduld und Entschlossenheit. Wenn Sie über diese beiden Eigenschaften verfügen, dann haben Sie die ideale Einstellung, um erfolgreich zu sein. Die Mehrheit derjenigen, die bei der Erzielung eines passiven Einkommens scheitern, tun dies, weil sie zu schnell aufgeben oder sich beim kleinsten Rückschlag entmutigen lassen. Machen Sie keine Fehler. Die in diesem Buch erörterten Möglichkeiten sind keineswegs ein schnelles Geldverdienen. Wenn Sie keine Geduld und Entschlossenheit haben, wird es für Sie sehr schwierig sein, eine großartige Quelle für passives Einkommen zu schaffen.

Im Zusammenhang mit passivem Einkommen bedeutet Geduld, wochen-, monate- oder sogar jahrelang am Ball zu bleiben. Sie müssen immer daran denken, dass es einige Zeit dauern wird, bis sich Ihre Investitionen auszahlen werden. Nehmen wir zum Beispiel an, Sie haben einen Blog erstellt, den Sie mit Werbung und Affiliate-Produkten monetarisieren. Sie sollten nicht erwarten, dass Ihr Blog von Anfang an Einnahmen bringt. Es braucht Zeit, bis ein Blog Leser gewinnt und wächst. Manchmal werden Sie in den ersten Monaten nichts verdienen. Wenn man keine Geduld und Entschlossenheit hat, kann man leicht entmutigt werden und aufgeben.

Verantwortung für Ihren Erfolg und Ihre Misserfolge übernehmen

Auf Ihrem Weg zum passiven Einkommen werden Sie viele Höhen und Tiefen, Misserfolge und Erfolge erleben. Sie sollten zu diesen Misserfolgen stehen, denn nur so können Sie aus Ihren Fehlern lernen. Es ist einfacher, Lösungen für Probleme zu finden, wenn man akzeptiert, dass man selbst dafür verantwortlich ist, sie zu lösen. Einer der häufigsten Gründe, warum viele angehende Online-Unternehmer scheitern, ist, dass sie die Schuld auf sich nehmen, wenn die Dinge nicht so laufen, wie sie sollen. Sie geben allen die Schuld, nur nicht sich selbst. Sie beschuldigen die freiberuflichen Autoren, die sie beauftragt haben. Sie geben den Social-Media-Vermarktern, die ihre Social-Media-Kampagnen durchführen, die Schuld. Sie geben ihrem Personal die Schuld. Sie verbringen mehr Zeit damit, einen Schuldigen zu finden, als eine Lösung für das Problem zu finden, das den Misserfolg verursacht hat.

Kurz gesagt: Erfolg und Misserfolg gehen Hand in Hand. Es ist nicht ungewöhnlich, dass Anfänger mehr Misserfolge als Erfolge haben. Entscheidend ist, wie man mit den Misserfolgen umgeht. Werden Sie sich von ihnen entmutigen lassen? Oder werden Sie sie als Lektion nutzen, um beim zweiten Mal schlauer zu sein? Meiner Erfahrung nach gehen erfolgreiche und entschlossene Unternehmer den letzteren Weg. Das sollten Sie auch tun.

Mit diesem Buch an Ihrer Seite haben Sie einen enormen Vorteil und einen guten Vorsprung, denn Sie werden wissen, welche Geschäftsmöglichkeiten am besten zu Ihnen passen und welche Sie meiden sollten. Wenn Sie jedoch Ihre Lernkurve weiter verkürzen und die Zahl Ihrer Fehler verringern möchten, empfehlen wir Ihnen, mit einem Mentor zusammenzuarbeiten - mit jemandem, der in dem Bereich, den Sie anstreben, bereits erfolgreich war. 

Denken Sie daran, dass die besten Mentoren in der Regel diejenigen sind, die Ihnen nicht allzu weit voraus sind, da sie die Herausforderungen, die Sie gerade durchlaufen, besser verstehen können, da es noch nicht allzu lange her ist, dass sie selbst die gleichen Herausforderungen durchlaufen haben.

Eine Haltung des Überflusses einnehmen

Wenn wir sagen, dass Sie eine Haltung des Überflusses einnehmen sollten, fordern wir Sie auf, optimistisch zu bleiben und Ihre ganze Aufmerksamkeit auf die guten und positiven Dinge zu richten, die auf Ihrer Reise zum passiven Einkommen geschehen. Alles, was Sie tun, sollte darauf ausgerichtet sein, den Reichtum zu erreichen, den Sie sich vorgestellt haben, als Sie Ihre Reise zum passiven Einkommen begannen. Mit dieser Einstellung können Sie Ihre Bemühungen auf Ihre wichtigsten Ziele konzentrieren. 

Zu einer Denkweise des Überflusses gehört auch, mit Rückschlägen umzugehen und aus ihnen zu lernen. In den meisten Fällen geht es darum, die eigenen Schwächen in Stärken zu verwandeln. Sie konnten in den ersten Wochen keine Produkte verkaufen? Das passiert fast jedem, also lassen Sie sich nicht zu sehr davon beeindrucken. Ein kluger Unternehmer würde zurückblicken auf das, was er getan oder nicht getan hat, und dann mit neuer Leidenschaft weitermachen, weil er weiß, dass er die gleichen Fehler nicht noch einmal machen wird.

Einen Aktionsplan entwerfen

Zielsetzung und Planung sind zwei der wichtigsten Dinge, die Sie tun sollten, bevor Sie sich auf den Weg machen, um ein passives Einkommen zu erzielen. Bei der Zielsetzung legen Sie sowohl Ihre kurzfristigen als auch Ihre langfristigen Ziele fest. Es sollte auch einen entsprechenden Zeitraum für Ihre Ziele geben. Wo sehen Sie sich zum Beispiel nach sechs Monaten, in denen Sie Ihre Ziele verfolgt haben? Nachdem Sie Ihre Ziele festgelegt haben, erstellen Sie einen Plan, wie Sie sie erreichen wollen. Sie können es den "Masterplan" oder die "Blaupause" nennen. Wichtig ist, dass er die Maßnahmen enthält, die Sie ergreifen werden, um Ihre Ziele zu erreichen.

Zusammenfassend lässt sich sagen, dass Sie Geduld und Entschlossenheit brauchen, wenn Sie lange als Unternehmer bestehen wollen. Geduldig und zielstrebig zu sein bedeutet auch, zu seinen Erfolgen und Misserfolgen zu stehen. Es liegt auch in Ihrer Verantwortung, aus diesen Misserfolgen zu lernen und dafür zu sorgen, dass Sie sie nicht noch einmal erleben. Um mit Misserfolgen und Fehlern umzugehen, sollten Sie sich die Denkweise des Überflusses zu eigen machen. Diese Einstellung hilft Ihnen, das Beste aus Ihren Misserfolgen zu machen. Diese Denkweise hilft Ihnen, Stärken in Schwächen zu verwandeln. Und nicht zuletzt sollten Sie immer darauf achten, dass Sie sich von einer Karte oder einem Handlungsplan leiten lassen. Wenn Sie sich keine Ziele setzen und keinen Plan erstellen, wie Sie diese erreichen können, werden Sie blind sein. Setzen Sie sich also diese Ziele und erstellen Sie einen Aktionsplan, bevor Sie irgendetwas anderes tun.
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50 analysierte Online-Geschäfte
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Kommen wir nun zum Kern der Sache. Auf den folgenden Seiten werden 50 der besten Strategien zur Erzielung eines passiven Einkommens vorgestellt. Wie ich bereits erwähnt habe, ist das Wort "passiv" relativ und einige der unten analysierten Geschäftsmöglichkeiten sind passiver als die anderen. Jedes Unternehmen kann jedoch durch die Anwendung bestimmter Strategien passiver gestaltet werden. Diese Strategien werden gegebenenfalls erörtert. 

Auf den nächsten Seiten erfahren Sie mehr über 50 Geschäftsmöglichkeiten und wie Sie Ihre Erfolgschancen damit erhöhen können. Die meisten dieser Unternehmen erfordern nur minimale finanzielle Investitionen, was bedeutet, dass man hart arbeiten muss, um etwas zu erreichen. Sie sollten sich die Zeit nehmen, alle Strategien und Möglichkeiten zu analysieren und zu verstehen. Sie sollten auch in Betracht ziehen, die Strategien auszuprobieren, um zu sehen, welche für Sie gut funktionieren.

Fangen wir ohne Umschweife mit dem ersten an!

Inspiration #1

"Wenn du es träumen kannst, kannst du es auch tun"

Walt Disney
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Geschäft #1

[image: image]




Amazon Kindle Direct Publishing

Wenn Sie glauben, dass Sie ein guter Autor sind, oder wenn Sie einfach als Verleger Geld verdienen wollen, dann ist das Kindle-Publishing eine Möglichkeit, die Sie vielleicht erkunden möchten. Es gibt Tausende von Menschen, die mit Kindle Publishing eine Menge Geld verdienen. Wenn sie es können, dann können Sie es auch. Das Tolle an Kindle Publishing ist, dass Sie flexibel entscheiden können, was Sie schreiben wollen. Sie können Belletristik oder Sachliteratur, Kurzgeschichten oder ganze Romane schreiben. Manche Leute veröffentlichen sogar magazinartige Artikel auf der Plattform. Kindle Publishing stellt eine Verbindung zwischen Ihnen und Ihren Ziellesern her. Es ist die perfekte Plattform für Menschen, die ihre Werke unabhängig veröffentlichen wollen.

Mit Kindle können Sie sowohl E-Books als auch Taschenbücher veröffentlichen. Das Tolle an der Plattform ist, dass Sie die Kontrolle über die Rechte an Ihrem Buch haben und Ihre eigenen Listenpreise festlegen können. Außerdem können Sie jederzeit Änderungen an Ihren Büchern vornehmen. Was die Einnahmen betrifft, so können Sie bis zu 70 % Tantiemen aus Ihren Buchverkäufen erhalten. Wenn Sie beispielsweise einen Preis von 2,99 $ pro Download für Ihr E-book festgelegt haben, belaufen sich Ihre Tantiemen auf 2,093 $ pro verkauftem E-book (ohne Download-Gebühren). Das sieht vielleicht nicht nach viel aus, aber es summiert sich schnell, wenn die Verkäufe erst einmal anziehen. Die 70%ige Lizenzgebühr gilt für zahlreiche Länder mit großen Amazon-Märkten wie die Vereinigten Staaten, das Vereinigte Königreich, Indien, Italien, Japan, Mexiko, Kanada, Deutschland, Frankreich, Spanien, Brasilien und Australien.

So veröffentlichen Sie Ihr E-Book oder Taschenbuch auf der Amazon Kindle Direct Publishing-Plattform:

	Schreiben Sie selbst ein Buch oder beauftragen Sie einen Ghostwriter, für Sie zu schreiben. Sie können Ghostwriter auf freiberuflichen Websites wie upwork.com oder fiverr.com. Alternativ können Sie auch Schreibunternehmen wie EwriterSolutions und TheUrbanWriters beauftragen, die Arbeit für Sie zu erledigen.








	Bereiten Sie Ihr Manuskript und Ihren Umschlag vor. Sie können die internen Tools und Ressourcen von Amazon nutzen, um diesen Prozess abzuschließen. Für die Gestaltung des Covers können Sie auf fiverr Freiberufler engagieren, die diese Aufgabe für nur 5 $ übernehmen. Alternativ können Sie das Cover auch kostenlos selbst gestalten, indem Sie die Ressourcen nutzen, die auf Canva.com



	Achten Sie darauf, dass Ihr Manuskript den Qualitäts- und Inhaltsrichtlinien von Amazon entspricht. Wenn Sie über das nötige Budget verfügen, können Sie die Hilfe eines professionellen Lektors und Korrektors auf upwork.com, fiverr.com oder einer anderen geeigneten Website in Anspruch nehmen.


	Melden Sie sich bei KDP an. Wenn Sie ein bestehendes Amazon-Konto haben, können Sie dieses nutzen, um sich bei KDP anzumelden. Wenn Sie noch kein Konto haben, sollten Sie eines anlegen. Es kostet Sie nur eine Minute Ihrer Zeit.


	Stellen Sie sicher, dass Ihr Internet-Browser auf dem neuesten Stand ist. Wenn Ihr Browser nicht auf dem neuesten Stand ist, können Sie manchmal nicht auf einige der Funktionen der Kindle Publishing-Plattform zugreifen.


	Nachdem Sie die Anmeldung abgeschlossen haben, gehen Sie in den Bereich Bücherregal, klicken Sie auf die Schaltfläche "Neuen Titel erstellen" und dann auf die Option "Kindle E-book". 


	In dem neuen Fenster werden Sie aufgefordert, Ihre Daten und Einzelheiten zu Ihrem Buch einzugeben. Dazu gehören Kindle E-book-Details, Kindle E-book-Inhalte und Kindle E-book-Preise. 


	Nachdem Sie die oben genannten Schritte ausgeführt haben, klicken Sie einfach auf "Veröffentlichen Sie Ihr Kindle E-book" und schon sind Sie fertig. Ihr Buch durchläuft nun den Amazon-Review-Prozess, der bis zu 48 Stunden oder weniger dauern kann.


	Voilà! Ihr Buch ist nun veröffentlicht und bereit, von Menschen aus aller Welt gelesen zu werden. 


Amazon Kindle Direct Publishing ist eine großartige Quelle für ein passives Einkommen, und zwar aus dem einfachen Grund, dass Sie nach der Veröffentlichung des Buches nur noch sehr wenig Arbeit zu erledigen haben. Sie können sich die meiste Zeit auf die Werbung und Vermarktung des Buches konzentrieren. Das ist an sich schon ein Kinderspiel, wenn Sie einen Marketingplan haben. Sie können die Marketingkampagne auch automatisieren, so dass Sie nicht viel Zeit dafür aufwenden müssen. Einige Autoren beauftragen freiberufliche Content-Vermarkter und Social-Media-Vermarkter mit der Vermarktung ihrer Werke. 

Bewertungen auf der Grundlage unserer Kriterien

	Einfachheit: 



Solange Ihr Manuskript den Standards von Amazon entspricht, gibt es nur wenige Hindernisse auf dem Weg dorthin. Sie können Ihr Buch innerhalb weniger Tage bei Amazon veröffentlichen lassen.
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	Passivität: 



Die meiste harte Arbeit bei der Kindle-Veröffentlichung ist vorbei, wenn Sie Ihr Buch fertiggestellt haben. Nach der Einreichung und Veröffentlichung Ihres Buches ist der Großteil der Einnahmen passiver Natur. 
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	Skalierbarkeit: 



Um Ihr Verlagsgeschäft zu erweitern, können Sie entweder mehr Bücher schreiben oder Bündel aus Ihren bestehenden Büchern erstellen. Je mehr Bücher Sie haben, desto mehr Tantiemen können Sie aus dem Verkauf erzielen. Wenn Sie vorhaben, deutlich mehr zu verdienen, sollten Sie in Erwägung ziehen, Ihre Bücher über Ihren Blog oder Ihre E-Mail-Liste zu bewerben oder einfach den Amazon Marketing Service (AMS) zu nutzen. Schließlich ist es ratsam, Taschenbuch- und Hörbuchversionen Ihres Buches anzubieten, um Ihre Verkaufschancen zu erhöhen.
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	Konkurrenzfähigkeit: 



Sie müssen verstehen, dass das Buchgeschäft eines der am stärksten umkämpften Gebiete ist. Um die Dinge ins rechte Licht zu rücken: Allein Amazon veröffentlicht jeden Tag Dutzende von Büchern. Um den Wettbewerb zu minimieren, müssen Sie eine Reihe von Dingen richtig machen, z. B. eine effektive Nischen-/Keyword-Recherche (finden Sie profitable Nischen mit großer Nachfrage, aber wenig Konkurrenz), ein großartiges Coverdesign für Ihr Buch, eine überzeugende Buchbeschreibung, für relevante Keywords optimierte Buchmetadaten usw.
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Tipps für den Erfolg

	Stellen Sie Nachforschungen an. Es gibt viele Fragen, auf die Sie Antworten brauchen, bevor Sie sich hinsetzen und Ihr Buch schreiben. Welche Nischen und Themen sind am profitabelsten? Verkaufen sich Sachbücher besser als belletristische Bücher? Wie viel sollten Sie für Ihr Buch verlangen? Dies sind nur einige der wichtigen Fragen, über die Sie recherchieren müssen. 








	Beauftragen Sie einen professionellen Buchcover-Designer mit der Gestaltung des Covers für Ihr Buch. Viele Leute, die in der Buchabteilung von Amazon stöbern, beurteilen Bücher nach ihrem Einband. Jeder macht sich dieser Angewohnheit schuldig, ob es einem gefällt oder nicht. Wir kaufen Bücher oft aus dem einfachen Grund, weil uns das Cover gefällt. Genauso wenig kaufen wir Bücher, weil die Einbände so hässlich sind. Legen Sie also einen kleinen Teil Ihres Budgets beiseite, um einen guten Cover-Designer zu engagieren.








	Bieten Sie ein paar Kapitel Ihres Buches kostenlos an. Dies ist eine sehr gängige Strategie für Erstautoren. Wenn Sie von der Qualität Ihrer Inhalte überzeugt sind, sollten Sie sich nicht allzu viele Gedanken darüber machen, einige Kapitel kostenlos zur Verfügung zu stellen. Diese Strategie ermöglicht es potenziellen Lesern, einen Vorgeschmack auf Ihr Angebot zu bekommen.


	Versenden Sie kostenlose Exemplare Ihres Buches an Kritiker und Blogger in Ihrer Nische. Dies ist eine gute Möglichkeit, Ihr Mundpropaganda-Marketing zu starten. Blogger und digitale Meinungsbildner lieben es, kostenloses Material zu erhalten, und wenn ihnen Ihr Buch gefallen hat, ist die Wahrscheinlichkeit groß, dass sie eine begeisterte Rezension darüberschreiben werden. Bitten Sie jedoch niemals um eine Rezension als Gegenleistung für die Abgabe von Freiexemplaren. Dies verstößt gegen Amazons Geschäftsbedingungen.


	Erstellen Sie einen Blog rund um Ihr Buch. Es wird Leser Ihres Buches geben, denen Ihr Buch so gut gefällt, dass sie mehr über Sie und Ihre Arbeit erfahren wollen, oder vielleicht auch über andere Inhalte, die Sie geschrieben haben und die mit den Themen des Buches zusammenhängen. Sie können diesem Wunsch nachkommen, indem Sie einen Blog schreiben.


	Erstellen Sie eine Facebook-Seite für Ihr Buch. Dies ist kostenlos und einfach zu bewerkstelligen, so dass es absolut keinen Grund gibt, warum Sie es nicht tun sollten. Betrachten Sie Ihre Facebook-Seite als ein Portal, über das Sie mit denjenigen in Kontakt treten können, die Ihr Buch gelesen haben, und mit denjenigen, die daran interessiert sein könnten, es zu lesen. 


	Denken Sie darüber nach, eine Serie zu schreiben. Viele der erfolgreichsten Autoren des modernen Verlagswesens haben sich durch das Schreiben von Buchreihen einen Namen gemacht. Denken Sie nur an J.K. Rowling, Robert Ludlum, Clive Cussler, usw. Das sind Autoren, die zahlreiche Bücher mit denselben Figuren geschrieben haben. Das ist eine wirksame Strategie. Sie sollten es ausprobieren und sehen, wie es läuft.


	Arbeiten Sie mit anderen Schriftstellern zusammen. Sie sollten nach Möglichkeit nur mit Autoren zusammenarbeiten, die Ihnen ebenbürtig oder überlegen sind. Denken Sie immer daran, dass Sie mit ihnen zusammenarbeiten, um ihr Gewicht und ihren Einfluss als Druckmittel zur Förderung Ihres Buches zu nutzen.


	Werben Sie für Ihr Buch. Um Geld zu verdienen, muss man Geld ausgeben. Ein guter Ort, um mit der Werbung für Ihr Buch zu beginnen, ist Google Adsense. Achten Sie darauf, relevante Schlüsselwörter in Ihren Anzeigen zu verwenden, damit die Anzeigen auf Websites und Blogs erscheinen, die für den Inhalt Ihres Buches relevant sind.


	Führen Sie Wettbewerbe und Werbegeschenke durch. Sie können diese Wettbewerbe und Werbegeschenke auf einer Vielzahl von Plattformen durchführen (z. B. Blog, Website, Facebook-Seite, Twitter, Instagram usw.). Sie können auch Buchpromotion-Websites nutzen, um auf Ihr Buch aufmerksam zu machen. Hier sind 127 der besten kostenlosen und kostenpflichtigen Websites zur Buchwerbung die Sie zu diesem Zweck nutzen können.


Häufig gestellte Fragen und Antworten

	Ist es kostenlos, ein Buch auf Amazon Kindle zu veröffentlichen?



-  Ja, die Veröffentlichung Ihres Buches über Amazon Direct Kindle Publishing ist absolut kostenlos. Dies gilt sowohl für die E-book- als auch für die Taschenbuchversion Ihres Buches. Für die Veröffentlichung Ihres Buches müssen Sie keinen Cent bezahlen.





	Wie lange dauert es, bis das Buch veröffentlicht und zum Verkauf angeboten wird?



-  Nachdem Sie Ihr Manuskript und alle erforderlichen Abschnitte des Buches hochgeladen haben, dauert es in der Regel zwischen 24 und 48 Stunden, bis Ihr Buch offiziell in den Amazon-Listen erscheint. 





	Wie läuft die Veröffentlichung eines Buches auf Amazon ab?



-  Das ist ganz einfach. Erstens: Erstellen Sie ein Amazon-Konto. Zweitens: Melden Sie sich bei Amazon Kindle Publishing an. Drittens: Fügen Sie Ihre Adresse, persönliche Daten, Bankdaten und Steuerinformationen hinzu. Viertens: Laden Sie das endgültige Manuskript für Ihr Buch hoch. Und fünftens: Drücken Sie die Schaltfläche "Veröffentlichen".





	Was tue ich, wenn ich bei der Veröffentlichung meines Buches auf ein Problem stoße?



-  Als erstes sollten Sie sofort den Amazon-Support kontaktieren. Für Autoren, die Amazon Direct Kindle Publishing nutzen, gibt es einen speziellen Kundensupport, an den Sie sich zuerst wenden sollten. Sie sollten auch in Erwägung ziehen, über die Autorenzentralseite von Amazon Hilfe von anderen Autoren zu suchen. Diejenigen Autoren, die auf das gleiche Problem wie Sie gestoßen sind, können Ihnen vielleicht weiterhelfen. 





	Wie viel sollte ich für ein Buch, das ich auf Amazon veröffentliche, verlangen?



-  Es liegt an Ihnen. Es gibt keine Ober- oder Untergrenze dafür, wie viel die Kunden für Ihr Buch bezahlen sollen. Sie können den Preis auf 99 Cent oder 10 Dollar festlegen. 





	Wie viel Geld kann ich mit meinem Buch verdienen?



-  Das hängt von mehreren Faktoren ab. Ist es Ihr erstes Buch? Haben Sie bereits eine feste Fangemeinde? Wie gut ist Ihr Buch? Zu welcher Nische gehört sie? Wie viel Budget steht Ihnen für Ihre Marketingkampagne zur Verfügung? Dies sind nur einige der Faktoren, die letztendlich bestimmen, wie viel Sie mit Ihrem Buch verdienen werden.





	Wie viele Bücher kann ich auf Amazon Kindle veröffentlichen?



-  Sie können so viele Bücher veröffentlichen, wie Sie möchten, solange diese den Regeln und Standards von Kindle entsprechen.





	Wie bewerbe ich mein Buch auf Amazon Kindle?



-  Es gibt viele Möglichkeiten. Dazu gehören Blogging, Social-Media-Marketing, Werbung, Wettbewerbe und das Verschenken von Exemplaren Ihres Buches an Rezensenten und digitale Einflussnehmer.





	Wird Amazon mein Buch jemals aus seinen Angeboten entfernen?



-  Ja, das ist durchaus eine Möglichkeit. Sie brauchen sich jedoch keine Sorgen zu machen, wenn Ihr Buch nicht gegen die Regeln und Vorschriften der Plattform verstoßen hat.





	Wird mein Buch für jeden in der Welt zugänglich sein?



-  Ja, wenn Sie es wünschen. Als Autor haben Sie die Möglichkeit zu entscheiden, ob Ihr Buch weltweit oder nur an ausgewählten Orten/Ländern erhältlich sein soll.



Mythos-Buster über Kindle Direct Publishing

	Die Selbstveröffentlichung von E-Books auf Kindle ist einfach und sofort profitabel. Nein, das ist es nicht. Ein großer Prozentsatz der Self-Publisher auf Amazon verdient sehr wenig an ihrer Arbeit. Um erfolgreich zu sein, müssen Sie die Dinge richtig angehen, d. h. eine effektive Nischen-/Schlüsselwortrecherche (profitable Nischen mit großer Nachfrage und wenig Konkurrenz), ein gutes Coverdesign, eine überzeugende Buchbeschreibung, für Schlüsselwörter optimierte Metadaten usw.








	Sie brauchen eine originelle Idee. Nicht unbedingt. Sie können sich von den Arbeiten anderer inspirieren lassen. (Kopieren Sie jedoch nicht die Arbeiten anderer Personen. Dies kann dazu führen, dass Ihr KDP-Konto gesperrt wird).


	Sie brauchen eine große Einführungsparty, um Ihr Buch zu verkaufen. Wenn Ihr Buch gut genug ist und wenn Sie es ausreichend vermarkten, werden die Leute zu Ihnen kommen.


	Es gibt bereits zu viele E-Books. Ja, das stimmt, aber das bedeutet nicht, dass Sie nicht Ihr eigenes Buch in den Pool aufnehmen können. Mit effektiver Nischenforschung können Sie den Wettbewerb minimieren und trotzdem einen gesunden Gewinn erzielen!


	Sie brauchen einen Agenten. Nein, es gibt einen Grund, warum man es Self-Publishing nennt. Sie machen es ohne einen Agenten.


	Amazon ist Eigentümer Ihres E-books, wenn Sie es auf Kindle veröffentlichen. Das stimmt nicht. Sie haben immer noch alle Rechte an Ihrem Buch. Sie nutzen Amazon nur als Verkaufsplattform.


	Sie benötigen mindestens 20 Bewertungen, um in der Funktion "Auch gekauft" von Amazon zu erscheinen. Das stimmt nicht. Bücher mit weniger als 20 Bewertungen erscheinen auch auf den "Auch gekauft"-Listen.


	Je mehr Bewertungen Ihr Buch erhält, desto weiter oben wird es in den Suchergebnissen von Amazon erscheinen. Das stimmt nicht. Eine kurze Suche auf der Website kann dies leicht widerlegen. Darüber hinaus beeinflussen andere Faktoren wie Verkauf, Relevanz und Keyword-Optimierung (im Titel, Untertitel, in der Buchbeschreibung usw.) die Platzierung Ihres Buches.


	Rezensionen beeinflussen den Verkaufsrang Ihres Buches. Sie hat eine gewisse Wirkung, aber sie ist nicht wesentlich. Die wichtigsten Faktoren bei der Bestimmung des Verkaufsrangs sind der Kauf und die Anzahl der Downloads.


	Die 90-tägige Exklusivität von Kindle Select gilt auch für Taschenbuchversionen Ihres Buches. Das stimmt nicht. Die 90-tägige Exklusivität gilt nur für E-Books.


Potenziell Nützliche Ressourcen

Wenn Sie sich für Kindle Publishing interessieren, könnten die folgenden Artikel/Rabattangebote hilfreich sein


	Arbeit mit virtuellen Assistenten

	Online-Marketing mit kleinem Budget

	Erhalten Sie 5% Rabatt bei TheUrbanWriters mit dem Rabattcode MICHAEL5



Inspiration #2

"Chancen ergeben sich nicht. Sie schaffen sie"

Chris Grosser
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Geschäft #2
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Amazon FBA (von Amazon erfüllt)

Fulfilled by Amazon oder FBA ist ein E-Commerce-Programm des Online-Einzelhandelsriesen. Das Geschäftsmodell des Programms ist dem des Dropshipping sehr ähnlich. Wenn Sie mit dem Dropshipping vertraut sind oder Erfahrung damit haben, werden Sie das Geschäftsmodell von Amazon FBA leicht verstehen. Diese Möglichkeit kann sehr lukrativ sein, wenn Ihnen ein Produkt einfällt, das innerhalb des Amazon-Netzes nur wenig Konkurrenz hat. Der gesamte Prozess kann in folgenden Schritten vereinfacht werden:


	Sie bewerben sich für das Amazon FBA-Programm.

	Wenn Sie angenommen werden, versenden Sie Ihre Produkte an eines der Vertriebszentren. Das Unternehmen bezeichnet diese Vertriebszentren als Fulfillment Center.

	Sie bieten Ihre Produkte bei Amazon zum Verkauf an.

	Wenn jemand Ihr Produkt kauft, versendet Amazon das Produkt an den Kunden.



Wenn man sich das Geschäftsmodell des Programms ansieht, kann man die offensichtlichen Vorteile leicht erkennen. Zum einen wickelt Amazon den Verkaufs- und Versandprozess ab. Das Unternehmen nimmt die Bestellungen entgegen, bearbeitet sie und versendet die Produkte. Sie führen buchstäblich das Geschäft für Sie. Ihre Hauptaufgabe besteht darin, immer mehr Ihrer Produkte an die Amazon-Fulfillment-Zentren zu senden, bevor diese nicht mehr vorrätig sind.

Wir haben bereits erwähnt, dass das Geschäftsmodell dem Dropshipping sehr ähnlich ist. Das liegt daran, dass Sie daraus ein echtes Dropshipping-Geschäft machen können. Sie können einen Vertrag mit einem Hersteller oder Lieferanten abschließen, der die Produkte herstellt und sie dann in Ihrem Namen an die Amazon-Fulfillment-Zentren liefert. In diesem Fall besteht Ihre Aufgabe darin, dafür zu sorgen, dass der Lieferant die Produkte weiterhin herstellt und versendet. Sie können sich auch dafür entscheiden, dass der Lieferant die Produkte an Sie sendet, so dass Sie derjenige sind, der die Produkte an Amazon versendet. Das ist eine gute Idee, wenn Sie sicherstellen wollen, dass die Produkte, die Sie verkaufen, von höchstmöglicher Qualität sind. 

Bewertungen auf der Grundlage unserer Kriterien

	Einfachheit: 



Die Gründung eines Unternehmens mit Amazon FBA kann sehr kompliziert sein, denn es gibt viele Hürden, die man überwinden muss. Sie müssen sich über das Programm bewerben. Sie müssen sicherstellen, dass die Produkte bestimmte Normen erfüllen (z. B. Verpackungs- und Sicherheitsanforderungen) usw. Und Sie müssen mit Ihrem Hersteller/Lieferanten, den Inspektoren usw. kommunizieren, um sicherzustellen, dass die Produkte gemäß den Spezifikationen hergestellt werden. Wenn sie sich in China befinden, könnten die Sprachbarriere und der Zeitzonenunterschied eine Herausforderung darstellen.
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	Passivität: 



Die Verwaltung eines Amazon FBA-Geschäfts kann eine Menge Zeit und Ressourcen in Anspruch nehmen. Einen Teil Ihrer Zeit werden Sie mit der Kommunikation mit Ihren Lieferanten, der Optimierung Ihrer Angebote, der Durchführung von Werbeaktionen/Giveaways, der Optimierung Ihrer von Amazon gesponserten Anzeigen usw. verbringen. Die Passivität kann jedoch verbessert werden, indem Sie einige dieser Aufgaben an virtuelle Assistenten auslagern, die sie für Sie erledigen. Virtuelle Assistenten können bei fiverr.com oder upwork.com angeheuert werden.
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	Skalierbarkeit: 



Es ist einfach, Ihr Amazon FBA-Geschäft zu erweitern. Sobald Sie in das Programm aufgenommen wurden, Ihr erstes Produkt erfolgreich auf den Markt gebracht und sich mit dem Prozess vertraut gemacht haben, ist die Skalierung so einfach wie das Hinzufügen weiterer Produkte zu Ihrem Bestand oder das Erweitern Ihres Produktangebots (d. h., Sie bieten Ihren Kunden ergänzende Produkte als Teil eines Pakets an).
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	Konkurrenzfähigkeit: 



Erwarten Sie eine Menge anderer Händler, die ähnliche Produkte wie Sie verkaufen. Vielleicht beziehen Sie Ihre Produkte sogar von denselben Lieferanten. Außerdem ist es nicht ungewöhnlich, direkt mit Lieferanten aus China zu konkurrieren.
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Tipps für den Erfolg

	Recherchieren Sie, bevor Sie auf den fahrenden Zug aufspringen. Wie ich bereits erwähnt habe, ist der Wettbewerb innerhalb von Amazon sehr hart. Sie müssen also nach Produkten suchen, die gut nachgefragt werden, aber wenig Konkurrenz haben. Eine gute Marktforschungssoftware für diesen Zweck ist Dschungel-Scout oder Viraler Start
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