
    
      [image: Cover]
    

  



Stefano Calicchio

GOOGLE ADWORDS-HÅNDBOKEN 

Den definitive guiden til verdens mest umiddelbare og effektive Pay Per Click-program








                    
                    
UUID: 43ee5498-fd08-4cbe-b77e-1c2d6a6e2455

This ebook was created with StreetLib Write

https://writeapp.io








        
            
                
                
                    
                        
                    

                    
                    
                        
                    

                    
                

                
                
                    
                    

  

Alle rettigheter forbeholdes. Enhver overtredelse vil bli
straffeforfulgt i lovens fulle omfang.


Ingen deler av denne publikasjonen kan reproduseres, lagres i et
gjenfinningssystem eller overføres i noen form eller på noen måte,
elektronisk, mekanisk, fotokopiering, opptak, skanning eller på
annen måte, med mindre det er tillatt i henhold til lovgivningen i
EU og USA. 

Stefano Calicchio kan, mot et gebyr, gi tillatelse til å
reprodusere en del på ikke mer enn en femtendedel av dette volumet.
Forespørsler skal sendes til følgende e-postadresse: 

 



  calmail@hotmail.it
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Google Adwords er annonseringsverktøyet som enhver markedsfører
alltid har drømt om.




Enten du er en nybegynner eller allerede har gjort noen
prøvekampanjer med betaling per klikk, er det viktig å vite at
denne annonseringsmodellen fullstendig har endret måten å gjøre
forretninger og tjene penger på nettet.



Hvis du kjenner de riktige strategiene, er Adwords det eneste
verktøyet i verden som lar deg, på mindre enn ti minutter, bli
plassert med annonsene dine øverst i søkemotorene, og motta de
første kontaktene fra kunder som er svært interessert i det du
gjør.



Å motta besøk fra interesserte kunder betyr en drastisk økning i
salgskonverteringen til virksomheten din. 



Ideen bak det er derfor veldig enkel: Sett opp adwords-kontoen
din på en slik måte at den gir deg svært interesserte kunder, og
samtidig få nettofortjenesten til å være betydelig høyere enn
investeringen som brukes.



Det er ikke magi eller en spesielt kompleks kunst, men ganske
enkelt å vite hvordan man bruker og bruker et system som er like
presist og effektivt som en laser. 



Som i alle felt er den virkelige forskjellen i adwords den
erfaringen du er i stand til å bringe til bordet, og derfor lover
jeg at denne håndboken vil være like effektiv som kursene eller
veiledningene du laster ned fra nettet for hundrevis av euro. 



I denne håndboken vil du enkelt lære hvordan du forbereder,
bygger og aktiverer PPC-kampanjer, slik at du kan føle deg trygg på
dine evner og oppnå dine mål.



Alt som gjenstår er derfor å dykke uten å nøle inn i den
lønnsomme og lovende verdenen til Google Adwords, for raskt å lære
strategiene som virkelig fungerer, og oppnå håndgripelige og
konkrete resultater.
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Hvis du har kjøpt en guide om Google Adwords, har du sannsynligvis
allerede hørt om dette ekstraordinære
markedsføringsverktøyet.




Adwords er et av markedsføringsmidlene som vanligvis defineres
som betaling per klikk: det betyr ganske enkelt at hver annonsør
betaler en kostnad (i dette tilfellet til Google) ikke for å vise
en annonse, men for hvert besøk den mottar.



Selv om det kan virke som en åpenbar eller triviell idé i dag,
har denne enkle mekanismen i stor grad revolusjonert markedet for
nettannonsering, som tidligere utelukkende var basert på
visningsbannere (der kostnadene var avhengig av antall visninger
innenfor en gitt tidsramme).



Gjennom Adwords PPC-kampanjer kan du derfor kjøpe en liste over
søkeord som annonsen din vil bli vist for. På denne måten kan du
skaffe deg flere sjanser til å øke salget ditt, og du kan gjøre
dette veldig effektivt og raskt.



Å velge Google Adwords er ikke et tilfeldig valg: Google er
søkemotoren par excellence på nettet. I angelsaksiske land har
verbet 
googling blitt synonymt med å søke etter noe på Internett;
det er derfor ikke overraskende at Adwords er det viktigste
objektet for enhver annonsør.



Adwords er universelt anerkjent som den mest effektive formen
for digital annonsering som for tiden er tilgjengelig for dem som
ønsker å bli synlige. Dette forklarer hvorfor folk som oppdager
produktene dine via Adwords allerede har en naturlig interesse for
virksomheten din.



Dette er et epokegjørende skritt mot en ikke-påtrengende type
reklame som virkelig er nyttig for den potensielle kunden fordi den
er rettet mot å tilfredsstille et behov som allerede er uttrykt,
snarere enn å generere tilbøyelighet til å kjøpe fra bunnen av der
det ikke er behov for det.
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Vi
har sett hva Google Adwords er. Men hvis vi virkelig ønsker å
forstå den enorme og kometaktige suksessen til
Adwords-reklameprogrammet, må vi finne ut hvilke fordeler det har i
forhold til tradisjonelle former for reklame.




I forrige avsnitt ble det påpekt at i motsetning til
reklamekampanjer i tradisjonelle medier (som aviser, radio eller
TV), lar Adwords oss målrette mot dem som allerede har vist konkret
interesse for vår aktivitet.



Men fordelene med Adwords stopper absolutt ikke der! Hvis du
fortsatt trenger sterk motivasjon for å begynne å bruke dette
ekstraordinære verktøyet i dag, er her noen av privilegiene som er
tilgjengelige for en annonsør som har blitt med i Googles
annonseprogram.



Med Adwords er det mulig:




  
	få mest mulig ut av reklamebudsjettene sine og maksimere
resultatene.

  
	Få synlighet selv om du har et ekstremt lite og begrenset
budsjett, som ellers ikke ville tillate noen form for
markedsføring.

  
	Endre eller stoppe den aktuelle reklamekampanjen i
sanntid.

  
	Begynn å få synlighet selv etter bare noen få minutter etter at
du har åpnet en konto.

  
	Ha omfattende rapporter om fremdriften i reklamekampanjen, med
nøyaktig informasjon om besøkende som har kjøpt et produkt.

  
	Ingen faste månedlige eller ukentlige satser for valg av
annonseringsbudsjett.

  
	Skaff kunder enkelt, raskt og billig.

  
	Mulighet for å betale bare for de resultatene (målt i klikk)
som faktisk oppnås.

  
	Å spille på like vilkår med de store konserngigantene og
utnytte prinsippet om 
demokratisk nett. 





Enten du har en offline eller online virksomhet, hvis du ikke
allerede får mest mulig ut av Adwords, går du glipp av en enorm
mulighet til å skape interesse og skaffe kunder.
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