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Gagnez
de l’argent en ligne maintenant avec maîtrise, utilisez ce guide
du débutant pour créer votre entreprise de commerce électronique,
facilement, étape par étape avec le modèle Amazon FBA, et générez
des revenus passifs!
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Quiconque
        a déjà essayé de vendre quelque chose en ligne, que ce soit
        via
        son site Web ou en utilisant les principaux sites de
        commerce
        électronique, tels que eBay ou Shopify, montrera que
        l’emballage,
        la livraison et l’exécution des commandes constituent
        parfois
        l’aspect le plus difficile et généralement désagréable de
        toute
        transaction. Très simplement, c’est la plus grande partie
        de toute
        entreprise en ligne; il peut prendre du temps pour limiter
        le nombre
        de commandes qui peuvent être exécutées et finalement
        grignoter le
        profit potentiel.
      
    
  




  

    

      

        
Alors,
        que se passe-t-il si cette phase fastidieuse peut être
        éliminée du
        processus, libérant ainsi plus de ressources pour se
        concentrer sur
        l’augmentation des revenus et l’amélioration des flux de
        trésorerie? Eh bien, Amazon vient peut-être de trouver un
        moyen
        pour vous de le faire. Ce géant du commerce électronique a
        introduit au cours des dernières années un excellent
        programme qui
        vous permet de vendre une gamme d’articles, y compris des
        médias,
        des livres et des produits ménagers, y compris des biens de
        consommation à la demande, sans avoir à faire tout ce que
        vous
        pouviez pour exécuter les commandes. Donc, vous voyez le
        message!
      
    
  




  

    

      

        
Amazon,
        le leader de la vente au détail en ligne, vous appelle.
        Nous pouvons
        voir une grande chance ici, car Amazon est déjà le plus
        grand sur
        le marché et continuera à dominer. Il y en a tellement qui
        veulent
        monter dans ce train et profiter des profits d’Amazon.
        Êtes-vous
        parmi ces gens, et sans dépenser trop d’argent, vous voulez
        démarrer une entreprise; mais vous ne savez pas comment
        faire ça,
        non? D’accord, ce livre est pour ça.
      
    
  




  

    

      

        
Ce
        livre contient des stratégies pratiques pour des milliers
        de
        personnes, par opposition à ces livres « Get Rich Soon »,
        qui sont toujours disponibles sur Internet. Oui, vous devez
        faire des
        recherches, mais le travail acharné en vaudra la peine,
        croyez-moi.
        Avec ces tactiques, les gens ont créé des empires de
        millions de
        dollars, et vous pouvez donc le faire, si vous faites la
        bonne chose.
      
    
  




  

    

      

        
Dans
        ce livre, nous allons examiner comment ce service, connu
        sous le nom
        de « Fulfillment by Amazon » (FBA) d’Amazon, vous
        rapprochera un peu plus de la réalisation de vos objectifs
        à
        domicile ou de votre petite entreprise. Explorez les
        chapitres
        suivants pour en savoir plus sur le modèle commercial
        d’Amazon et
        sur la façon dont il peut vous fournir polyvalence et
        indépendance
        pour atteindre vos objectifs de commerce
        électronique.
      
    
  




  

    

      

        
Alors,
        allons-nous? C’est tout!
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Le
    modèle Fulfillment by Amazon se concentre sur la fabrication ou
    l’approvisionnement d’un produit qui peut être vendu via la
    plate-forme de vente en ligne d’Amazon. En limitant les
    marchandises que vous souhaitez vendre et les prix, Amazon
    s’occupera
    du stockage et de la distribution de votre produit et de
    l’aspect
    service client. Cela vous donne plus de temps pour vous
    concentrer
    sur vos objectifs réels: augmenter les ventes et gagner plus
    d’argent!
  




  

    
Comprenez
    que FBA n’est pas une toute nouvelle initiative et qu’elle a
    une
    feuille de route exceptionnelle. Amazon a développé des
    entrepôts
    et des centres de distribution aux États-Unis pour s’assurer
    que
    tous les clients reçoivent les commandes rapidement et à
    moindre
    coût, et parfois même gratuitement. En raison de cette
    augmentation
    de l’efficacité, de nombreux détaillants, grands ou petits,
    utilisent le système Expédié par Amazon, acceptent ses
    capacités
    et bénéficient d’un flux de revenus régulier pendant des
    années.
  



 



  

    
Grâce
    à Expédié par Amazon, vous, en tant que vendeur, bénéficierez
    des vastes installations d’Amazon et externaliserez
    efficacement
    l’emballage, la distribution et l’exécution de votre
    entreprise.
    Touché comme l’avenir de la vente au détail en ligne pour les
    fournisseurs de maisons et de petites entreprises, FBA est un
    excellent moyen de réduire ou de supprimer vos problèmes et vos
    soucis, ce qui vous permet de concentrer votre entreprise pour
    vous
    développer et éventuellement vous développer.
  




  

    
Dans
    les chapitres suivants, nous aborderons les éléments intérieurs
    et
    extérieurs du système Amazon FBA afin que vous puissiez
    déterminer
    si votre modèle commercial est le bon choix. Vous êtes
    tellement
    plus près d’avoir l’entreprise que vous avez toujours désirée
    avec un peu d’inspiration, de nouvelles informations et les
    ressources de ce livre.
  



 



  

    
FBA
    ou Fulfillment by Amazon est un moyen simple de livrer vos
    marchandises à vos clients. Il vous suffit de livrer les choses
    que
    vous listez à un entrepôt Amazon sur le site Web et de les
    prendre
    à partir de là. Amazon apporte plus d’exposition à vos produits
    et est un moyen pratique de gagner de l’argent. Vous n’avez pas
    à
    faire face au problème de l’emballage et de la livraison, et
    vous
    obtenez le nom de groupe d’Amazon qui soutient votre
    entreprise.
  



 



  

    
Amazon
    a plusieurs centres de distribution Amazon installés dans de
    nombreuses régions du pays, et tout ce que vous avez à faire
    est de
    livrer vos produits à ces centres. Le stockage et la
    distribution
    des marchandises doivent être pris en compte. Amazon est
    responsable
    de l’emballage et de la livraison pour vous chaque fois que
    vous
    passez une commande. Vous devriez recevoir un avis d’Amazon
    lorsqu’il est envoyé au client. Même le reste du service client
    d’Amazon est géré en cas de problème. Il vous aide à amener
    votre entreprise à des niveaux plus élevés sans vous stresser
    ou
    stresser votre structure d’entreprise, et c’est
    rentable.
  



 
 






 
 






 



  

    

      
Avantages
      de Fulfillment by Amazon
    
  




  

    
FBA
    est vraiment bénéfique pour les vendeurs émergents. Voici
    quelques-uns des principaux avantages de FBA:
  



  
	

        

  

    
Les
            produits peuvent toujours être livrés avec Expédié par
    Amazon
            aux clients à tout moment. Vous n’avez rien à craindre
    de
            l’emballage, de la manutention et des retours. Amazon
    travaille
            avec vous 24h / 24 et 7 j / 7 pour vous assurer que vos
    produits
            rencontrent les consommateurs en temps opportun et que
    vos clients
            ont la meilleure expérience. Pour vos commandes, vous
    n’avez même
            pas besoin d’imprimer des étiquettes d’expédition. Tout
    ce que
            vous avez à faire est de suivre vos niveaux de stock
    afin que vous
            puissiez soumettre plus de stock si nécessaire.
  


        

  
	

        

  

    
Lorsque
            vous optez pour FBA, vous pouvez utiliser les centres
    de livraison
            de classe mondiale d’Amazon. Grâce à Amazon, les
    clients
            profiteront de services tels que la livraison à faible
    coût, la
            livraison gratuite et un envoi d’une journée sans autre
            casse-tête.
  


        

  
	

        

  

    
Les
            coûts et les dommages sont considérablement réduits.
    C’est
            parce que vous travaillez avec le site de commerce
    électronique le
            plus fiable. Les niveaux de satisfaction client
    d’Amazon sont les
            meilleurs et en sont fiers. Vos produits deviennent
    plus que vos
            produits lorsque vous utilisez Expédié par Amazon. Pour
    le moment,
            ils sont la propriété d’Amazon, et Amazon les traite
    comme tels.
            Leur système de gestion des commandes et de
    surveillance des stocks
            est très sécurisé, vous n’avez donc pas à vous soucier
    de
            perdre ou de détruire vos produits. Amazon est très
    efficace, très
            compétitif.
  


        

  
	

        

  

    
Les
            clients sont heureux parce qu’ils obtiennent un
    emballage
            fantastique et des livraisons plus rapides.
  


        

  
	

        

  

    
Vous
            attirez plus de clients Expédié par Amazon. Amazon est
    une énorme
            plate-forme qui sait comment répondre aux besoins des
            consommateurs. Les commerçants Amazon FBA sont plus
    importants en
            tant que principaux clients, et les acheteurs Prime
    commercialisent
            leurs produits. Ce dernier groupe reçoit beaucoup de
    réductions
            d’Amazon et a une bien meilleure expérience d’achat, de
    sorte
            qu’ils sont beaucoup plus chers que leur acheteur
    moyen.
  


        

  
	

        

  

    
La
            plupart des acheteurs en ligne choisissent de
    rechercher des
            articles similaires via Amazon plutôt que d’utiliser un
    moteur de
            recherche. Cela donne aux détaillants d’Amazon un
    énorme
            avantage sur les autres.
  


        

  
	

        

  

    
Lorsque
            vous acceptez d’utiliser le programme Expédié par
    Amazon, vous
            n’êtes plus soumis à des limites à petite échelle. Une
            mauvaise logistique ne vous gênera pas. Amazon vous
    fournira la
            meilleure logistique possible et égalisera les règles
    du jeu. Cela
            vous aidera à développer rapidement votre entreprise et
    à
            consacrer plus de temps au marketing et à la
    promotion.
  


        

  
	

        

  

    
Les
            produits Expédié par Amazon sont ceux qui sont souvent
    révélés
            aux membres Amazon Prime. Ces produits offrent des
    remises uniques,
            ce qui stimule les ventes. C’est très bon pour vous et
    votre
            entreprise.
  







 
 







  

    

      
Fonctionnement
      d’Expédié par Amazon
    
  




  

    
Il
    est vraiment facile de comprendre FBA et son fonctionnement.
    Tout ce
    que vous avez à faire est de donner votre produit à un centre
    de
    distribution Amazon, et les gens d’Amazon s’en occuperont à
    partir de ce moment jusqu’à ce qu’il soit livré à votre
    utilisateur final. Tous les processus back-end seront terminés.
    Ils
    font tout, de la gestion des stocks aux ventes, en passant par
    le
    support client et les retours de commandes. Nous sommes très
    fiables, augmentant la valeur en tant que vendeur. C’est
    entièrement à vous, selon vos finances, combien vous voulez
    garder.
  




  

    
Voici
    comment vous inscrire à Expédié par Amazon :
  



  
	

        

  

    
Ouvrez
            
  


  

    

      

        www.amazon.com/fba
      
    
  


        

  

    

            URL sur votre navigateur.
  


        

  
	

        

  

    
Appuyez
            sur le bouton « Commencer ».
  


        

  
	

        

  

    
Si
            vous en avez déjà un, vous n’avez pas besoin de vous
    inscrire
            pour un compte Seller Central. Tout ce que vous avez à
    faire est de
            cliquer sur « Ajouter Expédié par Amazon à votre compte
    ».
  


        

  
	

        

  

    
Connectez-vous
            et recherchez votre compte Seller Central dans l’onglet
            Inventaire.
  


        

  
	

        

  

    
Cliquez
            sur le lien « Gestion des stocks » pour choisir les
            articles que vous souhaitez répertorier pour Expédié
    par Amazon.
            À côté de chaque produit se trouve la case à cocher, et
    vous
            pouvez la choisir pour le répertorier pour Expédié par
    Amazon.
  


        

  
	

        

  

    
Une
            fois que tous les éléments que vous souhaitez
    répertorier sont
            trouvés, cliquez sur le menu déroulant Action et
    sélectionnez
            « Amazon Full Change ».
  


        

  
	

        

  

    
Cliquez
            sur « Convertir » sur la page suivante.
  







 



  

    
Après
    cela, vous devrez préparer votre stock et l’envoyer à un centre
    de distribution Amazon. Voici les instructions :
  



  
	

        

  

    
Accédez
            à l’onglet Inventaire de votre compte.
  


        

  
	

        

  

    
Cliquez
            à nouveau sur « Gérer le stock » et cochez la case
            pour les produits Expédié par Amazon.
  


        

  
	

        

  

    
Appuyez
            ensuite sur « Envoyer / Remplir le stock » dans le menu
            déroulant des activités.
  


        

  
	

        

  

    
Il
            vous sera alors demandé de donner l’adresse du
    conteneur.
            Fournissez les détails requis.
  


        

  
	

        

  

    
Comment
            allez-vous expédier les produits: emballés dans des
    caisses ou des
            articles individuels?
  








  

    
Remarque
    : Avant de procéder, veuillez consulter la page Marchandises
    dangereuses, Unités dangereuses et Produits interdits de l’ABE
    pour vous assurer que tout est légal. Une fois que vous l’avez
    fait, l’étape suivante consiste à vérifier les critères
    d’étiquetage. Les systèmes de réception Amazon sont basés sur
    des codes à barres et doivent donc être étiquetés avec des
    codes-barres scannables pour tous les appareils que vous leur
    envoyez. Trois formulaires sont disponibles :
  



  
	

        

  

    
Imprimez
            et appliquez des étiquettes manuellement pour chaque
    emballage.
  


        

  
	

        

  

    
Utilisez
            le propre système d’étiquetage de Expédié par Amazon.
    Amazon
            fera tout.
  


        

  
	

        

  

    
Inscrivez-vous
            à l’inventaire mélangé sans autocollant si vos articles
    sont
            admissibles.
  








  

    
Voici
    les directives d’Amazon pour la préparation des articles pour
    l’impression d’étiquettes:
  



  
	

        

  

    
Utilisez
            une imprimante laser ou thermique et évitez d’utiliser
    des
            imprimantes à jet d’encre. Il diminue les risques de
    frottis et
            de décoloration.
  


        

  
	

        

  

    
Votre
            imprimante doit être capable de gérer des résolutions
    de 300 DPI.
  


        

  
	

        

  

    
Assurez-vous
            d’utiliser le bon support d’impression.
  


        

  
	

        

  

    
Nettoyez
            et réparez régulièrement les têtes d’imprimante.
  


        

  
	

        

  

    
Vérifiez
            périodiquement les étiquettes en les testant vous-même.
    Voyez
            s’ils sont lisibles.
  


        

  
	

        

  

    
Lorsque
            vous avez entré le nombre d’unités, vous expédierez
    pour chaque
            produit et vous obtiendrez un fichier PDF. Ces marques
    peuvent être
            reproduites ultérieurement. En outre, il y a quelques
    conseils:
            assurez-vous d’imprimer ces étiquettes à l’aide d’un
    papier
            en marque blanche avec adhésif amovible. Il facilite la
    recherche
            et la suppression.
  


        

  
	

        

  

    
Assurez-vous
            que seule l’étiquette de votre produit émise par Amazon
    est
            disponible. Si votre produit/emballage contient
    d’autres
            codes-barres, couvrez-les tous correctement.
  


        

  
	

        

  

    
De
            nombreuses marchandises ont besoin d’une certaine
    planification
            avant l’expédition, ce qui peut ralentir le processus
            d’expédition. Vous pouvez utiliser les services de
    préparation
            Expédié par Amazon pour éviter cela. Vous pouvez
    également les
            envoyer aux centres de distribution entièrement
    préparés.
  


        

  
	

        

  

    
Ce
            colis envoyé à Amazon doit avoir une étiquette unique.
    C’est la
            seule façon de le reconnaître au milieu de
    l’accomplissement.
  








  

    
Voici
    vos directives d’impression d’étiquettes :
  



  
	

        

  

    
Ne
            mettez pas d’étiquettes sur un point de terminaison où
    elles
            sont coupées. Dans la mesure du possible, essayez de
    les mettre au
            milieu de la boîte. Ne les mettez pas sur les coutures
    ou les
            coins.
  


        

  
	

        

  

    
Une
            étiquette d’expédition spéciale doit être placée sur
    chaque
            colis.
  


        

  
	

        

  

    
S’il
            y a des palettes, cinq étiquettes doivent être placées
    sur
            chacune. Un autre monte, et les autres vont des deux
    côtés.
  


        

  
	

        

  

    
Lorsque
            tout cela est terminé, vous définissez ensuite une
    heure pour le
            traitement de votre produit. Marquez toutes les choses
    que vous
            expédiez comme « Expédiées » dans la Liste des
            expéditions. À partir de là, vous pouvez surveiller
    l’état de
            votre file d’attente d’expédition. Activez une période
    d’au
            moins 24 heures avant que le statut « Soumis » ne soit
    examiné.
            Vous pouvez ensuite appeler votre transporteur pour
    confirmation de
            livraison.
  








  

    
Enregistré
    signifie qu’une partie de votre cargaison a atteint et qu’ils
    attendent le reste. Au début de la vérification du code-barres,
    la
    condition passe à nouveau à « Réception ». L’ensemble
    du processus prend normalement environ six jours, alors ne
    soyez pas
    impatient. La taille de tous les articles est alors
    enregistrée. Ils
    peuvent être livrés chaque fois qu’ils sont traités.
  




  

    
Le
    programme de sélection d’Amazon du cloud à l’entrepôt est très
    sophistiqué. Il peut très rapidement trier les stocks dans
    l’entrepôt, et lorsqu’un client commande quelque chose, il
    choisit la meilleure façon de lui livrer le produit en fonction
    de
    son choix. La commande peut être surveillée de manière fiable
    par
    le client tout au long du cycle de transport. Il donne au
    client une
    expérience très agréable.
  



 
 






 
 







  

    

      
Comment
      être payé avec Expédié par Amazon
    
  




  

    
Il
    est super simple d’être payé avec FBA. En visitant l’onglet
    « Gérer les commandes » de votre compte Amazon Seller
    Central, vous pouvez vérifier l’état de vos commandes à tout
    moment. Il affichera l’un des deux: « facture complète »
    ou « en attente ». Si vous allez dans l’onglet
    « Commentaires », vous vérifierez si le paiement de
    votre commande a bien été effectué. Pour chaque paiement, il y
    aura une transaction.
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Comme
        beaucoup d’entreprises prospères, la plate-forme Amazon FBA
        ne
        peut vous offrir un grand succès que si vous prenez le
        temps
        d’apprendre comment elle fonctionne. Comme tout autre
        logiciel, il
        y a des avantages et des inconvénients, et dans les
        chapitres
        suivants, nous discuterons de toutes les catégories. Il est
        essentiel, cependant, que vous jetiez les bases de tout
        produit avant
        de vous y abonner et que vous utilisiez les ressources dont
        vous
        disposez pour déterminer si le service vous convient et à
        vos
        objectifs commerciaux. Vous devriez continuer à vous
        éduquer et à
        devenir un expert FBA et vous aider à éviter les surprises.
        Il est
        important de trouver des réponses à toutes les questions
        pressantes
        avant de sauter à pieds ni l’autre. Certaines des choses
        que vous
        devriez considérer lors de la phase initiale de travail
        préparatoire
        comprennent:
      
    
  



 



  

    

      

        

          
Faire
          de la recherche sur des éléments potentiels
        
      
    
  















