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INTRODUÇÃO


Vender pelo correio pode ser o método mais fácil e menos dispendioso de vender os seus serviços ou mercadorias. Também pode ser o método mais difícil e mais caro de se fazer o trabalho. Tudo depende do método que utiliza para apresentar a sua oferta aos seus potenciais clientes; depende do tipo de carta que lhes envia.


Para escrever tal carta, uma mensagem que explica de forma concisa, mas completa e de uma forma que compita a ação o que você tem a oferecer, é um trabalho que exige os serviços de um especialista versado em cada uma das mil fases de venda e um com muitos anos de experiência de sucesso em vendas por correspondência ao seu comando.


Se você escolhesse o único homem nos Estados Unidos que pudesse escrever para você uma carta de vendas que produzisse os resultados desejados, você provavelmente pediria a Robert Collier para fazer o trabalho. Apoiado por muitos anos de sucesso no campo da venda pelo correio, vendendo todas as mercadorias desde máquinas de trincheiras a fertilizantes, livros e capa de chuva, ações e títulos e serviços, ele colocou centenas de milhões de dólares nos bolsos dos clientes para os quais escreveu sua carta de vendas principal. Como consequência, ele é hoje o principal escritor americano de cartas de vendas bem sucedidas.


Pedimos ao Sr. Collier para selecionar entre os muitos milhares de cartas de vendas consideradas as melhores de todas elas. Foi um trabalho difícil escolher quinze das melhores de uma lista de dez mil das melhores. mas o trabalho está terminado e aqui estão as cartas. Estas são as quinze cartas consideradas as melhores já escritas pelo homem reconhecido como o melhor escritor de cartas de vendas da América de hoje. Elas foram realmente testadas, foram realmente usadas, venderam mais de um milhão de dólares de serviços e mercadorias.


Estas cartas vão vender para si. Escolha as que são aplicáveis ao seu próprio negócio. Altere-as apenas de acordo com os produtos e serviços que você tem para vender. Mas também lhe pagará para estudar todos eles, pois todos eles contêm os elementos essenciais que entram em cada carta de vendas bem sucedida. Elas contêm ideias que você pode aplicar com sucesso nas cartas de vendas do seu próprio ditado.


 




CARTA Nº 1
O HUMILDE CENTAVO MUITAS VEZES FARÁ O TRUQUE


Aqui está uma carta para a qual foi colado um novo centavo. Em conjunto com os números dados, o centavo despertou uma quantidade incrível de atenção.


A ideia poderia ser facilmente utilizada por Companhias de Seguros, Caixas Económicas e afins. Também foi usada com resultados incomuns por uma associação que tentava construir uma associação com o objetivo de cortar o custo do governo.


{letra}


É UMA COISA MARVELÓSSIMA - O Poder do Dinheiro para Ganhar Mais Dinheiro!


Apenas este pequeno centavo insignificante, economizado a cada semana desde o início da Associação de Empréstimos e Poupança, equivaleria hoje a $75,00 - e desses $75,00, $50,00 DEVEM SER DIVIDENDOS DE JUROS.


$1,00 poupado por semana equivaleria hoje a $7.500,00! É ASSIM QUE O DINHEIRO CRESCE!


Não importa quais sejam suas crenças, todo homem concordará que as Escrituras contêm algumas das mais antigas e maiores verdades conhecidas pela humanidade. Há uma verdade que os Sábios de outrora sentiram ser tão importante, que a repetiram não menos do que seis vezes no primeiro capítulo da Bíblia, e se referiram a ela tanto no Antigo como no Novo Testamento.


Esta velha verdade é que TUDO AUMENTA APÓS O SEU GANHO! Planta uma semente de milho, e colhes espigas de milho. Plante cardos, e você cresce uma profusão de cardos. Planta dinheiro, e o teu dinheiro volta para ti depois de muitos dias, e aumenta cem vezes!
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