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Alle
regte voorbehou.
  




  
Enige oortreding sal
  tot die volle omvang van die wet vervolg word.






  
Geen deel van
  hierdie publikasie mag gereproduseer word, gestoor word in 'n
  herwinningstelsel, of op enige wyse oorgedra word nie,
  elektronies,
  meganies, fotokopieer, opneem, skandering, of andersins, behalwe
  soos
  toegelaat deur EU- en VSA-wet.






  
Stefano Calicchio
  mag, op betaling, toestemming verleen om 'n gedeelte van hierdie
  volume nie meer as een-vyftiende daarvan te reproduseer nie.
  Aanvrae
  moet gestuur word na die volgende e-posadres:






  
calmail@hotmail.it



  

    
Kopiereg-inligting
  



  

    
Skrywer:
Stefano Calicchio
  






  
Kopiereg: ©
  Standaardlisensie - Alle regte voorbehou.
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Hierdie boek vorm
  geensins advies of 'n versoek vir openbare spaar. Handel in die
  aandelemark is 'n riskante besigheid. Wat in hierdie handleiding
  getoon word, is die resultaat van jare se studie en bedryf,
  daarom is
  daar geen waarborg dat sulke resultate behaal sal word nie. Die
  resultate wat deur die skrywer in die verlede behaal is, bied
  geen
  waarborg vir toekomstige inkomste nie.






  
Die leser is ten
  volle bewus van en verantwoordelik vir sy of haar ekonomiese en
  finansiële besluite, dit wil sê, hy of sy is bewus van die
  risiko's
  wat gepaard gaan met enige tipe bedrywighede.






  
Die gevallestudies
  en voorbeelde wat in die teks voorkom, is die resultaat van feite
  en
  menings wat op enige tyd sonder kennisgewing verander kan word en
  vorm geen versoek om openbare sekuriteite of spaargeld te koop of
  te
  verkoop nie.






  
Die rede waarom
  hierdie gevalle aangebied word, is om elemente van marknavorsing
  te
  verskaf, sodat hulle nie as definitiewe voorspellings beskou kan
  word
  en nie teen die risiko wat inherent is aan
  aandelemarkbeleggingsaktiwiteite beskerm nie.






  
Met hierdie
  vrywaringsklousule aanwesig, weier die Skrywer alle
  verantwoordelikheid vir moontlike onnauwkeurighede in die
  gerapporteerde data, skade, ekonomiese verliese, direkte of
  indirekte
  skade wat voortspruit uit die gebruik of bekendmaking van die
  inligting wat in hierdie boek vervat is.
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Hoeveel beïnvloed 'n belegger se
sielkunde en geestelike fokus die resultate van aanlynhandel?
Sedert
die ontstaan van tegniese analise toegepas op finansiële markte,
het
die groot opwaartse en neerwaartse bewegings 'n geldige
verduideliking gevind nie in wiskundige formules nie, maar in die
hebsug en vrees van die deelnemers.





Die rasionele belegger, wat in staat is om
die presiese prestasie van die aandelemark te analiseer, om op die
neerwaartse beweging te koop en op die opwaartse beweging te
verkoop,
bestaan eenvoudig nie. Dit is omdat hierdie lae en hoogtepunte nie
die resultaat is van lineêre redenasie nie, maar eerder die
resultaat van hebsug- en vrees-houdings wat siklies die markte
oorneem.




Selfs vandag, waar die handelsaktiwiteit
van die groot spelers en institusionele beleggers uitgevoer word
met
behulp van ingewikkelde outomatiese programme, is hierdie konsepte
steeds meer as geldig, omdat dit altyd en nog steeds die menslike
denke is wat die handelsprogramme skep en bestuur.




Daarom is die werklike uitdaging wat
aangegaan moet word in die keuse van die pad van aanlynhandel nie
hoe
om die mark te klop nie, maar eerder hoe om die argetipes wat net
blootgestel is, te klop. Suksesvolle handel beteken in die eerste
plek om te leer om die aangebore neigings tot euforie en vrees
binne
elk van ons te beheer en te bestuur.


 






Hierdie gids probeer nie om die onderwerp
volledig aan te spreek nie, en miskien sal geen boek die sielkunde
van finansiële markte heeltemal verduidelik nie.




Maar dit kan die leser help om lig te werp
op 'n onderwerp wat al te dikwels uit die vergelyking gelaat word,
ondanks dat dit so belangrik en kritiek is vir die sukses van jou
handel.




Die begrip van die ontkenning meganismes
inherent aan die gedagtes van groot handelaars, die bestuur van hul
emosies tydens die oopmaak en sluiting van 'n handel, leer om 'n
balans in hul handel te handhaaf en nie persoonlik betrokke te raak
nie as gevolg van hul foute is net so belangrik as om 'n
wenstrategie
van tegniese en fundamentele analise van die markte te
hê.




Dit is nie moeilik om bevestiging van die
belang van sielkundige aspekte in handel te vind nie; dit is genoeg
om die geestelike gesindheid van dié wat slaag om sukses in die
markte te handhaaf selfs na baie jare van bedrywighede, ongeag die
op-en-af-bewegings wat die handelaar se aktiwiteit kenmerk, waar te
neem.




Die geskiedenis en loopbane van die mees
suksesvolle handelaars het getoon dat die regte balans tussen
sielkunde en handelsvaardighede 'n fundamentele impak op die
behaalde
resultate kan hê. My hoop is dat hierdie gids jou 'n paar nuwe
insigte sal bied om jou prestasie te verbeter en jou te help om jou
handelsdoelwitte met gemak te bereik.
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Wanneer
  marknavorsing oor die sielkunde van handel gedoen word, is die
  meeste
  handelaars nogal verras oor die onderwerp. Die vraag vir baie is:
  hoe
  belangrik kan sielkunde wees in 'n wêreld so rasioneel en tog so
  kompleks soos dié van operasionele finansies?






  
Ek het gedink om 'n
  gids oor die sielkunde van handel te skep toe ek besef het dat
  die
  onderwerp 'n groter diepte van studie het as wat dit op die
  eerste
  oogopslag mag lyk. Dit is werklik verbysterend die direkte rol
  van 'n
  handelaar se geestelike houdings in sy huidige
  rekeningbalans.






  
In hierdie sin
  behoort 'n gids oor die sielkunde van handel eerstens te dien om
  orde
  te bring in die fundamentele konsepte van die onderwerp, en die
  handelaar te help om te onderskei tussen wat werk en wat nie werk
  nie. Die doel is om die moeilikheidspunte te herken, hulle te
  aanvaar
  en positief gebruik te maak daarvan binne die operasies
  self.






  
Dit is dus 'n werk
  van introspeksie, gemik daarop om lig te werp op jou eie
  eienskappe
  en persoonlike potensiaal, en om te vermy om jou eie bedrywighede
  deur eksterne kondisionering en heterodirektiewe te lei. Te
  dikwels
  vertrou ons op finansiële eks-perts en guru's, en vergeet dat
  selfs
  die mees voorbereide persoon foute kan maak.



 







  
In hierdie sin is
  die belangrikste les wat die sielkunde van handel kan leer, die
  aanvaarding van een se eie menslike falbaarheid, 'n essensiële
  vooronderstelling om vinnig op verliesposisies en die
  onvermydelike
  foute van die pad te kan ingryp. Dan is daar die meer gelukkige
  mense
  wat 'n karakterpredisposisie het om komplekse en chaotiese
  stelsels
  te hanteer, en ander wat meer aan hulself moet werk. Maar alle
  suksesvolle handelaars dra hul wins oor van 'n bewussyn oor die
  beginsels van hierdie gids.






  
Om resultate in
  hierdie veld te behaal, is dit noodsaaklik om op jouself te begin
  werk. Dit is nodig om selfgerig en onafhanklik te word van die
  emosies van die eksterne mark, en om te leer om hulle te herken
  en te
  bestuur sonder om irrasioneel deur hulle beïnvloed te
  word.






  
Daar is altyd twee
  stappe in hierdie rigting:



  
	



        

  
Eerstens moet jy 'n
          diepe kennis van die markte verkry en 'n nuttige kennis
  om positiewe
          opbrengste met kontinuïteit op die mediumtermyn te
  produseer;


        

  
	

        

  
dan sal hierdie
          eerste punt die handelaar in staat stel om die regte mate
  van
          selfvertroue in sy eie vermoëns te verkry, dit wil sê om
  positiewe
          resultate op die lang termyn te behou.







 






  

    
Die
proses wat tot volhoubare resultate lei, vind altyd in hierdie
volgorde plaas: kennis ontwikkel bevoegdheid. Dankie aan
bedryfsresultate, word hierdie bevoegdheid oor tyd in selfvertroue
in
eie middele en vermoëns, sowel as in die prestasie van die
handelsrekening, omskep.
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