
    
      
        


    


Cómo ganar dinero en eBay

Sarah Goldberg

––––––––

Traducido por Leonor Zimerman 


“Cómo ganar dinero en eBay”

Escrito por Sarah Goldberg

Copyright © 2016 Sarah Goldberg

Todos los derechos reservados

Distribuido por Babelcube, Inc. 

www.babelcube.com 

Traducido por Leonor Zimerman

“Babelcube Books” y “Babelcube” son marcas registradas de Babelcube Inc.


Cómo ganar dinero en eBay

Una guía completa para el éxito financiero en el sitio de subastas más grande del mundo

Por Sarah Goldberg



Contenido

Contenido................................................................................................................................2

Introducción............................................................................................................................3

Capítulo 1 - Cómo crear su Listado.........................................................................................6

Capítulo 2 - Presentar su producto........................................................................................11

Capítulo 3 - Vender cosas que no necesita............................................................................14

Capítulo 4 - Comenzar un negocio en eBay...........................................................................17

Capítulo 5 - Investigar...........................................................................................................21

Conclusión.............................................................................................................................24




Introducción



¿Entonces cuál es el propósito de este libro?

El propósito de este libro es ayudarle a comprender cómo funcionan las cosas en eBay, cómo tener éxito ahí, y ganar mucho dinero. No estamos hablando de ganar cincuenta dólares vendiendo de 5 a 10 artículos; estamos hablando de ganar miles de dólares en meses para ayudarle a mejorarse financiamente en esta economía difícil. eBay es un lugar lleno de oportunidades para que usted las tome. Todo lo que necesita hacer es leer esta guía para adquirir un mejor y más profundo entendimiento del proceso y de cómo funciona. 

Este libro incluirá métodos de venta en eBay, como también varias pautas y trucos que le ayudarán a aumentar sus ventas. También incluiremos historias exitosas que comprobarán la eficacia de cada uno de los métodos y la cantidad que puede esperar ganar siguiendo ese método.

Este libro no solo le dará las bases de cómo ganar dinero en eBay, sino también hablará de algunas estrategias avanzadas. También incluiré mis recomendaciones personales para otros recursos, incluyendo un fabuloso curso en línea que puede realmente llevar sus ganancias de eBay al siguiente nivel (Y también tengo una manera que usted podría obtener el curso con un descuento enorme. Vea la sección al final de los "Recursos en línea”).

Todos hemos oído de eBay. Ya sea que sepamos lo que es, o que no sepamos, lo hemos oído. Si no lo oímos del Internet, lo oímos de la parodia de canciones de Weird Al. Ha de ser popular, ¿verdad? ¿Entonces qué es eBay?

eBay es un lugar de mercado en línea donde usted puede comprar o vender toneladas de diferentes productos. 

¿Cómo funciona?

eBay es un sitio web muy simple y fácil de usar. Usted, como vendedor, tiene dos opciones. Cuando pone algo a la venta, puede poner un precio fijo o escoger un precio inicial y dejar que las personas apuesten, a partir de ese precio. 

En Comprar Ahora, la primera persona que paga el precio completo, se lleva el artículo.

En una Subasta en Línea las apuestas continúan por un cierto número de días, después de cuales el mayor postor se lleva el artículo.

¿Por qué debo escoger eBay?

eBay no es el único sitio web donde puede comprar o vender artículos, entonces por qué debo escoger eBay? La respuesta a esta pregunta es muy simple y usted ya la sabe.

Si hay dos tiendas, una tiene 10,000 clientes regulares con 1,000 nuevos clientes cada día, y la otra tiene 1,000 clientes con 100 nuevos clientes cada día, ¿dónde quisiera poner sus propias cosas a la venta? 

Usted tiene razón si quiere vender en la tienda con 10,000 clientes regulares.

eBay es esa misma tienda en el Internet, excepto que en lugar de tener diez mil usuarios, se dice que eBay tiene 300 millones de usuarios con por lo menos 2 millones de nuevos visitantes cada día. 

El número de usuarios siempre creciente aumenta sumamente las posibilidades de que sus cosas se vendan. Ya que eBay es un sitio web que funciona por todo el mundo, aunque las personas de un estado o país no necesiten algo, siempre habrá alguien del otro lado del mundo que sí lo necesitará. 

Otra razón para escoger a eBay para vender sus cosas es que no necesariamente necesita vender cosas nuevas. Aunque sea un lugar fabuloso para los emprendedores o dueños de negocios en el domicilio para comenzar sus negocios, también puede ser usado por personas ordinarias para vender tanto cosas nuevas como usadas. Puede vender sus muebles viejos y usados de su casa, ropa, equipo de computación, y hasta caracoles y peces, y mucho, mucho más...

La importancia de eBay

¿Entonces por qué es importante que venda en eBay? ¡En pocas palabras, simplemente para ganar más dinero!

Clientes: 

Una vez que venda en eBay, comienza a ganar clientes. Los clientes no solamente verán lo que han buscado, sino que también podrán ver los otros artículos que ponga a la venta. Esto es propaganda gratis y le da más exposición a sus productos mientras aumenta sus posibilidades de que se vendan.

Retroalimentación: 
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