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      "Cuanto más cambian las cosas, más permanecen igual".

      

      Pero, ¿se aplica esto a la inflación?

      

      No hemos visto una Inflación económica seria desde los años 70, cuando los tipos de interés llegaron a la adolescencia; los precios de los consumidores y de las materias primas se dispararon de forma increíble.

      

      ¿Por qué?

      

      ¿Qué es lo que está pasando realmente? ¿No nos espera una verdadera inflación?

      

      ¿Es posible que la Reserva Federal realmente la haya frenado con una tremenda flexibilización cuantitativa e impresión de dinero?

      

      O es que en realidad estamos en un ciclo deflacionario y todas las acciones de la Reserva Federal para incurrir en la inflación simplemente nos están manteniendo estables.

      

      Como pequeño inversor, definitivamente quiero la deflación, ya que es cuando el dólar aumenta su valor y los precios de los activos se desploman, permitiendo así a los inversores de la "calle principal" comprar finalmente activos a precios de ganga (bienes raíces, acciones, materias primas, artículos personales, tierras, etc.)

      

      ¿Alguna vez has tenido la sensación de que los comestibles son cada vez más caros, así como otras cosas comunes que compramos a diario?

      

      ¿Tiene la sensación de que alguien le está grabando en secreto cuando compra artículos comunes? ¿Por qué todo es cada vez más caro? ¿Quién y qué lo provoca?

      

      Los alimentos, los precios de la vivienda, los alquileres, la tecnología, el gas, los servicios públicos, la ropa, las inversiones, las acciones, los metales, las materias primas; todas estas cosas se ven afectadas por la Inflación Económica.

      

      En este libro exploraremos cómo se produce, quién se beneficia de ella y cómo puede beneficiarse y protegerse de ella.

      

      La INFLACIÓN es a menudo creada por diseño y a propósito por los bancos y los gobiernos. Beneficia a los muy ricos y a los gobiernos, pero diezma a las clases medias y a las pequeñas empresas.

      

      La historia se repite una y otra vez. Sin duda, la inflación monetaria volverá. ¿Pero será como en el pasado? Probablemente no.

      

      En cierto modo, la inflación ya está aquí. Sólo está en ciertos activos, como las acciones y los bienes inmuebles. Nuestro mundo está cambiando a un ritmo acelerado cada día. Esto significa que usted debe ser capaz de hacer pivotar sus estrategias de inversión y financieras rápidamente y ser capaz de adaptarse a los cambios de las economías a medida que se producen.

      

      La inflación puede robarle su dinero, es un impuesto oculto de los gobiernos diseñado para sacar su dinero de sus cuentas bancarias y bolsillos, mediante el aumento de los precios de los activos y la disminución del poder adquisitivo del dólar estadounidense.

      

      ¿Hay formas de protegerse contra esto?

      

      SÍ, pero debe poner en práctica estas estrategias lo antes posible y de forma muy estratégica.

      

      ¿Cómo se puede ganar dinero en un entorno económico inflacionista?

      

      Hay muchas técnicas que puede utilizar, desde bonos, acciones, ciertas clases de bienes raíces e incluso la compra y venta de bienes de consumo.

      

      Como habrá oído, lo peor que puede hacer es dejar su dinero en una cuenta corriente sin hacer nada. Las cuentas de ahorro se esfuman en épocas de inflación. Tiene que hacer que su dinero trabaje para usted.

      

      La realidad 80/20 de la inflación económica

      

      ¿Cuáles son los peores resultados de la inflación económica?

      
        	El valor del dólar disminuye drásticamente.

        	El poder adquisitivo del dólar cae en todo el mundo.

        	Las exportaciones disminuyen, las importaciones aumentan.

        	Los precios de los activos duros aumentan.

        	Los precios de las acciones aumentan.

        	Los precios de las materias primas aumentan.

        	Los tipos de interés suelen subir para detener la inflación, a no ser que el gobierno quiera la inflación.

        	Los impuestos aumentan.

        	Los alquileres aumentan.

        	Aumenta el precio de la vivienda.

        	Aumentan los precios del gas y del petróleo.

        	Los precios de los alimentos aumentan.

        	La clase media se destruye.

        	Sólo quedan los ricos y los pobres.

      

      ¿Cuáles son los beneficios ocultos de la inflación económica?

      
        	Las deudas se pagan más rápido.

        	Las hipotecas y las deudas disminuyen su saldo más rápidamente.

        	Los vendedores de inmuebles consiguen precios más altos.

        	Los vendedores de acciones ganan en ciertos sectores.

        	Las cuentas bancarias con altos intereses pueden estar disponibles, si los tipos de interés son aumentados por el gobierno.

        	Los propietarios obtienen alquileres más altos, pero también gastos más elevados.

      

      

      La inflación explicada de forma sencilla

      

      La inflación es la tasa a la que una moneda experimenta una disminución de su poder adquisitivo. En la mayoría de las economías se produce a lo largo de un periodo prolongado. Sin embargo, hay ejemplos de tasas de inflación muy elevadas en períodos cortos, conocidos como hiperinflación. Los economistas sostienen que la inflación es casi siempre el resultado de un aumento excesivo de la oferta monetaria en una economía.

      

      La población en general siente la inflación por el aumento de los precios de los bienes que compra. Cosas como los comestibles, el combustible y los servicios públicos se encarecen durante el tiempo en que una economía experimenta la inflación. Cada unidad de la moneda de esa economía pierde su valor en términos de lo que la gente puede cambiar por ella. Cuando las economías siguen sufriendo tasas de inflación relativamente altas durante largos periodos, la gente puede permitirse menos cosas. Si tienen dinero ahorrado en cuentas bancarias sin intereses, el valor de sus ahorros también disminuye.

      

      ¿Qué causa la inflación?

      

      Cuando hay más dinero disponible, y la cantidad de bienes sigue siendo la misma, la demanda de dinero será menor y se aplicará la economía básica. Ahora, la gente estará dispuesta a pagar más dinero por el mismo artículo, lo que provocará un aumento del precio de ese artículo.

      Un aumento de la oferta global de dinero significaría que los compradores pueden pagar más por las mismas cosas en general. Como resultado, se produce un aumento en el precio de los artículos, y la economía experimentará inflación. Se trata de un desequilibrio entre el dinero que requiere una economía para sus necesidades comerciales y la cantidad de dinero suministrada. Cabe mencionar que para que se produzca la inflación tiene que producirse un aumento global y sostenido de los precios. Una subida singular de los precios debida a la demanda no apunta a la inflación.

      

      Aunque la mayoría de los economistas están de acuerdo en que el aumento de la oferta monetaria es la razón principal de la inflación, hay tres factores clave que la provocan cuando la oferta de dinero aumenta.

      

      Efecto de la demanda

      

      Este fenómeno se produce cuando la población tiene de repente mucho más dinero para gastar. Naturalmente, la demanda de artículos aumenta. Cuando esta demanda no es satisfecha por los fabricantes y productores de bienes, la demanda de artículos aumenta, haciendo que la demanda haga subir los precios.

      

      Efecto de empuje de los costes

      

      Este efecto se produce cuando el efecto de atracción de la demanda se aplica a bienes intermedios como el petróleo, los servicios públicos y otras materias primas. Como los minoristas tienen en cuenta estos costes cuando fijan el precio de sus productos, un aumento de su precio provoca un aumento del precio de los productos acabados. 

      

      Inflación incorporada

      Este efecto es el resultado de una economía que ha estado experimentando inflación durante mucho tiempo. Los empresarios aumentan sus salarios para adaptarse a las tendencias.

      

      Cuando sus salarios aumentan, el coste de la mano de obra aumenta para los productores y fabricantes. Esto provoca un aumento del precio de los productos acabados.

      

      Es importante entender qué es la inflación. No es tan fácil de definir como mucha gente podría imaginar. De hecho, hay varias definiciones aceptadas y esto puede dar lugar a malentendidos, sobre todo si se empieza a intentar comprender la economía que hay detrás.
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            La inflación y la teoría de la oferta monetaria

          

        

      

    

    
      Este capítulo examina la explicación más común de la inflación, es decir, que está relacionada con la expansión de la oferta monetaria. Se revisan las pruebas de la teoría y se explica exactamente cómo se supone que funciona.

      

      Si se pregunta a la mayoría de los economistas qué causa la inflación, probablemente mencionarán que está relacionada con la cantidad de dinero en circulación. Como ejemplo, pueden pedirle que imagine un mundo sencillo de panaderos y cerveceros. Podría haber cinco panaderos y cinco cerveceros que se vendieran mutuamente un pan y una pinta de cerveza cada día.  Cada uno cuesta 1 libra en monedas de oro. La riqueza total del mundo es de 10 libras. Ahora imagina qué pasaría si se encuentran otras 10 libras en monedas de oro y todo el mundo recibe una parte de ellas. 

      

      La cantidad de dinero en el mundo se ha duplicado de repente a 20 libras, pero sigue habiendo sólo 5 panes y 5 pintas de cerveza que se fabrican cada día. Todo el mundo se siente un poco más rico pero lo único que pueden comprar es pan y cerveza.  Como la gente cree que tiene más dinero, todos intentan superar la oferta de los demás para conseguir provisiones adicionales.  Rápidamente, los precios de todo el pan y la cerveza aumentan hasta que cuestan alrededor de 2 libras y se vuelve a alcanzar un nuevo equilibrio. Con 1 libra en monedas de oro ahora sólo se puede comprar media barra de pan o media pinta de cerveza.

      

      Este es un ejemplo sencillo de la teoría que subyace a la relación entre la oferta monetaria y la inflación. En la vida real, es mucho más complejo y los precios pueden tardar mucho tiempo en alcanzar el nuevo equilibrio, por lo que la relación no siempre es tan visible como sugiere la teoría. Sin embargo, hay pruebas sólidas de que la teoría se mantiene a medio plazo, como se verá a continuación.

      

      Historia de la teoría

      

      Se han observado fuertes subidas de precios en muchos períodos de la historia antigua, desde la antigua Babilonia hasta el Imperio Romano. Un periodo especialmente prolongado de subida de precios en todo el mundo se produjo en el siglo XVI y principios del XVII. 

      

      En esa época, el dinero se definía en Europa en términos de metales preciosos.  Se emitían monedas de plata y oro como principal medio de cambio. Esa época fue la de Cristóbal Colón y el gran descubrimiento de las Américas.

      Lo más importante que se saqueó del Nuevo Mundo y se trajo a Europa fueron grandes cantidades de oro y plata. Esto hizo que ciertos países y financieros se enriquecieran mucho, ya que la riqueza se definía en términos de metales preciosos.

      

      Por tanto, la cantidad de dinero que circulaba en Europa aumentó.

      

      Al mismo tiempo, los precios subían en Europa y muchos estudiosos empezaron a sugerir las razones por las que esto ocurría.

      

      Entre ellos estaba el famoso astrónomo Copérnico. Fue uno de los primeros en proponer la teoría de que el aumento de los precios estaba relacionado con el aumento de la oferta monetaria.

      

      La fórmula clave

      

      En su forma más simplificada, estudiosos como Copérnico afirmaron que los precios (P) varían en proporción a la oferta de dinero (M), es decir, P ∝ M.

      

      Teoría cuantitativa del dinero

      

      Desde entonces se han propuesto muchos desarrollos y variantes de la teoría de Copérnico.

      

      Probablemente las más notables fueron en 1848, cuando John Stewart Mill propuso formalmente la "teoría cuantitativa del dinero" y elaboró la "ecuación del intercambio". Demostró que la fórmula simple sólo es aplicable si el tamaño de la economía es estable (es decir, el PIB es constante) y no ha habido cambios en el número de veces que la gente gasta el dinero durante ese periodo, es decir, los niveles de ahorro y de gasto de la gente no han subido ni bajado. 

      

      La fórmula completa que propuso fue la siguiente MV=PQ.

      

      Intentaré traducir esta jerga en palabras que puedan tener más sentido. Lo que dice es que, en cualquier periodo de tiempo, la oferta monetaria (M) multiplicada por el número de veces que la gente utiliza ese dinero (V) es igual a los precios medios (P) multiplicados por el valor total de todos los bienes que producimos en ese tiempo, es decir, el PIB (Q).

      

      El aspecto difícil es el número de veces que la gente utiliza el dinero, o la "velocidad del dinero", como se conoce. Esto tiene que ver con los niveles de ahorro y gasto. La idea básica que subyace a esta calificación es que, si mucha gente ahorra dinero, menos gente comprará bienes. Al menos durante un tiempo, se fabricarán demasiados bienes en relación con los compradores. Por lo tanto, los vendedores se verán obligados a bajar los precios al competir por el negocio que queda. La situación inversa también se produce cuando el ahorro disminuye y los niveles de gasto aumentan en una economía, es decir, los precios suben.

      

      Pruebas de la teoría

      

      Los defensores de la teoría (llamados monetaristas) pueden señalar muchos ejemplos más recientes que los de los siglos XVI y XVII en los que la impresión excesiva de dinero aparece directamente vinculada a niveles crecientes de inflación. El más tristemente célebre fue durante la República de Weimar, en Alemania, a principios de la década de 1920.

      

      De hecho, si se examina el aumento a largo plazo de la inflación en el Reino Unido desde 1900, está fuertemente correlacionado con el crecimiento de la oferta monetaria. El siguiente gráfico muestra un índice de precios del Reino Unido desde 1900 y lo compara con un índice de la oferta monetaria del Reino Unido. (Para satisfacer la ecuación de cambio, se ha hecho una deducción de la oferta monetaria por el dinero extra necesario debido a nuestra economía en expansión, es decir, el índice es la oferta monetaria menos el PIB.

      

      Algunos problemas con la teoría

      

      Lo que el gráfico anterior también ilustra es que los cambios en la oferta monetaria no siempre se reflejan directamente en los precios de los bienes y servicios. De hecho, ambos pueden ir durante muchos años o incluso décadas en direcciones opuestas. Esto se debe, en parte, a los cambios en el deseo de la gente de ahorrar o gastar (es decir, la velocidad del dinero) y, en parte, a que el dinero recién creado no siempre fluye directamente hacia los bienes y servicios.

      

      Nadie dice a la población que la oferta monetaria ha aumentado. La primera respuesta a un aumento de la oferta monetaria suele ser que la gente ahorre, por lo que efectivamente se mantiene la misma cantidad de dinero en circulación. Por lo tanto, los precios tampoco cambian inmediatamente. A medida que ese dinero se va extendiendo por la economía, va entrando más y más en circulación. Entonces los precios suben. Además, la oferta monetaria y la velocidad del dinero suelen estar correlacionadas. A medida que la oferta monetaria aumenta, la velocidad del dinero sube (y viceversa en una recesión), por lo que los cambios en los precios pueden ser mayores de lo que los cálculos de la oferta monetaria podrían predecir por sí solos.

      

      Para complicar aún más las cosas, este proceso depende en gran medida del destino de los aumentos de la oferta monetaria (es decir, en los precios al por menor o en los precios de los activos) y más en general, depende del sentimiento de los consumidores y del estado del clima y del ciclo económico. Por lo tanto, no es sorprendente que a menudo haya poca sincronización a corto plazo entre la oferta monetaria y la inflación.

      

      Esto queda claramente ilustrado en los datos del Reino Unido de los últimos años.

      

      Ha habido poca correlación entre el aumento de la oferta monetaria en el Reino Unido y la inflación al por menor en los veinte años transcurridos entre 1992 y 2012.

      

      Muchos economistas reconocen ahora que los cambios en la oferta monetaria no predicen la inflación al por menor en períodos de corto plazo o en entornos de baja inflación. En un documento reciente en el que se examina la correlación en el mundo real entre la oferta monetaria y la inflación de todos los países entre 1969 y 1999, se llega a la siguiente conclusión.

      

      "Esta fuerte relación entre la inflación y el crecimiento monetario se debe casi en su totalidad a la presencia de países con alta inflación o hiperinflación en la muestra. La relación entre la inflación y el crecimiento del dinero para los países con baja inflación (una media inferior al 10% anual durante 30 años) es débil, si no inexistente."

      

      Oferta monetaria e inflación de los precios de los activos

      

      Pero lo que estos análisis simplistas de la teoría monetaria pasan por alto es la complejidad de la inflación. Para comprenderla, hay que entender exactamente cómo se expande la oferta monetaria. El dinero se crea normalmente en una economía cuando los bancos privados conceden préstamos a particulares o empresas. Normalmente, este dinero se utiliza primero para especular o para comprar activos, por ejemplo, casas, empresas/acciones, bonos, materias primas (o derivados más complejos de ellas).  Normalmente no se crea para gastarlo directamente en la economía en bienes y servicios, aunque normalmente acaba allí.

      

      Por lo tanto, cuando la oferta monetaria se expande, como ocurrió notablemente durante los años 80 y las décadas siguientes en el Reino Unido, crea una inflación en los activos para los que el dinero se utiliza en primer lugar. Esta llamada "inflación del precio de los activos" se ilustra claramente en el siguiente gráfico con datos del Reino Unido.

      

      ¿Dos ofertas monetarias distintas? ¿Dos inflaciones distintas?

      

      Lo que es clave para entender la teoría cuantitativa del dinero en relación con la inflación y la oferta monetaria es que afecta a dos economías separadas: la riqueza (es decir, los precios de los activos) y el gasto de los consumidores (es decir, los precios de los bienes y servicios). El dinero fluye entre estas dos economías. Por ejemplo, cuando alguien vende una casa y gasta los ingresos en la economía real en bienes y servicios como vacaciones o atención sanitaria, está transfiriendo dinero de una economía a la otra. Del mismo modo, cuando ahorra su salario en una pensión, el dinero se transfiere en la dirección opuesta. 

      Se ha argumentado que los dos sectores obedecen a la teoría cuantitativa por separado (y a medio plazo también en su totalidad). Sin embargo, los economistas rara vez destacan esta cuestión debido a que los países no suelen publicar por separado los datos de la oferta monetaria en las dos áreas.
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