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	Este es un curso sobre los fundamentos del éxito.

	El éxito consiste en gran medida en adaptarse a los entornos siempre variables y cambiantes de la vida, con un espíritu de armonía y equilibrio. La armonía se basa en la comprensión de las fuerzas que constituyen el entorno de cada uno; por lo tanto, este curso es en realidad un plan que puede seguirse directamente hacia el éxito, ya que ayuda al estudiante a interpretar, comprender y aprovechar al máximo estas fuerzas ambientales de la vida. 

	Antes de comenzar a leer las lecciones de La ley del éxito, debes conocer algo de la historia del curso. Debes saber exactamente lo que el curso promete a quienes lo siguen hasta que han asimilado las leyes y principios en los que se basa. Debes conocer sus limitaciones, así como sus posibilidades como ayuda en tu lucha por un lugar en el mundo. 

	Desde el punto de vista del entretenimiento, el curso Ley del Éxito sería un pobre segundo para casi cualquier 

	de las revistas mensuales del tipo «Snappy Story» que se pueden encontrar hoy en día en los quioscos. 

	El curso ha sido creado para personas serias que dedican al menos una parte de su tiempo a la tarea de triunfar en la vida. El autor del curso Ley del Éxito no ha pretendido competir con aquellos que escriben con el único propósito de entretener. 

	El objetivo del autor al preparar este curso ha sido doble: en primer lugar, ayudar al estudiante serio a descubrir cuáles son sus debilidades y, en segundo lugar, ayudarle a crear un PLAN DEFINIDO para superar esas debilidades. 

	Los hombres y mujeres más exitosos del mundo han tenido que corregir ciertos puntos débiles de su personalidad antes de empezar a triunfar. Las debilidades más destacadas que se interponen entre los hombres y las mujeres y el éxito son la INTOLERANCIA, la CUPIDIDAD, la CODICIA, los CELOS, la SOSPECHA, la VENGANZA, el EGOTISMO, la VANIDAD, la TENDENCIA A COSECHAR DONDE NO HAN SEMBRADO y el HÁBITO DE GASTAR MÁS DE LO QUE GANAN. 

	Todos estos enemigos comunes de la humanidad, y muchos otros que no se mencionan aquí, se tratan en el curso Ley del Éxito de tal manera que cualquier persona con una inteligencia razonable puede dominarlos con poco esfuerzo o inconvenientes. 

	Debes saber, desde el principio, que el curso Ley del Éxito ha superado hace tiempo la fase experimental y que ya cuenta con un historial de logros e   es que merece ser analizado y considerado seriamente (   ). También debes saber que el curso Ley del Éxito ha sido examinado y respaldado por algunas de las mentes más prácticas de esta generación. 

	El curso Ley del Éxito se utilizó por primera vez como conferencia y fue impartido por su autor en prácticamente todas las ciudades y en muchas de las localidades más pequeñas de los Estados Unidos durante un período de más de siete años. Quizás usted fue una de las cientos de miles de personas que escucharon esta conferencia. 

	Durante estas conferencias, el autor contaba con asistentes entre el público con el fin de interpretar la reacción de quienes escuchaban la conferencia, y de esta manera aprendió exactamente qué efecto tenía en las personas. Como resultado de este estudio y análisis, se realizaron muchos cambios. 

	La primera gran victoria de la filosofía de la Ley del Éxito se obtuvo cuando el autor la utilizó como base de un curso con el que se formó a 3000 hombres y mujeres como ejército de ventas. La mayoría de estas personas no tenían experiencia previa de ningún tipo en el campo de las ventas. Gracias a esta formación, pudieron ganar más de un millón de dólares (1 000 000,00 $) para ellos mismos y pagaron al autor 30 000,00 $ por sus servicios, que abarcaron un período de aproximadamente seis meses.

	Las personas y los pequeños grupos de vendedores que han alcanzado el éxito gracias a la ayuda de este curso son demasiado numerosos para mencionarlos en esta introducción, pero el número es grande y los beneficios que obtuvieron del curso fueron evidentes.

	La filosofía de la Ley del Éxito llamó la atención del difunto Don R. Mellett, antiguo editor del Canton (Ohio) Daily News, quien se asoció con el autor del curso y se disponía a dimitir como editor del Canton Daily News y asumir la gestión empresarial de los asuntos del autor cuando fue asesinado el 16 de julio de 1926. 

	Antes de su muerte, el Sr. Mellett había acordado con el juez Elbert H. Gary, entonces presidente del consejo de administración de la United States Steel Corporation, presentar el curso La ley del éxito a todos los empleados de la Steel Corporation, con un coste total de unos 150 000 dólares. Este plan se detuvo debido a la muerte del juez Gary, pero demuestra que el autor de La ley del éxito ha elaborado un plan educativo de carácter duradero. El juez Gary estaba eminentemente preparado para juzgar el valor de dicho curso, y el hecho de que analizara la filosofía de La ley del éxito y se dispusiera a invertir la enorme suma de 150 000 dólares en él es prueba de la solidez de todo lo que se dice en nombre del curso. 

	En esta Introducción general al curso, encontrará algunos términos técnicos que quizá no le resulten claros. No se preocupe por ello. No intente comprender estos términos en la primera lectura. Le resultarán claros después de leer el resto del curso. Toda esta Introducción está pensada únicamente como antecedentes para las otras quince lecciones del curso, y debe leerla como tal. No se le examinará sobre esta Introducción, pero debe leerla muchas veces, ya que en cada lectura obtendrá un pensamiento o una idea que no había obtenido en lecturas anteriores. 

	En esta introducción encontrarás una descripción de una ley de la psicología recientemente descubierta que es la piedra angular de todos los logros personales destacados. El autor se ha referido a esta ley como la «mente maestra», es decir, una mente que se desarrolla a través de la cooperación armoniosa de dos o más personas que se alían con el fin de realizar una tarea determinada.

	Si se dedica al negocio de la venta, puede experimentar de forma provechosa con esta ley de la «mente maestra» en su trabajo diario. Se ha descubierto que un grupo de seis o siete vendedores puede utilizar esta ley de forma tan eficaz que sus ventas pueden aumentar hasta alcanzar proporciones increíbles. 

	Se supone que los seguros de vida son lo más difícil de vender en el mundo. Esto no debería ser cierto, dada la necesidad que tienen los seguros de vida, pero lo es. A pesar de ello, un pequeño grupo de hombres que trabajaban para la Prudential Life Insurance Company, cuyas ventas son en su mayoría pólizas pequeñas, formaron un pequeño grupo de amigos con el propósito de experimentar con la ley de la «mente maestra», con el resultado de que cada uno de los miembros del grupo vendió más seguros durante los tres primeros meses del experimento que los que había vendido en todo un año anterior. 

	Lo que se puede lograr con la ayuda de este principio, por cualquier pequeño grupo de vendedores de seguros de vida inteligentes que hayan aprendido a aplicar la ley de la «Mente Maestra», sorprenderá incluso a la persona más optimista e imaginativa. 

	Lo mismo puede decirse de otros grupos de vendedores que se dedican a vender mercancías y otros servicios más tangibles que los seguros de vida. Tenga esto en cuenta al leer este curso de Introducción a la Ley del Éxito y no es descabellado esperar que esta Introducción, por sí sola, le proporcione una comprensión suficiente de la ley como para cambiar el curso de su vida. 

	Son las personalidades que hay detrás de un negocio las que determinan el grado de éxito que este tendrá. Modifique esas personalidades para que sean más agradables y atractivas para los clientes del negocio y este prosperará. En cualquiera de las grandes ciudades de los Estados Unidos se pueden comprar productos de naturaleza y precio similares en decenas de tiendas, pero siempre hay una tienda destacada que vende más que las demás, y la razón es que detrás de esa tienda hay una o varias personas que han prestado atención a las personalidades de quienes están en contacto con el público. La gente compra personalidades tanto como mercancías, y cabe preguntarse si no se ven más influenciados por las personalidades con las que entran en contacto que por las mercancías. 

	Los seguros de vida se han reducido a una base tan científica que el coste del seguro no varía en gran medida, independientemente de la compañía en la que se contrate, pero de los cientos de compañías de seguros de vida que operan, menos de una docena realizan la mayor parte del negocio en Estados Unidos. 

	¿Por qué? ¡Por las personalidades! Noventa y nueve de cada cien personas que compran pólizas de seguro de vida no saben lo que contienen sus pólizas y, lo que parece más sorprendente, no parecen importarles. Lo que realmente compran es la agradable personalidad de algún hombre o mujer que sabe el valor de cultivar esa personalidad. 

	Tu negocio en la vida, o al menos la parte más importante de él, es alcanzar el éxito. El éxito, en el sentido que le da este curso sobre las Quince Leyes del Éxito, es «la consecución de tu Objetivo Principal Definido sin violar los derechos de otras personas». Independientemente de cuál sea tu principal objetivo en la vida, lo alcanzarás con mucha menos dificultad después de aprender a cultivar una personalidad agradable y después de haber aprendido el delicado arte de aliarte con otros en una empresa determinada sin fricciones ni envidias. 

	Uno de los mayores problemas de la vida, si no el mayor, es aprender el arte de la negociación armoniosa con los demás. Este curso se creó con el propósito de enseñar a las personas cómo negociar su camino en la vida con armonía y aplomo, libres de los efectos destructivos del desacuerdo y la fricción que cada año llevan a millones de personas a la miseria, la necesidad y el fracaso. 

	Con esta declaración del propósito del curso, deberías poder abordar las lecciones con la sensación de que está a punto de producirse una transformación completa en tu personalidad. 

	No se puede disfrutar de un éxito extraordinario en la vida sin poder, y nunca se puede disfrutar del poder sin una personalidad suficiente para influir en otras personas para que cooperen con usted en un espíritu de armonía. Este curso le muestra paso a paso cómo desarrollar esa personalidad. 

	Lección a lección, lo siguiente es una declaración de lo que puede esperar recibir de las Quince Leyes del Éxito: 

	I.      UN OBJETIVO PRINCIPAL DEFINIDO te enseñará cómo ahorrar el esfuerzo inútil que la mayoría de las personas gastan en tratar de encontrar el trabajo de su vida. Esta lección te mostrará cómo acabar para siempre con la falta de objetivos y fijar tu corazón y tus manos en un propósito definido y bien concebido como trabajo de tu vida.

	II.       LA CONFIANZA EN SÍ MISMO le ayudará a dominar los seis miedos básicos que acosan a todas las personas: el miedo a la pobreza, el miedo a la mala salud, el miedo a la vejez, el miedo a las críticas, el miedo a perder el amor de alguien y el miedo a la muerte. Le enseñará la diferencia entre el egoísmo y la verdadera confianza en sí mismo, que se basa en un conocimiento definido y útil. 

	III.      EL HÁBITO DE AHORRAR te enseñará a distribuir tus ingresos de forma sistemática para que un porcentaje definido de ellos se acumule de manera constante, formando así una de las mayores fuentes conocidas de poder personal. Nadie puede tener éxito en la vida sin ahorrar dinero. No hay excepciones a esta regla, y nadie puede escapar de ella. 

	IV.      INICIATIVA      Y      LIDERAZGO      te      te enseñará 

	cómo convertirse en un líder en lugar de un seguidor en el campo que haya elegido. Desarrollará en usted el instinto de liderazgo que le llevará gradualmente a alcanzar la cima en todas las empresas en las que participe. 

	V.      IMAGINACIÓN estimulará tu mente para que concibas nuevas ideas y desarrolles nuevos planes que te ayudarán a alcanzar el objetivo de tu Meta Principal Definida. Esta lección te enseñará cómo «construir casas nuevas con piedras viejas», por así decirlo. Te mostrará cómo crear nuevas ideas a partir de conceptos antiguos y conocidos, y cómo dar nuevos usos a las ideas antiguas. Esta lección, por sí sola, equivale a un curso muy práctico de técnicas de venta, y sin duda resultará una auténtica mina de oro de conocimientos para la persona que se lo tome en serio. 

	VI.      El ENTUSIASMO te permitirá «saturar» a todos aquellos con los que entras en contacto con interés por ti y por tus ideas. El entusiasmo es la base de una personalidad agradable, y debes tener esa personalidad para influir en los demás y que cooperen contigo. 

	VII. El AUTOCONTROL es la «rueda de equilibrio» con la que controlas tu entusiasmo y lo diriges hacia donde deseas que te lleve. Esta lección te enseñará, de la manera más práctica, a convertirte en «el dueño de tu destino, el capitán de tu alma». 

	VIII.      EL HÁBITO DE HACER MÁS DE LO QUE SE TE PAGA 

	es una de las lecciones más importantes del curso Ley del Éxito. Te enseñará cómo aprovechar la Ley del Rendimiento Aumentado, que con el tiempo te garantizará un rendimiento económico muy superior al servicio que prestas. Nadie puede convertirse en un verdadero líder en ningún ámbito de la vida 

	sin practicar el hábito de hacer más trabajo y mejor trabajo del que se le paga. 

	IX.      LA PERSONALIDAD AGRADABLE es el «punto de apoyo» sobre el que debes colocar la «palanca» de tus esfuerzos y, cuando la coloques con inteligencia, te permitirá eliminar montañas de obstáculos. Esta sola lección ha creado decenas de maestros vendedores. Ha desarrollado líderes de la noche a la mañana. Te enseñará cómo transformar tu personalidad para que puedas adaptarte a cualquier entorno o a cualquier otra personalidad, de tal manera que puedas dominar fácilmente. 

	X.      El PENSAMIENTO PRECISO es uno de los pilares fundamentales de todo éxito duradero. Esta lección te enseña a separar los «hechos» de la mera «información». Te enseña a organizar los hechos conocidos en dos clases: los «importantes» y los «sin importancia». Te enseña cómo determinar qué es un hecho «importante». Te enseña cómo elaborar planes de trabajo definidos, en la búsqueda de cualquier vocación, a partir de HECHOS. 

	XI.      La CONCENTRACIÓN le enseña cómo enfocar su atención en un tema a la vez hasta que haya elaborado planes prácticos para dominar ese tema. Le enseñará cómo aliarse con otros de tal manera que pueda utilizar todos sus conocimientos para respaldar sus propios planes y propósitos. Le proporcionará un conocimiento práctico de las fuerzas que le rodean y le mostrará cómo aprovechar y utilizar estas
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