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CAPÍTULO 1


	INTRODUCCIÓN: EL BOOM DE LA FORMACIÓN ONLINE


	 


	 


	 


	Internet ha democratizado la educación. En la actualidad, existe mayor interés que nunca por la formación en todos sus ámbitos. Los cursos online, MOOC (Massive Open Online Course), plataformas de e-learning y campus virtuales se postulan como opciones idóneas para todos aquellos que desean formarse a su propio ritmo y desde cualquier lugar en las temáticas que más les interesan. En este contexto, hay una creciente demanda de expertos que deseen compartir sus conocimientos con usuarios ávidos de aprender.


	 


	 


	La creación y publicación de cursos virtuales es sin duda una gran vía para la generación de marca personal, la expansión de nuestra imagen corporativa o bien servirnos como modelo de negocio independiente. Estamos ante una industria muy lucrativa y son ya muchas las personas que se ganan la vida gracias a la formación online. Un cuarto de los profesores de la plataforma formativa más importante, generan al año unos ingresos de al menos 10.000 dólares por la venta de sus cursos. Si dominas alguna materia y crees que puedes transmitir estos conocimientos, esta es una oportunidad que no deberías dejar pasar.


	 


	 


	En este libro vas a aprender, entre otras cosas:


	 


	

	
● Los elementos clave que debe tener un curso de éxito.



	
● Cómo diseñar y estructurar tu curso.



	
● Crear un curso de calidad que se destaque de la competencia.



	
● Qué equipo y software vas a necesitar.



	
● Dónde vender tu curso para generar una nueva fuente de ingresos.



	
● Cómo y dónde promocionar tu curso.






	 


	 




CAPÍTULO 2


	CÓMO DISEÑAR TU CURSO


	 


	 


	 


	 


	Antes de comenzar a producir tu curso y una vez escogida la temática, debemos establecer el objetivo pedagógico e identificar a tu público objetivo; es decir, ¿Qué quieres enseñar? ¿Quiénes son tus alumnos potenciales? 


	 


	 


	A continuación, diseña tu plan de estudios. Estructurando un esquema del curso. Básicamente, un curso o temario se estructura en secciones o módulos, cada uno de los cuales están compuestos de una o varias lecciones o clases individuales. Por lo general, una lección no es otra cosa que una clase en vídeo. Sin embargo, también puede estar conformada por textos. Una lección de calidad estaría compuesta por una videoclase y por recursos complementarios en texto. Un curso debería tener al menos tres secciones, teniendo en cuenta que será necesaria una de introducción y otra de conclusión. Planifica los encabezamientos de las secciones y las clases individuales para cubrir el tema del curso y recuerda incluir palabras clave. 
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