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Einführung


Sind Sie daran interessiert, zusätzliches Geld zu verdienen, bequem
von zu Hause aus? Es gibt ein Sprichwort, dass der Müll eines
Mannes der Schatz eines anderen Mannes ist! Dieser Schatz kann bei
eBay gefunden werden. Dieses E-Book ist alles, was Sie brauchen um
mit eBay zu beginnen und das zusätzliche Geld verdienen, indem Sie
ein Powerseller werden. Durch die Anwendung der in diesem Buch
enthaltenen Informationen sind Sie auf dem besten Weg ein
erfolgreicher eBay-Verkäufer zu werden.












Ebay bietet Ihnen eine einfache Möglichkeit, Ihr Einkommen zu
ergänzen, Gegenstände zu verkaufen, die Sie nicht mehr benötigen
oder brauchen, einen Nachlass zu liquidieren oder Gegenstände aus
Ihrer Sammlung zu verkaufen. Ebay ist eine bewährte
E-Commerce-Website im Internet, die sich auf den Verkauf mit einer
Online-Auktion Methode spezialisiert hat. Sei eBay im Jahr 1995 im
Internet erschienen ist, hat es konsequent seinen eigenen Gewinn
generiert und auch den Online-Verkäufern und Käufern weiteren
Erfolg beschert. Die Bewährte Formel von Ebay,die Menschen hilft
ihre Artikel zu verkaufen, funktioniert einfach und kann schnell
gelernt werden. Ebay Website hat alles, was Sie brauchen um Ihr
Geschäft zu Hause zu beginnen oder einfach ein paar zusätzliche
Euro zu verdienen, indem Sie die Dinge im Haus loswerden, die Sie
nicht länger wollen.












Sobald Sie sich für ein Produkt entschieden haben, das Sie auf eBay
verkaufen möchten, müssen Sie Ihre Marktnische finden.
Recherchieren Sie sorgfältig und folgen Sie dann den Schritten auf
der eBay-Website, um sich zu registrieren und mit dem Verkauf zu
beginnen. So einfach ist das!












Verkaufen auf eBay ist eine gute Möglichkeit, Ihr neues Geschäft zu
starten, wenn Sie bereit sind, Energie und Zeit zu investieren um
erfolgreich zu sein. Einer der Gründe, warum eBay ein
ausgezeichneter Ort ist um Ihre Artikel zu verkaufen, ist wegen der
großen Anzahl von Menschen, de eBay auf einer täglichen Basis
besuchen. Bei einer so großen Anzahl von Kunden verkaufen Sie
sicher jeden Artikel.







In den Kapiteln dieses E-Books erhalten Sie
Schritt-für-Schritt-Anleitungen, um ihnen zu zeigen was Sie tun
müssen, um mit dem verkauf zu beginnen und zu lernen, was es
braucht um ein Powerseller zu werden.












Sie werden lernen wie:












	

Bei eBay registrieren, damit Sie ihre Artikel verkaufen können.














	

Erstellen einer spannenden und auffälligen Artikelbeschreibung.
















	

Die Vorteile des Verkaufs mit eBay.
















	

Welche Artikel zu verkaufen und was schnell verkauft.









	

Wo finde ich Gegenstände zum Verkaufen?
















	

Wie Sie den Ruf des Verkäufers aufbauen können.
















	

Tipps für den Verkauf bei eBay.
















Sie haben die Kontrolle darüber, wie viel Geld Sie verdienen
möchten. Und Sie haben die Kontrolle darüber, wann Sie diesen
Gewinn sehen wollen! Starten Sie heute, um zusätzliche Euros zu
verdienen, indem Sie eBay als Ihren Verkauf Partner nutzen.












Die Geschichte von eBay





Ebay wurde 1995 von einem Mann namens Pierre Omidyar gegründet.
Ebays ursprünglicher Name war “Auction Web“, wurde aber in “Ebay“
geändert, kurz für “Echo Bay“, so der Name der Beratungsfirma von
Omidyar. Ein Hauptkonzept von eBay ist, dass es keine Gegenstände
an Menschen verkauft, es verbindet sie einfach und ermöglicht es
ihnen, mit der Praxis des Verkaufs fortzufahren. Ebay hat seine
vertrauenswürdige Community für Käufer und Verkäufer in einem
virtuellen Marktplatz geschaffen. Ebay´s sofortiger Erfolg war
erstaunlich. Ende 1998 gab es über 2,1 Millionen registrierte
Nutzer und eBay wurde zur meistbesuchten Auktionsseite im Internet.
Heute gibt es über 114 Millionen registrierte Nutzer, von denen die
meisten Käufer sind.












Ebay ist mit seinen innovativen Kauf- und Verkaufstechniken
weiterhin Marktführer im Online-Verkauf. Das Konzept von eBay,
Käufer und Verkäufer an einem Ort im Internet zusammenzuführen,
erweist sich für alle Beteiligten, ob Käufer oder Verkäufer als
profitabel. Ebay ist ein hervorragendes Beispiel für eine sehr
erfolgreiche E-Commerce-Website, die jährlich weiter wächst.

















Kapitel 1:
Die Vorteile von Ebay Powerseller


Der Verkauf bei eBay wird immer beliebter. Einer der Gründe dafür
ist die vielen Vorteile, die mit dem Verkauf online mit einem
sicheren und seriösen Unternehmen wie eBay kommen.












Ebay spricht Käufer an, weil:












	

Sie suchen nach Schnäppchen, die sie an einem Ort finden können, in
diesem Fall einem virtuellen Marktplatz.












	

Sie suchen nach schwer zu findenden Gegenständen.
















	

Sie suchen nach Gegenständen, die sammeln.














Der erste Vorteil des Verkaufs bei eBay ist, dass Sie sehr wenig zu
verlieren haben. Es gibt keine Start-up-Kosten bei eBay und das
bedeutet, dass Sie kein Geld riskieren um ein neues Geld
gewinnendes Projekt zu starten. Sie können mit sehr wenig
Investition schnell beginnen. Die Investition beschränkt sich auf
die Produkte, die Sie verkaufen und die minimale Gebühr, die eBay
Ihnen für die Auflistung Ihrer Artikel berechnet.







Sie können in Ihrer Freizeit auf eBay verkaufen. Das bedeutet, dass
Sie Ihren Vollzeitjob behalten und nebenbei zusätzliches Geld
verdienen können. Sie können bestimmen, wie viel oder wie wenig
Zeit Sie in den Verkauf von Artikeln bei eBay investieren möchten.







Sie können von zu Hause aus arbeiten, von überall auf der Welt, wo
Sie eine Internetverbindung haben. Sie benötigen keine eigene
Website. Ebay übernimmt das gesamte Internet-Hosting für Sie. Dies
ist perfekt für Eltern, die zu Hause bleiben wollen, um mit ihren
Kindern zu Hause Geld zu verdienen. Sie können anfangen zu
verkaufen mit absolut keiner Marketing Erfahrung.







Wenn Sie Ihre Artikel die Sie bei eBay verkaufen wollen auflisten,
können Sie sich sicher sein, dass Käufer zu Ihnen kommen. Alles was
Sie tun müssen, ist einen Ebay-Eintrag für Ihren Artikel zu
erstellen, der eingängig ist und Käufer zweimal lesen lässt. Seien
Sie präzise und prägnant, wenn Sie die Beschreibung für Ihre
Artikel erstellen. Mehr Informationen sind besser als nicht genug
Informationen. Den Käufer die Möglichkeit zu geben, Fragen zu dem
von Ihnen verkauften Artikel zu stellen, ist eine wichtige Technik,
die Sie konsequent anwenden sollten.







Wenn Sie Ihre Produkte auf einem virtuellen Marktplatz verkaufen,
müssen Sie Ihre verkaufbaren Artikel nicht zu einer Auktion
bringen.







Haus oder Flohmarkt, um zusätzliches Geld zu verdienen. Es kann
zeitaufwendig und anstrengend sein, Ihre Artikel hin und her zu
transportieren, wenn Sie versuchen, sie zu verkaufen.







Ebay ist einfach zu bedienen. Sobald Sie ein oder zwei Artikel
verkauft haben, werden Sie mit dem Verkaufsprozess immer sicherer.
Ebay wurde entwickelt um den Verkauf Ihrer Artikel so einfach und
unkompliziert wie möglich zu gestalten und gleichzeitig nahtlos und
erfolgreich zu arbeiten. Hier bei Ebay ist immer in der Nähe, so
dass Sie nie warten müssen, wenn Sie Hilfe benötigen.







Es gibt viele andere Vorteile auf eBay zu verkaufen. Entscheidend
ist, dass alles auf Ihre persönlichen Vorlieben abgestimmt ist. Sie
haben die Kontrolle über das, was Sie verkaufen und die Art und
Weise, wie Sie es verkaufen werden. Sie entscheiden, wie viel
Aufwand ud Zeit Sie in das Geschäft des Online-E-Commerce
investieren.








Kapitel 2:
Die Funktionsweise von Ebay


Ebay funktioniert auf eine sehr einfache Art und Weise. Es gibt
keine versteckten Geheimnisse, die Sie lernen müssen bevor Sie
anfangen, online zu verkaufen und Ihnen werden keine versteckten
Kosten gut geschrieben. Alle was Sie tun müssen, ist einen Artikel
bei eBay zu verkaufen. Der Artikel kann so einfach sein wie eine
Uhr oder so aufwändig wie die Briefmarkensammlung Ihres verlorenen
Onkels. Sie können entweder Gebote für Ihren Artikel in einem
Auktion Format annehmen oder Sie können Käufern die Option “Jetzt
kaufen“ anbieten, mit der Sie Ihren Artikel sofort kaufen können.







Powerseller erfahren schnell, was bei eBay verkauft wird und was
nicht. Wenn Sie einen Artikel oder eine Gruppe von Artikeln finden,
die sich gut verkaufen, sollten Sie lernen, Ihre Verkaufstechniken
so gut wie möglich zu nutzen.







Die Online-Auktion Methode ist einfach zu verstehen. Der
Eröffnungskurs beginnt mit einem Preis, den Sie für eine bestimmte
Anzahl von Tagen festlegen, die Sie selbst gewählt haben. Während
dieser Zeit geben Käufer Gebote für Ihre Artikel ab. Am Ende des
Listen Zeitraums gewinnt der Meistbietende den Artikel.
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