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La satisfacción comentada no se circunscribe
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esta obra que realiza su autor, para tratar la NIIF para las PYMES, donde acude
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estoy seguro será bibliografía obligada internacionalmente sobre este tema.


La contabilidad, sus principios y normas tienen
una gran importancia que comenzó adquirir relevancia a finales del siglo XIX y
luego en el XX, con la incorporación en las normativas mercantiles o
comerciales en los países occidentales que se desprende claramente la
importancia y necesidad de que los “balances” de las compañías reflejen, de
manera real y transparente, el valor de cada una de las partidas que lo
integran. Así pues, para la doctrina del Derecho Mercantil, el balance “es
un cuadro contable que resumiendo los saldos de las diferentes cuentas de la
hacienda, debe expresar la situación financiera de la sociedad”[1].


Las normas contables, hasta hace muy pocos años
eran dispersas y carecían de normas legales que sustenten las mismas, en la
mayoría de las jurisdicciones del mundo occidental, salvo en sectores regulados
en cada país.


En este sentido, dado el proceso de globalización,
surgió la necesidad de armonizar las normas internacionales que rige la ciencia
contable, cuyo proceso se inició en 1973 con la constitución del Comité
Internacional de Estándares Contables (IASC por sus siglas en ingles), creado
por acuerdo de los representantes de los organismos profesionales de la
contabilidad de Australia, Canadá, Francia, Alemania, Japón, México, Reino de
los Países Bajos, Reino Unido, Irlanda y Estados Unidos de Norteamérica, y unos
años más tarde publicaron sus dos primeras Normas Internacionales de
Contabilidad (NIC). 


Luego, en los años 90 del siglo XX, se inició la
globalización económica por lo que surge la necesidad aún mayor de la adopción
de normas internacionales, que armonizaran la información financiera de las
entidades. Sin embargo, no fue sino a inicios de este siglo XXI y producto de
los escándalos financieros de Enron, Worldcom y Xerox que impulsaron la tan
esperada estandarización de la información financiera de las grandes entidades.


Así pues, en el 2008 se fijaron los estándares y
la sustitución paulatina de los principios de contabilidad generalmente
aceptados en cada jurisdicción por las Normas Internacionales de Información
Financiera (las NIIF®) y completar su obligatoriedad, en función del
tipo de empresas.


En materia mercantil son muchas los desencuentros
legales y contables, por la falta o escasa regulaciones en los países de
Latinoamérica, entre esos Venezuela, tales como cuáles estados financieros
deben considerarse legales, si los nominales o los ajustados por inflación, los
déficit acumulados por pérdidas originadas por inflación, o la capitalizaciones
de las cuentas de patrimonio que originan ganancias por inflación, valorización
de activos y pasivos en moneda extranjera a moneda de curso legal por las
distintas tasas de cambio y la coexistencia de un cambio en mercado paralelo,
entre otros; que al efecto no está regulado y se prestan a diferentes
interpretaciones y colisiones entre normas contables y legales. 


Si bien las normas contables de aceptación general
(las NIIF®) no tienen carácter legal en la mayoría de las
jurisdicciones, existen en los ordenamientos jurídicos comerciales comparados,
en general, y en particular en la legislación tributaria, suficientes
referencias que permiten afirmar la aplicación desde el punto de vista legal y
fiscal, de dichas normas. 


Posteriormente fue emitida la Norma Internacional
de Información Financiera para las Pequeñas y Medianas Entidades (la NIIF-para
las PYMES), mas simplificada, pero por supuesto con su grado de complejidad y
adaptación, las cuales no han sido de fácil comprensión y aplicación por parte
de los contadores públicos. De allí que José D. Martínez nos pone a disposición
su amplia experiencia y conocimientos como contador público, docente y formador
de varias generaciones de contadores, y auditor; en éste texto, el cual servirá
de guía a sus lectores en su aplicación. 


El autor es Contador
Público en Venezuela, con más de cincuenta años de experiencia en las áreas de auditoría y asesoría de empresas,
especializado en la industria de seguros, y en asesoría en general a entidades
de USA, europeas y latinoamericanas. Inició sus actividades
profesionales en 1960 en una compañía de seguros por 10 años después de los
cuales se incorporó a la firma miembro de Arthur Andersen en Venezuela para la
época. Posteriormente organizó con otros tres socios una pequeña firma local
que se convirtió posteriormente en KMG Venezuela, hasta que en 1987, mediante
la fusión a nivel internacional de KMG con Peat Marwick, surgió KPMG Venezuela,
donde ejerció como socio de auditoría hasta su retiro estatutario en 2003. 


José D. Martínez posee
más de 40 años de experiencia, ha formado muchísimos contadores públicos, y a
quienes no lo somos, nos ha dejado enseñanzas de gerencia, planificación
estratégica, rectitud, disciplina, dedicación, y amistad. Como mencioné al
inicio, para mí representa un honor y satisfacción prologar este libro, no sólo
por su contenido, que seguro será la referencia obligada del tema que trata,
sino además por su Autor quien es uno de mis maestros en el campo gerencial, y
el afecto, cariño y aprecio que le tengo. 


Jesús A. Sol Gil, Abogado










Prefacio





Este libro está basado en la NIIF para las PYMES –
Revisión 2015 (“la Norma”), tal y como fue promulgada en español por el Consejo
de Normas Internacionales de Contabilidad (“IASB” o “el Consejo”) en abril de
2016, y fue diseñado para orientar en el aprendizaje, la aplicación y/o el
reforzamiento de los conocimientos de la Norma, a estudiantes, practicantes y
profesores de contaduría; a profesionales de la contaduría que ejercen en forma
independiente y de los que ejercen esa profesión bajo relación de dependencia; a
profesionales de otras ramas que la utilizan para ejecutar su trabajo; y a
cualquier otro persona interesada en reafirmar o profundizar sus conocimientos
sobre los temas incluidos en ella. Ellos son los usuarios de este libro. 


El libro desarrolla un análisis profundo de la Norma
y de sus bases y antecedentes. Contiene una evaluación de los principios que la
integran y el desarrollo de todos los párrafos que le dan forma e incluye comentarios,
guías y ejemplos, cuando se consideraron necesarios, para permitir un mejor
entendimiento de los principios que la integran. El libro mantiene el mismo orden
de los párrafos como aparecen en el texto original de las 35 Secciones que la
conforman, pero está organizado de una forma que no coincide con el orden como
dichas Secciones aparecen en el documento original del IASB. El libro incluye
los contenidos originales de la Norma y ejemplos, tablas, diagramas y gráficos desarrollados
o mejorados por el autor para la orientación y el aprendizaje de los usuarios, intentando
lograr una correcta visión y un enfoque adecuado y completo de los principios,
los conceptos y las guías de aplicación la Norma. 


Organización y Enfoque del Libro


Este libro fue elaborado utilizando el texto original
de la NIIF para las PYMES - Revisión 2015 (o “la Norma”), por lo que sus
lectores tienen la oportunidad única de consultar y aplicar su contenido con
los cambios que ya fueron incorporados a la versión de 2009. En términos
generales, el lector no tiene necesidad de consultar la versión de 2009, salvo
que lo requiera para revisar algún concepto o principio anterior que hubiera
sido modificado o eliminado en la revisión de 2015. Como se explica más
adelante, existen documentos en español emitidos por el IASB que contienen las
modificaciones de 2015 y los fundamentos para soportarlas adecuadamente, y de
esos documentos se pueden extraer los conocimientos necesarios para entender
los cambios y las supresiones de principios, así como la incorporación de nuevas
normas. No obstante, en la introducción de cada Sección se hace un breve
análisis de los cambios introducidos en 2015 para facilitar la comprensión de
los que ya conocen la versión de 2009.


El libro fue organizado utilizando un enfoque
especialmente diseñado por el autor, quien utilizó sus conocimientos y la
experiencia adquirida en la aplicación de la NIIF para las PYMES y de las NIIF
Completas, después de su estudio y del análisis de su contenido, y de muchos
años de ejercicio profesional en el campo de la auditoría primero y luego como
asesor e instructor en numerosos cursos de entrenamiento sobre esas normas. Por
lo tanto, los lectores no deben sentirse confundidos con la organización de
este libro, ya que el autor estima que el enfoque aplicado permitirá una
comprensión más fácil de los temas incluidos en la Norma y porque los guiará
metódicamente y en forma más concentrada a través de los temas que tienen
similares características. Bajo el enfoque del autor, las Secciones de la Norma
fueron distribuidas en seis Módulos. En el Índice General que se incluye más
adelante se puede revisar la organización de cada uno de los Módulos.


Los títulos y subtítulos originales, como aparecen
en la Norma, se mantienen en el libro, pero algunos otros subtítulos fueron
agregados para ayudar en la identificación del contenido de los párrafos
correspondientes y para permitir la construcción de un índice más integral que
facilita la ubicación de los principios en cada Sección. Todos los párrafos de
la Norma fueron incluidos tal y como aparecen en el texto original, y se
presentan con sus números originales y en formato de fuente itálica para
diferenciarlos del resto del contenido de la obra. 


Para lograr sus objetivos, este libro presenta:


·        
Una Introducción a cada Sección para facilitar la comprensión de
los tópicos que contiene y para conocer de entrada los cambios de la Norma de
2015;


·        
Todos los párrafos y los ejemplos y guías ilustrativas de la
Norma en el mismo orden como aparecen en el texto original de las Secciones;


·        
Ejemplos desarrollados por el autor con base en transacciones y
eventos mayormente rutinarios en las operaciones de una pequeña o mediana
entidad;


·        
Diagramas de aplicación de los principios; diagramas de flujo y
árboles de decisión; y tablas con ejemplos o guías para ilustrar y ayudar en la
comprensión de los principios. La gran mayoría de ese material no forma parte
de la Norma original y fue elaborado o adaptado por el autor para ayudar a la
comprensión de los temas por parte de los usuarios del libro. 


·        
El desarrollo de las explicaciones, comentarios y observaciones
sobre los párrafos de cada Sección, así como la elaboración de los ejemplos,
diagramas y tablas, se basaron principalmente en el análisis e interpretación de
la Norma y de las NIIF Completas, y con menor énfasis en el material de
educación sobre la Norma emitido por el IASB, o en documentos electrónicos sobre
las NIIF Completas publicados por algunas firmas internacionales de contaduría;


·        
Comentarios sobre la gran mayoría de los párrafos y apartados de cada
Sección, con la interpretación propia del autor y sus opiniones con respecto a
temas controversiales o complejos que requieren una mayor profundidad para la
comprensión por parte de los usuarios;


·        
Copias de párrafos de las NIIF Completas o del Marco Conceptual,
cuando resultó relevante incluirlas, para ayudar a mejorar en la comprensión de
los temas por parte de los usuarios. El autor consideró apropiado incluir este
material porque ayudará a complementar el entendimiento de los principios
puesto que la lectura de la Norma, por sí sola, no es suficiente para lograr
ese objetivo;


·        
Resaltado de los asuntos principales en cada Sección; y


·        
Un índice general al comienzo de cada Sección (solo en la versión
electrónica) y un resumen de los principales tópicos al final.


Este libro no contiene ni intenta abarcar
comparaciones exhaustivas de la Norma con las NIIF Completas ni tópicos
relacionados con algún país en especial. Cuando se mencionó alguna situación específica
de una jurisdicción se hizo solo para complementar y enriquecer los comentarios.
Los nombres de las entidades que aparecen en los ejemplos son completamente
ficticios y son el producto de la imaginación del autor.


A los lectores que lo soliciten se les
suministrará acceso a un documento elaborado con la herramienta Excel (“el Libro
de Fórmulas”) donde se incluyen las bases de cálculos y las fórmulas financieras
aplicadas en algunos ejemplos. La intención del autor al entregar este material
es permitir que los usuarios puedan evaluar y entender apropiadamente dichos
cálculos y las fórmulas financieras o de otro tipo que se aplicaron para llegar
a los resultados. Para obtener el Libro de Fórmulas, los interesados deben
acceder al Blog Profesional del Autor en https://niifpymes-venezuela.blogspot.com/
donde también podrán encontrar información actualizada sobre la Norma y sobre las
NIIF Completas, tópicos profesionales sobre otras normas contables y algunas
leyes que afectan a la profesión de contaduría, principalmente en Venezuela.


Se ofrecen dos versiones del libro: una versión
electrónica a la venta por Internet (por intermedio del único proveedor
designado para su venta), y una versión impresa, la cual se puede adquirir
también por Internet (y en el futuro, en librerías de todo el mundo). La
versión electrónica se presenta separada en los seis Módulos de los que consta
el libro, y se pueden adquirir individualmente, pero también se puede comprar
el libro electrónico que contiene los seis Módulos. Eventualmente se ofrecerá a
la venta el texto de cada Sección separadamente, pero solo en versión
electrónica. La versión impresa contiene todos los Módulos presentados de la
misma manera que en la versión electrónica.









La NIIF para las PYMES y las NIIF
Completas[2]





Las pequeñas y medianas empresas (PYMES) representan el
número más grande de entidades en la esfera de negocios de todo el mundo. Se ha
afirmado que las PYMES podrían representar más del 98% de todas las entidades
de negocios existentes hoy en día. De acuerdo con información publicada por la
Fundación IFRS (International Financial Reporting Standards Foundation)
en febrero de 2017, desde la fecha de su publicación en 2009, la NIIF para las
PYMES ha sido adoptada o es permitida en 57% (85 de 149) de las jurisdicciones que
han considerado o aprobado el uso de las Normas Internacionales de Información
Financiera (NIIF®) como el conjunto único de normas contables
aplicables.


La Norma de 2009


La importancia de la NIIF para las PYMES fue
reconocida por el International Accounting Standards Board (“IASB” o “el
Consejo”) desde diciembre de 2000, cuando el antiguo Comité de Normas
Internacionales de Contabilidad manifestó: “Existe una demanda para una
versión especial de las Normas Internacionales de Contabilidad para Pequeñas
Empresas”[3].
En junio de 2004, el IASB publicó el documento para discusión Opiniones
Preliminares sobre Normas de Contabilidad para Pequeñas y Medianas Entidades,
en el que se invitó a los interesados a formular comentarios sobre el enfoque
adoptado por el IASB para la nueva norma. Desde esa fecha y hasta enero de
2005, la mayoría de los que respondieron a la solicitud para comentar el
documento para discusión, indicaron su preferencia por la emisión de una Norma
Internacional de Información Financiera para las PYMES y tomando en cuenta
dicha preferencia, el IASB publicó el proyecto de una norma única para esos
fines.


El proyecto de norma fue publicado en febrero de
2007 y se solicitó el comentario público por parte de los interesados. Como se
expuso en esa oportunidad: “El objetivo de la norma propuesta era
proporcionar un conjunto de principios contables simplificado e independiente
que fuera adecuado para las entidades más pequeñas que no cotizan en bolsa y se
basara en las NIIF Completas, que se han desarrollado para cumplir con las
necesidades de las entidades cuyos títulos cotizan en mercados públicos de
capitales.”


La norma propuesta está basada en las NIIF
Completas, con modificaciones para reconocer las necesidades de los usuarios de
los estados financieros de las PYMES y para tolerar ciertas consideraciones de
costo-beneficio. El proyecto propuso cinco tipos de simplificaciones de las
NIIF Completas, a saber:


·        
No se incluyeron algunos de los temas tratados en las NIIF
Completas porque no son aplicables a las PYMES típicas. No obstante, para
algunos de los temas omitidos, el proyecto de norma proponía que, si las PYMES
se encontraban con circunstancias o con una transacción que se trata en las
NIIF Completas pero no en la NIIF para las PYMES, entonces se les debería
requerir que siguieran la norma correspondiente de las NIIF Completas.


·        
Cuando una NIIF permitía una elección de política contable, el
proyecto de norma incluía solo la opción más sencilla pero proponía que a las
PYMES se les debía permitir elegir la opción más compleja para lo que debían
remitirse a la norma correspondiente de las NIIF Completas.


·        
La simplificación de muchos de los principios de reconocimiento y
medición de activos, pasivos, ingresos y gastos incluidos en las NIIF
Completas.


·        
Información a revelar substancialmente menor.


·        
Redacción simplificada.


Conjuntamente con el proyecto de norma se publicó,
también para comentario público, una guía de implementación integrada por un
conjunto completo de estados financieros ilustrativos y una lista de
comprobación de la información a revelar y presentar[4]. También se ofreció a los
interesados un documento contentivo de los fundamentos para las conclusiones
que explica las razones para llegar a dichas conclusiones. El proyecto fue
traducido a cinco idiomas y las traducciones fueron publicadas en el sitio web
del IASB.


El plazo para recibir los comentarios sobre el
proyecto y los otros documentos finalizó en noviembre de 2007 y a partir de esa
fecha comenzaron las deliberaciones internas en el seno del IASB, algunas
pruebas de campo en 20 países y otros procedimientos internos necesarios para
llegar a las decisiones finales sobre la nueva norma. También se hicieron
presentaciones en 104 congresos y mesas redondas en 40 países, además de 55
presentaciones después de publicado el proyecto de norma. Para completar el
procedimiento de explicaciones sobre el proyecto, se realizaron sesiones
públicas por Internet en las que participaron unos 1.000 participantes y se
difundió en la página web del IASB una visión global elaborada por personal del
proyecto de norma en el formato de preguntas y respuestas.


Agotados y completados los procedimientos
reglamentarios, de discusión, deliberación y votación, el IASB aprobó el título
final y publicó la norma con su contenido definitivo en julio de 2009, la cual
había permanecido en vigencia y sin cambios hasta mayo de 2015, año de publicación
de este libro.


La Norma de 2015


En junio de 2012, el IASB inició el proceso para
modificar la NIIF para las PYMES publicando una Solicitud de Información que
contenía las recomendaciones del Grupo de Implementación (“SMEIG” por sus
siglas en inglés) para los cambios recomendados. Desde esa fecha hasta el año
2014 se realizaron las deliberaciones y se completó el proceso de discusiones y
aprobaciones. En octubre de 2015 fue publicada la nueva norma en inglés y la
versión traducida al español en abril de 2016. 


Los documentos originales publicados por el IASB
en español constan de: 1) La Norma Original (Parte A – Los Requerimientos)
y 2) Fundamentos de las Conclusiones y Estados Financieros Ilustrativos (Parte
B - Los Documentos Complementarios). Anteriormente habían sido
publicados dos documentos que contienen las modificaciones definitivas a la
Norma de 2009 (Modificaciones de 2015 a la NIIF para las PYMES y Fundamentos
de las Conclusiones). 


Oficialmente, las modificaciones a la NIIF para las
PYMES entraron en vigencia el 1 de enero de 2017, pero antes de esa fecha cualquier
entidad que utilizara la versión de 2009 las podía aplicar anticipadamente,
tomando en cuenta los requerimientos correspondientes para la aplicación
anticipada. Una entidad que nunca haya utilizado la NIIF para las PYMES puede
comenzar a aplicar la versión de 2015 directamente, dando cumplimiento a lo
establecido en la Sección 35 Transición a la NIIF para las PYMES, para
migrar desde los principios locales a la Norma.


Las NIIF Completas y la NIIF para las
PYMES


La NIIF para las PYMES - Revisión 2015 está
contenida dos documentos oficiales que contienen: la Parte A (que incluye las
Secciones 1 a 35, dos Apéndices y una Tabla de Fuentes) y que se presenta
acompañada por un prólogo; y la Parte B que incluye los Fundamentos de las
Conclusiones y Estados Financieros Ilustrativos. La Tabla de Fuentes de la
Parte A guía al usuario en la identificación de la(s) NIIF(s) Completa(s) en
la(s) cual(es) se basa una Sección. Los Estados Financieros Ilustrativos que se
incluyen en la Parte B están acompañados de una Lista de Comprobación de
Información a Revelar y Presentar. Los usuarios de la NIIF para las PYMES
deberían consultar los Fundamentos de las Conclusiones cada vez que se les
presenten dudas en cuanto al origen y disposición de las normas, ya que
contienen explicaciones claras de cómo se llegaron a las conclusiones después
de los comentarios recibidos y las discusiones completadas durante la etapa de
la formación de esa norma.


Las NIIF Completas (IFRS® Standards en
inglés) están constituidas (a la fecha de publicación de este libro) por 26 NIC
(Normas Internacionales de Contabilidad – en inglés: IAS®), que no
se emitirán en lo sucesivo; por 16 NIIF (Normas Internacionales de Información
Financiera); por 7 SIC (Interpretaciones de las NIC – en inglés: SIC®
Interpretations) que no se emitirán más; y por 21 CINIIF (Interpretaciones de
las NIIF – en inglés: IFRIC® Interpretations).


No sería correcto afirmar que en un trabajo como
el contenido en este libro se hace una comparación de la NIIF para las PYMES
con las NIIF Completas. Ese no es un objetivo de este trabajo. Sin embargo, por
la íntima relación entre ambos cuerpos de normas contables, es necesario, cada
vez que las circunstancias lo exigen, hacer una referencia a una determinada
NIIF, a una SIC o a una CINIIF. En la Introducción hay una referencia a la
simplificación que aplicó el IASB para elaborar la NIIF para las PYMES, pero
esa simplificación no le otorga a esa norma una característica disminuida, como
algunos pudieran suponer. La NIIF para las PYMES es considerada como una
estructura contable completa y de alta calidad, que es aplicable a determinadas
entidades poco complejas y a otras que no cumplen con ciertas características
definidas en su propio texto. También hay que advertir que la simplificación no
fue absoluta, ya que el IASB se vio obligado, al redactar las Secciones 11 y 12
de la Norma, a permitir la opción de que los usuarios apliquen la NIC 39 Instrumentos
Financieros, Reconocimiento y Medición, y esa opción no fue eliminada en la
revisión de 2015.


Finalmente, y como una guía de ubicación referencial
para los usuarios, es conveniente destacar que cuando se publicó la NIIF para
la PYMES en julio de 2009, el IASB había promulgado nuevas normas hasta la NIIF
9 y la CINIIF 19. Obviamente, las nuevas NIIF y CINIIF promulgadas desde julio
de 2009, excepto la NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes
de Contratos con Clientes y la NIIF 16 Arrendamientos, así como las Mejoras
a las NIIF de varios años, fueron tomadas en cuenta para la revisión de la
NIIF para las PYMES de 2015.


Las Interpretaciones


La NIIF para las PYMES se desarrolló mediante la
extracción de los conceptos fundamentales del Marco Conceptual, y de los
principios y guías obligatorias relacionadas de las NIIF Completas, incluyendo
las Interpretaciones. Las Interpretaciones son de dos tipos: a) las que fueron
emitidas por el extinguido Comité de Interpretaciones – SIC; y b) las que han
sido publicadas por el Comité de Interpretaciones de las Normas Internacionales
de Información Financiera – CINIIF. Las interpretaciones tienen la misma
importancia en cuanto a su aplicación que las propias normas que regulan.


Para la elaboración de la NIIF para las PYMES de
2009, el IASB acordó incorporar únicamente las conclusiones de las siguientes
Interpretaciones que abordan transacciones y circunstancias que se encuentran a
menudo en las pequeñas y medianas entidades: 


·        
CINIIF 2 – Aportaciones de Socios de Entidades Cooperativas e
Instrumentos Similares.


·        
CINIIF 4 – Determinación de si un Acuerdo contiene un
Arrendamiento.


·        
CINIIF 8 – Alcance de la NIIF 2.


·        
CINIIF 12 – Acuerdos de Concesión de Servicios.


·        
CINIIF 13 – Programas de Fidelización de Clientes.


·        
CINIIF 15 – Acuerdos para la Construcción de Inmuebles.


·        
CINIIF 17 – Distribuciones, a los Propietarios, de Activos
Distintos al Efectivo.


·        
SIC-12 – Consolidación: Entidades de Cometido Específico.


Con posterioridad a la publicación de la Norma se
promulgaron nuevas CINIIF que fueron tomadas en cuenta para la modificación de
2015.


El Marco Conceptual para la Información
Financiera


El Marco Conceptual para la Información Financiera
o simplemente Marco Conceptual, como en adelante se identificará a ese
importante elemento, no es una NIIF y, por tanto, no define normas para ninguna
cuestión particular de medida o información a revelar. Ningún contenido del
Marco Conceptual deroga a ninguna NIIF específica, ni a ninguna Sección de la
NIIF para las PYMES.


El propósito del Marco Conceptual es:


a.      
Ayudar al IASB en el desarrollo de futuras NIIF y en la revisión de las
existentes;


b.     
Ayudar al IASB en la promoción de la armonización de regulaciones,
normas contables y procedimientos asociados con la presentación de estados
financieros, mediante el suministro de bases para la reducción del número de
tratamientos contables alternativos permitidos por las NIIF;


c.      
Ayudar a los organismos nacionales de emisión de normas en el desarrollo
de las normas nacionales;


d.     
Ayudar a los preparadores de estados financieros, en la aplicación de las
NIIF® y en el tratamiento de algunos aspectos que todavía no han
sido objeto de una NIIF;


e.      
Ayudar a los auditores en la formación de una opinión acerca de si los
estados financieros están de acuerdo con las NIIF;


f.      
Ayudar a los usuarios de los estados financieros en la interpretación de
la información contenida en los estados financieros preparados de acuerdo con
las NIIF; y


g.     
Suministrar, a todos aquéllos interesados en la labor del IASB,
información acerca de su enfoque para la formulación de las NIIF.


El IASB ha reconocido que en un limitado número de
casos puede haber un conflicto entre el Marco Conceptual y una NIIF y que en
los casos en que exista conflicto, los requerimientos de la NIIF prevalecerán
sobre los del Marco Conceptual. Sin embargo, el IASB se guiará por el Marco
Conceptual para desarrollar futuras NIIF y en su revisión de las existentes, el
número de casos de conflicto entre el Marco Conceptual y las NIIF® disminuirá
con el tiempo.


El Marco Conceptual trata sobre:


1.      El
objetivo de la información financiera;


2.      Las
características cualitativas de la información financiera útil;


3.      La
definición, reconocimiento y medición de los elementos que constituyen los
estados financieros; y


4.      Los
conceptos de capital y de mantenimiento del capital.


El Marco Conceptual existente le ha permitido al
IASB el desarrollo de normas de alta calidad que han mejorado el reporte
financiero de las entidades. Sin embargo, en la actualidad, dicho instrumento
no cubre algunas áreas importantes y ciertas guías necesitan actualización.


El Marco Conceptual forma parte de un proyecto de
revisión del IASB y se espera que un Borrador para Discusión de la versión
definitiva de este importante documento sea publicado en el segundo semestre de
2015. La versión actual de ese instrumento data de setiembre de 2010. En 2011,
el IASB llevó a cabo una consulta pública extensa que le permitió determinar
prioridades para su agenda, ya que muchos de los que respondieron a esa
consulta identificaron áreas de trabajo de alta prioridad que no habían sido
consideradas anteriormente. En julio de 2013, el IASB publicó un papel de
trabajo para discusión pública que explora posibles nuevos cambios. En mayo de
2015 se publicó un Proyecto de Norma para el Marco Conceptual que actualmente
se encuentra bajo consideración y deliberaciones por el IASB, después que se
recibieron las respuestas y los comentaros de los interesados.


El papel de trabajo para discusión pública de 2013
fue diseñado para obtener puntos de vista iniciales y comentarios de los
interesados sobre los asuntos importantes que el IASB tomará en cuenta para
desarrollar un Borrador para Discusión sobre el nuevo Marco Conceptual. Esos
asuntos incluyen:


·        
Definiciones de Activos y Pasivos;


·        
Los Conceptos de Reconocimiento y Baja en Cuentas;


·        
La Distinción entre Pasivo y Patrimonio;


·        
El Concepto de Medición;


·        
La Presentación y Las Revelaciones; y


·        
Los Otros Resultados Integrales.


Debido a la importancia que tiene el Marco Conceptual en la
interpretación y aplicación de la NIIF para las PYMES, en cuanto y en tanto es
necesario lograr una mejor y más completa enseñanza, en este libro se hace
mención a definiciones y conceptos específicos y se mencionan relaciones con su
contenido, pero no se incluye una sección para analizarlo en detalle. Los
interesados pueden obtener el documento original según lo publicó el IASB en su
página web, tomando en cuenta que en cualquier fecha futura se podrá obtener un
nuevo texto revisado y completo en todos los objetivos del IASB.


Las P&R[5]


El IASB creó el Grupo de Implementación de las
PYMES (SMEIG) con dos responsabilidades primarias: (a) desarrollar guías no
obligatorias de la NIIF para las PYMES en forma de P&R (Preguntas y
Respuestas); y b) hacer recomendaciones al IASB sobre la necesidad de enmendar
dicha norma.


Desde que fue constituido, el SMEIG promulgó siete
P&R que tratan sobre los siguientes tópicos:


·        
P&R 01/2011 – Uso de las NIIF para las PYMES en los estados
financieros separados de una controladora


·        
P&R 02/2011 – Entidades que típicamente poseen obligación
pública de rendir cuentas


·        
P&R 03/2011 – Interpretación de la frase “se negocian en un
mercado público” en la aplicación de la NIIF para las PYMES


·        
P&R 01/2012 – Aplicación del concepto “costo o esfuerzo
desproporcionado”


·        
P&R 02/2012 – Una jurisdicción requiere “referirse” a las
NIIF Completas


·        
P&R 03/2012 – Referencia a la NIIF 9 Instrumentos Financieros


·        
P&R 04/2012 – Reciclaje de la diferencia de conversión
acumulada por la disposición de una subsidiaria


Las P&R fueron tomadas en cuenta al elaborar la revisión
de la Norma en 2015, pero nuevas P&R podrían ser promulgadas por el SMEIG,
a medida que las circunstancias lo requieran.


La Guía para las Micro Entidades


En junio de 2013, el IASB publicó una guía que
acompaña a la NIIF para las PYMES, pero que no forma parte de ella, para ayudar
a las micro-entidades a elaborar sus estados financieros bajo un marco contable
de alta calidad. La guía pretende ayudar a las micro-entidades que quedan
dentro del alcance de la NIIF para las PYMES y que necesitan preparar estados
financieros con propósitos de información general de acuerdo con esa norma, e
identifica más fácilmente los requerimientos que son relevantes para dichas
micro entidades. La guía no define una micro entidad en términos cuantitativos
y aclara que cualquier jurisdicción puede tomar la decisión de definir a las
micro entidades bajo su control en términos cuantitativos, o proporcionar
indicadores adicionales de características típicas de esa clase de entidades,
para señalar cuando debe utilizarse la guía en esa jurisdicción.


La guía simplifica los requerimientos de la NIIF
para las PYMES, sin modificar ningún principio para el reconocimiento y
medición de activos, pasivos, ingresos, y gastos, y sin cambiar ningún requerimiento
de presentación e información a revelar. La guía incluye solo los
requerimientos de la NIIF para las PYMES que probablemente serán necesarios
para una micro entidad típica. 


El cumplimiento con la guía por parte de una micro
entidad resultará en el cumplimiento de la NIIF para las PYMES, y si la entidad
la aplica y así lo revela en la nota relativa a las bases de preparación de sus
estados financieros, perfectamente podrá afirmar que dicha información
financiera ha sido elaborada de acuerdo con esa norma.


Glosario de Términos


Algunas referencias al Glosario se incluyeron en este libro para
enriquecer el conocimiento primario de la Norma por los usuarios. El Glosario
de Términos es parte integrante de la Norma y se incluye como Apéndice B en la
Parte A de la publicación original de la Fundación IFRS. Los interesados en
consultarlo pueden adquirir dicha publicación utilizando la página web de la
IFRS Foundation usando el siguiente link: https://shop.ifrs.org/ProductCatalog/Default.aspx.


Jerarquía de las NIIF


El IASB no ha publicado, específicamente, un
pronunciamiento que indique la jerarquía en la aplicación de las NIIF, incluida
la NIIF para las PYMES. Sin embargo, en la revisión de 2003 de la NIC 8 Políticas
Contables, Cambios en las Estimaciones Contables y Errores, el IASB definió
como un objetivo principal “articular la jerarquía normativa que sirva de
referencia a la gerencia al seleccionar las políticas contables en ausencia de
normas e interpretaciones específicamente aplicables.” 


En este orden, la NIC 8 establece una definición
de las NIIF® y una guía completa para la selección y aplicación
adecuada de las políticas contables a aplicar por la entidad.


Se define que “Las Normas Internacionales de
Información Financiera (NIIF®) son las Normas e Interpretaciones adoptadas por
el Consejo de Normas Internacionales de Contabilidad (IASB) y comprenden: (a)
las Normas Internacionales de Información Financiera (NIIF®); (b) las Normas
Internacionales de Contabilidad (NIC); y (c) las Interpretaciones desarrolladas
por el Comité de Interpretaciones de las Normas Internacionales de Información
Financiera (CINIIF) o bien emitidas por el anterior Comité de Interpretaciones (SIC®).”


Puede observarse que en la definición no se
incluye al Marco Conceptual porque el IASB ha declarado que ese importante
instrumento no es una NIIF y, por tanto, no define normas para ninguna cuestión
particular de medida o información a revelar. 


Para la selección y aplicación de las políticas
contables se establece que cuando una NIIF sea específicamente aplicable a una
transacción, otro evento o condición, la política o políticas contables
aplicadas a esa partida se determinarán aplicando la NIIF en cuestión,
considerando además cualquier Guía de Implementación relevante emitida por el
IASB para esa NIIF.


Se dispone que en ausencia de una NIIF que sea
aplicable específicamente a una transacción o a otros hechos o condiciones, la
gerencia debe usar su juicio en el desarrollo y aplicación de una política
contable, a fin de suministrar información que sea relevante para las
necesidades de toma de decisiones económicas de los usuarios; y que sea fiable.


Adicionalmente se definen dos fuentes de
información para la aplicación de una política contable, en orden descendente,
y se insta a los usuarios a considerar su aplicabilidad: (a) los requisitos y
guías establecidos en las NIIF que traten temas similares y relacionados; y (b)
las definiciones, criterios de reconocimiento y conceptos de medición para
activos, pasivos, ingresos y gastos contenidos en el Marco Conceptual.





Finalmente, se establece que la gerencia puede
considerar también los pronunciamientos más recientes de otras instituciones
emisoras de normas[6]
que apliquen un marco conceptual similar al emitir normas contables, así como
otra literatura contable y las prácticas aceptadas en los diferentes sectores
de actividad, en la medida que no entren en conflicto con las fuentes señaladas
en el párrafo anterior.


La Sección 10 de la NIIF para las PYMES copia,
casi textualmente, las normas sobre políticas contables que se comentan
anteriormente, tomando en cuenta, naturalmente, el contexto y el alcance bajo
el cual se elaboró dicha norma. 


Resumiendo y simplificando, en el Diagrama 1 se
presenta el esquema de jerarquía de las NIIF, el cual es aplicable
integralmente[7]
a la NIIF para las PYMES.
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En la Revisión de 2015, fue
modificado el párrafo 1.3 y se agregó el párrafo 1.7. 





Introducción
a la Sección 1


En términos generales, las Normas Internacionales
de Información Financiera (o NIIF®, como generalmente se las conoce)
fueron diseñadas para ser aplicadas en los estados financieros con propósito de
información general y en otra información financiera de las entidades con fines
de lucro[9].
El objetivo de los estados financieros es proporcionar información sobre la
situación financiera, el rendimiento (o los resultados, como mejor se conocen)
y los flujos de efectivo de una entidad, que sea útil para que los usuarios de
dicha información financiera puedan tomar sus propias decisiones económicas.
Las NIIF están integradas por las NIIF Completas y la NIIF para las PYMES, y
existe un guía para que las micro entidades (que son aún más pequeñas que las
PYMES) puedan utilizar ésta última norma.


Cualquier entidad puede usar las NIIF Completas
para elaborar sus estados financieros. No todas las entidades pueden aplicar la
NIIF para las PYMES, como se verá en esta Sección. No obstante, como cada
entidad tiene sus propias características, objetivos, posibilidades y
limitaciones, no es sencillo para una pequeña o una mediana entidad aplicar las
NIIF Completas, por su complejidad y porque contiene requerimientos para
transacciones que, seguramente, esas entidades no realizan. Por tanto, a la
hora de decidir cuál es el cuerpo de normas contables que mejor le conviene o
le aplica a una entidad, pueden presentarse dudas a los preparadores de la
información financiera y a sus usuarios sobre la que deben escoger o prefieren.



No se prohíbe a ninguna pequeña o mediana entidad
que pueda utilizar las NIIF Completas. Pero, ¿es apropiado el uso de esas
normas para una entidad como ésa? O, ¿resulta más conveniente a los
preparadores y a los usuarios de la información financiera que una entidad como
esa aplique la NIIF para las PYMES, las NIIF Completas o ambas a la vez? Las
respuestas se encuentran al analizar esta Sección y cuando se implementa
apropiadamente.


Sólo fue hasta el año 2009 cuando se completó el
desarrollo y se promulgó la NIIF para las PYMES. Por lógica, debe concluirse
que hasta ese año las PYMES debían utilizar las NIIF Completas, excepto que en
la jurisdicción donde operan existiera algún cuerpo autóctono de normas
contables para todas las entidades. Eso probablemente ocurrió (y ocurre
todavía) en algunas jurisdicciones, pero no es el objetivo de este libro
determinar la importancia de esa afirmación. Lo cierto es que en muchas
jurisdicciones donde existían normas contables nacionales, éstas eran aplicadas
en forma general por cualquier entidad, sin diferenciar si eran pequeñas,
medianas o grandes entidades. También podía existir la posibilidad de que aun
existiendo normas nacionales, las entidades pudieran utilizar las NIIF Completas
para sus propósitos de información general. La gran ventaja que pueden
aprovechar las entidades que deben tomar una decisión sobre cuál es el tipo de
normas a utilizar, es que al implementar y reportar con la NIIF para las PYMES,
sus estados financieros pueden ser utilizados en la mayoría de los países donde
corrientemente se aplica esa norma, para efectos comparativos y de análisis, lo
que posiblemente no se puede lograr si aplican los principios nacionales. 


Ahora bien, hace falta definir lo que es una pequeña
o mediana entidad para tener una base aceptada que sirva para justificar
técnicamente que una entidad puede aplicar la NIIF para las PYMES o, que por el
contrario, no puede aplicarla y está obligada a implementar las NIIF Completas.
En muchas jurisdicciones se han hecho definiciones de lo que es una PYME,
algunas veces tomando en cuenta el número de trabajadores, los ingresos, los
activos u otros factores económicos o de otro tipo. La definición que usa el
IASB está incluida en esta Sección y se podrá observar que el enfoque es
completamente diferente al mencionado anteriormente. Las micro entidades son
una clase de las PYMES y pueden aplicar la guía que se diseñó para ellas o la
norma propiamente dicha.


Objetivos para la Comprensión de esta Sección


El principal objetivo de esta Sección consiste en entender
lo que es una pequeña o una mediana entidad (PYME) para efectos de una adecuada
aplicación de la NIIF para las PYMES - Revisión 2015 (“la Norma”) y de sus
requerimientos. Otro objetivo se identifica con la necesidad de que el usuario
comprenda lo que significa el término “obligación pública de rendir cuentas”,
tal y como se define en esta Sección. Un tercer objetivo consiste en guiar a
los usuarios de la Norma para aplicarla cuando se trata de una micro entidad.


Cambios en la Revisión de 2015


En la Revisión de 2015 se aclaró que los tipos de
entidades enumeradas en el párrafo 1.3(b) no tienen automáticamente obligación
pública de rendir cuentas como se podía inferir en la Norma de 2009. Ahora se establece
que “la mayoría..” cumpliría con ese segundo criterio. 


En el párrafo 1.7 se incorporaron guías para
precisar el uso de la Norma en los estados financieros separados de la
controladora—sobre la base de las P&R[10]
2011/01 Uso de la NIIF para PYMES en los estados financieros separados de
una controladora. 


 


Alcance de la Sección 1[11]


1.1 Se pretende que la NIIF para las PYMES sea utilizada
por las pequeñas y medianas entidades (PYMES). 


Esta Sección describe las características de las PYMES.


 


Esta es una norma, independiente de las NIIF
Completas, que prescribe guías para el reporte financiero de las pequeñas y
medianas entidades (PYMES) y en esta Sección se describen las características
de esas entidades. Las entidades que se consideran micro-entidades pueden
implementar esta Norma mediante la utilización de la Guía para Micro Entidades
que Apliquen la NIIF para las PYMES.


Descripción de Pequeñas y Medianas
Entidades


1.2 Las pequeñas y medianas entidades son entidades que:


(a)  
No tienen obligación pública de rendir cuentas, y


(b)  
Publican estados financieros con propósito de información general para
usuarios externos. 


 


La Norma no suministra ningún parámetro o medida
de cuantificación (como los ingresos, los activos, el número de trabajadores,
etc.) para determinar cuándo una determinada entidad es una PYME[12].
El criterio básico para que una entidad pueda utilizar la Norma sin
limitaciones es que no tenga obligación pública de rendir cuentas,
independientemente de si realiza un gran número de operaciones, tiene muchos
empleados o grandes cantidades de activos. El objetivo es obligar a las
entidades que sí tienen obligación de rendir cuentas públicamente, a utilizar
las NIIF Completas, lo que supone que el marco contable que ofrece la Norma no
es suficientemente exigente para esas entidades.


Los usuarios externos, como se definen en este
párrafo, son los propietarios que no están implicados en la gestión del
negocio, los acreedores, los inversores actuales o potenciales y las agencias
de calificación crediticia, entre otros interesados en la información
financiera de las PYMES.


Entidades con Obligación Pública de Rendir Cuentas


1.3 Una entidad tiene obligación pública de rendir cuentas
cuando:


(a)  
Sus instrumentos de deuda o de patrimonio se negocian en un mercado
público o están en proceso de emitir estos instrumentos para negociarse en un
mercado público (ya sea una bolsa de valores nacional o extranjera, o un
mercado fuera de la bolsa de valores, incluyendo mercados locales o
regionales); o


(b)  
Una de sus principales actividades es mantener activos en calidad de fiduciaria
para un amplio grupo de terceros (la mayoría de bancos, cooperativas de
crédito, compañías de seguros, comisionistas e intermediarios de valores,
fondos de inversión y bancos de inversión cumplirían este segundo criterio).


 


Las entidades que tienen obligación pública de
rendir cuentas (y las entidades de interés público, como se las denomina en
ciertas jurisdicciones), y que por lo tanto quedan fuera del alcance de la
Norma, son aquellas que emiten acciones o instrumentos de deuda que se negocian
en un mercado público, y otras cuyas principales actividades consisten en
mantener activos en calidad de fiduciaria para un amplio grupo de terceros.
Entre éstas últimas estarían los bancos, las cooperativas de crédito, los
intermediarios de bolsa, los fondos de inversión y las compañías de seguros. 


Se puede concluir, entonces, que estas definiciones
no se pueden aplicar automáticamente y que se requiere de juicio para evaluar
si las entidades que mantienen activos en calidad de fiduciaria para un amplio
grupo de terceros tienen obligación de rendir cuentas públicamente. 


Entidades que Mantienen Activos en Calidad de Fiduciaria


1.4 Es posible que algunas entidades mantengan activos en
calidad de fiduciaria para un amplio grupo de terceros porque mantienen y
gestionan recursos financieros que les han confiado clientes o miembros que no
están implicados en la gestión de la entidad. 


Sin embargo, si lo hacen por motivos secundarios a la
actividad principal (como podría ser el caso, por ejemplo, de las agencias de
viajes o inmobiliarias, los colegios, las organizaciones no lucrativas, las
cooperativas que requieran el pago de un depósito nominal para la afiliación y
los vendedores que reciban el pago con anterioridad a la entrega de artículos o
servicios como las compañías que prestan servicios públicos), esto no las
convierte en entidades con obligación pública de rendir cuentas.


 


No es automático que determinadas actividades
obliguen a una entidad a rendir cuentas públicamente, por ejemplo, cuando
conservan activos en calidad de fiduciaria que han sido recibidos de terceros
(principalmente efectivo) que no están implicados en la gestión de la entidad
(por ejemplo: agencias de viajes, colegios, organizaciones no lucrativas,
cooperativas, etc.). Ese hecho, por sí solo, no las convierte en entidades con
obligación pública de rendir cuentas. En ocasiones, las entidades que reciben
esos fondos los depositan en cuentas de fideicomisos con restricciones muy
específicas y seguras que impiden que sean usados arbitraria o inadecuadamente
por quienes los reciben. Esas entidades, al no estar obligadas a rendir cuentas
públicamente, pueden utilizar la Norma para efectos de su reporte financiero.


Jurisdicciones que Permiten el Uso de la Norma por Entidades
con Obligación Pública de Rendir Cuentas


1.5 Si una entidad que tiene obligación pública de rendir
cuentas utiliza esta Norma, sus estados financieros no se describirán como en
conformidad con la NIIF para las PYMES, aunque la legislación o regulación de
la jurisdicción permita o requiera que esta Norma se utilice por entidades con
obligación pública de rendir cuentas.


 


Cuando una entidad no tiene obligación pública de
rendir cuentas y requiere preparar información financiera con propósitos de
información general para usuarios externos, puede aplicar la Norma y manifestar
en las notas a sus estados financieros que cumple con ella sin ningún tipo de
reserva, que dichos estados e información financiera fueron elaborados de
acuerdo con sus disposiciones y que cumplen con todos sus requerimientos. 


Por el contrario, las entidades con obligación
pública de rendir cuentas y/o que mantienen activos en calidad de fiduciaria
para un amplio grupo de terceros, están obligadas a aplicar las NIIF Completas
para la elaboración de sus estados financieros y de otra información
financiera. Si en la jurisdicción donde operan esas entidades se les permite
que reporten utilizando la Norma, no pueden manifestar que sus estados
financieros están elaborados bajo su alcance, porque, precisamente, la Norma
sólo aplica a las que no están obligadas a rendir cuentas públicamente.


En algunos países, a las entidades que no tienen
obligación pública de rendir cuentas se las denomina de distinta forma, entre
ellas, entidades no cotizadas y entidades sin obligación pública de rendir
cuentas.


Entidades que Reportan a una Controladora o a un Grupo
Consolidado


1.6 No se prohíbe a una subsidiaria cuya controladora utiliza
las NIIF Completas o que forma parte de un grupo consolidado que utiliza las
NIIF Completas, que utilice la Norma en sus propios estados financieros si
dicha subsidiaria no tiene obligación pública de rendir cuentas por sí misma. 


Si los estados financieros de la subsidiaria se describen
como que están preparados de conformidad con la Norma, debe cumplir con todas
sus disposiciones.


 


Normalmente, una controladora que reporta
utilizando las NIIF Completas puede mantener subsidiarias que reportan en
diferentes jurisdicciones donde se aplica la Norma y las NIIF Completas. Lo que
establece este párrafo es que esas subsidiarias no tienen que reportar
aplicando las NIIF Completas, siempre y cuando ellas mismas no tengan
obligación de rendir cuentas públicamente. 


Lo que sucede en algunos casos, muy comúnmente, es
que la controladora obliga a las subsidiarias a reportar aplicando las NIIF
Completas bajo el argumento de que eso facilita la consolidación, lo cual no es
totalmente cierto porque la Norma contiene principios de alta calidad que les
permite a las subsidiarias elaborar estados financieros ampliamente aceptados y
que pueden ser consolidados sin mayores restricciones con los de la
controladora. También existen casos en que la controladora no tiene obligación
de rendir cuentas públicamente pero ha elegido aplicar las NIIF Completas por
el hecho de que algunas de sus transacciones son relativamente complejas y la
gerencia decide que ese cuerpo de normas facilita la toma de decisiones cuando
se presentar transacciones no muy comunes. Esa decisión no es objetable y
tomando en cuenta las necesidades de reporte de la controladora, es
perfectamente aceptable. 


Puede ocurrir otra situación no prevista en la
cual una subsidiaria reporta aplicando las NIIF Completas pero la controladora
lo hace bajo la NIIF para las PYMES. En el Ejemplo 1.1 se analiza un caso como
éste y se suministra una solución adecuada a la situación. 



 

  	
  Ejemplo 1.1 –
  Adquisición de una Entidad que Reporta con las NIIF Completas por una
  Controladora que Reporta bajo la NIIF para las PYMES

  
 

 
  	
  Caso de Estudio: Inversiones
  Venezuela, S.A. (IV) es una entidad que no tiene obligación pública de rendir
  cuentas y que elabora sus estados financieros consolidados con propósitos de
  información general para usuarios externos utilizando la NIIF para las PYMES.
  IV adquirió una subsidiaria que recibe fondos del público y que tiene la
  obligación pública de rendir cuentas porque, además, actúa como una
  fiduciaria. IV viene reportando bajo la Norma ya que por sí misma no tiene
  obligación pública de rendir cuentas. La subsidiaria siempre ha reportado
  bajo las NIIF Completas y advirtió a IV que debe continuar reportando como
  hasta ahora lo ha hecho. Sin embargo, IV tiene dudas con respecto a su forma
  de reportar después de haber adquirido la subsidiaria.

  Se requiere: La gerencia de IV lo
  ha contratado a usted para que la asesore en cuanto a la preparación de sus
  estados financieros consolidados a partir de la compra de la subsidiaria, por
  el hecho de que ambas entidades reportan bajo diferentes cuerpos de normas
  contables.

  Solución Sugerida: Usted debe
  señalar a IV que la subsidiaria está obligada a continuar reportando bajo las
  NIIF Completas ya que tiene obligación pública de rendir cuentas y su estatus
  no ha sido modificado a partir de la fecha de su adquisición por parte de IV.

  También debe indicar que aunque IV, por sí
  misma, no está obligada públicamente a rendir cuentas, debido a la
  circunstancia originada en la adquisición de la subsidiaria que reporta bajo
  las NIIF Completas porque tiene obligación pública de rendir cuentas, IV debe
  ahora debe elaborar sus estados financieros consolidados de acuerdo con esas
  normas.

  La explicación de esta obligación se origina en
  el hecho de que IV no puede consolidar sus propios estados financieros que
  han sido elaborados de acuerdo con la NIIF para las PYMES, con los de la
  subsidiaria que han sido preparados con las NIIF Completas. El párrafo 9.17
  de la Norma establece: “Los estados financieros consolidados deben
  prepararse utilizando políticas contables uniformes para transacciones similares
  y para otros sucesos y condiciones que se hayan producido en circunstancias
  parecidas. Si un miembro del grupo utiliza políticas contables diferentes de
  las adoptadas en los estados financieros consolidados, para transacciones y
  otros sucesos similares que se hayan producido en circunstancias parecidas,
  se realizarán los ajustes adecuados en sus estados financieros al elaborar
  los estados financieros consolidados.”

  Usted también le puede comentar a su cliente que
  para que IV comience a reportar bajo las NIIF Completas desde la fecha de
  adquisición de la subsidiaria, debe cumplir con los requerimientos
  establecidos en la NIIF 1 Adopción por Primera Vez de las NIIF.

  También debe comentarle a su cliente que si IV
  desea elaborar estados financieros separados aplicando la Norma, podrá
  hacerlo bajo el amparo de lo establecido en el párrafo 1.7, ya que IV no
  tiene obligación de rendir cuentas públicamente.

  Nota: Observar que IV puede
  elaborar dos juegos de estados financieros en estas circunstancias, tal y
  como se establece en el párrafo 1.7.

  
 





En el Ejemplo 1.2 se ilustra un caso en el que una
controladora del extranjero que reporta bajo las NIIF Completas adquiere una
entidad que reporta bajo la Norma y que ha recibido instrucciones para comenzar
a reportar bajo las NIIF Completas desde la fecha de adquisición.



 

  	
  Ejemplo 1.2 –
  Adquisición de una Entidad que Reporta bajo la NIIF para las PYMES por parte
  de una Controladora que Reporta bajo las NIIF Completas

  
 

 
  	
  Caso de Estudio: Su cliente,
  Calzados Universales, C.A: (CU), es una entidad que no tiene obligación
  pública de rendir cuentas y que siempre ha elaborado sus estados financieros
  con propósitos de información general para usuarios externos utilizando la
  NIIF para las PYMES. CU fue adquirida por una empresa extranjera que reporta
  bajo las NIIF Completas en el país donde opera y desde la Casa Matriz recibió
  instrucciones para que cambie a las NIIF Completas.

  Se requiere: El contralor de CU lo
  ha llamado a usted para que lo asesore en cuanto a determinar si la entidad
  está obligada a cambiar a las NIIF Completas por el simple hecho de que su
  nueva controladora reporta bajo esas normas, y si una decisión en contrario
  (no hacer el cambio) podría originar algún problema para la consolidación.

  Solución Sugerida: Usted puede
  comentarle a su cliente que CU no está obligada a reportar bajo las NIIF
  Completas en la jurisdicción donde opera porque no tiene obligación pública
  de rendir cuentas y porque su estatus no ha sido modificado a partir de la
  fecha de su adquisición por parte de la controladora. La forma de reportar de
  la subsidiaria debería ajustarse en un todo a lo que establece la Norma,
  salvo que existan razones mejor fundamentadas para reportar de otra manera.

  También puede indicarle que si en la jurisdicción
  donde opera la controladora se permite el uso de la NIIF para la PYMES, dicha
  entidad puede consolidar sus estados financieros con los de CU aunque esa
  entidad no haya hecho el cambio a las NIIF Completas. Cambiar a las NIIF
  Completas significará para la subsidiaria tener que aplicar la NIIF 1
  Adopción por Primera Vez de las NIIF. 

  
 





Aplicación de la NIIF para las PYMES en Estados Financieros
Separados de una Controladora


1.7 Una controladora (incluyendo la controladora última o
cualquier controladora intermedia) evaluará si cumple con los requisitos para
utilizar esta Norma en sus estados financieros separados sobre la base de su
propio estatus sin considerar si otras entidades del grupo tienen, o el grupo
tiene como un todo, obligación pública de rendir cuentas.


Si una controladora por sí misma no tiene obligación pública
de rendir cuentas, puede presentar sus estados financieros separados de acuerdo
con esta Norma (véase la Sección 9 Estados Financieros Consolidados y
Separados), incluso si presenta sus estados financieros consolidados de acuerdo
con las NIIF Completas u otro conjunto de principios de contabilidad
generalmente aceptados (PCGA), tales como sus normas de contabilidad
nacionales. 


Los estados financieros preparados de acuerdo con esta Norma
se distinguirán con claridad de los estados financieros preparados de acuerdo
con otros requerimientos.


 


En algunas jurisdicciones, las controladoras
eligen, o están obligadas a preparar estados financieros separados además de
los estados financieros consolidados. Los estados financieros separados se
presentan algunas veces junto con los estados financieros consolidados y en
otras oportunidades como un documento separado. No obstante, puede presentarse
una situación en la cual una controladora que está obligada a presentar estados
financieros consolidados de acuerdo con las NIIF Completas desea presentar
también estados financieros separados con base en la NIIF para las PYMES.


En la revisión de la Norma de 2015 se introdujo
una nueva disposición, contenida en este párrafo, que establece que una
controladora (incluida la controladora principal o cualquier controladora
intermedia–cuando existen varios niveles de consolidación) debe evaluar la
posibilidad de aplicar la NIIF para las PYMES en sus estados financieros
separados sobre la base de su propio estatus, y sin considerar si otras
entidades del grupo (o el propio grupo en su conjunto) tienen obligación
pública de rendir cuentas. Es decir, la decisión de presentar estados
financieros separados dependerá de si la controladora tiene la obligación
mencionada; si no tiene tal obligación, puede presentar estados financieros
separados cumpliendo con lo establecido en la Norma.


Cuando la controladora presenta estados
financieros consolidados con todos los de sus subsidiarias, la información de
todas las entidades se presentan como si fueran una sola entidad, después de
aplicar las normas de la Sección 9. Sin embargo, y aunque no es lo que requiere
la Norma, una controladora puede presentar estados financieros separados que
contienen únicamente sus cifras y en los que se presentan las inversiones en
subsidiarias, asociadas y entidades controladas de forma conjunta, al costo, al
valor razonable o usando el método de la participación. Adicionalmente, la
Norma exige revelaciones específicas cuando se presentan estados financieros
separados.


Resumiendo, cuando una controladora, por sí misma,
no tiene obligación pública de rendir cuentas, puede presentar sus estados
financieros separados de acuerdo con la NIIF para las PYMES, aplicando lo que
se establece en la Sección 9, incluso si presenta estados financieros
consolidados de acuerdo con las NIIF Completas o con base en otro conjunto de
principios de contabilidad generalmente aceptados (GAAP), como las normas
contables nacionales. 


Cualesquiera estados financieros preparados de
acuerdo con la Norma (sean estados financieros separados o estados financieros
consolidados) deben distinguirse claramente de los estados financieros
preparados de acuerdo con otro marco contable. 


Aplicación de la Guía para las Micro
Entidades


Básicamente, los principios establecidos en la
Sección 1 de la NIIF para las PYMES, aplican a las micro entidades. Por tanto,
esa Guía fue diseñada para ser usada por una micro entidad que reporta bajo el
alcance de la NIIF para las PYMES; es decir, una entidad que no tiene
obligación pública de rendir cuentas y que publica estados financieros con
propósitos de información general de acuerdo con la Norma.


La Guía no define a las micro-entidades en términos
cuantitativos sino que indica que son entidades muy pequeñas que realizan
transacciones sencillas y que: 


·        
Tienen pocos empleados y son generalmente gestionadas por su
propietario;


·        
Tienen niveles bajos o moderados de ingresos de actividades
ordinarias y activos brutos;


·        
No tienen inversiones en subsidiarias, asociadas o negocios
conjuntos;


·        
No mantienen ni emiten instrumentos financieros complejos; y


·        
No emiten acciones u opciones sobre acciones para los empleados u
otras partes a cambio de bienes o servicios.


La Guía se refiere a los estados financieros elaborados por
las micro entidades, indicando que generalmente esa información se prepara sólo
para el uso de los propietarios o para las autoridades impositivas. Por tanto,
dichos estados financieros no cumplirían los requisitos de estados financieros
con propósito de información general. No obstante eso, probablemente algunas
personas y entidades podrían requerir información financiera a una micro
entidad y si ésta cumple con los requisitos de la Guía, perfectamente podrá
afirmarse que son estados financieros elaborados de acuerdo con una norma que
es generalmente aceptada, lo cual beneficiará a la entidad y a los usuarios de
sus estados financieros.


Resumen de la Sección 1


·        
La Sección 1 contiene las definiciones básicas para establecer
cuándo una entidad puede aplicar la Norma para elaborar estados financieros con
propósitos de información general.


·        
La Norma es aplicable a las entidades que no tienen obligación
pública de rendir cuentas, y que publican estados financieros con propósito de
información general para usuarios externos.


·        
Una entidad tiene obligación pública de rendir cuentas cuando sus
instrumentos de deuda o de patrimonio se negocian en un mercado público, o
cuando una de sus principales actividades es mantener activos en calidad de
fideicomisaria para un amplio grupo de terceros.


·        
La Norma clarifica también que cuando alguna entidad conserva
activos en calidad de fiduciaria como una parte incidental de sus actividades
de negocios (por ejemplo: agencias de viajes, colegios, organizaciones no
lucrativas, cooperativas, etc.), ese hecho, de por sí, no las convierte en
entidades con obligación pública de rendir cuentas. Por esas razones pueden
utilizar los requerimientos de la Norma para reportar su información
financiera.


·        
Cuando una controladora, por sí misma, no tiene obligación
pública de rendir cuentas, puede presentar sus estados financieros separados de
acuerdo con la Norma (aplicando lo que se establece en la Sección 9), incluso
si presenta estados financieros consolidados de acuerdo con las NIIF Completas
o con base en otro conjunto de principios de contabilidad generalmente
aceptados (GAAP), como las normas contables nacionales. 


·        
Las micro-entidades son PYMES y como tales deben aplicar la
Sección 1 y la Guía para las Micro Entidades en tanto y en cuanto cumplan con
los requerimientos establecidos en ambos cuerpos de normas.
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Sección 2 -
Conceptos y Principios Generales












En la Revisión de 2015 se agregó un
nuevo título y los párrafos 2.14A a 2.14D. También fueron modificados los
párrafos 2.22, 2.47, 2.49 y 2.50.





Introducción
a la Sección 2


Los conceptos de la Sección 2 de la NIIF para las
PYMES – Versión 2015 (“la Norma”, de ahora en adelante) fueron extraídos del
Marco Conceptual[13],
los cuales se derivan del objetivo de la información financiera, es decir, son
los que proporcionan información financiera sobre la entidad que reporta[14]
para que ésta sea útil a inversionistas, acreedores, clientes, reguladores y a
todos los interesados en dicha información financiera, cuando deben tomar
decisiones que pueden afectar sus propios intereses o a la entidad. 


Debe tomarse en cuenta que no existe un Marco
Conceptual específico para la NIIF para las PYMES. El Marco Conceptual, como
actualmente se conoce, tiene como objetivo “facilitar la formulación
coherente y lógica de las NIIF”. Es decir, el Marco Conceptual establece
los conceptos sobre los cuales el IASB basa las normas en general, y la Norma
está dentro de ese alcance. Por lo tanto, la mayor parte de los requerimientos
de las NIIF mantienen relación con los conceptos definidos en el Marco
Conceptual. No obstante debe tomarse en cuenta que las restricciones de costos[15]
originan requerimientos que no permiten la maximización de las características
cualitativas u otros aspectos fundamentales incluidos en el Marco Conceptual. 


Como se mencionó, el objetivo de los estados
financieros con propósitos de información general es proporcionar información
financiera sobre la entidad que informa, que sea útil para los inversores,
acreedores existentes y potenciales, y otros interesados en la toma de
decisiones referidas a la entidad. Esas decisiones pueden involucrar la compra,
la venta o el control del patrimonio y/o de los instrumentos de deuda de la
entidad; proporcionar o liquidar préstamos; y ejercer otras opciones de
crédito. Con objeto de evaluar las perspectivas de la entidad frente a futuras
entradas de efectivo, los inversores, prestamistas y otros acreedores
existentes y potenciales requieren información acerca de los recursos de la
entidad; sobre los derechos de los acreedores contra la entidad; la eficiencia
y efectividad de la gerencia, y el órgano de gobierno en el cumplimiento de sus
responsabilidades frente al uso de los recursos de la entidad.


Los principales conceptos contenidos en el Marco
Conceptual incluyen: las características cualitativas de la información financiera
útil, las definiciones de los elementos de los estados financieros y la
contabilidad sobre la base acumulativa (o de acumulación).


El Marco Conceptual trata los siguientes conceptos:


·        
El objetivo de los estados financieros;


·        
Las características cualitativas que determinan la utilidad de la
información de los estados financieros;


·        
La definición, reconocimiento y medición de los elementos que
constituyen los estados financieros; y


·        
Los conceptos de capital y de mantenimiento del capital.


La Sección 2 describe el objetivo de los estados financieros
de las pequeñas y medianas entidades, y las cualidades que permiten que la
información de los estados financieros de esas entidades sea útil. También
establece los conceptos y principios básicos subyacentes a los estados
financieros de esas entidades.


Objetivos para la Comprensión de esta Sección


El primero se orienta hacia la comprensión del
objetivo de los estados financieros con propósitos de información general, y de
los conceptos y principios generales que se derivan de dicho objetivo. 


El segundo objetivo se puede identificar con la
habilidad para aplicar el juicio profesional necesario para desarrollar y
aplicar una política contable que dé lugar a información fiable y relevante
para las necesidades de toma de decisiones económicas de los usuarios de los
estados financieros de las pequeñas y medianas entidades.


Revisión de 2015


Se incorporaron ciertas guías de aclaración sobre
la exención por esfuerzo o costo desproporcionado que se usa en varias
secciones de la Norma—basada en el documento P&R 2012/01 Aplicación del
“esfuerzo o costo desproporcionado”, así como un requerimiento nuevo en las
secciones correspondientes para que las entidades revelen su razonamiento sobre
el uso de una exención (ver los párrafos 2.14A a 2.14D). 


También se hicieron cambios en el párrafo 2.22
relacionados con modificaciones en la Sección 5; en el párrafo 2.47 con
respecto a cambios en la Sección 11; y en los párrafos 2.49(a) y 2.50(d) con
relación a cambios en la Sección 17.


Alcance de la Sección 2[16]


2.1 Esta Sección describe el objetivo de los estados
financieros de las pequeñas y medianas entidades y las cualidades que hacen que
la información de los estados financieros de esas entidades sea útil. 


También establece los conceptos y principios básicos
subyacentes a los estados financieros de las pequeñas y medianas entidades.


 


La información financiera es útil cuando se
presenta clara, organizada, comparable y adecuadamente estructurada sobre
principios y normas que han sido aceptadas por todos los que la requieren para
sus propios fines. Las normas de contabilidad de alta calidad, como la NIIF
para las PYMES, son esenciales para un eficiente funcionamiento de los mercados
de capitales, que dependen de la información financiera que se elabora con esas
normas. Las normas de alta calidad permiten a las entidades la elaboración de
mejor información financiera y esto acarrea, como consecuencia, más
transparencia sobre las entidades y sobre sus asuntos económicos y financieros.


Todas las entidades que elaboran información
financiera precisan de un marco generalmente aceptado por quienes la solicitan
para sus propios propósitos y ese marco de información debe ser comprensible,
comparable y tan organizado como sea posible para permitir una toma de
decisiones mejor fundamentada y elaborada científicamente. Las medianas y
pequeñas entidades, así como el resto de las entidades más complejas, requieren
transmitir información financiera sobre sus operaciones por medio de documentos
físicos o electrónicos para que lleguen a todos los interesados, pero que
además se adapte a una estructura clara y sencilla, sin detrimento de la
calidad que todos los usuarios exigen.


Esta Sección orienta a los usuarios de la Norma en
el entendimiento de los objetivos de los estados financieros y de los conceptos
y principios sobre los cuales deben basarse los preparadores de la información
financiera para su elaboración, y los usuarios para entenderla e interpretarla.


Objetivo de los Estados Financieros de
las Pequeñas y Medianas Entidades


2.2 El objetivo de los estados financieros de una pequeña o
mediana entidad es proporcionar información sobre la situación financiera, el
rendimiento y los flujos de efectivo de la entidad, que sea útil para la toma
de decisiones económicas de una amplia gama de usuarios que no están en
condiciones de exigir informes a la medida de sus necesidades específicas de
información. 


 


Hoy en día, la necesidad de información financiera
relevante que sea adecuadamente comparable entre entidades similares es mayor
que nunca. Esa exigencia se observa en todos los estratos (nacional e internacionalmente)
de economías que son cada vez más globales. Las grandes entidades controlan importantes
cantidades de activos fuera de las fronteras de sus propias jurisdicciones de
origen. Los mercados de capitales globales dependen de un flujo constante de
datos financieros comparables y confiables de todo tipo de empresas para tomar
decisiones acerca de cómo mover los activos dentro y fuera de sus propias
economías. Los estados financieros elaborados de acuerdo con una norma como la
NIIF para las PYMES permiten a las entidades que la utilizan, el suministro de
información vital a esos usuarios y a otros que la requieren para otros fines.


Los Estados Financieros como Herramienta Importante de la
Administración de las Entidades


2.3 Los estados financieros también muestran los resultados
de la administración llevada a cabo por la gerencia: dan cuenta de la
responsabilidad en la gestión de los recursos que les fueron confiados. 


 


Los estados financieros presentan la información
de la entidad en un formato previamente acordado y la información que allí se
incluye está basada en la aplicación de las normas contables que la entidad
sigue de acuerdo con sus propias características y operaciones. Por sí solos,
los estados financieros no demuestran la idoneidad de la administración, ni la
fortaleza de los controles internos de la entidad, ni la precisión de las
cifras que en esos documentos se incluyen. Pero si los estados financieros
están bien presentados, son completos y contienen todas las revelaciones que se
necesitan según la Norma, pueden convertirse en un excelente mecanismo para
comunicar al usuario que la gerencia se ha esmerado en su preparación, y
demuestran la calidad de su gestión y de su administración. 


Complementariamente, la auditoría de los estados
financieros por parte de profesionales competentes, le agregará a la calidad de
esa información, la certeza de que la gerencia tiene interés en obtener una
opinión independiente y eso puede ser demostrativo o puede contribuir a
informar sobre la fortaleza de los controles internos y la razonabilidad de las
cifras contenidas en los informes financieros entregados a los usuarios.


En el Diagrama 2.1 que se presenta a continuación
se puede captar la interrelación de los estados financieros entre sí y con la
gestión de la administración de la entidad.





Características Cualitativas de la
Información en los Estados Financieros


El Marco Conceptual de 2010 y la Norma


Los conceptos más importantes de la Sección 2, que
se derivan del objetivo de los estados financieros con propósitos de
información general preparados según la base contable de acumulación o devengo,
son las características cualitativas de la información financiera y las
definiciones de los elementos. Dichas características son atributos que
permiten la utilización, por parte de los usuarios de esos estados, de la
información que en ellos se suministra.


En la Norma se definen y se presentan, en este
orden, diez características cualitativas fundamentales, a saber[17]:


·        
Comprensibilidad


·        
Relevancia


·        
Materialidad o Importancia Relativa


·        
Fiabilidad


·        
Esencia sobre la Forma


·        
Prudencia


·        
Integridad


·        
Comparabilidad


·        
Oportunidad


·        
Equilibrio entre Costo y Beneficio.


En el nuevo Marco Conceptual, las características
cualitativas están agrupadas así:


1.     
Características Cualitativas Fundamentales:


·        
Relevancia


·        
Materialidad o Importancia Relativa


·        
Representación Fiel


2.     
Características Cualitativas de Mejora:


·        
Comparabilidad


·        
Verificabilidad


·        
Oportunidad


·        
Comprensibilidad


A continuación se comentan las características eliminadas o
consolidadas con otras en el Marco Conceptual de 2010 y las razones para el
nuevo tratamiento: 


·        
Esencia sobre la Forma: Ya no se considera un componente
separado de la representación fiel porque sería redundante en el contexto y
porque la representación de una forma legal que difiere de la esencia económica
que subyace en el fenómeno económico podría no dar lugar a una representación
fiel.


·        
Prudencia (Conservatismo): No se incluye como un aspecto
de la representación fiel porque su inclusión sería incoherente con la
neutralidad. Se considera que si se incluye una advertencia para aplicar la
prudencia, probablemente eso conduciría a un sesgo. Si la información
financiera está sesgada en un sentido que anime a los usuarios a tomar o evitar
acciones predeterminadas, esa información no es neutral.


·        
Integridad: Fue eliminada porque se considera que forma
parte de lo que ahora se denomina en ese documento Representación Fiel.


·        
Equilibrio entre Costo y Beneficio: El equilibrio entre
costo y beneficio es una profunda restricción, más que una característica
cualitativa puesto que la presentación de información financiera impone costos,
y es importante que esos costos estén justificados por los beneficios de
presentar esa información. Por eso, el IASB pretende considerar los costos y
beneficios en relación a la información financiera de forma general, y no solo
en relación a entidades que informan individuales.


Los usuarios que consulten el nuevo Marco Conceptual de
2010, deben tomar en cuenta lo anterior cuando hagan una comparación de ese
texto con lo que aparece en la Norma.


Las Características Cualitativas según la Norma


A continuación se presentan en el mismo orden en que
aparecen en la Norma. En la Tabla 2.1, incluida más abajo, se comentan y se
engloban las interrelaciones para ayudar al entendimiento integral de los
conceptos de esta Sección.


Comprensibilidad


2.4 La información
proporcionada en los estados financieros debe presentarse de modo que sea
comprensible para los usuarios que tienen un conocimiento razonable de las
actividades económicas y empresariales y de la contabilidad, así como voluntad
para estudiar la información con diligencia razonable. 


Sin embargo, la necesidad de
comprensibilidad no permite omitir información relevante por el mero hecho de
que ésta pueda ser demasiado difícil de comprender para determinados usuarios.


Relevancia


2.5 La información
proporcionada en los estados financieros debe ser relevante para las
necesidades de toma de decisiones de los usuarios. 


La información tiene la
cualidad de relevancia cuando puede ejercer influencia sobre las decisiones
económicas de quienes la utilizan, ayudándoles a evaluar sucesos pasados,
presentes o futuros, o bien a confirmar o corregir evaluaciones realizadas con
anterioridad.


Materialidad o Importancia
Relativa


2.6 La información es
material—y por ello es relevante—, si su omisión o su presentación errónea
pueden influir en las decisiones económicas que los usuarios tomen a partir de
los estados financieros. 


La materialidad (o importancia
relativa) depende de la magnitud y la naturaleza de la omisión o inexactitud,
juzgada en función de las circunstancias particulares en que se hayan
producido. Sin embargo, no es adecuado cometer, o dejar sin corregir,
desviaciones no significativas de la NIIF para las PYMES, con el fin de
conseguir una presentación particular de la situación financiera, del rendimiento
financiero o de los flujos de efectivo de una entidad.


Fiabilidad


2.7 La información
proporcionada en los estados financieros debe ser fiable. 


La información es fiable cuando
está libre de error significativo y sesgo, y representa fielmente lo que
pretende representar o puede esperarse razonablemente que represente. 


Los estados financieros no
están libres de sesgo (es decir, no son neutrales) si, debido a la selección o
presentación de la información, pretenden influir en la toma de una decisión o
en la formación de un juicio, para conseguir un resultado o desenlace
predeterminado.


La Esencia sobre la Forma


2.8 Las transacciones y demás
sucesos y condiciones deben contabilizarse y presentarse de acuerdo con su
esencia y no solamente en consideración a su forma legal. 


Eso mejora la fiabilidad de los
estados financieros.


Prudencia


2.9 Las incertidumbres que
inevitablemente rodean muchos sucesos y circunstancias se reconocen mediante la
revelación de información acerca de su naturaleza y extensión, así como por el
ejercicio de prudencia en la preparación de los estados financieros. 


Prudencia es la inclusión de un
cierto grado de precaución al realizar los juicios necesarios para efectuar las
estimaciones requeridas bajo condiciones de incertidumbre, de forma que los
activos o los ingresos no se expresen en exceso y que los pasivos o los gastos
no se expresen en defecto. 


Sin embargo, el ejercicio de la
prudencia no permite la infravaloración deliberada de activos o ingresos o la
sobrevaloración deliberada de pasivos o gastos. 


En síntesis, la prudencia no
permite el sesgo.


Integridad


2.10 Para ser fiable, la
información en los estados financieros debe ser completa dentro de los límites
de la importancia relativa y el costo. 


Una omisión puede causar que la
información sea falsa o equívoca, y por tanto no fiable y deficiente en
términos de relevancia.


Comparabilidad


2.11 Los usuarios deben ser
capaces de comparar los estados financieros de una entidad a lo largo del
tiempo, para identificar las tendencias de su situación financiera y su
rendimiento financiero. Los usuarios también deben ser capaces de comparar los
estados financieros de entidades diferentes, para evaluar su situación
financiera, rendimiento y flujos de efectivo relativos. 


Por tanto, la medida y
presentación de los efectos financieros de transacciones similares y otros
sucesos y condiciones deben ser llevadas a cabo de una forma uniforme por toda
la entidad, a través del tiempo para esa entidad y también de una forma
uniforme entre entidades. 


Además, los usuarios deben
estar informados de las políticas contables empleadas en la preparación de los
estados financieros, de cualquier cambio habido en dichas políticas y de los
efectos de estos cambios.


Oportunidad


2.12 Para ser relevante, la
información financiera debe ser capaz de influir en las decisiones económicas
de los usuarios. 


La oportunidad implica
proporcionar información dentro del período de tiempo para la decisión. 


Si hay un retraso indebido en
la presentación de la información, ésta puede perder su relevancia. 


La gerencia puede necesitar
sopesar los méritos relativos de la presentación a tiempo frente al suministro
de información fiable. 


Al conseguir un equilibrio
entre relevancia y fiabilidad, la consideración decisiva es cómo se satisfacen
mejor las necesidades de los usuarios cuando toman sus decisiones económicas.


Equilibrio entre Costo y
Beneficio


2.13 Los beneficios derivados
de la información deben exceder a los costos de suministrarla.


La evaluación de beneficios y
costos es, sustancialmente, un proceso de juicio. 


Además, los costos no son
soportados necesariamente por quienes disfrutan de los beneficios y con
frecuencia disfrutan de los beneficios de la información una amplia gama de
usuarios externos.


Beneficios que Ofrece una
Mejor y Más Completa Información Financiera


2.14 La información financiera
ayuda a los suministradores de capital a tomar mejores decisiones, lo que
deriva en un funcionamiento más eficiente de los mercados de capitales y un
costo inferior del capital para la economía en su conjunto. 


Las entidades individuales
también disfrutan de beneficios, entre los que se incluyen un mejor acceso a
los mercados de capitales, un efecto favorable sobre las relaciones públicas y
posiblemente un costo inferior del capital. 


Entre los beneficios también
pueden incluirse mejores decisiones de la gerencia porque la información
financiera que se usa de forma interna a menudo se basa, por lo menos en parte,
en la información financiera preparada con propósito de información general.


Significado e Interrelación de
las Características Cualitativas


Para analizar adecuadamente las características,
según aparecen en la Norma, y para evaluar la forma de su aplicación, es
conveniente conocer el significado y la interpretación de cada una, la
interrelación que existe entre ellas y el significado y la interpretación de
esa relación, y para ello se incluye la Tabla 2.1 a continuación.


Tabla 2.1 Significado e Interpretación de las
Características Cualitativas y sus Interrelaciones



 

  	
  Características Cualitativas

  
  	
  Significado e Interpretación en la Norma

  
  	
  Interrelación y Significado e Interpretación

  
 

 
  	
  Comprensibilidad

  
  	
  Una cualidad
  esencial de la información suministrada en los estados financieros es que
  debe ser fácilmente comprensible para los usuarios, suponiendo que ellos
  tienen un conocimiento razonable de las actividades económicas, de los
  negocios y de la contabilidad.

  La
  información sobre temas complejos que debe ser incluida en los estados
  financieros no debe quedar excluida por la única razón de que puede ser muy
  difícil de comprender para ciertos usuarios.

  
  	
  Relevancia:
  La información sobre temas complejos debe incluirse por razones de relevancia
  para la toma de decisiones económicas, aunque sea de difícil comprensión para
  ciertos usuarios.

  
 

 
  	
  Relevancia

  
  	
  Para ser
  útil, la información debe ser relevante cuando se contrasta con las
  necesidades de toma de decisiones por los usuarios.

  La
  información es relevante si ejerce influencia sobre las decisiones económicas
  de quienes la utilizan, ayudándolos a evaluar sucesos pasados, presentes o
  futuros, o a confirmar o corregir evaluaciones realizadas anteriormente.

  La relevancia
  tiene dos dimensiones interrelacionadas: de predicción y de confirmación.

  La
  información no necesita, para tener valor predictivo, presentarse
  explícitamente en forma de datos prospectivos.

  La capacidad
  de hacer predicciones a partir de los estados financieros puede aumentarse
  por la manera como es presentada la información sobre las transacciones y
  otros sucesos pasados.

  
  	
  Materialidad
  o Importancia Relativa: Depende del tamaño de la partida y de
  la influencia de su omisión o presentación errónea.

  La omisión o
  la presentación errónea pueden influenciar el proceso de toma de decisiones
  por parte de los usuarios de los estados financieros.

  Por ejemplo:
  El valor predictivo del estado de resultados se refuerza si se presentan
  separadamente los gastos o los ingresos no usuales, anormales e infrecuentes.
  

  La
  materialidad de las partidas presentadas en el estado de resultados
  integrales tiene un efecto importante sobre lo que se presenta. 

  Si la partida
  no es importante en relación con lo que se presenta en el estado, deja de ser
  relevante.

  Oportunidad:
  Para que sea relevante, la información debe ser capaz de influenciar las
  decisiones económicas de los usuarios en forma oportuna de acuerdo con sus
  necesidades.

  
 

 
  	
  Materialidad o Importancia Relativa

  
  	
  La
  información es material y, por tanto, es relevante, si su omisión o su
  presentación errónea pueden influir en las decisiones económicas que los
  usuarios toman a partir de los estados financieros.

  Esta
  característica depende de la cuantía de la partida y de la naturaleza de la
  omisión o mala presentación considerada en el entorno de las circunstancias
  que la rodean.

  El tamaño o
  la naturaleza de la partida o una combinación de ambos puede ser un factor
  determinante para la decisión.

  
  	
  Relevancia:
  Una partida que no es revelada porque es considerada inmaterial por quien
  prepara la información financiera, puede ser muy relevante para quien la
  analiza y toma las decisiones económicas basándose en los estados financieros.

  El equilibrio
  entre las dos características es fundamental para lograr una adecuada
  presentación de la información financiera.

  
 

 
  	
  Fiabilidad

  
  	
  La
  información que aparece en los estados financieros debe ser fiable, debe
  estar libre de errores y de sesgos.

  La fiabilidad
  se crea mediante el enlace con las características de prudencia, integridad y
  esencia sobre la forma.

  La relevancia
  de la información está afectada por su naturaleza e importancia relativa.

  En algunos
  casos la naturaleza de la información es suficiente para determinar su
  relevancia.

  La
  información es de importancia relativa cuando su omisión o su presentación
  errónea pueden influir en las decisiones económicas que los usuarios tomen a
  partir de los estados financieros.

  
  	
  Prudencia:
  Significa que se requiere un apropiado uso de la prudencia cuando se
  ejerce el juicio. 

  Integridad:
  Se entiende que la información es completa dentro de los límites de la
  materialidad y el costo.

  Esencia
  sobre la Forma: No debe considerarse únicamente la forma
  legal. Debe presentarse de acuerdo con la sustancia y con la realidad
  económica.

  
 

 
  	
  Esencia sobre la Forma

  
  	
  Las
  transacciones y otros sucesos y condiciones deben contabilizarse y
  presentarse de acuerdo con su esencia y no solamente en consideración a su
  forma legal.

  
  	
  Fiabilidad:
  La base legal de la información puede ser importante y puede privar sobre
  la forma cuando se la presenta formando parte del reporte financiero de la
  entidad, pero igual debe ser confiable y no conducir a engaño.

  
 

 
  	
  Prudencia

  
  	
  Prudencia es
  la inclusión de un cierto grado de precaución al realizar los juicios
  necesarios para efectuar las estimaciones requeridas bajo condiciones de
  incertidumbre, de forma que los activos o los ingresos no se expresen en
  exceso y que los pasivos o los gastos no se expresen en defecto. 

  El ejercicio
  de la prudencia no permite la infravaloración deliberada de activos o
  ingresos, o la sobrevaloración deliberada de pasivos o gastos. 

  La prudencia
  no permite el sesgo.

  
  	
  Fiabilidad:
  Significa que se requiere un apropiado uso de la prudencia cuando se
  ejerce el juicio.

  Por ejemplo,
  la valoración de determinados elementos de los estados financieros debe
  hacerse con base en la Norma y aplicando la prudencia. 

  Sin embargo,
  el exceso de prudencia puede originar la sensación en el lector de los estados
  financieros de que las cifras presentadas no son confiables.

  Lo contrario
  tampoco es permitido.

  
 

 
  	
  Integridad

  
  	
  Para ser
  fiable, la información en los estados financieros debe ser completa dentro de
  los límites de la importancia relativa y el costo. 

  Una omisión
  puede causar que la información sea falsa o equívoca, y por tanto no fiable y
  deficiente en términos de relevancia.

  
  	
  Fiabilidad:
  Integridad y fiabilidad van de la mano en muchas de las acciones que se
  realizan sobre la información financiera. Es un factor combinado que se toma
  en cuenta para determinar los riesgos de auditoría.

  
 

 
  	
  Comparabilidad

  
  	
  La
  información presentada por una entidad debe poder compararse con la de otra
  entidad.

  La medida y
  presentación de los efectos financieros de transacciones similares y otros
  sucesos y condiciones deben ser llevadas a cabo de una forma uniforme por
  toda la entidad, a través del tiempo para esa entidad y también de una forma
  consistente entre entidades. 

  Los usuarios
  deben estar informados de las políticas contables empleadas en la preparación
  de los estados financieros, de cualquier cambio habido en dichas políticas y
  de los efectos de estos cambios.

  
  	
  Integridad:
  La comparabilidad puede quedar comprometida cuando algunos de los estados
  financieros se basan en información no fiable o deficiente; es decir, sin
  integridad en uno de los períodos. 

  Para lograr
  la máxima comparabilidad se requiere de revelaciones adecuadas y completas sobre
  los hechos que pueden originar la falta de integridad; por ejemplo, sobre
  cambios en principios contables o cambios en las estructuras o de la
  organización de las entidades que conforman un Grupo.

  
 

 
  	
  Oportunidad

  
  	
  La
  oportunidad implica proporcionar información dentro de un período de tiempo
  que sea oportuno para la decisión. 

  Si hay un
  retraso indebido en la presentación de la información, ésta puede perder su
  relevancia.

  Al conseguir
  un equilibrio entre relevancia y fiabilidad, la consideración decisiva es
  cómo se satisfacen mejor las necesidades de los usuarios cuando toman sus
  decisiones económicas.

  
  	
  Relevancia
  y Fiabilidad: Las políticas contables son desarrolladas por
  intermedio de un balance apropiado entre relevancia y fiabilidad. 

  Aunque esto
  no es considerado en la Norma como una característica, es apropiado
  comentarlo.

  
 

 
  	
  Equilibrio entre Costo y Beneficio

  
  	
  El costo es
  una restricción importante en la información que puede proporcionarse
  mediante el reporte financiero. 

  La
  presentación de información financiera origina costos, y es importante que
  esos costos estén justificados por los beneficios de presentar esa
  información. 

  Por lo tanto,
  los beneficios derivados de la información deben exceder a los costos de
  suministrarla.

  La Norma
  incluye la posibilidad de utilizar esta característica al decidir la
  aplicación de algunos requerimientos. 

  Por lo tanto,
  la entidad tiene la prerrogativa de no aplicar un determinado requerimiento
  cuando la Norma así se lo permite. No es una prerrogativa automática para todos
  los casos de decisión.

  La evaluación
  de beneficios y costos para la aplicación de un determinado requerimiento es,
  sustancialmente, un proceso de juicio, que debe tomar en cuenta todos los
  elementos de información disponibles en la fecha de la transacción o el
  evento.

  
  	
  Todas
  las demás: Prácticamente todas las características de los estados
  financieros pueden ser afectadas por la necesidad de equilibrio entre los
  costos y los beneficios esperados. Sólo se mencionan tres ejemplos a
  continuación.

  La preparación
  de información comparable origina costos y eso puede causar restricciones en
  la información a presentar. Si la información no ofrece todos los detalles de
  comparabilidad que serían necesarios para comprender mejor los estados
  financieros, pueden existir revelaciones incompletas.

  La aplicación
  de mucha prudencia para minimizar costos puede restringir la revelación de
  información o la calidad de los estados financieros.

  
 





En el Ejemplo 2.1 se analizan tres situaciones
ficticias que pueden contribuir a la comprensión de las características
cualitativas de la información en los estados financieros.



 

  	
  Ejemplo 2.1 –
  Análisis de Ciertas Características Cualitativas de la Información en los
  Estados Financieros

  
 

 
  	
  Comprensibilidad: Una entidad
  decide no contabilizar los impuestos diferidos porque la gerencia opina que
  los usuarios de los estados financieros no pueden comprender esa información
  financiera.

  En este caso, la entidad no puede invocar que
  está cumpliendo con la Norma si decide no contabilizar los impuestos
  diferidos de acuerdo con la Sección 29 Impuestos a las Ganancias por el
  simple hecho de que la gerencia cree que los usuarios de sus estados
  financieros no pueden comprender esa información.

  Relevancia: La información sobre
  el ingreso del período actual, que puede usarse como base para predecir el
  ingreso en períodos futuros, también puede compararse con las predicciones de
  ingresos para el período actual hechas en períodos anteriores.

  En este ejemplo, es importante destacar que
  el resultado de las comparaciones puede ayudar al usuario a corregir y a
  mejorar los procesos utilizados para elaborar las predicciones anteriores. La
  gerencia suministra la información que cree es relevante para los usuarios;
  sin embargo, éstos pudieran exigir más detalles para considerarla completa. 

  Materialidad: Para entender esta
  característica se puede evaluar la siguiente información: 

  ·        
  En marzo de 20X4, antes de que los estados financieros de 20X3
  de una entidad fueran aprobados para su publicación, se descubrió un error en
  el cálculo del gasto por depreciación del año terminado el 31 de diciembre de
  20X3. 

  ·        
  La gerencia ignoró el error, por lo que la utilidad de
  UM600.000 antes de impuestos que informó la entidad en 20X3, quedó excedida
  en UM150.

  Probablemente el error carece de importancia
  relativa, ya que es poco probable que el importe de ese error pueda influir
  en las decisiones económicas que los usuarios tomarían a partir de los
  estados financieros de la entidad.

  
 





Esfuerzo y Costo Desproporcionado


Los párrafos 2.13 y 2.14, junto con los que fueron
incluidos en la Revisión de la Norma de 2015 (2.14A a 2.14D) y que se examinan
a continuación, destacan el equilibrio entre beneficios y costos, y señalan el
principio general al que hace referencia el IASB cuando llegó a sus decisiones
sobre la emisión de la Norma puesto que sus requerimientos fueron desarrollados
teniendo en consideración ese equilibrio. 


La Norma también permite una exención por esfuerzo o
costo desproporcionado en ciertas circunstancias especificadas y definidas.
Para evitar el uso inapropiado de esta exención y después de los análisis
correspondientes que tomaron en cuenta las opiniones de los interesados, el
IASB decidió incluir guías adicionales sobre la aplicación de las exenciones
por esfuerzo o costo desproporcionado.


Exención por Esfuerzo o Costo Desproporcionado


2.14A Se especifica una exención por esfuerzo o costo
desproporcionado para algunos requerimientos de esta Norma. 


Esta exención no se usará para otros requerimientos de esta
Norma.


 


La Norma de 2015 incorpora el concepto de Costo o
Esfuerzo Indebido para referirse a la exención que se incluye
específicamente para algunos requerimientos y para clarificar que, si para
obtener o determinar la información necesaria para cumplir con el requerimiento
resulta en un costo excesivo o en esfuerzos adicionales por parte de la
entidad, ésta queda exenta de aplicarlo. Esa exención no puede ser utilizada
arbitrariamente por las entidades en relación con cualquier requerimiento en el
cual no sea mencionada. La exención debe basarse en información acerca de los
costos y beneficios del requerimiento que esté disponible en la fecha de la
transacción o cuando el evento ocurra. Para que una determinada exención sea
aplicable en un nuevo período, la entidad debe evaluar de nuevo la situación
antes de aplicarla automáticamente.


Consideraciones a Tomar en
Cuenta para Aplicar la Exención por Esfuerzo o Costo Desproporcionado


2.14B La consideración de si la
obtención o determinación de la información necesaria para cumplir con un
requerimiento involucraría esfuerzo o costo desproporcionado depende de las
circunstancias específicas de la entidad y del juicio de la gerencia de los
costos y beneficios de la aplicación de ese requerimiento. 


Este juicio requiere la
consideración de la forma en que puedan verse afectadas las decisiones
económicas de los que esperan usar los estados financieros por no disponer de
esa información. 


La aplicación de un
requerimiento involucraría esfuerzo o costo desproporcionado por parte de una PYME,
si el incremento de costo (por ejemplo, honorarios de tasadores) o esfuerzo
adicional (por ejemplo, esfuerzos de los empleados) superan sustancialmente los
beneficios que recibirían de tener esa información quienes esperan usar los
estados financieros de las PYMES. 


Una evaluación del esfuerzo o
costo desproporcionado por parte de una PYME de acuerdo con esta Norma
constituiría habitualmente un obstáculo menor que una evaluación del esfuerzo o
costo desproporcionado por parte de una entidad con obligación pública de
rendir cuentas porque las PYMES no rinden cuentas a terceros que actúan en el
mercado.


 


La exención se concede tomando en cuenta que los
requerimientos de información para las pequeñas y medianas entidades son
menores que para una entidad con obligación de rendir cuentas públicamente,
porque ésta debe cumplir con un mayor número de revelaciones y por la
aplicación de normas más complejas. 


La exención no puede ser utilizada arbitrariamente
por una entidad si la Norma no lo permite; es decir, el usuario no puede
decidir cuándo aplicarla, aunque sí puede decidir cuando no aplicarla si ello
beneficia más a la entidad en la búsqueda de sus objetivos de información más
completa. 


El juicio de la gerencia y los costos involucrados
son parte importante en la decisión de aplicar o no una determinada exención,
pero debe tenerse en cuenta que la utilización excesiva y no justificada de esa
posibilidad puede disminuir la calidad de la información financiera de la entidad.


Evaluación para Aplicar la Exención en la Medición Inicial y
en Mediciones Posteriores


2.14C La evaluación de si un requerimiento involucraría
esfuerzo o costo desproporcionado en el reconocimiento inicial en los estados
financieros, por ejemplo en la fecha de la transacción, debe basarse en
información sobre los costos y beneficios del requerimiento en el momento del
reconocimiento inicial.


Si la exención por esfuerzo o costo desproporcionado también
se aplica a mediciones posteriores al reconocimiento inicial, por ejemplo, la
medición posterior de una partida, deberá realizarse una nueva evaluación del
esfuerzo o costo desproporcionado en esa fecha posterior, sobre la base de la
información disponible en dicha fecha.


 


La aplicación de una determinada norma en el
reconocimiento inicial puede resultar para la entidad relativamente sencilla y
la mayoría de los requerimientos para la contabilización inicial de las
transacciones son bastante elementales. Puede resultar más complicada la
implementación de una norma para la medición posterior, porque puede demandar
la utilización de mayores recursos y esfuerzos. Lo que se prescribe aquí es que
la entidad puede utilizar el beneficio de la exención midiendo el esfuerzo o el
costo a emplear en cada oportunidad que la Norma se lo permita, justificándolo
adecuadamente y, como también se le exige, revelando las razones para utilizar
la exención.


Por ejemplo, el reconocimiento y la medición inicial
de la inversión en una asociada es un procedimiento sencillo para una entidad
porque solo se requiere que sea medida al precio de la transacción. Para esa
norma no existe la exención. Pudiera no suceder lo mismo para la medición
posterior porque la entidad debe decidir entre tres opciones: el modelo del
costo, el método de la participación o el modelo del valor razonable. Si la
entidad se decide por el modelo del valor razonable, cuando éste no puede
determinarse con fiabilidad, sin un costo o esfuerzo desproporcionado, la Norma
ofrece la opción de medir la inversión usando el modelo del costo menos el
deterioro.


Obligación de Revelar la Aplicación de la Exención y las
Razones para Utilizarla


2.14D Excepto por la exención por esfuerzo o costo
desproporcionado del párrafo 19.15, que está cubierta por los requerimientos de
información a revelar del párrafo 19.25, siempre que se use la exención por
esfuerzo o costo desproporcionado, la entidad revelará ese hecho y las razones
por las que la aplicación del requerimiento involucraría un esfuerzo o costo
desproporcionado.


 


Cada vez que se utilice la exención para la
aplicación de un determinado requerimiento de la Norma que permita su
aplicación, la entidad debe revelarlo junto con las razones para esa decisión.
Es preferible hacer una revelación del hecho de la forma más sencilla posible
para evitar errores de interpretación por parte de los usuarios de los estados
financieros de la entidad. 


Situación Financiera


2.15 La situación financiera de una entidad es la relación
entre los activos, los pasivos y el patrimonio en una fecha concreta, tal como
se presenta en el estado de situación financiera. Estos se definen como sigue:


(a)  
Un activo es un recurso controlado por la entidad como resultado de
sucesos pasados, del que la entidad espera obtener, en el futuro, beneficios
económicos;


(b)  
Un pasivo es una obligación presente de la entidad, surgida a raíz de
sucesos pasados, al vencimiento de la cual, y para cancelarla, la entidad
espera desprenderse de recursos que incorporan beneficios económicos; y


(c)   
Patrimonio es la parte residual de los activos de la entidad, una vez
deducidos todos sus pasivos.


 


La situación financiera de una entidad está
determinada por la interrelación entre sus activos, sus pasivos y su patrimonio
a una fecha específica. Es decir, la situación financiera representa la información
financiera de una entidad en forma fija, a una determinada fecha, y siempre se
presenta en el Estado de Situación Financiera (ESF) o Balance General (BG). Por
ejemplo, el ESF de la entidad M al 31 de diciembre de 20X5, presenta sus
activos, pasivos y patrimonio a esa fecha (o en esa fecha), aunque también se
puede afirmar que ese estado presenta la situación financiera de M al 31 de
diciembre de 20X5. 


Esquemáticamente, la situación financiera de una
entidad puede representarse mediante la conocida Ecuación del Balance (El
patrimonio de una entidad es igual a la diferencia entre sus activos y sus
pasivos), en el Diagrama 2.2 a continuación.





Aclaraciones sobre la Definición de Activos y Pasivos


2.16 Es posible que algunas partidas que cumplen la definición
de activo o pasivo no se reconozcan como activos o como pasivos en el estado de
situación financiera porque no satisfacen el criterio de reconocimiento
establecido en los párrafos 2.27 a 2.32. 


En particular, la expectativa de que los beneficios
económicos futuros fluirán a una entidad o desde ella, debe ser suficientemente
certera como para cumplir el criterio de probabilidad antes de que se reconozca
un activo o un pasivo.


 


Las definiciones de activo, pasivo y patrimonio, como
se incluyen en el párrafo 2.15, identifican sus características esenciales pero
no contienen todas las condiciones que deben cumplirse para que esos elementos
se reconozcan en el estado de situación financiera como tales. Esas sencillas definiciones
implican partidas que no pueden reconocerse como activos o pasivos, porque no
cumplen los criterios para su reconocimiento, tal y como se señalan en los
párrafos 2.27 a 2.32. 


Concretamente, la expectativa de que los beneficios
económicos futuros entren o salgan de la entidad debe lograr la suficiente
certeza como para cumplir dos criterios básicos antes de que se pueda reconocer
un activo o un pasivo: (1) que sea probable que cualquier beneficio económico
asociado con la partida llegue a la entidad o salga de ella; y (2) que el
elemento tenga un costo o un valor que pueda ser medido con fiabilidad.


Características de los Activos


Beneficios Económicos Futuros


2.17 Los beneficios económicos futuros de un activo son su
potencial para contribuir directa o indirectamente, a los flujos de efectivo y
de equivalentes al efectivo de la entidad. 


Esos flujos de efectivo pueden proceder de la utilización del
activo o de su disposición.


 


Los beneficios económicos se miden en función de la
posibilidad de que el activo pueda generar flujos de efectivo hacia la entidad.
Esos flujos pueden surgir del uso o de la disposición de un activo. Las cuentas
por cobrar contribuyen directamente al flujo de efectivo, siempre que no sean
dadas de baja por incobrables, aunque antes pueden ser vendidas con pérdida.
Los inventarios pasan por un proceso posterior a su producción (o compra) que
consiste en su venta, al final del cual surgen las cuentas por cobrar. La venta
de un elemento de las PP&E puede generar un flujo de efectivo aunque no
necesariamente tiene que originar una ganancia para la entidad.


Forma Física de un Activo


2.18 Muchos activos, como por ejemplo las propiedades, planta
y equipo, son elementos tangibles. Sin embargo, la tangibilidad no es esencial
para la existencia del activo. 


Algunos activos son intangibles.


 


No es esencial que un bien tenga forma física para
que pueda considerarse un activo. La gran mayoría de ellos son tangibles, pero
también pueden existir algunos intangibles como la plusvalía que se origina
después de un procedimiento contable muy especial y que le confiere a ese
activo una característica única. Ese es un ejemplo de un activo que es “generado”
internamente por la entidad y que también origina flujos de efectivo para la
entidad que lo reconoce, aunque para otros pueda que no tenga valor.


El Derecho de Propiedad no es Esencial para Reconocer un
Activo


2.19 Al determinar la existencia de un activo, el derecho de
propiedad no es esencial.


Así, por ejemplo, una propiedad mantenida en arrendamiento es
un activo si la entidad controla los beneficios que se espera que fluyan de la
propiedad.


 


Puede parecer contradictorio, pero cuando se
determina la existencia de un activo desde el punto de vista de la aplicación
de la Norma, no es esencial establecer el derecho de propiedad sobre el mismo.
Por ejemplo, una propiedad mantenida en arrendamiento es un activo para efectos
de la Norma si la entidad controla los beneficios que se espera que fluyan de
la propiedad. Ese concepto se revisa más adelante en la Sección 20 Arrendamientos.


Características de los Pasivos


Definición de Pasivos


2.20 Una característica esencial de un pasivo es que la
entidad tiene una obligación presente de actuar de una forma determinada. 


La obligación puede ser una obligación legal o una obligación
implícita. 


Una obligación legal es exigible legalmente como consecuencia
de la ejecución de un contrato vinculante o de una norma legal. 


Una obligación implícita es aquélla que se deriva de las
actuaciones de la entidad, cuando:


(a)  
Debido a un patrón establecido de comportamiento en el pasado, a
políticas de la entidad que son de dominio público o a una declaración actual
suficientemente específica, la entidad ha puesto de manifiesto ante terceros
que está dispuesta a aceptar cierto tipo de responsabilidades; y


(b)  
Como consecuencia de lo anterior, la entidad ha creado una expectativa
válida, ante aquellos terceros con los que debe cumplir sus compromisos o
responsabilidades.


 


La Sección se extiende en la explicación de lo que
es un pasivo cuando establece que una característica esencial de un pasivo es
que la entidad tiene una obligación presente de actuar de una forma determinada,
y esa obligación puede ser una obligación legal o una obligación implícita.


Una obligación legal tiene su fuente en la ley y
puede surgir directamente o indirectamente. Por ejemplo, el contrato de
préstamo a pagar a un banco obliga a la entidad a entregar efectivo (o
recursos, activos) en las fechas de vencimiento de la obligación o de los
intereses, y ese contrato, que está soportado en la ley, representa un pasivo
para la entidad. También existe un pasivo cuando una entidad presenta su
declaración de impuestos en la que determina una obligación a favor de la
administración de impuestos.


Una obligación implícita surge de actuaciones de la
entidad cuando ha manifestado ante terceros que está dispuesta a aceptar cierto
tipo de responsabilidades, lo que ha creado una expectativa válida hacia esos
terceros indicando implícitamente que cumplirá con ciertos compromisos o
responsabilidades. Un ejemplo de este tipo de pasivos surge cuando una entidad
admite en un juicio que ha causado ciertos daños ambientales a una comunidad y
que está dispuesta a asumir los costos de limpieza o de rehabilitación de las
zonas que resultaron contaminadas como consecuencia de actividades productivas
o de otro tipo de la entidad.


Cancelación de una Obligación Presente


2.21 La cancelación de una obligación presente implica
habitualmente el pago de efectivo, la transferencia de otros activos, la
prestación de servicios, la sustitución de esa obligación por otra o la
conversión de la obligación en patrimonio. 


Una obligación puede cancelarse también por otros medios,
tales como la renuncia o la pérdida de los derechos por parte del acreedor.


 


Una característica básica de todo pasivo es que la
entidad tiene contraída una obligación en el momento presente y una obligación
es un compromiso o responsabilidad de actuar de una determinada manera. Las obligaciones
pueden ser exigibles legalmente como consecuencia de la ejecución de un
contrato o de un mandato legal. Un compromiso firmado por la entidad para
adquirir activos en el futuro no origina, por sí mismo, una obligación que
requiere la salida de recursos porque, normalmente, dicha obligación surge
cuando se ha recibido el activo o cuando se firma un convenio irrevocable para
adquirirlo.


El pago de una obligación presente determina que la
entidad se desprende de recursos que llevan incorporados beneficios económicos
para dar cumplimiento a la reclamación del acreedor y ese pago puede hacerse de
diversas maneras, como se indica en este párrafo. La cancelación de la
obligación puede tener lugar también cuando el acreedor pierde el derecho a
cobrarla o cuando renuncia a ello. No es común, por tanto, que un pasivo se
pueda eliminar de los libros porque simplemente el acreedor no ha requerido su
pago, cualquiera que sea la razón para ello. En esos casos el pasivo permanece
vigente y deben concurrir las causas comentadas de renuncia por parte del
acreedor de su derecho a cobrarlo o de la pérdida legal a exigir el cobro.


Patrimonio


2.22 El patrimonio es el residuo de los activos reconocidos
menos los pasivos reconocidos.


Se puede subclasificar en el estado de situación financiera.
Por ejemplo, en una sociedad por acciones, las subclasificaciones pueden
incluir fondos aportados por los accionistas, las ganancias acumuladas y
partidas de otro resultado integral reconocidas como componentes separados del
patrimonio.


Esta Norma no establece cómo, cuándo o si los importes pueden
transferirse entre componentes de patrimonio.


 


El término “Patrimonio” es definido en la
Norma como el interés excedente sobre los activos de la entidad, después de que
son deducidos todos sus pasivos. Esta definición debe ser aclarada para un
mejor entendimiento. El Marco Conceptual de 2010 indica que el patrimonio no
puede considerarse meramente la parte excedente sobre los activos de la
entidad, una vez deducidos todos sus pasivos, sino que puede subclasificarse a
efectos de su presentación en el estado de situación financiera. 


También pueden existir circunstancias
jurisdiccionales que obligan a esa subclasificación y eso puede ser relevante
para las necesidades de toma de decisiones por parte de usuarios de los estados
financieros. Por ejemplo, la creación obligatoria de reservas de patrimonio
(apartados legales, reservas legales, reservas de patrimonio, etc.) normalmente
es determinada en las leyes de muchas jurisdicciones, y su adecuada
presentación y las revelaciones complementarias resultan importantes para los
usuarios, quienes deben conocer el uso, destino y forma de apropiación o
disposición de esas reservas.


Por otra parte, el patrimonio en el estado de
situación financiera no representa, ni intenta representar, el valor de mercado
de la entidad, ni tampoco la cantidad de dinero que se obtendría vendiendo uno
por uno sus activos netos, ni el precio de venta de todo el negocio en marcha.


Finalmente, en la Revisión de 2015 se aclaró que
la Norma no prescribe cuándo, cómo o cuáles son los montos que pueden ser
transferidos dentro del patrimonio. En algunas jurisdicciones se establece por
ley que las entidades deben separar de las ganancias del año un porcentaje para
la formación de “reservas legales” o para la constitución de “fondos
de reserva”. 


Las transferencias de esos montos ocurren,
normalmente, entre cuentas del patrimonio y no afectan a otros componentes de
los estados financieros. En determinadas circunstancias legales o estatutarias,
las entidades pueden hacer transferencias de reservas de patrimonio que habían
sido creadas anteriormente por la entidad, para llevarlas, por ejemplo, al
capital social. Bajo otras circunstancias, todas las reservas creadas con
anterioridad pueden eliminarse contra las pérdidas acumuladas, si la ley y los
estatutos de la entidad lo permiten. Todas las transferencias en las cuentas
del patrimonio deben revelarse adecuadamente, señalando las bases legales y/o
estatutarias, y la forma para disponer de esas “reservas y fondos”.


Rendimiento


2.23 El rendimiento es la relación entre los ingresos y los
gastos de una entidad durante el período sobre el que se informa.


Esta Norma permite a las entidades presentar el rendimiento
en un único estado financiero (un estado del resultado integral) o en dos
estados financieros (un estado de resultados y un estado del resultado
integral).


El resultado integral total y el resultado se usan a menudo
como medidas de rendimiento, o como la base de otras medidas, tales como el
retorno de la inversión o las ganancias por acción.


Los ingresos y los gastos se definen como sigue: 


(a)  
Ingresos son los incrementos en los beneficios económicos, producidos a
lo largo del período sobre el que se informa, en forma de entradas o incrementos
de valor de los activos, o bien como decrementos de los pasivos, que dan como
resultado aumentos del patrimonio, distintos de las relacionados con las
aportaciones de los propietarios; y 


(b)  
Gastos son los decrementos en los beneficios económicos, producidos a lo
largo del período sobre el que se informa, en forma de salidas o disminuciones
del valor de los activos, o bien por la generación o aumento de los pasivos,
que dan como resultado decrementos en el patrimonio, y distintos de los
relacionados con las distribuciones realizadas a los propietarios.


 


El rendimiento (la utilidad, la ganancia o el
resultado) se determina para un período, que no necesariamente es el período sobre
el que se informa. A diferencia de la situación financiera que se presenta a
una fecha determinada, el rendimiento se presenta para un período determinado
(desde una fecha hasta otra). Por esas razones, el encabezado del Estado de
Resultados Integrales (ERI) indica que es “por el período finalizado el 31
de diciembre de 20X5”, partiendo del hecho de que ese período puede abarcar
un mes, un trimestre, un semestre, un año o cualquier otro lapso de tiempo. De
allí la importancia de identificar claramente el período que cubre el ERI.


La Norma permite a las entidades presentar el
rendimiento en un único estado financiero (un Estado del Resultado Integral –
ERI) o en dos estados financieros (un Estado de Resultados – ER y un Estado del
Resultado Integral – ERI). 


Los principales indicadores del rendimiento son la
ganancia o la pérdida del período y el resultado integral hasta el final del
período, ya que éste último elemento se comporta como una partida que presenta
un movimiento y su saldo a una fecha determinada.


El resultado integral total y el resultado se usan frecuentemente
como medidas de rendimiento, o como la base de otras medidas, tales como el
retorno de la inversión o la ganancia por acción[18].
Por supuesto, existen otras mediciones de rendimiento que son utilizadas en la
práctica, algunas de las cuales están basadas en partidas del propio estado de
resultados. Por ejemplo, el EBITDA – Earnings Before Interest, Taxes, Depreciation
and Amortization, un índice financiero muy utilizado por inversionistas,
que en español significa “Ganancia Antes de Intereses, Impuestos,
Depreciación y Amortización”.


Relación de los Ingresos y los Gastos con el Estado de
Situación Financiera


2.24 El reconocimiento de los ingresos y los gastos se deriva
directamente del reconocimiento y la medición de activos y pasivos.


Las condiciones para el reconocimiento de ingresos y gastos
son objeto de discusión en los párrafos 2.27 a 2.32.


 


Los asientos que afectan cuentas de los
resultados, bien sean cuentas de gastos o de ingresos, se complementan con
asientos que afectan cuentas del estado de situación financiera. Este es el
origen, por excelencia, de las transacciones que afectan al estado de
resultados. 


Otros asientos entre cuentas de ingresos y gastos
que no afectan a los activos ni a los pasivos pueden ser considerados
reclasificaciones entre cuentas del mismo estado y no pueden catalogarse ni
como ingresos ni como gastos. 


Por ejemplo, el reconocimiento del deterioro de un
activo se reconoce como un gasto y como una disminución del activo; los
ingresos por ventas se reconocen como un ingreso con cargo al efectivo o a las
cuentas por cobrar; el costo de ventas de un producto vendido se reconoce como
un gasto y como una disminución del inventario; el gasto por los salarios
pagados a los empleados se reconoce como un gasto con abono a la cuenta de
efectivo; la obligación por pagar que se da de baja en cuentas origina un
ingreso; y así sucesivamente con la mayoría de las transacciones que reconoce
normalmente una entidad como parte de sus operaciones.


Ingresos


2.25 La definición de ingresos
incluye tanto a los ingresos de actividades ordinarias como a las ganancias.


(a)   Los ingresos de actividades
ordinarias surgen en el curso de las actividades ordinarias de una entidad y
adoptan una gran variedad de nombres, tales como ventas, comisiones, intereses,
dividendos, regalías y alquileres.


(b)   Ganancias son otras
partidas que satisfacen la definición de ingresos pero que no son ingresos de
actividades ordinarias.


Cuando
las ganancias se reconocen en el estado del resultado integral, es usual
presentarlas por separado, puesto que el conocimiento de las mismas es útil
para la toma de decisiones económicas.


 


La definición del término Ingresos está
incluida en el párrafo 2.23 mientras que en este párrafo se indica lo que puede
considerarse como parte de ese término. Las normas para el reconocimiento de
los ingresos de actividades ordinarias se incluyen en la Sección 23 Ingresos
de Actividades Ordinarias. 


Las ganancias surgen excepcionalmente, de diversa
forma y por distintas razones, mientras que los ingresos se producen y se
reconocen cotidianamente. Es muy normal el reconocimiento de ingresos por una
entidad, pero es infrecuente el reconocimiento de ganancias porque éstas no
provienen de actividades ordinarias. Se pueden identificar algunas ganancias como
las que se obtienen por la venta de activos, las ganancias por diferencias en
cambio y las ganancias por la medición del valor razonable de los instrumentos
financieros que se presentan en los resultados. Por esos motivos se considera
muy relevante informar adecuadamente lo que son ingresos y lo que son
ganancias, y se recomienda separar e identificar adecuadamente cualquier
ganancia que la entidad haya reconocido en el período de los ingresos
propiamente dichos.


En el Ejemplo 2.2 se ilustran transacciones que se
consideran como ingresos o como ganancia.



 

  	
  Ejemplo 2.2 – Identificación
  de Ingresos y de Ganancia

  
 

 
  	
  Caso de Estudio 1: Ingresos de
  Actividades Ordinarias

  El 31 de diciembre de 20X5, una entidad vendió
  inventarios por UM1.500 cuando el costo en libros era de UM1.000.

  Evaluación: El 31 de diciembre de
  20X5, la entidad reconoce un ingreso de UM1.500 (ingreso de actividades
  ordinarias por la venta de mercancía) y un gasto de UM1.000 (costo de la
  mercancía vendida). 

  El ingreso se reconoce como se establece en la
  Sección 23, ya que corresponde a ingresos de actividades ordinarias de la
  entidad. 

  También es importante revisar el párrafo 13.20
  en cuanto a la consideración sobre el costo de ventas de los inventarios:
  Cuando los inventarios se vendan, la entidad debe reconocer su valor en libros
  como un gasto en el período en el que se reconozcan los correspondientes
  ingresos de actividades ordinarias.

  Caso de Estudio 2: Ganancia

  El 31 de diciembre de 20X4, una entidad vendió
  una máquina que usaba para la fabricación de sus productos por UM1.500 cuando
  su valor en libros neto era de UM1.000

  Evaluación: El 31 de diciembre de
  20X4, la entidad reconoce una ganancia de UM500 (UM1.500 menos UM1.000) por
  la disposición de la máquina (ver también los párrafos 17.28 y 17.30).

  La ganancia es una cantidad que se presenta neta
  en el estado de resultados, separada de los ingresos por actividades
  ordinarias y adecuadamente identificada. Si se considera de material
  importancia su monto, debe incluirse una nota revelando la transacción y sus
  detalles. 

  También debe darse de baja en cuentas el activo
  y su depreciación acumulada y por ello es conveniente revisar los párrafos
  17.28 y 17.30 que establecen lo siguiente:

         17.28
  Una entidad reconocerá la ganancia o pérdida por la baja en cuentas de un elemento
  de propiedades, planta y equipo en el resultado del periodo en que el elemento
  sea dado de baja en cuentas(a menos que la Sección 20 Arrendamientos requiera
  otra cosa en caso de venta con arrendamiento posterior). La entidad no clasificará
  estas ganancias como ingresos de actividades ordinarias.

         17.30
  Una entidad determinará la ganancia o pérdida procedente de la baja en
  cuentas de un elemento de propiedades, planta y equipo, como la diferencia
  entre el producto neto de la disposición, si lo hubiera, y el importe en
  libros del elemento.

  
 





Gastos


2.26 La definición de gastos incluye tanto las pérdidas como
los gastos que surgen en las actividades ordinarias de la entidad: 


(a)  
Los gastos que surgen de la actividad ordinaria incluyen, por ejemplo,
el costo de las ventas, los salarios y la depreciación. 


Usualmente,
toman la forma de una salida o disminución del valor de los activos, tales como
efectivo y equivalentes al efectivo, inventarios o propiedades, planta y
equipo.


(b)  
Las pérdidas son otras partidas que cumplen la definición de gastos y
que pueden surgir en el curso de las actividades ordinarias de la entidad. 


Si las
pérdidas se reconocen en el estado del resultado integral habitualmente se
presentan por separado, puesto que el conocimiento de las mismas es útil para
la toma de decisiones económicas.


 


Los gastos son disminuciones en los beneficios
económicos, producidos a lo largo del período sobre el que se informa, en forma
de salidas de activos o de disminuciones de su valor, u originados en el
reconocimiento de pasivos o en su aumento, lo cual da como resultado
disminuciones en el patrimonio[19],
distintas de las relacionados con las distribuciones pagadas a los accionistas
de la entidad.


Partiendo de esa definición, la Norma aclara que
el término “gastos” abarca tanto a los que surgen de las actividades
ordinarias de la entidad como a las pérdidas que cumplen con la definición de
gasto pero que no provienen de las actividades ordinarias. Son pérdidas otras
partidas que, cumpliendo la definición de gastos, pueden o no surgir de las
actividades ordinarias de la entidad. Las pérdidas representan disminuciones de
los beneficios económicos y, como tales, no son diferentes en su naturaleza de
cualquier otro gasto.


En el Ejemplo 2.3 se ilustran transacciones que se
consideran como gastos o como una pérdida.



 

  	
  Ejemplo 2.3 – Identificación
  de Gastos y de Pérdida

  
 

 
  	
  Caso de Estudio 1: Gastos Provenientes
  de Actividades Ordinarias

  El 31 de diciembre de 20X5, una entidad vendió
  inventarios por UM1.500 cuando el costo en libros era de UM1.000.

  Evaluación: El 31 de diciembre de
  20X5, la entidad reconoce un gasto por UM1.000 que corresponde al costo de la
  mercancía vendida. 

  El párrafo 13.20 establece lo siguiente en
  cuanto a la consideración sobre el costo de ventas de los inventarios: Cuando
  los inventarios se vendan, la entidad debe reconocer su valor en libros como
  un gasto en el período en el que se reconozcan los correspondientes ingresos
  de actividades ordinarias.

  Caso de Estudio 2: Pérdida

  El 31 de diciembre de 20X4, una entidad vendió
  una máquina que usaba para la fabricación de sus productos por UM1.000 cuando
  su valor en libros neto era de UM1.500

  Evaluación: El 31 de diciembre de
  20X4, la entidad reconoce una pérdida de UM500 (UM1.000 menos UM1.500) por la
  disposición de la máquina (ver también los párrafos 17.28 y 17.30).

  La pérdida es una cantidad que se presenta en el
  estado de resultados, separada de los gastos por actividades ordinarias y
  adecuadamente identificada. Si se considera de material importancia su monto,
  debe incluirse una nota revelando la transacción y sus detalles. 

  También debe darse de baja en cuentas el activo
  y su depreciación acumulada y por ello es conveniente revisar los párrafos
  17.28 y 17.30 que establecen lo siguiente:

  17.28
  Una entidad reconocerá la ganancia o pérdida por la baja en cuentas de un
  elemento de propiedades, planta y equipo en el resultado del periodo en que
  el elemento sea dado de baja en cuentas(a menos que la Sección 20
  Arrendamientos requiera otra cosa en caso de venta con arrendamiento
  posterior). La entidad no clasificará estas ganancias como ingresos de
  actividades ordinarias.

  17.30
  Una entidad determinará la ganancia o pérdida procedente de la baja en
  cuentas de un elemento de propiedades, planta y equipo, como la diferencia
  entre el producto neto de la disposición, si lo hubiera, y el importe en
  libros del elemento.

  
 





Principios Generales de Reconocimiento y Medición


Los requerimientos para el reconocimiento y
medición de activos, pasivos, ingresos y gastos en la Norma están basados en
principios generales que derivan del Marco Conceptual y de las NIIF Completas. La
Norma establece que en ausencia de un requerimiento que sea aplicable
específicamente a una transacción o a otro suceso o condición, debe recurrirse
al párrafo 10.4, el cual proporciona una guía para emitir un juicio y al
párrafo 10.5, el cual establece una jerarquía a seguir por una entidad al
decidir sobre la política contable apropiada en esas circunstancias. 


El segundo nivel de la jerarquía que se menciona en
el párrafo 10.5, previene a la entidad para que busque las definiciones,
criterios de reconocimiento y conceptos de medición para los activos, pasivos,
ingresos y gastos, así como los principios generales que se establecen en esta Sección.


Reconocimiento de Activos, Pasivos,
Ingresos y Gastos


2.27 Reconocimiento es el proceso de incorporación en los
estados financieros de una partida que cumple la definición de un activo,
pasivo, ingreso o gasto y que satisface los siguientes criterios: 


(a)  
Es probable que cualquier beneficio económico futuro asociado con la
partida llegue a, o salga de la entidad; y 


(b)  
Que la partida tenga un costo o valor que pueda ser medido con
fiabilidad.


 


Se denomina reconocimiento al proceso de
incorporación, en el estado de situación financiera o en el estado de
resultados, de una partida que cumpla la definición del elemento
correspondiente (activo, pasivo, ingreso o gasto), cumpliendo además con los
criterios establecidos en este párrafo. Esto implica la descripción de la partida
con palabras y por medio de una cantidad monetaria (nombre de cuenta y monto),
así como su inclusión en la formación del estado de situación financiera o del
estado de resultados. Las partidas que satisfacen el criterio de reconocimiento
deben reconocerse en el estado que corresponda[20].


Falta de Reconocimiento de una Partida


2.28 La falta de reconocimiento de una partida que satisface
esos criterios (los del párrafo 2.27) no se rectifica mediante la revelación de
las políticas contables seguidas, ni tampoco a través de notas u otro material
explicativo.


 


La falta de reconocimiento lo que significa,
simplemente, es que no se ha cumplido con la Norma. Si una partida debe ser
reconocida cuando cumple con todos los requisitos de la Norma, la entidad no
puede dejar de hacerlo incluyendo una revelación especial del hecho en una nota
a los estados financieros. Si la partida no se reconoce cuando corresponde, hay
un error en los estados financieros que no se corrige con la simple inclusión
de una nota. Si el error no se corrige antes de la presentación definitiva de
los estados financieros y se deja para un periodo posterior, la entidad debe
aplicar lo establecido en la Sección 10 Políticas, Estimaciones y Errores
Contables en relación con la corrección de errores contables.


Al evaluar si una partida cumple con los criterios del
párrafo 2.27 y, por tanto, cumple los requisitos para su reconocimiento en los
estados financieros, es necesario tomar en cuenta las condiciones de
materialidad o importancia relativa, analizadas cuando se revisaron las Características
Cualitativas de la Información Financiera. Debe tenerse en cuenta que toda
partida que cumple las condiciones de definición y reconocimiento para ser un
determinado elemento, por ejemplo un activo, exige automática y paralelamente
el reconocimiento de otro elemento relacionado con ella, por ejemplo un ingreso
o un pasivo.


La Probabilidad de Obtener
Beneficios Económicos Futuros - Análisis del Primer Criterio para el
Reconocimiento de una Partida


2.29 El concepto de
probabilidad se utiliza, en el primer criterio de reconocimiento, con
referencia al grado de incertidumbre con que los beneficios económicos futuros
asociados al mismo llegarán a, o saldrán, de la entidad.


La evaluación del grado de
incertidumbre correspondiente al flujo de los beneficios futuros se realiza
sobre la base de la evidencia relacionada con las condiciones al final del
periodo sobre el que se informa que esté disponible cuando se preparan los
estados financieros.


Esas evaluaciones se realizan
individualmente para partidas individualmente significativas, y para un grupo
de una gran población de elementos individualmente insignificantes.


 


El primer criterio de reconocimiento, como se indica en el
párrafo 2.27(a), es que debe ser probable que cualquier beneficio económico
futuro asociado con la partida llegue a, o salga de la entidad. Este concepto
toma en cuenta la incertidumbre que caracteriza el entorno en el que opera la
entidad y la medición del grado de incertidumbre se hace a partir de la
evidencia disponible cuando se elaboran los estados financieros. Por ejemplo,
cuando se considera que es probable que una cuenta por cobrar sea pagada por el
cliente, es justificable, en ausencia de cualquier evidencia en contrario,
reconocer la cuenta por cobrar como un activo. Sin embargo, normalmente se toma
en cuenta que una porción de las cuentas por cobrar incluye un probable cierto
grado de insolvencia; y por esa razón se reconoce un gasto, el cual representa
la reducción esperada en los beneficios económicos por ese motivo.


Fiabilidad de la Medición – Segundo Criterio para el
Reconocimiento de una Partida


2.30 El segundo criterio para el reconocimiento de una
partida es que posea un costo o un valor que pueda medirse de forma fiable.


En muchos casos, el costo o valor de una partida es conocido.
En otros casos debe estimarse.


La utilización de estimaciones razonables es una parte
esencial de la elaboración de los estados financieros, y no menoscaba su
fiabilidad.


Cuando no puede hacerse una estimación razonable, la partida
no se reconoce en los estados financieros.


 


Son cuatro los factores que están contenidos en
este párrafo los cuales deben analizarse para determinar si la partida se
reconoce en los estados financieros: 1) La partida debe poseer un valor o un
costo medible en forma fiable; 2) Ese costo o valor puede ser conocido, pero si
no lo es, podría ser estimado; 3) Las estimaciones razonables pueden utilizarse
como herramienta para facilitar la determinación de la partida y ese proceso no
menoscaba su fiabilidad; y 4) Cuando no pueda hacerse una estimación razonable
del valor o del costo, la partida no debe reconocerse en los estados financieros.



Por ejemplo, una reclamación pendiente en un juicio
crea la posibilidad de que la entidad pueda reconocer un activo y el ingreso
correspondiente, pero si la cantidad a obtener no se puede estimar
razonablemente no debe reconocerse en los estados financieros. Igual puede
suceder cuando se trata de una reclamación en contra de la entidad, la cual
puede originar un pasivo y un gasto. 


Reconocimiento en Fecha Posterior de una Partida no
Reconocida en una Primera Oportunidad


2.31 Una partida que no cumple los criterios para su
reconocimiento puede cumplir las condiciones para su reconocimiento en una
fecha posterior como resultado de circunstancias o de sucesos posteriores.


 


El caso mencionado anteriormente de una entidad que
no podía reconocer un activo y un ingreso por una reclamación a un tercero
puede servir para ilustrar este requerimiento. Si la entidad logra,
posteriormente, hacer una estimación razonable y soportada de la cantidad que
espera recibir en el juicio, puede perfectamente reconocer el activo y el
ingreso correspondiente, revelando adecuadamente, si se requiere, las bases
para dicho reconocimiento.


Posibles Revelaciones si una Partida no puede ser Reconocida


2.32 Una partida que no cumple los criterios para su
reconocimiento puede sin embargo ser revelada a través de notas, material
informativo o cuadros complementarios.


Esto es apropiado cuando el conocimiento de tal partida se
considere relevante por los usuarios de los estados financieros para la
evaluación de la situación financiera, el rendimiento y los cambios en la situación
financiera de una entidad.


 


Este tipo de revelaciones, aunque posibles cuando
se trata de activos, no son comunes en los estados financieros de las
entidades, cuyas gerencias no se ven muy dispuestas a revelar asuntos que no
están totalmente soportados en hechos y documentos fehacientes. La revelación
de un activo contingente requiere soportes adecuados porque en el caso de que
posteriormente no se materialice la recepción del activo, la gerencia puede ser
cuestionada. Más común es la revelación de pasivos contingentes cuando no se
cumplen todos los requerimientos para soportar el reconocimiento en los estados
financieros del gasto y el pasivo correspondiente. Esto último se estudia más a
fondo en la Sección 21 Provisiones y Contingencias.


En el Diagrama 2.3 se presentan, concisamente, el
proceso y los criterios para el reconocimiento de partidas en los estados
financieros.





Medición de Activos, Pasivos, Ingresos
y Gastos


2.33 Medición es el proceso de determinación de los importes
monetarios en los que una entidad mide los activos, pasivos, ingresos y gastos
en sus estados financieros.


La medición involucra la selección de una base de medición.


Esta Norma especifica las bases de medición que una entidad
utilizará para muchos tipos de activos, pasivos, ingresos y gastos.


 


Para la elaboración de los estados financieros se
utilizan diferentes bases de medición, con diferentes grados y en distintas
combinaciones. Sin embargo, en la Norma se mencionan básicamente dos bases de
medición: el costo histórico y el valor razonable. 


Otras dos bases que modifican el costo histórico no
se mencionan específicamente en la Norma, pero ambas se emplean para la
medición de los activos y pasivos financieros: el costo amortizado y el valor
presente. Éstas son variaciones del costo histórico y el proceso para su
determinación se explica en las secciones correspondientes a los instrumentos
financieros y a los beneficios de empleados. 


Bases de Medición


2.34 Dos bases de medición
habituales son el costo histórico y el valor razonable: 


(a)   Para los activos, el
costo histórico es el importe de efectivo o equivalentes al efectivo pagado, o
el valor razonable de la contraprestación entregada para adquirir el activo en
el momento de su adquisición.


Para los
pasivos, el costo histórico es el importe de lo recibido en efectivo o
equivalentes al efectivo o el valor razonable de los activos no monetarios
recibidos a cambio de la obligación en el momento en que se incurre en ella, o
en algunas circunstancias (por ejemplo, impuestos a las ganancias), los importes
de efectivo o equivalentes al efectivo que se espera pagar para liquidar el
pasivo en el curso normal de los negocios.


El costo
histórico amortizado es el costo histórico de un activo o pasivo más o menos la
parte de su costo histórico reconocido anteriormente como gasto o ingreso.


(b)  
Valor razonable es el importe por el cual puede ser intercambiado un
activo, o cancelado un pasivo, entre un comprador y un vendedor interesado y
debidamente informado, que realizan una transacción en condiciones de
independencia mutua.


En situaciones en las que se
permite o requiere mediciones del valor razonable, se aplicarán las guías de
los párrafos 11.27 a 11.32.


 


Costo Histórico: Para un activo, está
definido como el monto de efectivo o de equivalentes de efectivo pagado, o el
valor razonable de la contraprestación entregada para adquirirlo en el momento
de su adquisición. En esta definición, el término “contraprestación
entregada para adquirirlo” corresponde a lo que entrega el comprador al
vendedor en el momento de la transacción, lo cual puede ser otro activo. 


Para un pasivo, es el monto de lo recibido en
efectivo o de equivalentes de efectivo; o el valor razonable de los activos no
monetarios recibidos a cambio de la obligación en el momento en que se incurre
en ella. El pasivo que se origina por concepto de impuesto sobre las ganancias
y que luego es pagado a las autoridades fiscales, es el monto de efectivo que liquida
el pasivo determinado según la ley. Puede ocurrir también que un pasivo se
liquida mediante la entrega de acciones de la propia entidad, en cuyo caso debe
establecerse el valor razonable del activo o servicio recibido para medir la
transacción.


Al preparar sus estados financieros, la base de
medición más comúnmente utilizada por las entidades es el costo histórico. Éste
se combina con otras bases de medición en algunas ocasiones. Por ejemplo, los
inventarios se llevan contablemente al menor valor entre el costo histórico y
el valor neto realizable; los instrumentos financieros cotizados pueden
llevarse al valor de mercado, y ciertos pasivos por pensiones se llevan a su
valor presente.


Valor Razonable[21]:
Está definido en la Norma, específicamente en los párrafos 11.27 a 11.32, y es
el monto por el cual un activo puede ser intercambiado; un pasivo puede ser
cancelado; o un instrumento de patrimonio puede ser entregado en garantía, en
una transacción entre un comprador y un vendedor interesado y debidamente
informado, quienes la realizan en condiciones de independencia mutua. 


Cuando un elemento de las PP&E o una propiedad
de inversión son revaluados, esa medición corresponde, básicamente a una
variante del valor razonable, ya que los parámetros básicos que se utilizan
para determinar el valor revaluado se basan en los valores de mercado de los activos.
Igualmente, ciertos instrumentos financieros y las inversiones en asociadas y
en negocios conjuntos, se miden por su valor razonable, reconociendo los
cambios en los resultados.


Principios Generales de Reconocimiento
y Medición


2.35 Los requerimientos para el reconocimiento y medición de
activos, pasivos, ingresos y gastos en esta Norma están basados en los
principios generales que se derivan de las NIIF Completas. 


En ausencia de un requerimiento en esta Norma que sea
aplicable específicamente a una transacción o a otro suceso o condición, el
párrafo 10.4 proporciona una guía para emitir un juicio y el párrafo 10.5
establece una jerarquía a seguir por una entidad al decidir sobre la política
contable apropiada en esas circunstancias.


El segundo nivel de esa jerarquía requiere que una entidad
busque las definiciones, criterios de reconocimiento y conceptos de medición
para los activos, pasivos, ingresos y gastos, así como los principios generales
establecidos en esta Sección.


 


Aunque la Norma está basada en las NIIF Completas,
ese cuerpo de normas no debe ser aplicado por las pequeñas y medianas entidades
cuando no encuentren un requerimiento específico para una determinada
transacción, sin antes agotar las posibilidades que ofrece la propia Norma. 


Cuando se revisa el contenido de este párrafo y el
de los párrafos 10.4 y 10.5, se adquiere una visión global de lo que es la base
general de los principios que rigen el reconocimiento y la medición de las
transacciones por las pequeñas y medianas entidades. Si el usuario no encuentra
una disposición que sea aplicable a una transacción, otro suceso o condición,
debe acudir al párrafo 10.4 mediante el cual se establece que debe utilizar el
juicio para desarrollar y aplicar una política contable, siempre que la
información que se origina sea relevante y fiable. Al elaborar ese juicio, el
usuario debe buscar las fuentes de los principios en orden descendente entre:
1) los requerimientos y guías en la propia Norma y 2) las definiciones, criterios
de reconocimiento, los conceptos de medición y los principios generales de la
Sección 2.


Si al aplicar los conceptos y requerimientos de la Sección
2 no se identifica ningún principio general que responda a la transacción, suceso
o condición que originó la búsqueda, solo entonces se puede acudir a las NIIF
Completas y/o al Marco Conceptual donde se supone que el usuario encontrará la
respuesta[22].


Base Contable de Acumulación (o
Devengo)


2.36 Una entidad elaborará sus estados financieros, excepto
en lo relacionado con la información sobre flujos de efectivo, utilizando la
base contable de acumulación (o devengo).


De acuerdo con la base contable de
acumulación (o devengo), las partidas se reconocerán como activos, pasivos, patrimonio, ingresos o gastos
cuando satisfagan las definiciones y los criterios de reconocimiento para esas
partidas.


 


Prácticamente, la única excepción en cuanto a la
aplicación de la base contable de acumulación se encuentra en la información
relacionada con los flujos de efectivo y con las notas relacionadas con el
estado financiero correspondiente.


La contabilidad de acumulación (de devengo o contabilidad
acumulativa), describe los efectos de las transacciones y otros sucesos y circunstancias
sobre los recursos económicos y los derechos de los acreedores de la entidad
que informa en los períodos en que esos efectos tienen lugar, incluso si los
cobros y pagos resultantes se producen en un período diferente. Eso es
importante porque la información sobre los recursos económicos y los derechos
de los acreedores de la entidad que informa y sus cambios durante un período
proporciona una mejor base para evaluar el rendimiento pasado y futuro de la
entidad que la información únicamente sobre cobros y pagos del período[23].


Por ejemplo, una entidad que lleva su contabilidad
utilizando la Base de Efectivo, no reconoce los pasivos que surgen por
obligaciones que tendrían que ser pagadas en el siguiente período, como el
gasto por electricidad o el gasto por arrendamiento no vencido sobre una propiedad,
ya que las facturas por esos servicios no han sido recibidas, y ambos gastos
los reconoce cuando paga las facturas correspondientes. Una entidad que utiliza
la Base de Acumulación reconoce ambos pasivos como gastos en el período, antes
de que sean pagados. El devengo también se aplica a los ingresos, ya que cuando
las ventas se registran con cargo a las cuentas por cobrar, se está
reconociendo un ingreso aunque no haya sido cobrado en el período[24].


Reconocimiento en los Estados
Financieros


Activos


2.37 Una entidad reconocerá un activo en el estado de
situación financiera cuando sea probable que del mismo se obtengan beneficios
económicos futuros para la entidad y, además, el activo tenga un costo o valor
que pueda ser medido con fiabilidad.


Un activo no se reconocerá en el estado de
situación financiera cuando no se considere probable que, del desembolso
correspondiente, se vayan a obtener beneficios económicos en el futuro más allá
del periodo actual sobre el que se informa.


En lugar de ello, esta transacción dará
lugar al reconocimiento de un gasto en el estado del resultado integral (o en
el estado de resultados, si se presenta).


 


El término reconocimiento se refiere al proceso
mediante el cual se incorporan al estado de situación financiera (balance
general) o al estado de resultados, partidas que cumplen la definición del
elemento correspondiente (un activo, un pasivo, un ingreso o un gasto) y que
satisfacen, además, los siguientes requisitos:


a.      
Es probable que cualquier beneficio económico asociado con la partida
llegará a la entidad o saldrá de ella, y


b.     
El elemento tiene un costo o valor que pueda ser medido con fiabilidad.


Al evaluar si una partida cumple con esos criterios y, por
tanto, llena los requisitos para su reconocimiento en los estados financieros,
es necesario tomar en cuenta las condiciones de materialidad o importancia relativa
revisadas anteriormente en esta Sección. La interrelación que debe existir entre
los elementos significa que toda partida que cumple las condiciones de definición
y reconocimiento para ser un determinado elemento, por ejemplo un activo, requiere
automática y paralelamente el reconocimiento de otro elemento relacionado con
ella, por ejemplo un ingreso o un pasivo.


No Reconocimiento de Activos Contingentes


2.38 Una entidad no reconocerá un activo contingente como un
activo.


Sin embargo, cuando el flujo de beneficios económicos futuros
sea prácticamente cierto, el activo correspondiente no es un activo contingente
y, por tanto, es apropiado proceder a reconocerlo.


 


La entidad debe reconocer un activo en el estado
de situación financiera sólo cuando es probable que del mismo se obtendrán
beneficios económicos futuros para la entidad y, además, que el activo tiene un
costo o valor que puede ser medido con fiabilidad. Por tanto, no se permite el
reconocimiento de activos cuando se considera probable que, después de hecho el
desembolso correspondiente, no se obtendrán beneficios económicos en el futuro
más allá del período actual sobre el que se informa. En ese caso, la transacción
obliga al reconocimiento de un gasto en el estado de resultados. Cuando una
entidad hace un pago que corresponde a un servicio que se paga por anticipado,
reconoce un activo provisionalmente porque el gasto cubre varios períodos y
debe aplicarse el principio del devengo para su reconocimiento; a medida que se
causa el gasto se va llevando a los resultados, pero mientras no se consume, el
monto se mantiene como un activo.


Tampoco se permite el reconocimiento de un activo
contingente como un activo. Por ejemplo, si la entidad espera ganar un juicio
en el que se le reconocerían ciertas indemnizaciones dependiendo del resultado
del proceso, no le está permitido el reconocimiento de un activo contingente si
no puede demostrar que el flujo de beneficios económicos está garantizado. Si
el abogado de la entidad le notifica que el juicio se resolverá a su favor y
que el juez ha informado que se le reconocerá un determinado monto como
indemnización, la entidad puede reconocer ese monto como un activo (cuenta por
cobrar) y una ganancia (ingreso que no proviene de las actividades ordinarias)
en la fecha en que recibe la notificación del abogado.


Reconocimiento de Pasivos


2.39 Una entidad reconocerá un pasivo en el estado de
situación financiera cuando: 


(a)  
 la entidad tiene una obligación al final del periodo sobre el que se
informa como resultado de un suceso pasado; 


(b)  
es probable que se requerirá a la entidad en la liquidación, la
transferencia de recursos que incorporen beneficios económicos; y 


(c)   
el importe de la liquidación puede medirse de forma fiable.


 


Un pasivo se reconoce en el estado de situación
financiera cuando es probable que del pago de esa obligación presente, se derive
la salida de recursos que llevan incorporados beneficios económicos, y además el
monto del desembolso puede ser evaluado con fiabilidad. En la práctica, las
obligaciones por contratos que están sin ejecutar por ambas partes en la misma
proporción (por ejemplo, las que se originan por inventarios ordenados pero no
recibidos todavía), no se reconocen generalmente como pasivos en el estado de
situación financiera. Sin embargo, dichas obligaciones pueden cumplir la
definición de pasivos y, suponiendo que satisfacen los criterios para ser
reconocidas en sus circunstancias particulares, pueden cumplir los requisitos
para su reconocimiento en los estados financieros. En esas circunstancias, el
hecho de reconocer los pasivos origina también el reconocimiento de los activos
o gastos correspondientes.


Reconocimiento de Pasivos Contingentes


2.40 Un pasivo contingente es una obligación posible pero
incierta o una obligación presente que no está reconocida porque no cumple una
o las dos condiciones de los apartados (b) y (c) del párrafo 2.39.


Una entidad no reconocerá un pasivo
contingente como pasivo, excepto en el caso de los pasivos contingentes de una
adquirida en una combinación de negocios (véase la Sección 19 Combinaciones de
Negocios y Plusvalía).


 


En la Sección 21 también se define a un pasivo
contingente como una obligación posible pero incierta o como una obligación presente
que no se puede reconocer si no cumple una o las dos condiciones de los
apartados (b) y (c) del párrafo 21.4, que son los mismos del párrafo 2.39. La
entidad no debe reconocer un pasivo contingente como un pasivo, excepto cuando
una adquirida los ha reconocido y la controladora que la ha adquirido consolida
sus estados financieros con los de la adquirida. En todos los casos se requiere
la revelación de los pasivos contingentes a menos que la posibilidad de tener
una salida de recursos sea remota. Esas revelaciones son muy comunes en la
mayoría de las notas a los estados financieros de muchas entidades y las
contingencias correspondientes tienen su origen en diversos asuntos.


Reconocimiento de Ingresos


2.41 El reconocimiento de los ingresos procede directamente
del reconocimiento y la medición de activos y pasivos.


Una entidad reconocerá un ingreso en el estado del resultado
integral (o en el estado de resultados, si se presenta) cuando haya surgido un
incremento en los beneficios económicos futuros, relacionado con un incremento
en un activo o un decremento en un pasivo, que puede medirse con fiabilidad.


 


El reconocimiento de un ingreso es simultáneo con
el incremento de un activo o una disminución de un pasivo. Por ejemplo, el aumento
neto de activos originado por una venta de bienes o servicios, o la disminución
de pasivos resultante de la renuncia al derecho de cobro por parte de un acreedor).


En la práctica, los procedimientos que normalmente se
adoptan para reconocer ingresos, por ejemplo, el requerimiento de que deben
estar devengados, son el resultado de la aplicación de las condiciones establecidas
para el reconocimiento en esta Sección. Dichos procedimientos están diseñados
para permitir únicamente el reconocimiento como ingresos de partidas que pueden
ser medidas con fiabilidad y las cuales poseen un grado de certidumbre
suficiente.


Reconocimiento de Gastos


2.42 El reconocimiento de los gastos procede directamente del
reconocimiento y la medición de activos y pasivos.


Una entidad reconocerá gastos en el estado
del resultado integral (o en el estado de resultados, si se presenta) cuando
haya surgido un decremento en los beneficios económicos futuros, relacionado
con un decremento en un activo o un incremento en un pasivo que pueda medirse
con fiabilidad.


 


El reconocimiento de un gasto es simultáneo con la disminución
de un activo o con el incremento de un pasivo. Por ejemplo, en la acumulación
de gastos para cubrir los pagos de la nómina o al amortizar la plusvalía.
También puede ocurrir que hay que reconocer un gasto porque cierta partida no
producirá beneficios económicos futuros, por ejemplo, cuando se da de baja una
cuenta por cobrar a un cliente. De igual forma hay que reconocer un gasto que
origina un pasivo y que, por tanto, no produce beneficios futuros, cuando se
tiene que reconocer una provisión para garantía de productos vendidos.


El reconocimiento de los gastos es un proceso
recurrente y sistematizado que se aplica en casi todas las entidades debido a
la tecnología que permite la automatización de esos procesos. Por ejemplo, las
depreciaciones, las amortizaciones, las provisiones laborales y la acumulación
de gastos periódicos constituyen el reconocimiento de gastos casi en forma
automática y los asientos correspondientes son generados periódicamente para
cumplir con el requerimiento del reconocimiento de gastos de la entidad. Igual
sucede con el reconocimiento del costo de ventas, el cual se reconoce
simultáneamente con los ingresos por actividades ordinarias. 


Resultado Integral Total y Resultado
(Ganancia o Pérdida Neta)


Resultado Integral Total


2.43 El resultado integral total es la diferencia aritmética
entre ingresos y gastos.


No es un elemento separado de los estados financieros, y no
necesita un principio de reconocimiento separado.


 


Una entidad puede presentar el resultado integral
total para un período en un único Estado del Resultado Integral Total, el cual
debe incluir todas las partidas de ingresos y gastos reconocidos. También puede
presentarlo en dos estados: en el Estado de Resultados y en un Estado del
Resultado Integral. De cualquier forma que se presente, el resultado integral
total resulta de la diferencia aritmética de todos los ingresos menos todos los
gastos del período. Ese concepto (Resultado Integral Total) no es un elemento
separado de los estados financieros y, por tanto, no requiere de un principio
de reconocimiento separado. Esto se analizará con más detalle en la Sección 5 Estado
del Resultado Integral y Estado de Resultados.


Resultado


2.44 El resultado es la diferencia aritmética entre ingresos
y gastos distintos de las partidas de ingresos y gastos que esta Norma
clasifica como partidas de otro resultado integral.


No es un elemento separado de los estados financieros, y no
necesita un principio de reconocimiento separado.


 


Mientras tanto, el Resultado (o sea, la Ganancia o
la Pérdida Neta) corresponde a la diferencia aritmética neta entre ingresos y
gastos diferentes a los que la Norma clasifica como elementos o partidas de
Otro Resultado Integral. (ORI). Este concepto tampoco es un elemento separado
de los estados financieros y no necesita un principio de reconocimiento
separado. Esto se revisará con más detalle en la Sección 5 Estado del
Resultado Integral y Estado de Resultados.


Proceso de Correlación de Costos con Ingresos


2.45 Esta Norma no permite el reconocimiento de partidas en
el estado de situación financiera que no cumplan la definición de activos o de
pasivos independientemente de si proceden de la aplicación de la noción
comúnmente referida como “proceso de correlación[25]” para medir el resultado.


 


En el Marco Conceptual se indica que en un proceso
de correlación los gastos se reconocen en el estado de resultados sobre la base
de una asociación directa entre los costos incurridos y la obtención de
partidas específicas de ingresos. El proceso implica el reconocimiento
simultáneo o combinado de costos e ingresos, si surgen directa y conjuntamente
de las mismas transacciones u otros sucesos. Por ejemplo, los diversos
componentes de gasto que constituyen el costo de las mercancías vendidas se
reconocen al mismo tiempo que el ingreso derivado de la venta de los bienes. No
obstante, la aplicación del proceso de correlación, bajo el Marco Conceptual,
no permite el reconocimiento de partidas, en el estado de situación financiera,
que no cumplan la definición de activo o de pasivo, por lo cual no está
permitido en la Norma.


Medición


Medición es el proceso de determinación de las
cantidades monetarias por las que se reconocen y llevan contablemente los
elementos de los estados financieros, para su inclusión en el estado de
situación financiera y en el estado de resultados. Para realizar la medición es
necesaria la selección de una base o método particular de medición. (Ver
también el párrafo 2.34). 


La Norma establece que la medición debe realizarse
en dos oportunidades diferentes que deben estar claramente diferenciadas: 


a.      
Medición en el Reconocimiento Inicial y 


b.     
Medición Posterior


Medición en el Reconocimiento Inicial


2.46 En el reconocimiento inicial, una entidad medirá los
activos y pasivos al costo histórico, a menos que esta Norma requiera la
medición inicial sobre otra base, tal como el valor razonable.


 


Debe tenerse en cuenta que el activo puede ser
reconocido como tal únicamente cuando se considera probable que, hecho el
desembolso correspondiente, la entidad obtendrá beneficios económicos en el
futuro. Si no se da esa condición, el monto tiene que llevarse a los gastos.


Solamente existen dos formas de medir activos y
pasivos en la oportunidad de su reconocimiento inicial: al costo histórico, o
al valor razonable cuando la Norma lo permita. Una vez que las partidas han
sido medidas y reconocidas inicialmente según corresponda, la entidad debe hacer
otra medición en la fecha de reporte, lo cual se identifica como la oportunidad
para la medición posterior. 


En la Tabla 2.2 se ofrecen ejemplos de la forma de
medición inicial de algunos activos y pasivos.


Medición Posterior


Medición Posterior de Activos y Pasivos Financieros Básicos


2.47 Una entidad medirá los activos financieros básicos y los
pasivos financieros básicos, según se definen en la Sección 11 Instrumentos
Financieros Básicos, al costo amortizado menos el deterioro del valor excepto
para las inversiones en acciones preferentes no convertibles y acciones
ordinarias o acciones preferentes sin opción de venta que cotizan en bolsa o
cuyo valor razonable se puede medir con fiabilidad de otro modo sin esfuerzo o
costo desproporcionado, que se miden al valor razonable con cambios en el valor
razonable reconocidos en el resultado.


 


En la Sección 11 se establece la única opción que
ofrece la Norma para aplicar las NIIF Completas, lo cual significa que lo
indicado en este párrafo solo tiene vigencia cuando la entidad decide aplicar
únicamente los requerimientos de la Norma para la medición posterior de activos
y pasivos financieros básicos. En general, lo que se establece en este párrafo
es que salvo ciertas excepciones, los activos y pasivos financieros básicos se
miden al costo amortizado menos el deterioro de valor, mientras que los activos
y pasivos financieros que se consideran complejos se miden como se indica en el
párrafo 2.48.


En la Tabla 2.2 se ofrecen ejemplos de la forma de
medición posterior de algunos activos y pasivos.


Medición Posterior de Activos y Pasivos Financieros
Complejos


2.48 Una entidad generalmente medirá todos los demás activos
financieros y pasivos financieros al valor razonable, con cambios en el valor
razonable reconocidos en resultados, a menos que esta Norma requiera o permita
la medición conforme a otra base tal como el costo o el costo amortizado.


 


La Sección 12 Otros Temas Relacionados con los
Instrumentos Financieros contiene los requerimientos para la medición y reconocimiento
de los instrumentos que se consideran instrumentos financieros complejos. Al
igual que con la Sección 11, la Norma también permite, como elección de
política contable y como la única opción en toda la Norma, la aplicación de las
NIIF Completas para esos instrumentos. De manera que si la entidad decide la no
aplicación de la Norma para sus instrumentos financieros complejos, los
requerimientos de este párrafo no aplican.


En la Tabla 2.2 se ofrecen ejemplos de la forma de
medición posterior de algunos activos y pasivos.


Medición de Activos no Financieros


2.49 La mayoría de los activos no financieros que una entidad
reconoció inicialmente al costo histórico son medidos posteriormente sobre
otras bases de medición.


Por ejemplo: 


(a)  
Una entidad medirá las propiedades, planta y equipo al importe menor
entre el costo menos cualquier depreciación y deterioro de valor acumulados y
el importe recuperable (modelo del costo) o el menor del importe revaluado y el
importe recuperable (modelo de revaluación); 


(b)  
Una entidad medirá los inventarios al importe que sea menor entre el
costo y el precio de venta menos los costos de terminación y venta: y 


(c)   
Una entidad reconocerá una pérdida por deterioro del valor relativa a
activos no financieros que están en uso o mantenidos para la venta.


La medición de activos a esos importes menores pretende
asegurar que un activo no se mida a un importe mayor que el que la entidad
espera recuperar por la venta o por el uso de ese activo.


 


Cuando la entidad mide algunos activos como se indica
en los apartados (b) y (c), hasta cierto punto abandona el principio del costo
para utilizar un concepto más conservador (costo menos deterioro del valor), de
forma que no se produzcan pérdidas sin que no hayan sido reconocidas
oportunamente por mantener dicho principio. Una situación similar sucede cuando
la entidad aplica el principio del valor razonable, porque los efectos del
cambio en ese monto siempre se reconocen en los resultados, aunque en ese caso
se pueden reconocer ganancias que no se permiten bajo el principio del costo
histórico menos el deterioro.


En la Tabla 2.2 se ofrecen ejemplos de la forma de
medición posterior de algunos activos no financieros.


Medición de Activos no Financieros al Valor Razonable


2.50 Esta Norma permite o requiere una medición al valor
razonable para los siguientes tipos de activos no financieros: 


(a)  
Inversiones en asociadas y negocios conjuntos que una entidad mide al
valor razonable (véanse los párrafos 14.10 y 15.15 respectivamente).


(b)  
Propiedades de inversión que una entidad mide al valor razonable (véase
el párrafo 16.7).


(c)   
Activos agrícolas (activos biológicos y productos agrícolas en el punto
de su cosecha o recolección) que una entidad mide al valor razonable menos los
costos estimados de venta (véase el párrafo 34.2); y 


(d)  
Propiedades, planta y equipo que mide una entidad de acuerdo con el
modelo de revaluación (véase el párrafo 17.15B).


 


En la Tabla 2.2 se ofrecen ejemplos de la forma de
medición posterior de algunos activos no financieros.


Medición de Pasivos Distintos de los Pasivos Financieros 


2.51 La mayoría de los pasivos distintos de los pasivos
financieros se medirán por la mejor estimación del importe que se requeriría
para liquidar la obligación en la fecha sobre la que se informa.


 


La aplicación del juicio de la gerencia para
determinar el monto por el cual deben reconocerse los pasivos no financieros es
importante cuando se trata de montos significativos. Por lo general, las
estimaciones que se realizan para determinar las provisiones normales (o acumulaciones,
como también se identifican) están relativamente automatizadas y se pueden
reconocer por los montos así determinados. Cuando se trata de pasivos que
dependen de la interpretación o aplicación de una ley, un código u otro
instrumento legal (por ejemplo, las indemnizaciones sociales de empleados), la
estimación debe hacerse lo más razonablemente posible para evitar reclamaciones
por provisiones no adecuadas.


En la Tabla 2.2 se ofrecen ejemplos de la forma de
medición posterior de algunos pasivos no financieros.


Bases para la Medición de Algunos
Activos y Pasivos


La Norma establece diferentes métodos de medición
posterior dependiendo del tipo de partidas de que se trate. La Norma requiere
que al realizar la medición posterior de un activo no debe utilizarse una base
que determine un monto mayor que el valor o monto que se espera recuperar
mediante el uso o la disposición del activo. Para simplificar el entendimiento
de estos requerimientos es conveniente acudir a la tabla que sigue a
continuación, en la que se muestran los métodos o bases para algunas partidas
específicamente identificadas en la Norma.


 


Tabla 2.2 – Bases para la Medición de Algunos
Activos y Pasivos



 

  	
  Partida de los Estados Financieros

  
  	
  Medición Inicial

  
  	
  Medición Posterior

  
 

 
  	
  Activos:

  
  	
   

  
  	
   

  
 

 
  	
  Activos Biológicos

  
  	
  Valor razonable menos los costos para vender

  
  	
  Igual que en la medición inicial.

  Si el valor razonable no puede ser determinado sin esfuerzo o costo
  indebido, se miden al costo

  
 

 
  	
  Activos Cosechados o Beneficiados

  
  	
  En el momento de la cosecha (o de la matanza) al valor razonable menos
  los costos para vender (como inventarios)

  
  	
  El menor entre el costo y el precio estimado de venta menos los costos
  para completar y vender

  
 

 
  	
  Activos Financieros Básicos

  
  	
  Precio de transacción más los costos de transacción

  
  	
  Costo amortizado menos deterioro. Algunos son medidos al valor
  razonable, siempre y cuando ese valor pueda ser obtenido sin esfuerzo o costo
  indebido

  
 

 
  	
  Activos Intangibles

  
  	
  Costo

  
  	
  Costo menos amortización acumulada y deterioro estimado

  
 

 
  	
  Inventarios

  
  	
  El menor entre el costo o el precio estimado de venta menos los costos
  para completar y vender

  
  	
  El menor entre el costo o el precio estimado de venta menos los costos
  para completar y vender

  
 

 
  	
  Inversiones en Asociadas

  
  	
  Precio de transacción (incluyendo los costos de transacción si es medido
  posteriormente al costo o por el método de la participación)

  
  	
  Uno de los siguientes: Costo menos deterioro acumulado; Método de la
  participación menos deterioro; o Valor razonable

  
 

 
  	
  Inversiones en Negocios Conjuntos

  
  	
  Precio de transacción (incluyendo los costos de transacción si es medido
  posteriormente al costo o por el método de la participación)

  
  	
  Uno de los siguientes: Costo menos deterioro acumulado; Método de la
  participación menos deterioro; o Valor razonable

  
 

 
  	
  Otros Activos Financieros

  
  	
  Valor razonable

  
  	
  Valor razonable

  
 

 
  	
  Plusvalía

  
  	
  Monto calculado en la fecha de adquisición del negocio que la origina

  
  	
  Costo menos amortización acumulada y menos deterioro estimado

  
 

 
  	
  Propiedades de Inversión

  
  	
  Costo

  
  	
  Valor razonable.

  Si el valor razonable no puede ser determinado sin un esfuerzo o costo
  indebido, se clasifica y se aplica la medición de las PP&E

  
 

 
  	
  Propiedades, Planta y Equipo (PP&E)

  
  	
  Costo

  
  	
  Opción 1) Costo menos depreciación, menos deterioro del valor. 

  Opción 2) Menor entre el valor revaluado y el monto recuperable basado
  en el modelo de revaluación[26]

  Si no están en operación ni han sido revaluados, el menor entre el costo
  depreciado y ajustado por deterioro, y el monto recuperable.

  
 

 
  	
  Pasivos:

  
  	
   

  
  	
   

  
 

 
  	
  Otros Pasivos Financieros

  
  	
  Valor razonable

  
  	
  Valor razonable

  
 

 
  	
  Pasivos Financieros Básicos

  
  	
  Precio de transacción más los costos de transacción

  
  	
  Costo amortizado menos deterioro.

  Algunos son medidos al valor razonable, siempre y cuando ese valor pueda
  ser obtenido sin esfuerzo o costo indebido

  
 

 
  	
  Provisiones y otros Pasivos No Financieros

  
  	
  Mejor estimado del monto necesario para satisfacer la obligación

  
  	
  Mejor estimado del monto necesario para satisfacer la obligación

  
 





Compensación


2.52 Una entidad no compensará activos y pasivos o ingresos y
gastos a menos que así lo requiera o permita esta Norma: 


(a)  
La medición de activos por el importe neto de correcciones valorativas
no constituye un caso de compensación. Por ejemplo, correcciones de valor por
obsolescencia en inventarios y correcciones por cuentas por cobrar incobrables.


(b)  
Si las actividades de operación normales de una entidad no incluyen la
compra y venta de activos no corrientes—incluyendo inversiones y activos de
operación, la entidad debe presentar las ganancias y pérdidas por la
disposición de tales activos, deduciendo del importe recibido por la
disposición el importe en libros del activo y los gastos de venta
correspondientes.


 


La compensación ocurre cuando una entidad suma
algebraicamente los montos de activos y pasivos o de ingresos y gastos
similares para presentar el monto neto resultante en los estados financieros.
Algunas veces, la compensación no es posible porque no la permite una ley (por
ejemplo, los montos pagados por anticipado por impuestos a las ganancias con
las pérdidas fiscales no son compensables según la ley en muchas
jurisdicciones). También puede ocurrir que la compensación no sea permitida por
un acreedor en un juicio mercantil y si así lo expresa manifiestamente a la
entidad el juez de la causa, la entidad no puede hacer la compensación. 


Es posible que ciertos activos requieran el
reconocimiento de una corrección valorativa[27].
No se considera como compensación la medición que se haga por el monto neto de
un activo en caso de que haya sido objeto de una transacción por corrección
valorativa. Este párrafo indica que cuando se presenta un activo neto de una
cuenta de corrección de valor como la que corresponde a la pérdida por el
deterioro de activos (obsolescencia de inventarios o incobrabilidad de cuentas
por cobrar), eso no se considera una compensación. 


Una transacción de corrección valorativa se
requiere para las cuentas por cobrar cuyos montos no son recuperables o son
recuperables parcialmente. Normalmente, las correcciones valorativas se
registran en los libros de la entidad en cuentas separadas del activo. En el
ejemplo mencionado, la entidad tiene dos cuentas: la cuenta por cobrar
propiamente dicha (la cual posiblemente tendrá como sub cuenta de control un
auxiliar) y la cuenta de la corrección valorativa. Ambas cuentas se presentan
en el estado de situación financiera por el monto neto entre ambas, sin que
ello se considere compensación a efectos de la Norma.


Otras compensaciones permitidas en la Norma son las
siguientes:


·        
La cuenta por cobrar a accionistas correspondiente a un aumento
de capital, se presenta compensando la cuenta del patrimonio con la del activo
y no en el activo;


·        
Activos y pasivos corrientes por concepto de impuesto sobre la
renta, y activos y pasivos por impuestos diferidos, cuando la entidad tiene el
derecho legal de compensación y tiene la intención de transarlos por el neto, o
ha decidido realizar el activo y cancelar el pasivo simultáneamente;


·        
En el estado de resultados, el ingreso a recibir por una
determinada indemnización (como la de una compañía de seguros) con el gasto por
el reclamo al seguro, siempre que las dos partidas pertenezcan al mismo período
de reporte y se trate de la misma reclamación;


·        
Las devoluciones de ventas se presentan compensando a las ventas
del período; y


·        
La ganancia por la disposición de activos no corrientes se
presenta neta de los gastos de venta, cuando la entidad no se dedica a la venta
de tales activos.


No se puede compensar una cuenta por cobrar a un cliente con
una cuenta por pagar a la misma entidad, si no existe una autorización
explícita emitida por el tercero. Tampoco se pueden compensar pérdidas con
ganancias por la realización de actividades que no son propias de la entidad.
Sin embargo, las ganancias o pérdidas en cambio, cuando la entidad realiza
normalmente operaciones de compra y venta de divisas por razón de sus
operaciones (por ejemplo, por importaciones y exportaciones de bienes y/o
servicios), se pueden presentar por el neto en el estado de resultados, con las
revelaciones que sean necesarias.


Resumen de la Sección 2


·        
Esta Sección describe el objetivo de los estados financieros de
las pequeñas y medianas entidades y las cualidades que hacen que la información
de los estados financieros de esas entidades sea útil y también establece los
conceptos y principios básicos subyacentes a los estados financieros de las
pequeñas y medianas entidades.


·        
El objetivo de los estados financieros de una pequeña o mediana
entidad es proporcionar información sobre la situación financiera, el
rendimiento y los flujos de efectivo de la entidad que sea útil para la toma de
decisiones económicas de una amplia gama de usuarios de los estados financieros
que no están en condiciones de exigir informes a la medida de sus necesidades
específicas de información.


·        
El objetivo primario del conjunto de cuentas creadas y
gestionadas como se establece y requiere en la Norma, es suministrar
información sobre la situación financiera, los resultados (o el rendimiento), y
los flujos de efectivo de la entidad. 


·        
Otro objetivo es lograr que los estados financieros confirmen los
resultados de la administración aplicada por la gerencia para permitir que se
evalúe su responsabilidad en la gestión de los recursos que les fueron
confiados.


·        
En la Sección se definen las siguientes características
cualitativas de la información financiera, las cuales deben cumplirse para que
la información financiera elaborada de acuerdo con la Norma sea razonable:
Comprensibilidad; Relevancia; Materialidad o Importancia Relativa; Fiabilidad;
Esencia sobre la Forma; Prudencia; Integridad; Comparabilidad; Oportunidad; y
Equilibrio entre Costo y Beneficio.


·        
Se establece una exención por esfuerzo o costo desproporcionado
para algunos requerimientos de la Norma pero Esa exención no debe usarse para
otros requerimientos de la Norma si no están específicamente indicados.


·        
Los criterios de reconocimiento de activos, pasivos, ingresos y
gastos toman en cuenta la probabilidad de los beneficios económicos que fluyen
hacia o desde la entidad, y la fiabilidad y consistencia de la medición.


·        
Los principios para el reconocimiento de activos, pasivos,
ingresos y gastos incluyen guías adecuadas para la medición inicial y la
medición posterior, lo cual le confiere a la información financiera
características de alta calidad y confiabilidad.


·        
La medición inicial siempre se hace al costo, excepto cuando la
Norma requiere que se aplique el valor razonable. 


·        
La medición posterior se hace tomando en cuenta el tipo de activo
o pasivo de que se trate y existen varias formas para hacerla, entre las cuales
está el valor razonable, el costo amortizado, el menor entre el costo o el
precio estimado de venta menos los costos para completar y vender, etc.


·        
La compensación de partidas de los estados financieros no es
permitida a menos que la Norma lo requiera o lo permita.


·        
En la Revisión de la Norma de 2015 se incorporaron algunos
cambios en esta Sección, los cuales han sido tomados en cuenta en este libro.
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Introducción a la Sección 13


Los inventarios son el principal elemento generador
de ingresos para cualquier entidad. Sin los inventarios ninguna entidad podría
operar a menos que sus ingresos provengan de la prestación de servicios. Aun
así, muchas entidades que producen sus principales ingresos por la venta de
servicios, agregan partidas físicas que constituyen partes de un inventario
que, aunque no tan importante como para una manufacturera, sin ellas esas
entidades no podrían satisfacer todos los requerimientos de sus clientes. La
norma sobre inventarios es importante para la gran mayoría de las entidades ya
que esos activos constituyen una porción más o menos significativa del estado
de situación financiera y porque las transacciones con los inventarios originan
efectos importantes en el estado de resultados integrales al afectar los
ingresos por ventas y el costo de ventas de los productos que vende la entidad.


Los inventarios han sido definidos como activos
que 1) pueden estar terminados y se tienen para ser vendidos en el curso normal
de las operaciones de la entidad; 2) pueden estar en proceso de producción y
después que ese proceso finalice estarán disponibles para la venta; y 3) se
mantienen en forma de materiales o suministros que serán consumidos en el
proceso de producción o en la prestación de servicios. Sucesivamente, los
inventarios en dichas etapas o condiciones se denominan productos terminados,
productos en proceso y materias primas (o materiales).


Los inventarios pueden formar parte de los activos
de una entidad productora que posiblemente mantiene en sus existencias las tres
categorías antes mencionadas; de una entidad comercializadora que adquiere
productos para ser vendidos sin que necesariamente tengan que pasar por un
proceso productivo; de una entidad de servicios que mantiene existencias de
ciertos productos que son necesarios para equipos que son los que originan la
prestación de esos servicios; o de una entidad que mantiene inventarios en su
poder para la reventa, pero que no son necesariamente de su propiedad. Por
tanto, no todas las entidades mantienen existencias de las tres categorías
mencionados arriba. Todo depende del tipo de empresa y de las operaciones que
realiza.


La complejidad de la contabilidad de los
inventarios surge de tres factores principales: 1) el alto volumen de
transacciones que con ellos se realizan; 2) los diferentes tipos de costeo que
se pueden aplicar; y 3) la forma de clasificarlos. Adicionalmente, debido a los
grandes volúmenes de productos que importan y/o exportan las entidades hoy en
día, otros factores como los costos derivados para completar esas operaciones
(transporte hasta o desde el lugar de operación de la entidad; impuestos de
importación y/o exportación, gastos de almacenaje, custodia, etc.) y los
factores cambiarios que modifican el valor de la unidad monetaria de la
entidad, hacen más compleja la contabilidad de los inventarios.


Independientemente del tipo de entidad de que se
trate, se formulan varias preguntas en relación con el tratamiento contable
adecuado de los inventarios:


·        
¿Cuándo se debe reconocer la propiedad de los inventarios?


·        
¿Qué costos deben formar parte de la medición de los inventarios?


·        
¿Qué sistema o procedimiento de costeo debe utilizarse? y


·        
¿Cuál es el valor al que deben presentarse los inventarios?


La NIIF para las PYMES – Revisión 2015 (“la Norma”)
no incluye cambios originados en dicha revisión. La norma sobre inventarios
contenida en la Sección 13 es relativamente sencilla y es el resultado de la
revisión y adaptación de la NIC 2 – Inventarios. En ese sentido, la
Sección 13 contiene disposiciones que se adecúan, en gran medida, a dicha
norma. 


En los procesos de revisiones de la NIC 2, el IASB
hizo modificaciones importantes siempre en la búsqueda de reducir las
alternativas para la medición del valor en libros de los inventarios, entre las
cuales, una de las más importantes fue la eliminación del costeo bajo la
premisa o método LIFO[28]
o UEPS (Ultimo que Entra es el Primero que Sale), que ya no es aceptable
bajo las NIIF en general. También se revisó el tratamiento de la medición de
ciertos inventarios y se decidió que la Norma no debe aplicarse en la medición
de inventarios de: 1) productores de productos agrícolas y forestales, de productos
agrícolas después la cosecha, y de minerales y de productos minerales, en la
medida en que sean medidos por su valor neto realizable o 2) intermediarios que
comercian con materias primas cotizadas, siempre que midan sus inventarios al
valor razonable menos costos de venta. 


Alcance de la Sección 13


13.1 Esta Sección establece los principios para el
reconocimiento y medición de los inventarios.


Los inventarios son activos: 


(a)  
Poseídos para ser vendidos en el curso normal del negocio; 


(b)  
En proceso de producción con vistas a esa venta; o 


(c)   
En forma de materiales o suministros, para ser consumidos en el proceso
de producción, o en la prestación de servicios.


 


Los inventarios son recursos controlados por la
entidad como resultado de sucesos pasados (por compra, producción, intercambio,
etc.), de los que la entidad espera obtener en el futuro beneficios económicos.
Los inventarios de una entidad manufacturera se clasifican de la siguiente
forma: 1) productos terminados, que son activos mantenidos para la venta en el
curso normal de las operaciones; 2) productos en proceso, que son activos que
se desarrollan durante la producción con vistas a la venta cuando sean
terminados; 3) bienes fungibles[29],
que son activos en forma de suministros que se consumen en el proceso
productivo; y 4) materia prima, que son activos en forma de materiales que se
consumen en el proceso productivo. Se presupone que los bienes fungibles y las
materias primas se consumirán en el ciclo de operación normal de la entidad y
después de los procesos productivos se convertirán en productos terminados
disponibles para la venta. 


Una entidad que se dedica a la compra y venta de
productos terminados, cualesquiera que sean las características de dichos
productos (por ejemplo, un mercado, una zapatería que no tiene manufactura, un
vendedor de telas, etc.) solamente tendrá productos terminados disponibles para
la venta o para la reventa. Pero si esa misma entidad tiene productos que no
vende únicamente sino que algunos los arrienda a clientes que no pueden
adquirirlos, no puede clasificarlos como inventarios sino como activos para
arrendar y estarían sujetos a la contabilidad de la Sección 20 Arrendamientos.



Un prestador de servicios que no manufactura
productos también puede poseer inventarios como parte de sus activos para la
venta de sus servicios y, hasta cierto punto, dichos inventarios pudieran estar
integrados por materias primas y productos semielaborados. Por ejemplo, un
proveedor de servicios de limpieza puede comprar materiales (aceites, lociones,
lubricantes, alcoholes, etc.) los cuales no puede utilizar directamente en sus
servicios, que se utilizan para “elaborar” productos terminados que sí
pueden ser usados en esas operaciones (como limpiadores especializados a base
de aceites y otros productos, o a base de alcohol con otras agregaciones). Esa
entidad podrá poseer un inventario de materiales y otro de productos elaborados
localmente y no por eso tendría que ser clasificada como una entidad
manufacturera. En las mismas circunstancias podría operar un vendedor de
maquinaria especializada que utiliza ciertos materiales únicos para poder
funcionar adecuadamente. La maquinaria es parte de su inventario de productos
para la venta y los materiales pueden ser considerados parte del inventario de
suministros.


Excepciones al Alcance


13.2 Esta Sección se aplica a todos los inventarios, excepto
a: 


(a)  
Las obras en progreso, que surgen de contratos de construcción,
incluyendo los contratos de servicios directamente relacionados (véase la
Sección 23 Ingresos de Actividades Ordinarias); 


(b)  
Los instrumentos financieros (véase la Sección 11 Instrumentos
Financieros Básicos y la Sección 12 Otros Temas relacionados con los
Instrumentos Financieros); y 


(c)   
Los activos biológicos relacionados con la actividad agrícola y
productos agrícolas en el punto de cosecha o recolección (véase la Sección 34
Actividades Especializadas).


 


Debido a que existe un tratamiento especial para
contabilizar los contratos de construcción en la Sección 23 (bajo el método del
porcentaje de terminación), las normas de la Sección 13 no son aplicables a
esos activos. 


Adicionalmente, existen ciertos instrumentos
financieros vinculados con materias primas cotizadas (denominadas en inglés commodities)
cuyas normas de específica aplicación se encuentran en la Sección 12, y por eso
son excluidos de esta Sección. También debe revisarse el párrafo 13.3(b) que excluye
de esta Sección las normas de medición de inventarios de materias primas
cotizadas.


Los activos biológicos están tratados en la Sección
34 y allí se incluyen normas diferenciadas de las que contiene la Sección 13.
También es conveniente revisar el párrafo 13.3(a) que excluye de esta Sección
las normas de medición de inventarios de materias primas cotizadas.


Inaplicabilidad de la Sección a ciertos Inventarios


13.3 Esta Sección no se aplica a la medición de los
inventarios mantenidos por: 


(a)  
Productores de productos agrícolas y forestales, de productos agrícolas
tras la cosecha o recolección y de minerales y productos minerales, en la
medida en que se midan por su valor razonable menos el costo de venta con
cambios en resultados; o 


(b)  
Intermediarios que comercian con materias primas cotizadas, que midan
sus inventarios al valor razonable menos costos de venta, con cambios en
resultados.


 


La Sección 34 contiene los requerimientos para las
entidades que se mencionan en el apartado (a), mientras que en la Sección 12
están contenidas las normas para la medición de los inventarios de materias
primas cotizadas cuando se trata de intermediarios que las comercializan. 


Una entidad que utiliza materias primas cotizadas
en sus procesos productivos pero que las emplea para cubrir los objetivos
cubiertos en la Sección 12 (para la cobertura de riesgos de materias primas
cotizadas), debe aplicar esos principios y no los de esta Sección.


La experiencia indica que los usuarios de la Norma
tienden a confundir la aplicación de las Secciones 13 y 34 cuando se trata de
productos originados y/o relacionados con los activos biológicos. En el Ejemplo
13.1 se ilustra el tratamiento contable de los activos biológicos y sus
productos.



 

  	
  Ejemplo 13.1 – Tratamiento Contable de Activos Biológicos
  y sus Productos

  
 

 
  	
  Caso de Estudio: Cacaotera
  Chuao, S.A. (CC) se dedica a los negocios agrícolas y produce cacao para
  venderlo a fábricas de chocolate. Sus activos incluyen, entre otros, dos
  tractores, tres computadoras y software para la gestión del cultivo de cacao
  en un terreno de labranza de su propiedad que posee una plantación de 10.000
  árboles de cacao con sus frutos. Los activos de CC también incluyen 1.000
  bayas de cacao cosechadas recientemente.

  Se requiere: Determinar el
  tratamiento contable aplicable a los activos de CC.

  Solución Sugerida: CC se dedica a
  actividades agrícolas relacionadas con árboles que producen cacao. Por tanto,
  debe contabilizar esos activos biológicos según lo establecido en la Sección
  34 Actividades Especiales ya que gestiona la transformación biológica
  de los árboles de cacao para obtener productos agrícolas (cacao cosechado)
  destinados a la venta.

  Como los siguientes activos no son biológicos,
  CC los contabiliza como se indica a continuación:

  ·        
  El cacao cosechado luego de su reconocimiento inicial, de
  acuerdo con la Sección 13 Inventarios. La Sección 34 se aplica al
  cacao solamente en el punto de cosecha o recolección como producto agrícola.

  ·        
  Los tractores, el terreno de labranza y las computadoras, de
  acuerdo con la Sección 17 Propiedades, Planta y Equipo (PP&E) y si
  están bajo contratos de arrendamiento, aplicando la Sección 20 Arrendamientos;
  y

  ·        
  El software de acuerdo con la Sección 18 Activos Intangibles
  distintos de la Plusvalía.

  
 





La siguiente tabla de ejemplos permite
identificar, en forma sencilla, los activos que se contabilizan bajo la Sección
13 y los que se deben registrar utilizando la Sección 34. Ver también el
párrafo 13.15 para entender cómo se miden los productos agrícolas provenientes
de los activos biológicos de la entidad.


Tabla 13.1 – Tratamiento
Contable de Activos Biológicos y sus Productos



 

  	
  Sección 34

  
  	
  Sección 34

  
  	
  Sección 13

  
 

 
  	
  Activos Biológicos

  
  	
  Productos Agrícolas

  
  	
  Algunos productos resultantes del procesamiento
  después de la cosecha o de la recolección

  
 

 
  	
  Ovejas

  
  	
  Lana

  
  	
  Hilo de lana, alfombras

  
 

 
  	
  Árboles de una plantación forestal

  
  	
  Árboles talados

  
  	
  Troncos, madera, pulpa

  
 

 
  	
  Plantas de algodón

  
  	
  Algodón

  
  	
  Hilo de algodón, vestidos

  
 

 
  	
  Plantas de caña de azúcar

  
  	
  Caña
  cortada

  
  	
  Azúcar, alcohol, aglomerados

  
 

 
  	
  Ganado de leche

  
  	
  Leche

  
  	
  Queso, mantequilla

  
 

 
  	
  Cerdos

  
  	
  Animales beneficiados

  
  	
  Salchichas, jamones, carne procesada

  
 

 
  	
  Arbustos

  
  	
  Hojas

  
  	
  Té, tabaco procesado

  
 

 
  	
  Viñedos

  
  	
  Uvas

  
  	
  Vino, jugo, uvas pasas

  
 

 
  	
  Árboles frutales

  
  	
  Fruta recolectada

  
  	
  Fruta procesada, jugos, mermeladas

  
 

 
  	
  Árboles de cacao

  
  	
  Bayas y
  granos de cacao

  
  	
  Chocolate, licor de chocolate

  
 





Medición de los Inventarios 


13.4 Una entidad medirá los inventarios al importe menor
entre el costo y el precio de venta estimado menos los costos de terminación y
venta.


 


Para medir los inventarios, la entidad primero
determina cuál es su costo de acuerdo con las normas que más adelante se
revisan. Las materias primas y los suministros se miden al costo de
adquisición. Los productos en proceso se miden por el costo de adquisición de
las materias primas y los suministros, más los costos agregados en el proceso.
Los productos terminados se miden al menor entre su costo total (materias
primas, suministros y costos del proceso) y el precio de venta estimado menos
los costos para terminarlos y venderlos. 


La medición de los productos terminados, como arriba
se indica, se denomina medición al Valor Neto Realizable (VNR). 


Valor Neto Realizable (o Valor Neto de Realización)


A la diferencia entre el precio estimado de venta
de un producto en el curso normal de la operación menos los costos estimados
para terminar su producción y los necesarios para llevar a cabo la venta, se le
denomina Valor Neto Realizable (VNR). Por tanto, para aplicar esta Sección
apropiadamente es necesario identificar los dos elementos del VNR: 1) el precio
de venta y 2) los costos de terminación y venta.


Durante el proceso de producción, los productos
necesitan pasar por cierto proceso de terminación para que estén disponibles
para la venta y se requiere incurrir en otros costos para completar la venta. 


El Ejemplo 13.2 permite identificar dichos costos.



 

  	
  Ejemplo 13.2 – Identificación de los Costos de
  Terminación y Venta

  
 

 
  	
  Caso de Estudio: Suponer que
  el costo de producir un Kilogramo (Kg.) de arroz es de UM2.500 y el precio
  por el cual podría ser vendido en el mercado es de UM3.000. Para colocar el
  producto a la venta se debe incurrir en los siguientes costos y gastos
  estimados (por Kg. vendido) en UM:

  ·        
  Salarios de vendedores: 200

  ·        
  Comisiones de vendedores: 20

  ·        
  Transporte de mercancías: 75

  ·        
  Impuesto de industria y comercio: 3

  ·        
  Arriendo de la bodega: 5

  Se requiere: Calcular el
  Valor Neto Realizable (VNR) de un Kg. de arroz y determinar cómo debe ser
  medido aplicando la Norma.

  Solución Sugerida: Antes de
  efectuar el cálculo se requiere identificar cuáles son los costos de
  terminación y venta del arroz, y para ello se hace el siguiente análisis:

  ·        
  Salarios de vendedores: Deben pagarse independientemente de que
  haya ventas

  ·        
  Comisiones de vendedores: Se pagan sólo si hay ventas

  ·        
  Transporte de mercancías: Sólo se pagan si hay ventas

  ·        
  Impuesto de industria y comercio: Sólo se pagan si hay ventas[30]

  ·        
  Arriendo de la bodega: Debe pagarse independientemente de que
  haya ventas

  Tomando en cuenta lo anterior puede calcularse el
  VNR de un Kg. de arroz así (en UM):

  
   

    	
    Conceptos

    
    	
    Montos

    
   

   
    	
    Precio estimado de venta

    
    	
    3.000

    
   

   
    	
    Comisiones

    
    	
    (20)

    
   

   
    	
    Transporte

    
    	
    (75)

    
   

   
    	
    Impuestos

    
    	
         (3)

    
   

   
    	
    ∑ = Valor
    Neto Realizable (1)

    
    	
    2.902

    
   

   
    	
    Costo de 1 Kg de arroz (2)

    
    	
    2.500

    
   

   
    	
    Medición (2) < (1)

    
    	
    2.500

    
   

  


  Debido a que el costo por Kg. de arroz es menor
  que el VNR, la entidad productora puede medirlo con base en UM2.500. 

  
 





En general, la regla para la medición de los
inventarios se presenta en el Diagrama 13.1.





Costo de los Inventarios


13.5 Una entidad incluirá en el costo de los inventarios
todos los costos de compra, costos de transformación y otros costos incurridos
para darles su condición y ubicación actuales.


 


Los costos de compra son los mismos costos de
adquisición a los que se refiere el párrafo siguiente. Los costos de
transformación (ver párrafo 13.8) incluyen los costos directamente relacionados
con las unidades de producción como la mano de obra directa y una distribución
de los costos indirectos de producción variables o fijos, en los que se haya
incurrido para transformar las materias primas en productos terminados. Los
otros costos pueden incluir algunos costos indirectos no derivados de la
producción o los costos del diseño de productos para clientes específicos.


Algunas partidas que deben ser excluidas de los
costos de los inventarios incluyen: 1) las cantidades anormales de desperdicio
de materiales, mano de obra y otros costos de producción; 2) los costos de
almacenamiento, excepto cuando sean necesarios en el proceso productivo y se
incurra en ellos previamente a un proceso de elaboración posterior; 3) los
costos indirectos de administración que no contribuyan a proporcionar a los
inventarios su condición y ubicación actuales; y 4) los gastos de venta.


Costos de Adquisición 


13.6 El costo de adquisición de
los inventarios comprenderá el precio de compra, los aranceles de importación y
otros impuestos (que no sean recuperables posteriormente de las autoridades
fiscales[31])
y transporte, manejo y otros costos directamente atribuibles a la adquisición
de mercaderías, materiales y servicios.


Los descuentos comerciales, las
rebajas y otras partidas similares deducirán para determinar el costo de
adquisición.


 


Inventarios en Tránsito: La Sección
no se refiere a los inventarios en tránsito que muchas entidades presentan en
el estado de situación financiera y que en algunos casos, cuando se trata de
importadores, pueden ser significativos. 


Durante el período de operación de la entidad
pueden recibirse inventarios comprados a terceros o a entidades relacionadas,
los cuales se manejan internamente en cuentas y sistemas auxiliares para
controlar apropiadamente los costos de adquisición y las existencias, así como
su medición. Este proceso es de significación en entidades que necesitan
importar o comprar localmente materias primas, productos en proceso o productos
terminados, y la medición durante el proceso para su incorporación definitiva a
las existencias, depende en gran medida de sistemas auxiliares y los controles
internos de la entidad. Los conceptos inherentes a las importaciones (términos
como FOB, CIF, etc.), los gastos aduanales, de transporte, de seguros, etc.
forman parte del proceso de determinación de los costos de adquisición de los
inventarios en tránsito y deben ser tomados en cuenta y aplicados adecuadamente
para una correcta medición de dichos costos.


Inventarios en Consignación: Cuando
una entidad recibe inventarios para la venta que no son de su propiedad y que
son recibidos en consignación, esas partidas no forman parte del inventario y,
por lo general no se reconocen en cuentas del estado de situación financiera, y
si se reconocen, se presentan como cuentas de orden. Cuando una entidad recibe
inventarios en consignación actúa como un agente vendedor del verdadero
propietario de esos activos y no puede presentarlos en su estado de situación
financiera como no sea para efectos informativos únicamente. Los controles
internos son parte importante para evitar presentaciones inadecuadas,
reconocimiento de ingresos en forma errada (como ventas en lugar de
presentarlos como comisiones ganadas), pago de impuestos a las ventas, etc.


Intereses como Parte de los Costos de
Adquisición: Se puede observar que en los costos de adquisición no se
incluyen intereses (que son parte de los costos por préstamos) inclusive aunque
la entidad se hubiera financiado exclusivamente para adquirir los inventarios.
Esto se decidió así por razones de costo-beneficio (ver el párrafo 13.7). 


Por otra parte, los descuentos comerciales que se
obtienen en las compras de inventarios (sean como materias primas o como otra
categoría), así como las rebajas de precios y otras partidas similares no son
ingresos y deben deducirse del costo bruto de las compras. En el Ejemplo 13.3
se evalúa el tratamiento de los descuentos en una compra de inventarios.


 



 

  	
  Ejemplo 13.3 – Tratamiento de los Descuentos

  
 

 
  	
  Caso de Estudio: Andes
  Corporation, SRL (AC) compró a Zapatería Alhambra, C.A. (ZA) productos
  valorados en UM500 por unidad. ZA otorga un descuento del 20% en órdenes de
  más de 100 unidades y, adicionalmente, un descuento por volumen del 10% si AC
  compra más de 999 unidades en un año. El descuento por volumen aplica al
  total de unidades adquiridas en un año.

  AC adquirió 800 unidades el 1 de enero de 20X5 y
  200 unidades el 24 de diciembre de 20X5, y al 31 de diciembre de 20X5
  quedaban 150 unidades en su inventario. No había existencias del producto en
  el año anterior.

  Se requiere: Determinar
  cómo debe medir AC el inventario al 31/12/20X5.

  Solución Sugerida: AC mide el
  costo del inventario así:

  ·        
  Costo neto de las compras: [1.000 unidades x (UM500 – UM150)] =
  UM350.000 

  Donde UM150 = 30% de
  descuento sobre el costo de UM500 (20% + 10%), ya que todas las unidades
  compradas en el año (1.000) tienen derecho al descuento full del 30%.

  Por tanto, el costo
  unitario de los productos es: UM350.000 ÷ 1.000 = UM350

  ·        
  AC reconoce el costo de ventas por UM297.500 calculado así: 

  850 unidades x UM350 =
  UM297.500, con cargo al costo de ventas

  Donde UM350 = UM500 –
  UM150

  ·        
  AC reconoce los inventarios por UM52.500 calculados así:

  150 unidades x UM350 =
  UM52.500, con cargo a los inventarios

  
 





Inventarios Financiados


13.7 Una entidad puede adquirir inventarios con pago
aplazado.


En algunos casos, el acuerdo contiene de hecho un elemento de
financiación implícito, por ejemplo, una diferencia entre el precio de compra
para condiciones normales de crédito y el importe de pago aplazado. En estos
casos, la diferencia se reconocerá como gasto por intereses a lo largo del período
de financiación y no se añade al costo de los inventarios.


 


Cualquier entidad puede adquirir inventarios con
pago aplazado y pago de intereses. Cuando el acuerdo contiene un elemento de
financiación implícito (por ejemplo, el precio de compra en condiciones
normales de crédito es menor que el monto por pago aplazado), la diferencia
debe reconocerse como gasto por intereses a lo largo del período de
financiación y no puede llevarse como parte del costo de los inventarios.


En los Ejemplos 13.4 y 13.5 se revisa el
tratamiento de compras financiadas de inventarios.



 

  	
  Ejemplo 13.4 – Inventario Adquirido con un Costo
  Financiero Implícito

  
 

 
  	
  Caso de Estudio: Una
  entidad adquirió una partida para su inventario por UM2.000.000 con un
  crédito a dos años sin intereses. Un producto idéntico está disponible en el
  mismo mercado por UM1.654.000 si el pago se realiza dentro de los 30 días de
  la fecha de adquisición (es decir, en condiciones normales de crédito).

  Se requiere: Determinar el
  costo por el cual debe reconocerse el inventario.

  Solución Sugerida: El costo
  del inventario es de UM1.654.000; es decir, el precio de compra en
  condiciones normales de crédito y así debe reconocerse en los libros.

  La diferencia de UM346.000 debe ser reconocida
  en el estado de resultados como gastos de financiamiento durante el tiempo
  para el pago del crédito, aplicando el Método del Interés Efectivo según se
  explica en la Sección 11.

  
 





 



 

  	
  Ejemplo 13.5 – Inventario Adquirido con Descuento

  
 

 
  	
  Caso de Estudio: Muebles
  San Bernardino, C.A. (MSB) ordenó y recibió un pedido de inventarios el 15 de
  noviembre de 20X5. El precio de compra fue de US$20.000, excluyendo un
  descuento en efectivo del 5% que el proveedor garantiza si el pago es hecho
  en la fecha del pedido. La política de MSB es pagar siempre en efectivo si el
  descuento es del 5% o mayor; por tanto, el pedido fue pagado en la fecha en
  que se ordenó la compra. Todos las compras de inventarios hechas por MSB
  deben pagar derechos de importación del 7%; los costos de fletes y envío son
  de UM15.000 por embarque y se paga un seguro de importación del 0.5% sobre el
  valor de la compra.

  MSB reporta al 31 de diciembre y las tasas de
  cambio vigentes para esta transacción son las siguientes (UM por US$1):

  15 de noviembre 20X5:
  UM10/$1

  31 de diciembre 20X5: 
  UM9,8/$1

  Se requiere: Determinar el
  costo por el cual debe reconocerse el inventario de MSB (en UM).

  Solución Sugerida: El costo
  del inventario se calcula de la siguiente manera (en UM):

  
   

    	
    Conceptos

    
    	
    Montos

    
   

   
    	
    Precio de compra
    (US$20.000 x 10)

    
    	
    200.000

    
   

   
    	
    Descuento (200.000 x
    5%)

    
    	
      10.000

    
   

   
    	
        Precio neto de
    compra (1)

    
    	
    190.000

    
   

   
    	
    Derechos de
    importación (200.000 x 7%)

    
    	
    14.000

    
   

   
    	
    Gastos de fletes y
    envío

    
    	
    15.000

    
   

   
    	
    Seguro de importación
    (200.000 x 0.5%)

    
    	
        1.000

    
   

   
    	
        Costos
    adicionales (2)

    
    	
     
    30.000

    
   

   
    	
        Costo total del
    inventario (1) + (2)

    
    	
    220.000

    
   

  


  Nota 1: El descuento otorgado por
  el proveedor se rebaja del precio de compra y no se lleva a ingresos. 

  Nota 2: La tasa de cambio al
  31/12/20X5 hubiera tenido aplicación si no se hubiera pagado al proveedor, en
  cuyo caso MSB no habría tenido derecho al descuento en la compra. El ajuste a
  la cuenta por pagar al cierre del período para llevarla a UM9,8/$1 se habría
  reconocido en los resultados, ya que la Norma no permite que se afecten los
  inventarios por diferencias de cambio después de que pasan al control del
  comprador.

  Nota 3: En algunas jurisdicciones,
  los derechos de importación incluyen impuestos al valor agregado que es
  descontable por las entidades del impuesto que facturan a sus clientes cuando
  realizan ventas. Si ese fuere el caso en el ejemplo, dichos impuestos no
  formarían parte del costo de adquisición.

  
 





Costos de Transformación


13.8 Los costos de transformación
de los inventarios comprenderán aquellos costos directamente relacionados con
las unidades de producción, tales como la mano de obra directa.


También comprenderán una
distribución sistemática, de los costos indirectos de producción, variables o fijos,
en los que se haya incurrido para transformar las materias primas en productos
terminados.


Son costos indirectos fijos de producción los que permanecen
relativamente constantes, con independencia del volumen de producción, tales
como la depreciación y mantenimiento de los edificios y equipos de la fábrica,
así como el costo de gestión y administración de ésta.


Son costos indirectos variables de producción los que varían
directamente, o casi directamente, con el volumen de producción obtenida, tales
como los materiales y la mano de obra indirecta.


 


En el Diagrama 13.2 se presentan gráficamente
estos conceptos.





En el Ejemplo 13.6 se examina la aplicación de
estos conceptos en forma simplificada.



 

  	
  Ejemplo 13.6 – Determinación de los Costos de
  Transformación

  
 

 
  	
  Caso de Estudio: Constructora
  Mediana, SRL (CM) produce bloques de concreto en moldes reusables y los
  bloques se secan en un cuarto de secado durante dos semanas. Las materias
  primas y los bloques secos se mantienen en cuartos separados. El obrero 1 agrega
  material con un cargador frontal a la mezcladora que es operada por el obrero
  2. Otros obreros eventuales remueven los bloques de los moldes. El obrero 3
  supervisa la fábrica y un empleado lleva la administración, las ventas y las
  finanzas. CM opera en un galpón alquilado pagando una renta fija mensual.

  Se requiere: Determinar cuál es el
  costo de transformación y cuáles los costos indirectos para CM.

  Solución Sugerida: El costo de
  transformación incluye los costos directos y los indirectos.

  ·        
  Los costos directos incluyen:

  §  Las
  materias primas; y

  §  El
  costo de la mano de obra de los obreros 1, 2 y eventuales

  ·        
  Los costos indirectos incluyen: 

  §  La
  renta del galpón (excluyendo el costo correspondiente a las áreas de
  administración y de almacenaje de productos terminados); 

  §  El
  costo del obrero 3; y 

  §  La
  depreciación de los equipos utilizados en la producción de los bloques
  (cargador frontal, mezcladora y moldes)

  El salario del empleado no puede cargarse al
  costo de los bloques porque es un gasto que se incurre independientemente de
  la producción y debe llevarse a los gastos de administración. 

  
 





Distribución de los Costos Indirectos
de Producción


13.9 Una entidad distribuirá los costos indirectos fijos de
producción entre los costos de transformación sobre la base de la capacidad
normal de los medios de producción.


Capacidad normal es la producción que se espera conseguir en
circunstancias normales, considerando el promedio de varios períodos o
temporadas, y teniendo en cuenta la pérdida de capacidad que resulta de las
operaciones previstas de mantenimiento. Puede usarse el nivel real de
producción siempre que se aproxime a la capacidad normal.


La cantidad de costo indirecto fijo distribuido a cada unidad
de producción no se incrementará como consecuencia de un nivel bajo de
producción, ni por la existencia de capacidad ociosa.


Los costos indirectos no distribuidos se reconocerán como
gastos del período en que han sido incurridos.


En períodos de producción anormalmente alta, el importe de
costo indirecto distribuido a cada unidad de producción se disminuirá, de
manera que no se valoren los inventarios por encima del costo.


Los costos indirectos variables se distribuirán, a cada
unidad de producción, sobre la base del nivel real de uso de los medios de
producción.


 


En el Ejemplo 13.7 se distribuyen los costos de
producción de una entidad que aplica un sistema de costos normal.



 

  	
  Ejemplo 13.7 – Distribución de los Costos de
  Producción

  
 

 
  	
  Caso de Estudio: El costo de una
  materia prima de Anticuchos Andinos, S.A. (AA) es de UM95 y existían 5.000
  Kilogramos (Kg) para iniciar un nuevo proceso de producción del producto H
  que utiliza dicha materia prima. En mayo de 20X5 se inició la producción del
  producto H y se fabricaron 3.500 unidades utilizando 3.000 Kg de materia
  prima. Los costos indirectos de producción y otros costos incurridos por AA
  incluyen lo siguiente (en UM):

  
   

    	
    Conceptos

    
    	
    Montos

    
   

   
    	
    Costos de mano de obra

    
    	
    40.000

    
   

   
    	
    Costos variables de
    producción

    
    	
    60.000

    
   

   
    	
    Costos fijos de
    producción

    
    	
    20.000

    
   

   
    	
    Gastos de
    administración de la planta

    
    	
    30.000

    
   

   
    	
    Gastos de transporte

    
    	
    4.000

    
   

   
    	
    Gastos de almacén

    
    	
    2.000

    
   

   
    	
    Gastos de ventas

    
    	
    10.000

    
   

  


  Las líneas de producción de AA tienen una
  capacidad normal para producir 4.000 unidades por mes del producto H.

  Se requiere: Distribuir los costos
  de producción con base en la capacidad de la planta y determinar el costo del
  producto H.

  Solución Sugerida: El costo del
  producto H se determina así (en UM):

  
   

    	
    Conceptos

    
    	
    Montos

    
    	
    Alt. 2

    
   

   
    	
    Costo de la materia prima
    (3.000 Kg x 95)

    
    	
    285.000

    
    	
    285.000

    
   

   
    	
    Costo de mano de obra

    
    	
    40.000

    
    	
    40.000

    
   

   
    	
    Costos variables de
    producción

    
    	
    60.000

    
    	
    60.000

    
   

   
    	
    Costo fijo de
    producción

    (20.000 x 3.500 ÷
    4.000)

    
    	
    17.500

    
    	
    20.000

    
   

   
    	
    Gastos de
    administración de la planta

    (30.000 x 3.500 ÷
    4.000)

    
    	
    26.250

    
    	
    30.000

    
   

   
    	
    Gastos de transporte

    
    	
        4.000

    
    	
        4.000

    
   

   
    	
    Costo total
    incurrido para elaborar 3.500 unidades de H

    
    	
    432.750

    
    	
    439.000

    
   

   
    	
    Costo unitario
    (432.750 ÷ 3.500)

    
    	
      123,64

    
    	
     125,43

    
   

  


  Los gastos de almacenamiento y de ventas no se
  incluyen como parte del costo porque no están relacionados con la producción.
  La capacidad normal de la planta es de 4.000 unidades para el producto H pero
  como se produjeron 3.500 unidades, se decidió que la absorción de los costos
  fijos de producción y de administración de planta se calculara con base en
  ambos factores. Por lo tanto, la porción no absorbida de esos costos se
  reconoce como gastos del período en el estado de resultados (ineficiencia de
  producción).

  Alternativa 2: No obstante, pudo
  usarse el nivel real de producción como capacidad normal porque se aproxima a
  la capacidad normal. Si se hubiera usado el nivel real de producción, el
  producto H habría absorbido todos los costos fijos de producción y los gastos
  de administración de la planta. En la columna Alt. 2 se presenta el cálculo
  del costo unitario del producto H si se hubiera adoptado esta opción.
  Observar que la diferencia es de apenas el 1,45% con el esquema aprobado por
  AA.

  
 





Producción Conjunta y Subproductos 


En algunos procesos productivos puede elaborarse
más de un producto simultáneamente y en algunos casos, un remanente de los
componentes no utilizados puede convertirse (producirse) para elaborar un
subproducto. Típicamente, si cada producto tiene valor significativo, la
Sección se refiere a ese proceso de producción como Producción Conjunta,
y como Subproductos cuando los productos no tienen valor significativo.
La Sección contiene disposiciones específicas para determinar los costos de los
productos en estos casos, como se examina a continuación. Observar que la
referencia es a productos principales y que la base para la medición no es
estricta pues se pueden emplear algunas alternativas.


 


13.10 El proceso de producción puede dar lugar a la
fabricación simultánea de más de un producto. Este es el caso, por ejemplo, de
la producción conjunta o de la producción de productos principales junto a
subproductos.


Cuando los costos de las materias primas o los costos de
transformación de cada producto no sean identificables por separado, una
entidad los distribuirá entre los productos utilizando bases congruentes y
racionales.


La distribución puede basarse, por ejemplo, en el valor de
ventas relativo de cada producto ya sea como producción en proceso, en el
momento en que los productos pasan a poder identificarse por separado, o cuando
se termine el proceso de producción.


La mayoría de los subproductos, por su propia naturaleza, no
poseen un valor significativo. Cuando este sea el caso, la entidad los medirá
al precio de venta, menos el costo de terminación y venta, deduciendo este importe
del costo del producto principal.


Como resultado, el importe en libros del producto principal
no resultará significativamente diferente de su costo.


 


La forma de redacción de este párrafo y las
características de los asuntos que trata originan la necesidad de aplicar un
alto nivel de juicio y de criterio que debe ser ejercido ponderadamente por la
entidad. Esto prescribe que cuando la entidad realice estos procesos en forma
continua y éstos forman parte del negocio medular, las políticas contables a
utilizar para definir los criterios con base en la Norma, los procesos
contables y el uso de auxiliares y de controles internos a nivel productivo y
de contabilidad, juegan un papel importantísimo para evitar que se produzcan
grandes desviaciones en las cifras finales, las cuales podrían ser
inexplicables y no aceptables en cuanto a su reconocimiento contable. El
ejemplo que a continuación se presenta sirve de base para demostrar que si los
criterios utilizados por la entidad se desvían en exceso de lo dispuesto en
este párrafo, los resultados pueden ser significativamente muy diferentes
cuando se manejan altos volúmenes de productos y subproductos.


En el Ejemplo 13.8 se examina el caso de una
entidad que elabora dos productos principales en un mismo proceso de producción
y que, además, elabora un subproducto.



 

  	
  Ejemplo 13.8 – Producción Conjunta y Subproductos

  
 

 
  	
  Caso de Estudio: Fuentes El
  Paraíso, C.A. (FEP), mediante un proceso de producción conjunta, elabora dos
  productos principales (P1 y P2) y un subproducto (S1). El costo del proceso
  es de UM250.000 y el de las materias primas de UM95.700. Los dos productos
  principales tienen cada uno un proceso adicional (Proceso Adicional A y B)
  con costos de UM8.000 y UM6.500, respectivamente. 

  Los precios de venta y los valores netos
  realizables (VNR) son los siguientes (en UM):

  
   

    	
    Producto

    
    	
    Precio de venta

    
    	
    VNR estimado

    
   

   
    	
    P1

    
    	
    650

    
    	
    488

    
   

   
    	
    P2

    
    	
    520

    
    	
    390

    
   

   
    	
    S1

    
    	
     50

    
    	
    40

    
   

  


  Se requiere: a) Determinar el
  costo unitario de los productos principales P1 y P2 conociendo que se
  produjeron 450 y 350 unidades, respectivamente; y

  b) determinar el costo del subproducto S1
  sabiendo que pasa por un proceso adicional con un costo de UM6.500 y que su producción
  fue de 200 unidades. 

  Solución Sugerida: La Sección 13
  indica que cuando el valor de los subproductos es poco significativo, éstos
  serán un costo menor en la producción conjunta. Por lo tanto, el ingreso que
  se reciba por la venta de los subproductos se rebajará del costo de los
  productos principales. Esta Sección también establece que cuando los costos
  de las materias primas o los costos de transformación de cada producto no
  sean identificables por separado, la entidad debe distribuirlos entre los
  productos utilizando bases coherentes y racionales, y la distribución puede
  basarse, por ejemplo, en el valor de mercado relativo de cada producto, ya
  sea como producción en proceso en el momento en que los productos pasan a
  identificarse por separado, o cuando se termine el proceso de producción.

  A efectos de este ejemplo, se usará la opción
  tomada por FEP de calcular el costo cuando termina el proceso de producción y
  la opción permitida por la Norma de rebajar del costo de los productos
  principales los ingresos estimados a recibir por el subproducto S1.

  1. Determinación de las ventas relativas de
  productos principales:

  
   

    	
    Producto

    
    	
    Cantidad Producida

    
    	
    Precio de Mercado (UM)

    
    	
    Venta relativa del producto terminado (UM)

    
   

   
    	
    P1

    
    	
    450

    
    	
    650

    
    	
    292.500

    
   

   
    	
    P2

    
    	
    350

    
    	
    520

    
    	
    182.000

    
   

   
    	
    Venta relativa de productos terminados (I)

    
    	
    474.500

    
   

  


  2. Determinación del costo de la producción
  conjunta (en UM):

  
   

    	
    Conceptos

    
    	
    Montos

    
   

   
    	
    Materias primas

    
    	
    95.700

    
   

   
    	
    Proceso conjunto

    
    	
    250.000

    
   

   
    	
    Menos: Medición de los
    subproductos (200 x 50)

    
    	
    (10.000)

    
   

   
    	
    Costo total de la producción conjunta (II)

    
    	
    335.700

    
   

  


  Una vez determinadas las ventas relativas
  (calculadas en función de las unidades producidas) y el total del costo de la
  producción conjunta, se calcula la cantidad de UM de costo por cada UM de
  venta, lo que permite determinar un coeficiente, así:

  3. Cálculo del coeficiente de asignación de
  costos (en UM):

  (II)
  ÷ (I) =335.700 de costo total ÷ 474.500 de venta relativa = Coeficiente
  0,7074816

  4. Determinación del costo asignable a cada
  producto principal:

  En función de las ventas relativas se recalcula
  el costo total por producto, que debe ser igual al monto obtenido en 2:

  
   

    	
    Producto

    
    	
    Ingresos relativos a unidades producidas (UM)

    
    	
    Coeficiente

    
    	
    Costo Total (UM)

    
   

   
    	
    P1

    
    	
    292.500

    
    	
    0,7074816

    
    	
    206.938

    
   

   
    	
    P2

    
    	
    182.000

    
    	
    0,7074816

    
    	
    128.762

    
   

   
    	
    Total costo asignado a los productos

    
    	
    335.700

    
   

  


  5. Determinación de costos unitarios de los
  productos principales:

  Finalmente se determina el costo unitario de los
  productos principales, agregando el costo adicional de cada producto. El
  total se divide entre el número de unidades producidas para determinar el
  costo unitario de cada producto principal.

  
   

    	
    Producto

    
    	
    Costo Total (UM)

    
    	
    Costo del Proceso Adicional (UM)

    
    	
    Costo Total por Producto (UM)

    
    	
    Cantidad Producida

    
    	
    Costo Unitario (UM)

    
   

   
    	
    P1

    
    	
    206.938

    
    	
    10.000

    
    	
    216.938

    
    	
    450

    
    	
    482,09

    
   

   
    	
    P2

    
    	
    128.762

    
    	
      8.500

    
    	
    137.262

    
    	
    350

    
    	
    392,18

    
   

  


  Si los costos unitarios de los productos
  principales hubiesen sido calculados sin considerar la disminución del costo
  debido a la medición subproducto, dichos costos unitarios habrían sido de
  UM495,78 y UM403,14 para P1 y P2, respectivamente. No se observa una
  variación tan significativa del costo de los productos principales, pero es
  conveniente tomar en cuenta lo explicado al final del punto 6. La medición de
  esos inventarios, tomando en cuenta el VNR estimado, tendría que ser de
  482,09 para P1 y de 390,00 para P2.

  6. Determinación del costo de los subproductos

  En este ejemplo se parte de la base de que FEP
  aplica un proceso adicional para terminar la producción del subproducto. Sólo
  para efectos de cálculos, FEP disminuyó el valor estimado del subproducto
  (UM10.000) cuando calculó los costos de los productos principales, pero eso
  no implica que el subproducto tenga ese costo. Un factor nuevo a considerar
  es el costo adicional incurrido en la producción del subproducto (UM6.500).
  Esto no está contemplado en la Sección. Por lo tanto, lo aplicable es
  determinar si el costo del proceso adicional del subproducto se puede tomar
  como base para su medición. Para ello se hace el siguiente cálculo:

  
   

    	
    Subproducto

    
    	
    Costo del Proceso Adicional (UM)

    
    	
    Cantidad Producida

    
    	
    Costo Calculado (UM)

    
   

   
    	
    S1

    
    	
    6.500

    
    	
    200

    
    	
    32,50

    
   

  


  Se observa que el costo unitario calculado es
  menor que el precio de venta o VNR (UM32,50 < UM40); por lo tanto, el
  subproducto debe ser medido utilizando el costo de UM32,50. La Sección 13 no
  indica cómo proceder con la diferencia no absorbida por el subproducto por el
  proceso adicional (UM6.500), pero como se observa ese monto no es significativo
  y puede reconocerse como costo adicional en el estado de resultados y sin
  afectar a los inventarios. 

  Adicionalmente, FEP puede decidir que la
  medición de los productos principales se haga como se indica al final del
  punto 5, sin rebajar el costo de producción presunto del subproducto de
  UM6.000. De esa manera, dichos productos se medirían por UM495,78 y UM403,14
  para P1 y P2, respectivamente.

  Nota: Los datos de este ejemplo
  están incluidos en el Libro de Fórmulas que está disponible para consulta de
  los usuarios.

  
 





Otros Costos Incluidos en los
Inventarios 


Otros Costos


13.11 Una entidad incluirá
otros costos en el costo de los inventarios solo en la medida en que se haya
incurrido en ellos para darles su condición y ubicación actuales.


 


La aplicación del juicio y criterio de la gerencia,
en conjunto con los conocimientos de especialistas en costos podrán contribuir
a una correcta aplicación de este requerimiento, ya que en caso contrario los
costos de los inventarios podrían ser incrementados con partidas que no
corresponden o a los resultados se pueden llevar partidas que pudieran ser
incorporadas al costo de los inventarios[32].


Ajuste del Valor Razonable de una Partida Cubierta cuando es
una Materia Prima Cotizada


13.12 El párrafo 12.19(b) prevé que, en algunas
circunstancias, el cambio en el valor razonable del instrumento de cobertura en
una cobertura de riesgo de interés fijo o de riesgo de precio de materia prima
cotizada mantenida ajuste el importe en libros de ésta.


 


En un contrato de cobertura que tiene como partida
cubierta (que es la base de la cobertura) una materia prima cotizada que la
entidad presenta como inventarios, la entidad debe medirla al valor razonable.
Los cambios en ese valor razonable, de acuerdo con el párrafo 12.19(b)[33],
deben llevarse a los resultados afectando a la partida cubierta, es decir, al
inventario. (Ver también el Ejemplo 12.11 de la Sección 12.)


Costos Excluidos


13.13 Son ejemplos de costos excluidos del costo de los
inventarios, reconocidos como gastos del período en el que se incurren, los
siguientes: 


(a)  
Los importes anormales de desperdicio de materiales, mano de obra u
otros costos de producción; 


(b)  
Costos de almacenamiento, a menos que sean necesarios durante el proceso
productivo, antes de un proceso de elaboración ulterior; 


(c)   
Los costos indirectos de administración que no contribuyan a dar a los
inventarios su condición y ubicación actuales; y 


(d)  
Los costos de venta.


 


Los controles internos y los datos sobre los costos
de producción, cantidades producidas, capacidad de la planta y otros elementos
de control de la producción, son los que le permitirán a la entidad determinar
si incurre en estos costos no aplicables a los inventarios. La aplicación del
juicio y de criterios de evaluación por parte de la gerencia es indispensable
para alcanzar estos objetivos.


Costo de los Inventarios para un
Prestador de Servicios


13.14 En el caso de que los prestadores de servicios tengan
inventarios, los medirán por los costos que suponga su producción.


Estos costos se componen fundamentalmente de mano de obra y
otros costos del personal directamente involucrado en la prestación del
servicio, incluyendo personal de supervisión y otros costos indirectos
atribuibles.


La mano de obra y los demás costos relacionados con las ventas,
y con el personal de administración general, no se incluirán en el costo de los
inventarios, sino que se contabilizarán como gastos del período en el que se
hayan incurrido.


Los costos de los inventarios de un prestador de servicios no
incluirán márgenes de ganancia ni costos indirectos no atribuibles que, a
menudo, se tienen en cuenta en los precios facturados por el prestador de
servicios.


 


Algunas entidades facturan cantidades a sus
clientes por concepto de servicios prestados que, por lo general, están
representados por trabajos realizados en los cuales la actuación del personal
de la entidad (o de subcontratados, si fuera el caso) es el factor fundamental
para calcular los ingresos. En esos casos, las entidades pueden determinar el
precio de los servicios aplicando porcentajes de ganancia a los costos de la
mano de obra ya que es una forma aceptada, pero no la única, para negociar con
sus clientes. 


Una entidad que se dedica a la prestación de
servicios puede estimar los costos unitarios por hora y los precios de venta
por hora de cada miembro del personal y de los contratados con el fin de llevar
un control de las horas realmente invertidas, de los costos incurridos y de los
montos aproximados para la facturación a los clientes. El resumen de ese control
puede determinar el valor de un inventario de trabajos en proceso que se
pudiera presentar en el estado de situación financiera como un activo de la
entidad. Obviamente, el control interno de la entidad debe ser capaz de
determinar cuánto de ese inventario podrá ser razonablemente facturable a los
clientes, en cuyo caso las horas estimadas a facturar se ajustarían con esas
estimaciones, eliminando cualquier factor de ganancia incluido para no
reconocer más ingresos que los que realmente corresponden. Adicionalmente sería
necesario revisar el tiempo incurrido en los contratos con los clientes en
comparación con el que inicialmente se estimó para hacer la facturación (porque
el cliente aprobó ese monto), eliminando cualquier cantidad que no sea facturable,
ya sea porque no fue contemplado en la contratación con el cliente, porque se
trata de excesos de tiempo por ineficiencia del personal o por cualquier otra
razón.


El precio unitario de venta debe incluir la alícuota
de los gastos no facturables a los clientes (administración, ventas, impuestos,
etc.) y de la ganancia realmente esperada, sólo para efectos de facturación. En
la contabilidad, esos gastos deben llevarse a los resultados, mientras que la
ganancia esperada se determinará restando a la facturación presentada a los
clientes (menos el deterioro esperado), que son los ingresos de la entidad, los
gastos de administración e impuestos que no son facturables. Al final, grosso
modo, lo único que debe formar parte del inventario de trabajos en proceso en el
activo es el total de horas multiplicadas por el costo real de las horas del
personal asignado al trabajo en curso, menos los montos que se estima que no
podrán ser facturados a los clientes.


Costo de los Productos Agrícolas
Recolectados de Activos Biológicos[34]


13.15 La Sección 34 requiere que los inventarios que
comprenden productos agrícolas, que una entidad haya cosechado o recolectado de
sus activos biológicos, se medirán, en el momento de su reconocimiento inicial,
por su valor razonable menos los costos estimados de venta en el punto de su
cosecha o recolección. Éste pasará a ser el costo de los inventarios en esa
fecha, para la aplicación de esta Sección.


 


El párrafo 34.5 establece que los productos
agrícolas cosechados o recolectados que proceden de activos biológicos de la
entidad deben medirse al valor razonable menos los costos de venta en el punto
de cosecha o recolección y que cuando se aplique la Sección 13, dicha medición será
el costo a esa fecha. Esto lo que significa es que una vez cosechado o
recolectado el producto agrícola, la entidad debe proceder a medirlo al valor
razonable menos los costos de venta y luego debe reclasificarlo como parte de
los inventarios. A partir de esa fecha, ese monto se considera que es el costo
del activo y estará sujeto a las demás normas de la Sección 13, sin que se
aplique de nuevo la medición al valor razonable. 


Técnicas de Medición del Costo (Costo
Estándar, Método de los Minoristas y Precio de Compra Más Reciente)


13.16 Una entidad puede utilizar técnicas tales como el
método del costo estándar, el método de los minoristas o el precio de compra
más reciente para medir el costo de los inventarios, si los resultados se
aproximan al costo.


Los costos estándares tendrán en cuenta los niveles normales
de materias primas, suministros, mano de obra, eficiencia y utilización de la
capacidad. Éstos se revisarán de forma regular y, si es necesario, se cambiarán
en función de las condiciones actuales.


El método de los minoristas mide el costo reduciendo el
precio de venta del inventario por un porcentaje apropiado de margen bruto.


 


El método de los minoristas mide el costo
reduciendo el precio de venta del inventario por un porcentaje apropiado de
margen bruto. Este método se utiliza en muchas entidades para la valoración de
existencias en el sector comercial al por menor, cuando existe un gran número
de artículos que rotan rápidamente, que tienen márgenes similares y para los
cuales resulta impracticable utilizar otras técnicas. En este método, el costo
se determina deduciendo del precio de venta del producto, un porcentaje
estimado de margen bruto. El porcentaje aplicado debe tener en cuenta la parte
de las existencias que se han marcado por debajo de su precio de venta
original. Generalmente se utiliza un porcentaje medio para cada sección o para
cada departamento comercial


El método del precio de compra más reciente es el
menos utilizado, pero es aplicable a entidades que tienen una muy alta rotación
de inventarios. Es similar en su concepción a la técnica de costeo UEPS (LIFO)
que no está permitida en la Norma, pero difiere de ella en que el último precio
es aplicado a todo el inventario en existencia de un determinado
producto[35].
Este método es muy usado en la industria del servicio de comidas. Cualquier
entidad que desee utilizarlo debe evaluar con cuidado las características de su
inventario para no incurrir en errores que pudieran resultar onerosos y
complicados para resolverlos.


Evaluados por su confiabilidad, el costo estándar
destaca en relación con los otros, pero requiere de ciertos niveles de
sofisticación y control que tal vez no puedan lograr algunas entidades.
Cualquiera que sea la fórmula aplicada por la entidad, el valor obtenido con
cualquiera de ellos siempre deberá aproximarse al costo.


Fórmulas de Cálculo del Costo 


Identificación Específica


13.17 Una entidad medirá el costo de los inventarios de
partidas que no son habitualmente intercambiables y de los bienes y servicios
producidos y segregados para proyectos específicos, utilizando identificación
específica de sus costos individuales.


 


El método de identificación específica permite el
control y el cálculo de los costos de un inventario basándose en la existencia
de partidas específicas que son claramente identificables tanto a nivel
contable como en su ubicación física. Este método es aplicable cuando los
elementos individuales pueden ser claramente identificados con un número de
serie, una fecha de recepción estampada o una etiqueta con datos electrónicos.


Los requisitos principales de un control de
inventarios por identificación específica son: 1) Debe posibilitar el
seguimiento de cada partida del inventario de forma individual. La forma más
fácil para lograr esto es mediante una etiqueta con un número de serie, un
código de barras u otro sistema de identificación. 2). Debe permitir un
seguimiento del costo individual de cada partida. El sistema contable debe
identificar claramente el costo de cada artículo, asociarlo con un número de
identificación único y con su lugar de almacenamiento. 3) Debe producir la
información sobre el costo específico de la partida cuando se venda. Estos
requisitos se pueden lograr con un sistema de contabilidad sencillo como una
hoja de cálculo electrónico, lo que permite que este método pueda ser aplicable
por algunas entidades medianas y pequeñas.


Este método introduce un alto grado de precisión
sobre el control del inventario, ya que la información exacta relacionada con
el precio de compra de una partida puede ser incluida en los registros auxiliares
en una forma más o menos sencilla, y el cargo al costo de ventas se simplifica
cuando la partida se vende. También permite conocer en forma exacta el lugar
del almacén donde está ubicada la partida. Para esto también existen sistemas
más sofisticados que utilizan lectores ópticos que alimentan el movimiento
exacto de las partidas con toda la información que requiere la entidad, a
partir de la alimentación de bases de datos que son altamente relacionables
interna y externamente. 


A pesar del avance de la electrónica, este método
se utiliza muy poco, porque en muchas entidades existe un gran número de
partidas con costos muy bajos que aunque en cantidades grandes pueden
representar un alto costo, a nivel individual no justifican su control
individual físico por el tiempo y el personal que habría que emplear para
llevarlo a cabo. Por tanto, este método generalmente se utiliza para controlar
partidas de alto valor para los que hace falta tal diferenciación e
identificación. 


Como muchas pequeñas y medianas entidades venden
productos de bajo costo y grandes existencias que son esencialmente
intercambiables, están más dispuestas a aplicar métodos como PEPS - FIFO o
costo promedio ponderado.


Métodos de Costeo Permitidos


13.18 Una entidad medirá el costo de los inventarios,
distintos de los tratados en el párrafo 13.17, utilizando los métodos de
primera entrada primera salida (FIFO) o costo promedio ponderado.


Una entidad utilizará la misma fórmula de costo para todos
los inventarios que tengan una naturaleza y uso similares.


Para los inventarios con una naturaleza o uso diferente,
puede estar justificada la utilización de fórmulas de costo también diferentes.


El método última entrada primera salida (LIFO) no está
permitido en esta Norma.


 


En los Ejemplos 13.9 y 13.10 se ilustra la
aplicación de las fórmulas de costo PEPS o FIFO y de promedio ponderado.



 

  	
  Ejemplo 13.9 – Aplicación de la
  Fórmula PEPS o FIFO

  
 

 
  	
  Caso de
  Estudio: Suponga que los movimientos del inventario de una entidad
  ocurrieron como se indica a continuación:

  
   

    	
    Fecha

    
    	
    Transacción

    
    	
    Unidades

    
    	
    Costo Unitario (UM)

    
    	
    Costo Total (UM)

    
   

   
    	
    01/01/20X5

    
    	
    Saldo Inicial

    
    	
    1.000

    
    	
    10

    
    	
    10.000

    
   

   
    	
    07/02/20X5

    
    	
    Ventas

    
    	
    (200)

    
    	
    ?

    
    	
    ?

    
   

   
    	
    21/02/20X5

    
    	
    Compras

    
    	
    400

    
    	
    15

    
    	
    6.000

    
   

   
    	
    03/03/20X5

    
    	
    Compras

    
    	
    200

    
    	
    20

    
    	
    4.000

    
   

   
    	
    24/03/20X5

    
    	
    Ventas

    
    	
    (900)

    
    	
    ?

    
    	
    ?

    
   

   
    	
    24/03/20X5

    
    	
    Saldo a la Fecha

    
    	
    500

    
    	
     

    
    	
    ?

    
   

  


  Se requiere:
  Calcular el saldo del inventario al 24/03/20X5 suponiendo que la entidad
  utiliza el método PEPS (FIFO) para calcular su costo.

  Solución
  Sugerida: Las entradas se anotan con el costo real de adquisición.
  Las salidas se calculan aplicando la regla “el primero que entra es el
  primero que sale” así: 

  
   

    	
    Fecha

    
    	
    Transacción/Saldo

    
    	
    Unidades

    
    	
    Costo Unitario (UM)

    
    	
    Costo Total (UM)

    
   

   
    	
    01/01/20X5

    
    	
    Saldo Inicial

    
    	
    1.000

    
    	
    10

    
    	
    10.000

    
   

   
    	
    07/02/20X5

    
    	
    Ventas

    
    	
    (200)

    
    	
    10

    
    	
    (2.000)

    
   

   
    	
    21/02/20X5

    
    	
    Compras

    
    	
    400

    
    	
    15

    
    	
    6.000

    
   

   
    	
    03/03/20X5

    
    	
    Compras

    
    	
    200

    
    	
    20

    
    	
    4.000

    
   

   
    	
    24/03/20X5

    
    	
    Ventas (ver abajo)

    
    	
    (900)

    
    	
     

    
    	
    (9.500)

    
   

   
    	
    24/03/20X5

    
    	
    Saldo a la Fecha (a)

    
    	
    500

    
    	
     

    
    	
    8.500

    
   

   
    	
    	
    	
    	
    	
   

   
    	
    24/03/20X5

    
    	
    Cálculo de las Ventas

    
    	
    	
    	
   

   
    	
    	
    Saldo de la primera compra

    
    	
    800

    
    	
    10

    
    	
    8.000

    
   

   
    	
    	
    100 de la segunda compra

    
    	
    100

    
    	
    15

    
    	
    1.500

    
   

   
    	
    	
    	
    900

    
    	
     

    
    	
    9.500

    
   

   
    	
    	
    Demostración del Saldo Final

    
    	
    	
    	
   

   
    	
    21/02/20X5

    
    	
    Saldo de la compra

    
    	
    300

    
    	
    15

    
    	
    4.500

    
   

   
    	
    03/03/20X5

    
    	
    Saldo de la compra

    
    	
    200

    
    	
    20

    
    	
    4.000

    
   

   
    	
    	
    Saldo a la Fecha (a)

    
    	
    500

    
    	
     

    
    	
    8.500

    
   

  


  

  
 





En el Ejemplo 13.10 se parte de los mismos
movimientos del inventario del Ejemplo 13.9, pero en vez del método PEPS o
FIFO, la entidad emplea el método de promedio ponderado como se demuestra a
continuación.



 

  	
  Ejemplo 13.10 – Aplicación de
  la Fórmula del Promedio Ponderado

  
 

 
  	
  Caso de
  Estudio: Suponga que los movimientos del inventario de una entidad
  ocurrieron como se indica a continuación:

  
   

    	
    Fecha

    
    	
    Transacción/Saldo

    
    	
    Unidades

    
    	
    Costo Unitario (UM)

    
    	
    Costo Total (UM)

    
   

   
    	
    01/01/20X5

    
    	
    Saldo Inicial

    
    	
    1.000

    
    	
    10

    
    	
    10.000

    
   

   
    	
    07/02/20X5

    
    	
    Ventas

    
    	
    (200)

    
    	
    ?

    
    	
    ?

    
   

   
    	
    21/02/20X5

    
    	
    Compras

    
    	
    400

    
    	
    15

    
    	
    6.000

    
   

   
    	
    03/03/20X5

    
    	
    Compras

    
    	
    200

    
    	
    20

    
    	
    4.000

    
   

   
    	
    24/03/20X5

    
    	
    Ventas

    
    	
    (900)

    
    	
    ?

    
    	
    ?

    
   

   
    	
    24/03/20X5

    
    	
    Saldo a la Fecha

    
    	
    500

    
    	
     

    
    	
    ?

    
   

  


  Se requiere:
  Calcular el saldo del inventario al 24/03/20X5 suponiendo que la entidad
  utiliza el método del promedio ponderado para calcular su costo.

  Solución
  Sugerida: Las entradas se anotan al costo real de adquisición. Los
  costos se actualizan (se promedian) inmediatamente después de cada compra.
  Las salidas se calculan promediando los costos de las entradas y salidas,
  así: 

  
   

    	
    Fecha

    
    	
    Transacción

    /Saldo

    
    	
    Unidades

    
    	
    Costo
    Unitario (UM)

    
    	
    Costo Total
    (UM)

    
    	
    Costo
    Promedio (UM)

    
    	
    Costo de
    Ventas (UM)

    
   

   
    	
    01/01/20X5

    
    	
    Saldo Inicial

    
    	
    1.000

    
    	
    10

    
    	
    10.000

    
    	
    10

    
    	
   

   
    	
    07/02/20X5

    
    	
    Ventas

    
    	
    (200)

    
    	
    10

    
    	
    (2.000)

    
    	
    10

    
    	
    (2.000)

    
   

   
    	
    21/02/20X5

    
    	
    Compras

    
    	
    400

    
    	
    15

    
    	
    6.000

    
    	
    	
   

   
    	
    	
    Actualización

    
    	
    1.200

    
    	
    11,7(a)

    
    	
    14.000

    
    	
    11,7

    
    	
   

   
    	
    03/03/20X5

    
    	
    Compras

    
    	
    200

    
    	
    20

    
    	
    4.000

    
    	
    	
   

   
    	
    	
    Actualización

    
    	
    1.400

    
    	
    12,9(b)

    
    	
    18.000

    
    	
    12,9

    
    	
   

   
    	
    24/03/20X5

    
    	
    Ventas

    
    	
    (900)

    
    	
    12,9

    
    	
    (11.571)

    
    	
    	
    (11.571)

    
   

   
    	
    24/03/20X5

    
    	
    Saldo a la Fecha

    
    	
    500

    
    	
    12,9

    
    	
    6.429

    
    	
    	
   

  


  
   

    	
    (a)
    14.000 / 1.200 = 11,7

    
   

   
    	
    (b) 18.000
    / 1.400 = 12,9

    
   

  


  ·        
  Observar que cada vez que se hace una compra se calcula un
  nuevo costo promedio, dividiendo el costo total a la fecha entre el número de
  unidades en existencia.

  ·        
  Si se aplicara el mismo método al final del período, primero se
  promediarían todas las compras y existencias, y ese costo promedio se
  aplicaría a todas las ventas. 

  ·        
  Puede hacer una comparación con el cálculo de los costos del
  Ejemplo 13.9. Bajo el método FIFO los inventarios quedan valorados a un costo
  mayor que cuando se aplica el promedio ponderado. Esto se debe a que en cada
  salida en el segundo caso se absorbe al costo de ventas un monto mayor porque
  se le da salida a una parte de las últimas compras.

  
 





Deterioro del Valor de los Inventarios



En relación con este tópico, la Norma refiere al usuario a
la Sección 27 Deterioro del Valor de los Activos, donde se señalan en
detalle los requerimientos para reconocer el deterioro de los inventarios. No
obstante, en el siguiente párrafo se presentan las guías generales aplicables.
Es recomendable revisar la Sección 27 antes de aplicar lo indicado a
continuación.


Requerimiento General sobre Deterioro de los Inventarios


13.19 Los párrafos 27.2 a 27.4 requieren que la entidad
evalúe al final de cada periodo sobre el que se informa si los inventarios
están deteriorados, es decir, si el importe en libros no es totalmente
recuperable (por ejemplo, por daños, obsolescencia o precios de venta
decrecientes).


Si una partida (o grupos de partidas) de inventario está
deteriorada esos párrafos requieren que la entidad mida el inventario a su
precio de venta menos los costos de terminación y venta y que reconozca una
pérdida por deterioro de valor.


Los mencionados párrafos requieren también, en algunas
circunstancias, la reversión del deterioro anterior.


 


Una pérdida por deterioro de valor tiene lugar
cuando el monto en libros de un activo supera su monto recuperable.
Normalmente, las entidades que cumplen los requerimientos de reconocimiento y
medición según se establecen en esta Sección, deben evaluar los principios
sobre deterioro para reconocer cualquier pérdida de valor que presenten esos
activos en la fecha de reporte[36].
Las pérdidas por deterioro de valor se reconocen siempre en los resultados.


Las entidades que operan en economías
hiperinflacionarias y que deben aplicar los principios de la Sección 31 Hiperinflación,
deben evaluar el deterioro de los inventarios después de aplicar los procesos
para reconocer los efectos de la inflación en los estados financieros. Cuando
la inflación alcanza niveles muy elevados, se hace más necesario revisar la
valoración de los inventarios después del ajuste por inflación para determinar
si esos montos pueden ser recuperables a los precios de mercado de la fecha de
reporte.


Reconocimiento de los Inventarios como
un Gasto o como Parte de un Activo


Reconocimiento como Gastos


13.20 Cuando los inventarios se vendan, la entidad reconocerá
su importe en libros como un gasto en el periodo en el que se reconozcan los
correspondientes ingresos de actividades ordinarias.


 


El monto al que se refiere este párrafo generalmente
se presenta dentro del Costo de Ventas, aunque ese rubro puede incluir
también otras partidas como los gastos de fabricación, la depreciación
aplicable y otros gastos adecuadamente imputables al costo de los productos
vendidos.


Reconocimiento como Activos


13.21 Algunos inventarios pueden ser incorporados a otras
cuentas de activo, por ejemplo los inventarios que se emplean como un
componente de las propiedades, planta y equipo de propia construcción.


Los inventarios distribuidos a otro activo de esta forma se
contabilizan posteriormente de acuerdo con la Sección de esta Norma aplicable a
ese tipo de activo.


 


Si los inventarios son incorporados como activo en
una cuenta de las PP&E, su costo debe llevarse a resultados a lo largo de
la vida útil del activo afectado con el traspaso desde los inventarios. Cuando
los inventarios son entregados como parte de las remuneraciones de los
trabajadores, se consideran un beneficio a corto plazo cuya contabilización
está prevista en la Sección 28.


Revelaciones


13.22 Una entidad revelará la
siguiente información: 


(a)   Las políticas
contables adoptadas para la medición de los inventarios, incluyendo la fórmula
de costo utilizada. 


(b)   El importe total en
libros de los inventarios y los importes en libros según la clasificación
apropiada para la entidad. 


(c)    El importe de
los inventarios reconocido como gasto o costo de venta durante el período. 


(d)  
Las pérdidas por deterioro del valor reconocidas o revertidas en el
resultado, de acuerdo con la Sección 27. 


(e)   
El importe total en libros de los inventarios pignorados[37]
en garantía de pasivos.


Resumen de la Sección 13


·        
La Sección 13 establece que los inventarios son activos que se
mantienen para la venta en el curso normal de las operaciones; que están en
proceso de producción con vistas a esa venta; o que son presentados en forma de
materiales o suministros, para ser consumidos en el proceso de producción, o en
la prestación de servicios.


·        
La Sección no aplica a los instrumentos financieros; a las obras
en proceso que surgen de contratos de construcción; a los activos biológicos
relacionados con la actividad agrícola; ni a los productos agrícolas en el
punto de cosecha o recolección.


·        
La Sección no se aplica a la medición de los inventarios que se
miden por su valor razonable menos el costo de venta con cambios en resultados,
ni a la de inventarios de intermediarios que comercian con materias primas
cotizadas, quienes miden sus inventarios al valor razonable menos costos de
venta, con cambios en resultados.


·        
La medición de los inventarios es al menor entre el costo y el
valor neto de realización (VNR), siendo éste el precio de venta menos los
gastos de terminación y de venta.


·        
Se establece que el costo de los inventarios está integrado por
el costo de adquisición más los gastos de transformación y otros costos
imputables. El costo de adquisición debe incluir todos los pagos que se hagan
para obtener el control de los inventarios, pero debe excluir otros que no son
imputables, como algunos impuestos que son recuperables posteriormente. El
costo debe excluir los descuentos en compras, las rebajas y otras partidas
similares obtenidas durante el proceso de adquisición.


·        
En la Sección se establece claramente lo que se considera costos
de transformación, los costos fijos de producción y los costos variables, y
cómo se imputan y reconocen como parte del costo de los inventarios.


·        
La Sección cubre lo relacionado con el tratamiento de la
producción conjunta y los subproductos, y aclara cuáles otros costos pueden ser
incluidos para la medición de los inventarios y cuáles deben ser excluidos.


·        
Los costos de los inventarios de prestadores de servicios y el de
los productos agrícolas recolectados de activos biológicos son tratados en la
Sección 13, distinguiéndose con claridad qué se considera inventarios para
efectos de la Sección y lo que debe incluirse como parte de la Sección 34.


·        
Las técnicas para la de medición del costo, como el costo
estándar, el método de los minoristas y el precio de compra más reciente son
las aceptadas, de manera que otras técnicas no son aplicables.


·        
Igualmente, se indica que las únicas fórmulas de costo aceptadas
en la Norma son PEPS (FIFO) y promedio ponderado. La fórmula UEPS (LIFO) no es
aceptada en las NIIF en general.


·        
El deterioro de los inventarios debe evaluarse aplicando la
Sección 27, que es la que contiene detalladamente los requisitos para evaluar
dicha condición.


·        
La Norma contiene los mínimos requerimientos para las
revelaciones sobre los inventarios.


 


 


 


 


*****









Sección 16 -
Propiedades de Inversión





 









En la Revisión de 2015 se modificó
el párrafo 16.10. 





Introducción a la Sección 16


La NIIF para las PYMES - Revisión 2015 (“la Norma”,
en adelante) trata en forma separada las propiedades que utiliza la entidad
para la realización de sus operaciones, sean éstas de manufactura, comercio,
distribución o servicios, en la Sección 17 Propiedades, Planta y Equipo
(PP&E), y las propiedades que posee para inversión, ya sea para
arrendamiento, venta o disposición por medio de cualquier otra transacción
financiera, en la Sección 16 Propiedades para Inversión. Ambas secciones
están íntimamente vinculadas puesto que algunas propiedades clasificadas como
de inversión pueden pasar a formar parte de las PP&E en cualquier
oportunidad que la entidad lo desee o requiera, o viceversa, ya que una
propiedad clasificada como de inversión, puede ser destinada por la entidad
para sus operaciones. Esos cambios se tratan en la Sección.


Cuando un terreno, un edificio o parte de una
edificación es poseída por una entidad con el fin de arrendarla o para la venta
después de su apreciación[38]
(aunque ésta no necesariamente tendría que producirse para aplicar los
requerimientos de la Sección 16, según se discute en el siguiente párrafo), es
una propiedad de inversión como se define más adelante. Por tanto, una
propiedad para inversión es capaz de producir flujos de efectivo,
independientemente de las otras actividades que desarrolle la entidad y por esa
razón se le denomina también como una “inversión pasiva”, para
distinguirla de otras propiedades que están integradas a las operaciones
propiamente productivas de la entidad. Esta característica es la que identifica
claramente a las propiedades para inversión y las diferencia de las PP&E.


La Sección 16 está basada en la NIC 40 Propiedades
de Inversión, la cual permite dos opciones para medir dichos activos: el modelo
de costo-depreciación-deterioro del valor (con ciertas excepciones) y el modelo
del valor razonable con cambios en los resultados. En la Sección 16 se
establece que la medición debe hacerse al valor razonable con cambios en los
resultados, salvo que no se pueda aplicar ese principio sin incurrir en un
costo o esfuerzo desproporcionado. La medición al valor razonable supone que la
propiedad puede apreciarse o puede perder valor. De ahí que las variaciones en
el valor razonable tengan que reconocerse como parte de los resultados de la
entidad. Sin embargo, cuando las propiedades para inversión no pueden medirse
al valor razonable, la Sección permite que se midan por el modelo de
costo-depreciación-deterioro del valor. Por tanto, es conveniente que el usuario
esté perfectamente claro que siempre podrá aplicar la segunda opción, si puede
justificarlo adecuadamente. La medición de las propiedades de inversión,
después de su reconocimiento inicial, se hace cada vez que la entidad reporta[39].


El único cambio introducido en la Revisión de la
Norma de 2015 modificó las revelaciones relacionadas con las transferencias
desde el rubro de propiedades de inversión registradas al costo y viceversa.


Alcance de la Sección 16


16.1 Esta Sección se aplicará a la contabilidad de
inversiones en terrenos o edificios que cumplen la definición de propiedades de
inversión del párrafo 16.2, así como a ciertas participaciones en propiedades
mantenidas por un arrendatario, dentro de un acuerdo de arrendamiento operativo
(véase el párrafo 16.3), que se tratan como si fueran propiedades de inversión.


Solo las propiedades de inversión cuyo valor razonable se
puede medir con fiabilidad sin costo o esfuerzo desproporcionado, y en un
contexto de negocio en marcha, se contabilizarán de acuerdo con esta Sección
por su valor razonable con cambios en resultados.


Todas las demás propiedades de inversión se contabilizarán
utilizando el modelo del costo de la Sección 17 Propiedades, Planta y Equipo, y
quedan dentro del alcance de la Sección 17, a menos que pase a estar disponible
una medida fiable del valor razonable y se espere que dicho valor razonable
será medible con fiabilidad en un contexto de negocio en marcha.


 


Cualquier entidad puede presentar simultáneamente
en su estado de situación financiera propiedades de inversión y PP&E, lo
que significa que las primeras no están restringidas solamente a entidades que
realizan operaciones pasivas[40].
Incluso cualquiera de esas entidades puede poseer ambos tipos de propiedades.
Una entidad pudiera mantener una propiedad de inversión incluida, erróneamente,
dentro de sus PP&E. La forma de identificar esta situación se basa en un
análisis del uso y destino de todas las propiedades de la entidad para
determinar si alguna cumple con los requisitos de la Sección 16 para
reclasificarla y medirla adecuadamente de acuerdo con la Sección 17.


La Sección 16 se aplica a todas las propiedades de
inversión cuyo valor razonable puede ser determinado sin costo ni esfuerzo
desproporcionado. Aunque una propiedad puede ser destinada para actividades
pasivas, el solo hecho de que no se pueda determinar su valor razonable le
permite a la entidad tratarla como una PP&E. 


No deberían existir dudas en cuanto a la
comparación del concepto de valor razonable con el modelo de revaluación. El
modelo del valor razonable que se exige para algunos activos no financieros
como las propiedades de inversión difiere del modelo de revaluación. Según el
modelo de revaluación, los aumentos en el monto en libros sobre la medición basada
en el costo se reconocen como un superávit de revaluación en el patrimonio.
Según el modelo del valor razonable, todos los cambios en el valor razonable se
reconocen en los resultados del periodo. Adicionalmente, para determinar y
aplicar el concepto de valor razonable la entidad debe utilizar los
requerimientos de la Sección 11, mientras que los requisitos para reconocer una
revaluación de las PP&E los encuentra en la Sección 17.


En el Diagrama 16.1 se presenta un árbol de
decisión para determinar cuándo una propiedad debe ser contabilizada bajo la
Sección 16 o en cualquier otra que aplique, incluyendo la Sección 17 Propiedades,
Planta y Equipo. En el Ejemplo 16.1 se examina el estatus de varios activos
para determinar si están bajo el alcance de la Sección 16 o de otras Secciones.





Definición y Reconocimiento Inicial de
las Propiedades de Inversión


16.2 Las propiedades de inversión son propiedades (terrenos o
edificios, o partes de un edificio, o ambos) que se mantienen por el dueño o el
arrendatario bajo un arrendamiento financiero[41] para obtener rentas, plusvalías o
ambas, y no para: 


(a)  
Su uso en la producción o suministro de bienes o servicios, o para fines
administrativos; o 


(b)  
Su venta en el curso ordinario de las operaciones.


 


En el Ejemplo 16.1 se evalúan varios activos para
determinar si clasifican como propiedades de inversión o de otra manera y su
forma de contabilizarlos. Se demuestra en ese ejemplo que ciertos activos, a
pesar de que parecen cumplir los requerimientos de la Sección 16, no pueden ser
contabilizados ni como propiedades de inversión ni como PP&E, como se
señala en el Diagrama 16.1.



 

  	
  Ejemplo 16.1 – Clasificación y Tratamiento de
  Algunas Propiedades

  
 

 
  	
  Caso de Estudio: Varias entidades
  mantienen entre sus propiedades los siguientes activos:

  1.      Edificio
  alquilado mediante uno o más alquileres operativos.

  2.      Terreno
  destinado a la obtención de ganancias a largo plazo.

  3.      Inmueble
  ocupado por el propietario y destinado a una actividad operativa.

  4.      Inmuebles
  destinados a la venta que forman parte de la actividad de la entidad o que
  están en proceso de construcción para la venta.

  5.      Terreno
  adquirido sin un destino determinado.

  6.      Edificio
  propio, destinado a alquiler mediante arrendamientos operativos.

  7.      Inmueble
  en construcción para terceras personas.

  8.      Propiedad
  arrendada a otra entidad bajo un contrato de arrendamiento financiero.

  9.      Activos
  biológicos adheridos a terrenos y relacionados con la actividad agrícola.

  Se requiere: Determinar el
  tratamiento contable en cada caso tomando en cuenta que el objetivo principal
  es decidir si pueden ser considerados como propiedades de inversión.

  Solución Sugerida: Con base en la
  información suministrada, los activos anteriores deberían ser contabilizados
  como se señala a continuación:

  1, 2 5
  y 6: Propiedad de inversión, siempre y cuando se pueda determinar el valor
  razonable de los activos sin costo ni esfuerzo injustificado.
  Particularmente, el terreno sin un destino determinado (# 5) tendría que
  contabilizarse bajo la Sección 17 si no se puede demostrar que está destinado
  a ser una inversión pasiva y no se pudiera establecer su valor razonable.

  3: Forma parte de las PP&E, Sección 17.

  4: Inventarios (semejantes a los de una entidad
  urbanizadora), Sección 23.

  7: Contrato de construcción, Sección 23.

  8: Activos arrendados, Sección 20.

  9: No son propiedades. Deben contabilizarse bajo
  la Sección 34 Actividades Especiales.

  Nota: Los activos del # 4 no
  pueden considerarse propiedades de inversión porque la entidad los ha
  destinado a un proceso de transformación (urbanismo, construcción, etc.) para
  venderlos posteriormente a un precio establecido por la entidad. En la misma
  situación se encuentran los activos del # 7.

  
 





Participación en una Propiedad
Mantenida por un Arrendatario bajo un Arrendamiento Operativo


16.3 Una participación en una
propiedad, que se mantenga por un arrendatario dentro de un acuerdo de
arrendamiento operativo, se podrá clasificar y contabilizar como propiedad de
inversión utilizando esta Sección si, y solo si, la propiedad cumple, de otra
forma, la definición de propiedades de inversión, y el arrendatario puede medir
el valor razonable de la propiedad sin costo o esfuerzo desproporcionado, en un
contexto de negocio en marcha.


Esta clasificación alternativa
estará disponible para cada una de las propiedades por separado.


 


La Sección 16 remite a la Sección 20 en relación
con los requisitos para la clasificación de los arrendamientos, la contabilidad
de los arrendamientos financieros y operativos y para algunas de las
revelaciones correspondiente a las propiedades de inversión que han sido
arrendadas. Cuando un activo bajo régimen de arrendamiento operativo se
clasifica y se contabiliza como una propiedad de inversión como se establece en
este párrafo, la Sección 16 prevalece sobre la Sección 20, porque exige que el
contrato de arrendamiento sea contabilizado como si se tratara de un
arrendamiento financiero. 


Bajo la Sección 20, un arrendatario con un
contrato de arrendamiento operativo (como se define ese término en esa Sección)
no reconoce, normalmente, ni el activo arrendado ni la obligación que se
origina en ese contrato. Adicionalmente, si el arrendatario paga por adelantado
sus obligaciones relacionadas con el derecho sobre la propiedad arrendada en un
arrendamiento operativo, debe contabilizar ese pago como un gasto anticipado.
Los pagos de arrendamiento operativo por un arrendatario, normalmente se llevan
a gastos.


El párrafo 16.3 permite que una entidad (siempre
actuando como arrendataria) elija para cada una de las propiedades arrendadas,
la contabilización de los arrendamientos operativos de una propiedad de
inversión como si fueran arrendamientos financieros, de acuerdo con la Sección
20, siempre y cuando la propiedad cumpla con la definición de propiedades de
inversión y el arrendatario pueda medir el valor razonable del derecho sobre la
propiedad sin costo ni esfuerzo desproporcionado, en un contexto de negocio en
marcha. 


Esta clasificación alternativa puede aplicarse
para cada una de las propiedades por separado. Sin embargo, una vez que esta
clasificación alternativa haya sido elegida para un derecho sobre una propiedad
mantenida en régimen de arrendamiento operativo, todos los elementos
clasificados como propiedades de inversión deben contabilizarse utilizando el
modelo del valor razonable.


Se tienen que dar las condiciones del Diagrama
16.2 para entender cómo aplica la Entidad B una transacción como la explicada
en el párrafo 16.3.


 





En el Ejemplo 16.2 se examina un caso de estudio
que permite evaluar el contenido del párrafo 16.3 y los comentarios anteriores.



 

  	
  Ejemplo 16.2 – Activo
  bajo un Arrendamiento Operativo que Califica como Propiedad de Inversión

  
 

 
  	
  Caso de Estudio: Emprendimientos
  Inmobiliarios Maracay, S.A. (EIM) ha tomado bajo un contrato de arrendamiento
  operativo un edificio de oficinas que será destinado a producir rentas de
  arrendamientos. EIM no es la propietaria del inmueble pero lo podrá explotar
  por el término de cinco (5) años mediante el pago de cuotas de arrendamiento
  anuales de UM100.000 pagadas por anticipado al comienzo de cada ejercicio
  civil, con ajustes anuales fijos basados en la inflación esperada del 10%. 

  Todos los gastos de impuestos, mantenimiento,
  seguros, etc., corren por cuenta de EIM, que además contrató a un experto
  tasador de inmuebles para que le suministre valoraciones del contrato de
  arrendamiento, lo cual determina que el valor razonable podrá ser obtenido
  anualmente.

  Se requiere: Determinar el
  tratamiento contable para el edificio arrendado por EIM, y específicamente si
  puede ser considerado como una propiedad de inversión.

  Solución Sugerida: El edificio es
  arrendado por un plazo de 5 años mediante cuotas anuales de arrendamiento
  ajustables con la inflación anual. El contrato firmado por EIM es un contrato
  de arrendamiento operativo, el cual determina que el edificio no pasará a ser
  de su propiedad en ningún momento. Sin embargo, bajo el alcance del párrafo
  16.3, el convenio cumple con el requerimiento de que puede ser considerado
  como una propiedad de inversión porque EIM lo destinará a la obtención de
  rentas pasivas, y porque EIM garantiza que se podrá obtener una valoración
  anual de la propiedad con base en el trabajo de un experto independiente.

  Tomando como base lo establecido en la Sección
  20, el activo debe reconocerse por el valor presente de los pagos mínimos por
  arrendamiento, tomando en cuenta que los pagos se estructuran de acuerdo con
  la inflación esperada del 10%, y un monto equivalente debe reconocerse como
  pasivo de acuerdo con el párrafo 20.9. Anualmente, EIM debe obtener una
  valoración del contrato de arrendamiento y hacer los ajustes que se
  consideren necesarios. 

  El párrafo 16.7, más adelante, establece que
  cuando una participación en una propiedad mantenida bajo arrendamiento se
  clasifica como una propiedad de inversión, el monto a contabilizar por el
  valor razonable es el de la participación propiamente dicha y no el de la
  propiedad subyacente.

  Ver también el Ejemplo 16.4 para entender cómo
  se reconoce la propiedad al inicio y posteriormente, cuando la entidad
  reporta por primera vez.

  
 





Propiedades de Uso Mixto


16.4 En las propiedades de uso mixto se separará las
propiedades de inversión y de las propiedades, planta y equipo.


Sin embargo, si el valor razonable del componente de
propiedades de inversión no se puede medir con fiabilidad sin costo o esfuerzo
desproporcionado, se contabilizará la propiedad en su totalidad como
propiedades, planta y equipo, de acuerdo con la Sección 17.


 


Pueden presentarse situaciones en las cuales una
propiedad de inversión es claramente identificable y separable de las PP&E;
por ejemplo, cuando dicha propiedad es adquirida separadamente y no forma parte
de los activos que se utilizan para las operaciones. En otras ocasiones, la
entidad puede destinar parte de sus PP&E para arrendamiento, después de que
dichas instalaciones formaban parte de los activos operativos o de
administración. En esos contextos, la entidad debe evaluar si la porción
destinada a operaciones pasivas puede ser fácilmente separable de las PP&E
para aplicar los requerimientos de la Sección 16[42].
En algunas ocasiones esto no es posible o puede suceder también que la porción
arrendada es insignificante en comparación con el resto de las PP&E. En
esos casos, podría omitirse la identificación de esa porción como propiedad de
inversión y mantenerse dentro de las PP&E. 


También pudiera ocurrir que una pequeña porción de
un activo que claramente es una propiedad de inversión, sea destinada por la
entidad a algunas actividades de tipo administrativo. Esa parte de la propiedad
podría seguir siendo considerada como parte de las propiedades de inversión
porque su valor sería poco significativo en comparación con el total de la
inversión. El criterio y el juicio de la gerencia son parte importante de los
criterios a evaluar para esta decisión.


Medición en el Reconocimiento Inicial



16.5 Una entidad medirá las
propiedades de inversión por su costo en el reconocimiento inicial.


El costo de una propiedad de inversión comprada comprende su
precio de compra y cualquier gasto directamente atribuible, tal como honorarios
legales y de intermediación, impuestos por la transferencia de propiedad y
otros costos de transacción.


Si el pago se aplaza más allá de los términos normales de
crédito, el costo es el valor presente de todos los pagos futuros.


Una entidad determinará el costo de las propiedades de
inversión construidas por ella misma de acuerdo con los párrafos 17.10 a 17.14.


 


La Sección no aclara qué son términos normales
del crédito de este párrafo. Pudiera argumentarse que la entidad debe
determinar esto tomando en cuenta la naturaleza de las operaciones o la
industria en la que opera. Pudiera ser necesario descontar los pagos si el
impacto del descuento es significativo. Estos elementos deben ser evaluados por
la gerencia con base en su interpretación de la Sección y la consistencia en su
aplicación.


Otro asunto poco claro en la Sección se refiere a
la valoración de la propiedad de inversión que es construida por la propia
entidad, cuando el proceso de construcción abarca más de un período contable.
Es claro que durante el tiempo durante el que se ejecuta la construcción, la
propiedad debe ser contabilizada al costo de acuerdo con lo establecido en los
párrafos 16.5 y 17.10 a 17.14. Sólo después que la construcción ha finalizado y
después del reconocimiento inicial al costo, la entidad podrá medir la
propiedad de inversión al valor razonable, lo cual ocurrirá en la primera oportunidad
que tenga que reportar, subsecuente al reconocimiento inicial.


En el Ejemplo 16.3 se examina un caso en el que
una propiedad de inversión es adquirida por una entidad.



 

  	
  Ejemplo 16.3 – Propiedad de Inversión Adquirida por
  una Entidad

  
 

 
  	
  Caso de Estudio: Distribuidora de
  Perfumes, C.A. (DP) ha entrado en un contrato para adquirir un inmueble que
  dedicará exclusivamente a arrendamientos, y solicita a un banco local un
  préstamo para financiar parte de la compra del inmueble. El precio del
  inmueble es de UM5.000.000 y DP obtuvo del banco un préstamo por UM1.000.000
  pagadero a tres años, y tendrá que pagar intereses calculados a la tasa del
  10% anual, por mensualidades vencidas. En la transacción, DP incurrió en
  gastos de comisiones bancarias por UM10.000 y gastos por registros
  inmobiliarios e impuestos sobre inmuebles por UM50.000. 

  La transacción se completó el 30 de junio de
  20X5 y DP procedió al arrendamiento de todo el espacio disponible del
  inmueble apenas tomó posesión del inmueble. DP tendrá que suministrar
  anualmente al banco un informe sobre el valor razonable del edificio, lo cual
  será utilizado por el banco para cumplir con sus requerimientos internos.

  Se requiere: Determinar el
  tratamiento contable inicial del edificio adquirido por DP, y específicamente
  si puede ser considerado como una propiedad de inversión. Proponer los
  asientos contables para medir y reconocer las transacciones.

  Solución Sugerida: Tomando en
  cuenta que DP debe determinar el valor razonable del inmueble anualmente y
  los demás datos del caso de estudio, se concluye que el inmueble cumple con
  todos los requerimientos establecidos en la Sección 16 para ser reconocido
  como una propiedad de inversión.

  El asiento para el reconocimiento inicial en los
  libros de DP el 30/06/20X5 es el siguiente (en UM):

  
   

    	
    Cuentas y Conceptos

    
    	
    Débito

    
    	
    Crédito

    
   

   
    	
    Propiedad de Inversión
    (o Inmueble Arrendado) (ESF)

    
    	
    5.060.000

    
    	
     

    
   

   
    	
    Préstamo Bancario
    (ESF)

    
    	
     

    
    	
    1.000.000

    
   

   
    	
    Banco (ESF)

    
    	
     

    
    	
    4.060.000

    
   

   
    	
    - Reconocimiento
    inicial de la propiedad de inversión y del préstamo bancario obtenido.

    
    	 

   

  


  Nota: Este es el único asiento
  para reconocer inicialmente el edificio adquirido por DP. A continuación
  deben contabilizarse los ingresos recibidos por arrendamiento; los pagos al
  banco por intereses bancarios y abono al préstamo; los gastos de
  mantenimiento, legales, de impuestos, etc. sobre el inmueble y en la primera
  fecha de reporte, si DP tiene disponible los valores razonables del inmueble,
  tendrá que reconocer el ajuste correspondiente con cambios en los resultados.
  Ver también el Ejemplo 16.4.

  
 





Costo Inicial de la Participación en una Propiedad Mantenida
por un Arrendatario bajo un Arrendamiento Operativo


16.6 El costo inicial de la participación en una propiedad
mantenida en régimen de arrendamiento y clasificada como propiedades de
inversión es el establecido para los arrendamientos financieros en el párrafo
20.9, incluso si el arrendamiento se clasificaría en otro caso como un
arrendamiento operativo en caso de que estuviese dentro del alcance de la
Sección 20 Arrendamientos. En otras palabras, el activo se reconoce por el importe
menor entre el valor razonable de la propiedad y el valor presente de los pagos
mínimos por arrendamiento.
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