
    
      
        
          
        
      

    


Adidas Wilson

SEO meistern

––––––––

übersetzt von Kai Seuthe  


“SEO meistern”

von Adidas Wilson

Copyright © 2022 Adidas Wilson

Alle Rechte vorbehalten

Herausgegeben von Babelcube, Inc. 

www.babelcube.com 

Übersetzt von Kai Seuthe

“Babelcube Books” und “Babelcube” sind Schutzmarken der Babelcube Inc.


Copyright © 2020 von Adidas Wilson

Alle Rechte vorbehalten. Kein Teil dieser Publikation darf ohne vorherige schriftliche Genehmigung des Herausgebers in irgendeiner Form oder mit irgendwelchen Mitteln, einschließlich Fotokopien, Aufzeichnungen oder anderen elektronischen oder mechanischen Methoden, vervielfältigt, verbreitet oder übertragen werden, mit Ausnahme von kurzen Zitaten in Rezensionen und bestimmten anderen nichtkommerziellen Verwendungen, die nach dem Urheberrecht zulässig sind. Genehmigungsanfragen richten Sie bitte schriftlich an den Herausgeber unter dem Betreff: "Attention: Permissions Coordinator", an die unten angegebene Adresse.

Adidas Wilson

P.O. Box 2266

Antioch, Tn. 37011

siriusvisionstudios@gmail.com

www.financierpro.com



	[image: image]

	 
	[image: image]





[image: image]


Inhaltsverzeichnis


[image: image]




Einführung 

Kap. 1 - Wie Sie den Traffic auf Ihrer Webseite gezielt und drastisch erhöhen

Kap. 2 - Warum die Suchmaschinenoptimierung?

Kap. 3 - Die grundlegende Linkstruktur einer Website

Kap. 4 - Effektive Verwendung von Keywords für SEO

Kap. 5 - Wie Sie die Auswahl der Keywords für Ihre Website bestimmen

Kap. 6 - Was ist suchmaschinenfreundlicher Inhalt?

Kap. 7 - Wie helfen Backlinks bei SEO?

Kap. 8 - Wie man ein Tell-A-Friend-Skript verwendet, um den Traffic zu steigern

Kap. 9 - Fördern Sie den Traffic auf Ihrer Website mit Inhalten

Kap.10 - Gängige Fehler bei Suchmaschinen

Kap.11- Einführung in die Traffic-Magnete

Kap.12 - Traffic über Feeder-Sites

Kap.13 – Social Bookmarks

Fazit



	[image: image]

	 
	[image: image]





[image: image]


Einführung

[image: image]




In diesem Buch werden wir uns ansehen, was Suchmaschinenoptimierung (SEO) ist und wie sie eingesetzt werden kann. Wir werden Ihnen die Grundlagen der Suchmaschinenoptimierung vermitteln, um den Traffic auf Ihrer Website zu verbessern. Für viele Menschen ist SEO ein Teil des Suchmaschinenmarketings. Der Begriff wird häufig verwendet, wenn es darum geht, die Anzahl der Besucher auf einer Website über verschiedene Suchmaschinen zu erhöhen. Viele Website-Besitzer setzen SEO ein, um qualifizierte Besucher auf ihre Website zu bekommen. Die Qualität dieser Besucher wird oft daran gemessen, welche spezifischen Schlüsselwörter sie verwenden, um das gewünschte Ergebnis zu erreichen, z. B. einen Kauf zu tätigen, oder einfach nur eine Seite auf dieser Website anzusehen oder herunterzuladen. Es kann auch sein, dass der Besucher nur weitere Informationen anfordert oder sich für einen Newsletter anmeldet. Die Suchmaschinenoptimierung ist eine Marketingstrategie, die oft einen guten Gewinn für die Website erzielen kann. Dabei ist jedoch zu bedenken, dass Suchmaschinen nicht für den Traffic bezahlt werden, den sie über eine natürliche (organische) Suche auf eine Website schicken. Außerdem ändern sie regelmäßig die Algorithmen, die sie für diese Suchen verwenden, um die Ergebnisse für die Nutzer ihrer Suchmaschine zu verbessern. In der Tat gibt es keine Garantie dafür, dass die Anwendung dieses Systems kurz- oder langfristig für eine Website erfolgreich ist. Aus diesem Grund wird SEO oft mit traditionellen Formen der PR (Public Relations) verglichen, während PPC-Werbung (Pay per Click) eher mit traditionellen Formen der Werbung in Verbindung gebracht wird. Aber selbst wenn Sie feststellen, dass Sie aufgrund von SEO mehr Besucher auf Ihrer Website haben, kann dies, wenn Ihre Website nicht auf diesen erhöhten Verkehr vorbereitet ist, Ihrer Website sogar schaden, da die Besucher unzufrieden weggehen und nicht wiederkommen werden. Obwohl SEO als eine Marketingtaktik betrachtet werden kann, die ein Gesetz für sich ist, wird sie von vielen Branchenexperten als Teil eines größeren Ganzen betrachtet. Um ein Unternehmen zu gründen, braucht man natürlich eine Menge Dinge, um es auf den Punkt zu bringen: man braucht Kapital. Um Geld zu verdienen, braucht man ebenfalls Geld. Aber natürlich gibt es bei der Vielfalt, die das Internet bietet, viele Möglichkeiten, die Ihnen helfen können, das Potenzial Ihrer Website oder Ihres Unternehmens bei der Generierung von Besuchern zu optimieren. Es gibt zwar Möglichkeiten, die Besucherströme anzukurbeln, aber viele Websites haben nicht die Ressourcen, die andere haben, um mehr Besucher für ihre Website zu generieren. Nun, Sie müssen keinen Cent ausgeben; alles, was Sie brauchen, ist die richtige Einstellung und viel Fleiß. Sie müssen auch den Willen und die Ausdauer haben, hart zu arbeiten und zu recherchieren, um mehr Besucher für Ihre Website zu generieren. Wie schön ist es, mehr Besucher für Ihre Website zu haben, ohne einen einzigen Cent auszugeben. Klar ist, dass es auf vielen Websites Artikel gibt, die Tipps und Anleitungen zur Generierung von Besucherzahlen bieten, bei denen die vorgestellten Methoden nichts kosten. Weil das möglich ist, müssen Sie keinen einzigen Cent ausgeben. Aber das braucht Zeit, da rede ich auch nicht um den heißen Brei herum, um ehrlich zu sein.  Bessere Chancen haben Sie, wenn Sie für Ihre Werbung bezahlen, aber zumindest haben Sie mit einigen dieser kostenlosen Methoden, die ich Ihnen gleich vorstellen werde, eine Chance. Nutzen Sie die Vorteile von Online-Foren und Online-Communities. Das Tolle an Foren und Online-Communities ist, dass Sie eine bestimmte Gruppe ansprechen können, die zu der von Ihnen gesuchten Zielgruppe passt. Sie können über viele Dinge in der Nische, die Sie vertreten, diskutieren. Ein weiterer großer Vorteil ist, dass Sie wissen, worauf Sie sich einlassen, und dass Sie vorbereitet sind. Mit Online-Communities und Foren können Sie sich einen Ruf für Ihr Unternehmen aufbauen. Zeigen Sie, was in Ihnen steckt, und beeindrucken Sie die Leute mit Ihrem Fachwissen zu einem bestimmten Thema. Je mehr Sie über relevante Artikel oder Themen posten, desto mehr Besucher werden Sie bekommen. Sie können auch Newsletter einsetzen. Bieten Sie den Leuten einen Katalog Ihrer Produkte und interessante und unterhaltsame Artikel an. Wenn Sie diese interessant und unterhaltsam gestalten, werden sich mehr Menschen für Ihren Newsletter anmelden und ihn weiterempfehlen. Je mehr Leute sich für Ihren Newsletter anmelden, desto mehr Leute werden auf Ihre Website kommen und Ihren Traffic erhöhen. Eine weitere gute Idee ist der Linktausch mit anderen Websites. Sie müssen dafür keinen Cent ausgeben. Alles, was Sie tun müssen, ist, eine Vereinbarung mit einem anderen Seitenbetreiber zu treffen. Durch den Austausch von Links profitieren beide Seiten von den Anstrengungen, die sie unternehmen. Jeder Besucher, der auf die andere Website geht, könnte möglicherweise auf den Link Ihrer Website klicken und auch Ihre Website besuchen. Das funktioniert vor allem dann gut, wenn beide Websites dieselbe Nische abdecken. Schreiben Sie Artikel, die die Aufmerksamkeit von Menschen wecken können, die sich für Ihr Produkt interessieren. Versuchen Sie, Artikel zu schreiben, die Tipps und Anleitungen für andere Menschen in Ihrem Markt bieten. Das Verfassen von Artikeln, die anderen Menschen einen guten Service und Wissen bieten, würde für die nötige Laufleistung sorgen, die Ihr Traffic-Flow braucht. Viele Websites bieten Ihnen die Möglichkeit, Ihre Artikel kostenlos einzureichen und zu veröffentlichen. Wenn Menschen Interesse an Ihren Artikeln finden, stehen die Chancen gut, dass sie auch herausfinden wollen, woher der Artikel eigentlich stammt. Wenn Sie dem Artikel einen Link oder eine kurze Beschreibung Ihres Unternehmens beifügen, ist die Wahrscheinlichkeit groß, dass sie auf Ihre Website gehen. Schreiben Sie gute Inhalte für Ihre Website. Viele Suchmaschinen verfolgen die Schlüsselwörter und Schlüsselwortphrasen, die Ihre Website verwendet und wie sie verwendet werden. Es ist nicht erforderlich, dass der Inhalt von einem professionellen Autor verfasst wird. Das können Sie selbst tun, aber Sie müssen Inhalte für Ihre Website erstellen, die sowohl unterhaltsam als auch informativ sind. Er sollte bestimmte Anforderungen erfüllen und von hoher Qualität sein. Im Allgemeinen verwenden Internetnutzer Suchmaschinen, um das zu finden, was sie suchen. Suchmaschinen wiederum nutzen die Suche nach Schlüsselwörtern, um ihre Suchergebnisse zu unterstützen. Mit den richtigen Schlüsselwörtern können Sie hohe Platzierungen in den Suchmaschinenergebnissen erzielen, ohne dass Ihnen dadurch Kosten entstehen. Die wahrscheinlich neueste Art, kostenlos für Ihre Website zu werben, ist die Vermarktung in sozialen Medien. Erstellen Sie ein Konto bei Myspace und suchen Sie sich Freunde, die ähnliche Interessen haben. Bloggen Sie in Ihrem eigenen Blog über Ihre Interessen und Ideen und verweisen Sie auf Ihre Website(s). Je mehr Freunde Sie haben, die ähnliche Interessen haben, desto mehr Besucher werden Sie bekommen. Und wenn Sie etwas Wichtiges oder ein neues Produkt vorzustellen haben, können Sie eine Nachricht an Ihre Freunde schicken. All diese Methoden und noch mehr werden Ihnen kostenlos mehr Besucher auf Ihre Website bringen. Alles, was Sie dazu brauchen, ist ein bisschen Mühe und mehr Arbeitsstunden. Lernen Sie so viel wie möglich über die hier beschriebenen Methoden, und Sie werden bald eine Website mit einem enormen Traffic haben, ohne die üblichen Kosten, die damit verbunden sind.
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