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Sobre el autor

Tomás Juan Berenguer graduado de diseño industrial y con formación en habilidades directivas, negociación comercial, branding y gestión de marcas. Ha trabajado en empresas del mundo del calzado como: Locomotive, Spiffy, Audley y actualmente en Jhayber donde gestiona la red comercial, grandes cuentas y coordina labores de marketing.

Más información sobre Tomás Juan Berenguer.

Sobre el libro



¿Qué pasa por la cabeza del comprador cuando se enfrenta a la adquisición de un producto o servicio? ¿Cómo piensa? ¿Cómo puede ayudarle el vendedor? ¿Cuáles son sus miedos? Y, ¿cómo lo hace el vendedor, a qué trucos recurre, cómo aplica su creatividad en el proceso? En este libro encontrarás respuesta a estas y muchas preguntas más.

En los últimos tiempos el comercio digital ha crecido exponencialmente. Hoy en día, cualquier producto puede venderse por internet. El rol de los comerciales ha evolucionado y las formas han cambiado, pero la interacción humana sigue siendo clave: mirarnos a los ojos, escuchar la voz de una persona y, en definitiva, el contacto físico en la venta.

Este libro ayuda a desarrollar una mayor inteligencia comercial, a adaptarse mejor al comprador y a sus circunstancias, a comprender mejor cómo funciona la mente de sus clientes y a crear atmósferas extraordinarias. También ayuda a entender mejor la filosofía de la venta y dominar el arte de la relación con las personas.

Más información sobre el libro y/o material complementario
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Profit Editorial, sello editorial de referencia en libros
de empresa y management. Con més de 400 titulos en
catalogo, ofrece respuestas y soluciones en las temiticas:

@ Management, liderazgo y emprendeduria.

® Contabilidad, control y finanzas

@ Bolsay mercados.

@ Recursos humanos, formacién y coaching.

@ Marketing y ventas.

@ Comunicacién, relaciones publicas y habilidades directivas.
@ Produccién y operaciones

E-books:

Todos los titulos disponibles en formato digital estan en todas
las plataformas del mundo de distribucion de e-books.

Manténgase informado:

Unase al grupo de personas interesadas en recibir, de forma
totalmente gratuita, informacion periodica, newsletters de

nuestras publicaciones y novedades a través del QR:

Donde seguirnos:
@ @profiteditorial

O @ © | profiteditorial

Ejemplares de evaluacion:

Nuestros titulos estan disponibles para su evaluacién por
O parte de docentes. Aceptamos solicitudes de evaluacion
(Y de cualquier docente, siempre que esté registrado en nuestra

base de datos como tal y con actividad docente regular.
Usted puede registrarse como docente a través del QR:

Teléfono: +34 934 109 793
E-mail: info@profiteditorial.com

@ Nuestro servicio de atencién al cliente:
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