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			Presentación




			Esta obra surge de las necesidades y novedades que nuestra profesión, la Contaduría Pública, ha sufrido desde el año 2011, las cuales han generado una serie de sacudidas para propios y extraños, principalmente, para quienes estamos inmersos en esta profesión.

			
			No cabe duda de que nuestra profesión es tan dinámica que, una vez más, aun cuando no se dan en el ámbito impositivo, los bruscos cambios que marcaron el desarrollo contable que debemos respetar a partir de 2011, a raíz de la entrada en vigor de la Norma de Información Financiera (NIF) C-4 y de la misma NIF C-6, resulta un tanto complicado para todos nosotros como Contadores, así como directivos, contralores, administradores, gerentes y personas que tienen que ver con la toma de decisiones, estar al día en los cambios que exigen las nuevas disposiciones.

			
			Lo anterior es parte de los temas que aquí se abordan, ya que, ante las dificultades de encontrar materiales disponibles actualizados, quienes tenemos el compromiso académico, estamos expuestos a una continua actualización personal que logre mantenernos a la vanguardia de los cambios que este mundo globalizado genera.

			
			En la actualidad existe un campo demasiado competido para los Contadores Públicos, ya que miles de alumnos egresan semestre a semestre de las universidades, ocasionando gran demanda en puestos administrativos de las empresas, lo cual afecta severamente a todos los egresados, debido a que la oferta de trabajo no sigue el mismo crecimiento de la demanda y muchos profesionistas no pueden conseguir un empleo apropiado a sus necesidades.

			
			Por ello, con esta obra se pretende dar los argumentos y las herramientas que la profesión exige, y que al ser egresados se tengan los razonamientos y los conocimientos suficientes para enfrentar las exigencias de las empresas, las cuales esperan contratar personal capaz que logre desarrollar y llevar a excelentes resultados cada una de las actividades que le sean encomendadas.

		

	
		
			Prólogo




			Esta obra nace como el resultado del esfuerzo del Mtro. Ricardo Reveles López por ofrecer a la comunidad estudiantil y docente de la Licenciatura en Contaduría Pública, una herramienta integral, actualizada y pertinente para facilitar el proceso de enseñanza-aprendizaje de las asignaturas relacionadas con el área de costos.

			
			El autor cuenta con reconocida experiencia académica y de práctica profesional, lo cual es una garantía inequívoca, por una parte del rigor teórico-académico de esta obra y, por otra parte, de la practicidad y apego a la realidad profesional de los ejercicios y casos aquí vertidos.

			
			La correcta combinación de contenidos teóricos con la puesta en común de ejercicios prácticos, hacen de este libro, Análisis de los elementos del costo un texto que se considera de cabecera para la asignatura inicial del eje de costos en la Licenciatura en Contaduría Pública.


			La obra incluye temas de interés en cada uno de los cuatro capítulos que la componen; el capítulo 1 presenta un estudio integral de los elementos del costo, llevando al estudiante por el análisis minucioso da cada elemento en particular con estricto apego a las Normas de Información Financiera (NIF) aplicables.

			
			El capítulo 2 ofrece ya un caso práctico de costos históricos por procesos, que culmina con la elaboración de los estados financieros correspondientes.


			Una vez que se han interiorizado y comprendido los elementos que integran el costo de manera teórica y práctica, el capítulo 3 aborda el tema del costo de producción conjunta, las causas que la originan, los conceptos fundamentales y el procedimiento para su control y valuación.


			Finalmente, la obra concluye con el capítulo 4 que presenta al estudiante un caso práctico integral de todos los temas abordados en los capítulos anteriores.

			
			Esta obra del Mtro. Reveles resulta de gran valor útil para la enseñanza del eje de costos en la Licenciatura en Contaduría Pública. Es una obra plasmada en un texto digerible y sencillo, aterrizada a la realidad práctica de la profesión y actualizada a las normas, leyes y disposiciones emitidas hasta el año 2017.


			


			Dr. Alejandro Campos Sánchez

			Jefe del Departamento de Contabilidad

			Centro Universitario de Ciencias Económico-Administrativas

			Universidad de Guadalajara


		
		

	
		
			Introducción



			Este material está dedicado al alumno principiante en la materia de costos, que desea adquirir las bases sólidas en el proceso de la aplicación de los costos empresariales, lo cual se ha tratado de desarrollar de la manera más explícita, ejemplificándose con casos prácticos.

			
			El desarrollo tratará, inicialmente, sobre conceptos básicos que se deben conocer cuando se tratan en la materia de costos, pues son palabras muy técnicas usadas en su proceso.

			
			Es importante mencionar que ha surgido un cambio trascendental en la aplicación de los costos, de acuerdo con las Normas de Información Financiera para 2011, el cual en la NIF C-4, ha modificado varios conceptos y maneras de aplicación que hasta el año 2010 se habían venido utilizando; por ello es de vital importancia conocer las modificaciones, debido a que las NIF son la base para la revelación de la información financiera de una entidad.

			
			El proceso de la determinación del costo unitario y el costo de producción de lo vendido, son unos de los objetivos más importantes de la aplicación de los costos, los cuales se ejemplifican, detalladamente y de manera práctica, para entendimiento del lector.

			
			Se abarca el tema de método de costos de órdenes de producción, el cual se emplea en la resolución de los casos prácticos, que es mayormente empleado por empresas productivas, a las cuales les permite tener un mejor control en sus inventarios y en la determinación de sus costos unitarios, el principal inconveniente, es que resulta más oneroso en comparación con el método de costos por procesos.

			
			Finalmente, se han buscado referencias bibliográficas para comprender, de una mejor manera, la forma en que ven los costos diversos autores, lo cual nos lleva a formar un criterio personal, pero encaminado por la misma vertiente que los demás autores.

		

	
		
			Justificación



			El texto emerge de la inquietud que, de manera personal, resultó en 2011, pues al estar previendo los materiales con los cuales trabajaríamos a partir de febrero de dicho año, nos encontramos con la desventaja de no contar con otro material que no fueran las propias NIF, lo cual resulta preocupante para quienes nos dedicamos a la docencia.

			
			Aunado a quienes tenemos actividades académicas, por el solo hecho de tener nuestra profesión como Contadores Públicos, tenemos la obligación de estar al tanto de lo que sucede en el mundo: sus cambios y sus efectos; que aunque seamos reacios a la aceptación de la globalización, es un fenómeno que lo aceptemos o no, es una realidad, por lo cual, debemos aprender a vivir y convivir con ella.

			
			Por ello, se pretende dejar un material de apoyo para quienes incursionan en el tema de costos, que a partir de 2011 no buscamos descubrir o experimentar temas nuevos, porque ya están dados, simple y sencillamente, dejar analizados los conceptos que han sido modificados, al cambiar en sus términos y que, en su caso, algunos, dejan de ser utilizados.

			
			Así, el cambio transcendental que sufrieron las NIF en 2011, específicamente la C-4 y la C-6, son motivo para desarrollar esta modesta obra, ya que en la actualidad debido al cambio repentino, existen muy pocas fuentes de consulta para la aplicación de los costos con base en las NIF 2011.
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			1. Gastos y su clasificación  



			En primer lugar se analizará el término gasto, concepto que aun cuando se conoce plenamente es notorio que en ocasiones se confunde con algunos otros que más adelante se mencionarán y analizarán, como es el caso del concepto costo.


			En este sentido, Ernesto Reyes Pérez define gasto como:


			toda erogación clasificada en conceptos definidos, pendiente de aplicación al objetivo que los originó, del cual formarán su costo, por ejemplo, gasto de materiales utilizados, gasto de salarios pagados y gastos inherentes a la producción, que al con juntarse forman el costo de elaboración y así también tenemos gastos de venta, gastos de administración, gastos financieros.1 


			Asimismo, gasto es una erogación que tiene dos características principales: a) afecta los resultados, y b) no es recuperable.

			




			2. Conceptos de costo



			
			La palabra costo tiene dos acepciones básicas: puede significar la suma de esfuerzos y recursos que se han invertido para producir algo; así, por ejemplo se dice: “su examen le costó dos días de estudio”, lo cual significa que utilizó dos días para poder presentarlo.

			La segunda acepción se refiere a lo que se sacrifica o se desplaza en lugar de la cosa elegida; en este caso, el costo de una cosa equivale a lo que se renuncia o sacrifica con el objeto de obtenerla. Por ejemplo: “Su examen le costó no ir a la fiesta”; esto quiere expresar que el precio del examen fue no haberse divertido.

			El primer concepto, aun cuando no se aplicó al aspecto fabril, expresa los factores técnicos e intelectuales de la producción o elaboración, y el segundo manifiesta las consecuencias obtenidas por la alternativa elegida.

			
			


			2.1 Conceptos de costos (diferentes autores)  




			En términos generales, Juan García Colín define al costo como el conjunto de los recursos sacrificados o perdidos para alcanzar un bien específico. También se considera como el valor monetario de los recursos que se entregan o promete entregar a cambio de bienes o servicios que se adquieren. Los costos están relacionados con la función de producción; es decir, la materia prima directa, la mano de obra directa y los cargos indirectos; asimismo, se incorporan a los inventarios de materias primas, producción en proceso y artículos terminados, y se reflejan como activo dentro del balance general. Los costos totales del producto se llevan al estado de resultados cuando y en la medida en que los productos elaborados se venden afectando el renglón de costo de artículos vendidos.2



			A su vez, Aldo S. Torres establece que un “costo también representa un decremento de recursos, pero, a diferencia de los gastos, estos recursos se han consumido para fabricar un producto.  El costo se convertirá en gasto al momento de la venta del producto”.3

			Por su parte, Ernesto Reyes Pérez dice que el “costo es un resumen de erogaciones –gastos– aplicados a un objetivo preciso: PRODUCTIVO o DISTRIBUTIVO, recuperable a través de los ingresos que generen”.4

			Si esta idea se expresa en términos gráficos, queda de la siguiente manera:
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			Ahora bien, concluyendo con el tema, y de acuerdo con la gráfica anterior, el gasto reúne dos cualidades: a) es no recuperable y b) afecta el Estado de Resultados.

			Por su parte, el costo también cumple con dos características: a) es recuperable y b) se presenta en el Balance General.

			La importancia de este tema radica en demostrar que estas características efectivamente se cumplen, para lo cual se debe comprobar mediante cifras y un modelo matemático, que se muestra a continuación.

			Puntos a considerar:

			Se trata de una persona moral denominada “Simón & Garfunkeln”, S.A. de C.V. y el periodo en que se desarrollaron las operaciones fue el mes de agosto de 2016.

		
	
			


			2.2 Escenario 1




			En el mes, adquirimos una “tablet” electrónica, cuyo costo es de $800.00 (ochocientos pesos), la cual fue vendida en $2,000.00 (dos mil pesos) y de gastos de operación se realizaron $1,000.00 (mil pesos).

			Veamos cómo queda el Estado de Resultados Integral:

			

			
				
					
							
							SIMÓN & GARFUNKELN, S.A. DE C.V.

						
					

				
				
					
					
							
							ESTADO DE RESULTADOS INTEGRAL

						
					

					
							
							Del 1° al 31 de agosto de 2016

						
					

					
							
							 

						
							
							Ventas

						
							
							$2,000.00

						
					

					
							
							-

						
							
							Costo de lo vendido

						
							
							(800.00)

						
					

					
							
							=

						
							
							Utilidad bruta

						
							
							1,200.00

						
					

					
							
							-

						
							
							Gastos de operación

						
							
							(1,000.00

						
					

					
							
							=

						
							
							Resultado del ejercicio

						
							
							$200.00

						
					

				
			

			

			

			Ahora analicemos también el Estado de Situación Financiera. Para ello vamos a considerar que todas las operaciones del periodo se realizaron a crédito.

			
				
					
					
					
					
				
				
					
							
							SIMÓN & GARFUNKELN, S.A. DE C.V.

						
					

					
							
							ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA

						
					

					
							
							Al 31 de agosto de 2016

						
					

					
							
							 

						
					

					
							
							Activo

						
							
							 

						
							
							Pasivo

						
							
							 

						
					

					
							
							Clientes

						
							
							$2,000.00

						
							
							Proveedores

						
							
							$1,800.00

						
					

					
							
							

						
							
							

						
							
							

						
							
							

						
					

					
							
							 

						
							
							 

						
							
							Capital contable

						
							
							 

						
					

					
							
							 

						
							
							 

						
							
							Resultado del ejercicio

						
							
							$200.00

						
					

					
							
							Suma activo

						
							
							$2,000.00

						
							
							Suma pasivo + Capital

						
							
							$2,000.00

						
					

				
			

	
		

			Ante las cifras analizadas se mantiene la afirmación de que los gastos son no recuperables. Esta cuestión no deja de ser una inquietud planteada, en virtud de que en el ejemplo los gastos no solo fueron recuperados, sino el resultado va más allá, al quedar una utilidad en la operación.


			



			2.3 Escenario 2




			Respetaremos las cifras planteadas en el escenario 1, solo haremos una pequeña modificación en los hechos ocurridos.

			
			Se considerará que en esta ocasión la “tablet” no se vende; sin embargo, se adquirió en el mismo valor y se generaron los mismos gastos de operación.

			Veamos cómo queda el Estado de Resultados Integral:

			
			
				
					
							
							SIMÓN & GARFUNKELN, S.A. DE C.V.

						
					
	
				
				
					
					
							
							ESTADO DE RESULTADOS INTEGRAL

						
					

					
							
							Del 1° al 31 de agosto de 2016

						
					

					
							
							

						
							
							Ventas

						
							
							$0.00

						
					

					
							
							-

						
							
							Costo de lo vendido

						
							
							$0.00

						
					

					
							
							=

						
							
							Utilidad bruta

						
							
							0.00

						
					

					
							
							-

						
							
							Gastos de operación

						
							
							(1,000.00)

						
					

					
							
							=

						
							
							Resultado del ejercicio

						
							
							(1,000.00)

						
					

				
			

			

			

			Al igual que en el ejemplo anterior, también es necesario formular el Estado de Situación Financiera:

			
				
					
					
					
					
				
				
					
							
							SIMÓN & GARFUNKELN, S.A. DE C.V.

						
					

					
							
							ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA

						
					

					
							
							Al 31 de agosto de 2016

						
					

					
							
							 

						
					

					
							
							Activo

						
							
							 

						
							
							Pasivo

						
							
							 

						
					

					
							
							Almacén

						
							
							$800.00

						
							
							Proveedores

						
							
							$1,800.00

						
					

					
							
							 

						
							
							 

						
							
							 

						
							
							 

						
					

					
							
							 

						
							
							 

						
							
							Capital contable

						
							
							 

						
					

					
							
							 

						
							
							 

						
							
							Resultado del ejercicio

						
							
							$1,000.00

						
					

					
							
							Suma activo

						
							
							$800.00

						
							
							Suma pasivo + Capital

						
							
							$800.00

						
					

				
			

			

			

			De acuerdo con lo establecido en el escenario 2, queda perfectamente claro que, efectivamente, los gastos son no recuperables en el momento en que no se generan ingresos.

			Por otra parte, el costo es recuperable en cualquier momento, haya o no generación de ingresos y, cuando no hay ingresos, esto se observa en el Balance General, pues forma nuestro almacén.

			



			3. Clasificación de los costos





			Al hablar de todos los gastos generados en las diferentes empresas, tal y como se hizo el análisis respectivo en el libro Los nuevos costos básicos, se hará mención de dicha clasificación de gastos, con el fin de tener en cuenta lo analizado en el primer curso de costos.

			Los factores del costo se dividen en dos grandes grupos: gastos directos y gastos indirectos.

			Gastos directos: estos se pueden identificar de manera plena en su aspecto físico y en el valor de cada unidad producida; como tales se tienen las materias primas básicas y la mano de obra directa en la fabricación. 

			Para considerarse como gastos directos, estos deben reunir tres cualidades: 

			1. Que sean identificables. Esto significa no que sean visibles ni tangibles, lo cual pudiera ser una primera idea por el concepto; se trata de entender que son necesarios o indispensables para la realización del producto e, incluso, habiendo un sustituto, este tendría la misma suerte.

			En este concepto es importante resaltar que las erogaciones se refieren en general, no son solo respecto a materiales; es decir, involucra también a los sueldos y salarios, prestaciones, impuestos y demás conceptos generados por contar con personal a nuestro cargo.

			Para entender este concepto, se ejemplifica con un negocio dedicado a la fabricación de calzado, en donde debemos cubrir ciertos gastos para llevar a cabo la producción mencionada; dentro de esos gastos, mencionemos la energía eléctrica, la cual es la principal fuente con la que nuestra maquinaria trabaja. Desde la idea inicial, aparentemente la energía eléctrica no es identificable, porque no puede apreciarse ni verse a simple vista, ni tampoco se recibe una pequeña descarga eléctrica cuando se toma en nuestras manos el calzado realizado, lo cual, se reitera es una falsa percepción del concepto tratado; la realidad, todos saben que al ser su fuente de energía para trabajar las máquinas en esta fábrica de calzado, se entiende que dicho gasto se convierte en una necesidad o, lo que es lo mismo, es indispensable para su producción, por lo tanto, este gasto cumple la cualidad de identificable. 

			2. Que sean cuantificables. Este término es muy sencillo y fácil de entender, pues la prioridad es que se conozca de manera precisa la cantidad del gasto que se invierte en la realización de un satisfactor; es decir, que se pueda contar, medir, pesar, cuantificar, etc. Sin embargo, no es solo esa circunstancia lo que determina que sea cuantificable o no, pues la mayor exigencia de esta cualidad radica en el hecho de que, aparte de que se conozca la cantidad, tanto en dinero como en cantidad de la unidad de medida en específico que se utilice, que dicha cantidad no cambie, en función de los volúmenes de producción, es decir, que sea la misma o que no cambie.

			Nuevamente se reitera que el gasto debe identificarse tanto en materiales como en erogaciones por sueldos y salarios, de modo que es imperioso retomar el ejemplo de la fábrica de calzado anteriormente mencionada, con la finalidad de razonar los conceptos que se generan.

			Para llevar a cabo la producción es necesario considerar que la fábrica está dividida en los siguientes departamentos: 

			•	Departamento de corte. 

			•	Departamento de pespunte.

			•	Departamento de montado.

			•	Departamento de pegado.

			•	Departamento de adornado.

			•	Departamento de empaque.

			Se requiere tomar como base al personal (obrero), que desarrolla sus funciones en el departamento de pegado; de igual forma, la base de pago es de $100.00 diarios para cada uno de los 10 obreros cuya función es la de recibir el calzado en su horma e impregnar el pegamento en la parte donde deberán colocar la suela y darle la figura de un zapato.

			Esta mano de obra, que se está pagando, puede clasificarse dentro de la mano de obra directa, pues es un gasto que se realiza con el fin de que el producto finalmente sea convertido en un par de zapatos; sin embargo, es necesario razonar lo siguiente:

			El pago de $100.00 diarios que se hace a un trabajador no es garantía de que todos los días del año sea igual de productivo, ¿qué significa esto? Que habrá días en los cuales no tenga la actitud para responder igual que en otros, lo cual implica que la producción realizada variará dependiendo de cada trabajador y su estado mental o físico se lo permita. 

			De manera que si un día produce 10 unidades y otro solo cinco unidades, el primer día cada unidad representó un costo de $1.00 para nuestro negocio, mientras que el segundo día se eleva a $2.00 por unidad.

			En cambio, si al mismo trabajador se le establece que se le pagará la cantidad de $1.00 por cada unidad producida, el día que produzca 10 unidades se le pagan $10.00 y cuando produzca solo cinco unidades, se le pagan $5.00 únicamente.

			Con el ejemplo anterior se concluye que si se paga con base en una cuota diaria, semanal, quincenal o mensual, entonces la cualidad de cuantificable no se estaría cumpliendo; en cambio, si la decisión es cubrir una cuota específica por unidad producida, queda el claro cumplimiento de lo que es cuantificable.

			3. Que sean representativos. Una erogación realizada con el fin de obtener o crear satisfactores puede ser de una cuantía mayor, menor o insignificante; la representatividad va en función del monto que exige esa erogación en específico en relación con el total de las erogaciones realizadas con el fin de tener el satisfactor completamente realizado; así esta cualidad será diferente en cada empresa, dependiendo su actividad y ramo desarrollado. 

			En este caso, se puede mencionar el ejemplo aplicable a una industria textil, la cual se dedica a la fabricación de pantalones de mezclilla: su mayor erogación en el satisfactor es la propia mezclilla, pues es lo más costoso para tener un pantalón disponible para su venta, mientras que por otro lado, un material que es necesario para la fabricación de ese pantalón, como el hilo, que sabemos con precisión cuántos metros se lleva por unidad producida y cuánto cuesta en dinero, resulta que no llega a rebasar los $2.00; por lo tanto, el primero sí cubre la cualidad de representativo, mientras que el segundo (hilo) no lo hace y ante ello, este último formaría parte de lo que se conoce como materia prima indirecta.

			En conclusión, tenemos:

			•	Gastos directos. Son erogaciones que reúnen las tres cualidades (identificable, cuantificable y representativo), todo esto en la unidad de medida del satisfactor realizado. Una característica muy importante de los gastos directos es que estos exigen un control por parte de la empresa que los eroga, lo cual implica que se desarrollen las medidas de control que las circunstancias y sus condiciones permitan en cada una de ellas.

			•	Gastos indirectos. Son erogaciones que, al no reunir al menos una de las cualidades anteriores, deben ser consideradas como tales. Su característica es que se dejan “libres” de control pues, en la mayoría de los casos, resultaría más caro establecer medidas para controlar los gastos indirectos, que permitir el uso de los mismos, dejando al alcance de los empleados la posibilidad de sustraerlos para uso personal.

			De acuerdo con el volumen de producción:

			•	Gastos fijos. Los volúmenes de producción no los afectan para aumentar o disminuir su producción; permanecen constantes en su magnitud. Son gastos que no sufren modificación alguna; por ejemplo, el arrendamiento, las depreciaciones cuando se decide utilizar, de conformidad con la NIF C-6, el método denominado línea recta.

			•	Gastos variables. Gastos cuya magnitud es cambiante en relación directa con el volumen de la producción. En este concepto intervienen innumerables gastos que podemos mencionar; sin embargo, más adelante serán analizados de conformidad con la entidad económica a la que se le aplique en particular. El caso más repetitivo es el de la energía eléctrica, debido a su naturaleza de producción, pues no es lo mismo considerar dicho gasto en una industria textil que en un restaurante, este último establecimiento seguramente formará parte de los fijos.






			3.1 Diferentes tipos de costos

			3.1.1 Costo de inversión  




			Es el costo de un bien que constituye el conjunto de esfuerzos y recursos realizados con el fin de producir algo. La inversión está representada en tiempo, esfuerzo o sacrificio, y recursos o capitales.

			La producción de un bien requiere el siguiente conjunto de factores integrales:

			•	Cierta clase de materiales.

			•	Un número de horas de trabajo-hombre, remunerables.

			•	Maquinaria, herramienta, etc., y un lugar adecuado en el cual se lleva a cabo la producción.

			Estos factores pueden ser físicos o de otra naturaleza, pero su denominador común es la moneda como unidad de medida.

			Concluyendo: el costo de inversión representa los factores técnicos medibles en dinero, que intervienen en la producción, presuntamente recuperable, por medio del precio de venta. Por lo tanto, se deduce que este costo es el objeto de nuestra materia.

			



			3.1.2 Costo de desplazamiento o de sustitución  




			En la moderna teoría económica, el costo significa el desplazamiento de alternativas, o sea, que el costo de una cosa es el de aquella otra que fue escogida en su lugar. Si se eligió algo, su costo estará representado por lo que ha sido sacrificado o desplazado para obtenerlo.

			De manera constante el sujeto está tomando decisiones frente a varias alternativas; por ejemplo, cuando un estudiante se decide por la carrera de licenciado en Contaduría, en lugar de la licenciatura en Filosofía, entonces el no ser filósofo es el costo de la carrera de Contaduría. Una vez escogida la alternativa, entonces se convierte en costo de inversión.



			3.1.3 Costo incurrido  

		
			
			Se conoce con este nombre a la inversión del costo de producción puramente habida en un periodo determinado. Es decir, que solo refleja valores de inversión efectuados exclusivamente en un lapso. Lo anterior indica que el costo incurrido no incluye valores de producción que correspondan a otro ejercicio, como lo es el inventario inicial de producción en proceso.




			3.1.4 Costos fabriles y no fabriles  




			
			Durante el transcurso de la historia, las técnicas de valuación en costos han sufrido una evolución que está elegida a los adelantos habidos.

			En los pueblos de economía atrasada o faltos de industria, el costo es un simple resultante, por lo que su cálculo carece, generalmente, de precisión y justeza, pero en los países en los que la industria posee un grado o nivel de adelanto considerable, dicho costo se transforma, se afina, hasta tener bases científicas; su cálculo es vital en todas las actividades. Así surge y se desenvuelve la moderna contabilidad de costos, la cual no es privativa de lo fabril o industrial. En nuestra época es aplicable de manera ventajosa a cualquier tipo de actividad.

			El costo de producción o fabricación está formado por tres elementos básicos: materiales, sueldos y salarios, y otros gastos de fabricación o producción.

			El costo unitario de fabricación sirve para determinar el valor de elaboración de los productos terminados, de los que están en proceso de transformación, y de los vendidos; los dos primeros se presentan en el Documento de Posición financiera, mal denominado Balance, en el capítulo de “inventarios”, y los últimos en el Estado de Resultados, antiguamente llamado de pérdidas y ganancias.

			El costo no fabril se aplica a todas las inversiones que no corresponden a la producción de algún artículo, lo cual indica que no se realizan actividades de transformación. El análisis del costo es un examen de gastos, como son las compras, los gastos sobre compras y ventas, administración, financiación y otros que pueden existir en empresas dedicadas a vender un producto o a prestar un servicio.

		


			3.1.5 Costo total  




			El costo, económicamente hablando, representa en términos generales toda la inversión necesaria para producir y vender un artículo; ahora bien, este costo se divide en costo de producción, costo de distribución, costo administrativo y costo financiero; además, toda empresa puede tener otros gastos y si hay utilidades, reparto de utilidades a los trabajadores e Impuesto Sobre la Renta, que también integran el costo total, desde el punto de vista de la entidad o empresa, dichas partes enseguida se explican:

			
			•	Costo de producción. Representa todas las operaciones realizadas desde la adquisición del material, hasta su transformación en artículo de consumo o servicio, integrado por tres elementos o factores que a continuación se mencionan:

			
			 	 Material. Es el elemento que se convierte en un artículo de consumo o de servicio. También equivocadamente conocido como “materia prima”, que está mal porque “prima” quiere decir “primaria (o)” y el material no siempre es el primero, o ya tiene alguna transformación, no es virgen u original además de ser palabra en Italiano.

			


				El material, cuando se puede identificar por su monto y/o tangibilidad en un artículo elaborado, se le conoce como material directo, excepto cuando su “precisación” en el artículo producido se dificulta o su valor no justifica un procedimiento laborioso y, en ocasiones, demasiado costoso; para determinarlo en este caso, entonces se hace referencia a material indirecto.

			

				Sueldos y salarios. Es el esfuerzo humano necesario para la transformación del material.

				También se le conoce con los siguientes nombres: “mano de obra”, “obra de mano”, “sueldos y salarios devengados”, “trabajo”, “costo del trabajo”, “labor”, entre otros menos populares.

			
				Cuando el costo de la “obra de mano” se puede precisar, en cuanto a su monto, en la unidad producida, se le identifica con cualquiera de los nombres citados, pero agregándole la palabra “directa (o)”.

				Se puede concluir que cuando es factible cuantificar los dos elementos anteriores en la unidad producida, son directos del costo, precisamente porque su aplicación es específica a la unidad.

			
				Gastos indirectos de producción. Son los elementos necesarios, accesorios para la transformación del material, además de los “sueldos y salarios directos”, como son: el lugar donde se trabaja, el equipo, las herramientas, la luz y fuerza, combustibles, lubricantes, sueldos, papelería, útiles de escritorio, etcétera.

				También se le conoce con las siguientes denominaciones: “gastos de producción”, “gastos de fabricación” (de manera errónea, porque les falta, a los dos, la palabra “indirectos”), “gastos indirectos”, “costos indirectos”, “cargos indirectos”, principalmente (a estos últimos tres conceptos les faltan las palabras específicas “de producción”), por lo que el nombre correcto o completo es “Gastos indirectos de fabricación o de producción”.

			
			Los tres elementos anteriores son importantes e indispensables para la elaboración de un artículo de consumo o de uso, y su cuantificación se hace por medio del común denominador llamado moneda. 

			
			Por lo tanto, el costo de producción está formado por el material directo, los sueldos y salarios directos, así como los gastos indirectos de producción.

			
			•	Costo primo. Es la suma de los elementos directos del costo; es decir, el conjunto formado por el material directo y por los sueldos y salarios directos, por lo que su nombre correcto es Costo Directo, porque integra elementos directos y no costo primo que nada indica.

			
			•	Costo de transformación o de conversión. Está integrado por la adición de los sueldos y salarios directos, y los gastos indirectos de producción, ya que son quienes mutan el material directo.

			
				Es conveniente aclarar que no se debe confundir el costo de transformación con el costo de producción, ya que este último está formado por los tres elementos del costo (material directo, labor directa y gastos indirectos) y el costo de transformación solo por los dos finales (sueldos y salarios directos y gastos indirectos de producción), que son, como se dijo, los que integran la inversión para la metamorfosis del primero.

			
			•	Costo de distribución. Está compuesto por las operaciones comprendidas desde que el artículo de consumo o uso se ha terminado, almacenado, controlado, hasta ponerlo en manos del consumidor.

			
				Equivocadamente hay quienes creen que el costo de distribución incluye los gastos de venta, administración y financieros.

			
				Por lo regular, el nombre de la cuenta con que se controla este costo es gastos de venta, sin embargo, lo mejor es que desde el ángulo contable se tengan perfectamente separados los gastos que implican el entregar al destino que nuestro cliente nos solicite, a fin de que se tomen las decisiones al respecto; una decisión importante puede ser si continuamos con la entrega a domicilio, o bien, dejar de hacerlo por la poca rentabilidad que ello nos genera.

			•	Costo financiero. Incluye normalmente los gastos para allegarse fondos, como son: intereses, descuento de documentos, comisiones y sustituciones, gastos de cobranza, castigos por cuentas incobrables, básicamente, que en muchos casos pertenecen al costo de distribución o al costo administrativo; y en otros casos, al costo de producción o al de inversiones a más de un año (intereses por un préstamo para la compra de un bien).

			•	Costo de administración. Comprende por exclusión, todas las demás partidas normales, propias o consuetudinarias, no localizadas en los costos de producción, distribución y financiamiento, o dicho de otra manera, está formado por las operaciones desde después de la entrega del bien de servicio de uso al cliente, hasta que se reciba en la caja o se deposite en el banco el importe, a precio de venta del bien respectivo, así como las demás partidas administrativas no incluidas en el costo de producción, distribución y financiación. Es decir, resulta ser un gasto indirecto de servicio para estos últimos tres costos (producción, distribución y financiación).

				El nombre de la cuenta con que se controla este costo es gastos de administración.

			

			•	Otros costos. Se refieren a todas aquellas partidas no propias ni indispensables para el desarrollo de las actividades de la empresa, las cuales no son consuetudinarias ni normales y, por lo tanto, difíciles de preverse, pues no se sabe cuáles serán ni cuando acontecerán, pero una vez sucedidas sí forman parte del costo total de la entidad. Ejemplo de estos costos son los casos fortuitos o de fuerza mayor, como una huelga, un incendio, un temblor, una inundación, etcétera.

			
			3.1.6 Costo unitario de producción, sus componentes  



			Como es sabido, los elementos del costo de producción son: material directo, labor directa y gastos indirectos de producción.

			Se precisó que los tres elementos se pueden clasificar, de acuerdo con la forma en que intervienen en el producto elaborado, y así se distingue que unos elementos son preponderantes respecto a otros por su cantidad y valor, localizados en la unidad producida, y otros, aun cuando sean importantes e indispensables, no es posible encontrar su costo preciso en dicha unidad fabricada; por lo tanto, a unos se les llaman cargos directos y a otros cargos indirectos.

			Son cargos directos los que pueden ser identificados, en cuanto a su cantidad y valor, en cada unidad producida o por lo menos su intervención en el artículo terminado es importante por su cantidad y valor; por lo tanto, identificables en el mismo.

			Son cargos indirectos aquellos elementos que complementa el costo del artículo transformado, cuya cantidad y valor no es posible precisar dentro de cada unidad elaborada (este caso tiene sus excepciones, como sucede con materiales de poco valor que sí se pueden identificar en la unidad terminada, pero resulta costosa e impráctica su aplicación).

		


			3.1.7 Costo unitario  



			Se denomina costo unitario al valor que le corresponde a cada satisfactor realizado, en una actividad industrial, comercial, de servicios o extractiva.




			
			
			


			
			



			3.2 Objetivos y subobjetivos de la contabilidad de costos  




			Los fines que persigue la contabilidad de costos se pueden resumir en: 

			
			El control de las operaciones y de los gastos, información veraz, amplia y oportuna; asimismo, es el primordial la determinación correcta del costo unitario, de este se pueden derivar una serie de subobjetivos, entre los que destacan: fijación de precios de venta, normas o políticas de operación o explotación, valuación de artículos terminados, en proceso; determinación del costo de producción de lo vendido; decisión sobre comprar, fabricar, o mandar a maquilar, planeación y dirección estratégicas, evaluación de proyectos, indicativos para la planeación y control presupuestales, así como de utilidades, básicamente.

			

			


			
			3.2.1 Control de operaciones y gastos  

			



			Tener implantada una contabilidad correcta de costos trae consigo, para su realización, un control adecuado de las operaciones efectuadas, lo cual redunda en mejoras, aumento de eficiencia que, obviamente, se traducen en reducción de gastos, tanto de costos de producción como de distribución, financiación y administración. En esas condiciones, la mayoría de las empresas que suelen tener cambios en los productos, en los métodos de fabricación y venta, en el personal, etc., exigen una técnica eficaz para el control de sus operaciones y una buena determinación de sus costos, debido a que es un propósito constante de las empresas en actividad competitiva, bajar sus costos con eficiencia en el trabajo, sustituyendo materiales, reduciendo los gastos fijos y modificando una serie de factores que den lugar a una superación absoluta.

			


			3.2.2 Información amplia y oportuna  

			



			Las operaciones y costos controlados suministran información para realizar tomas de decisiones que redundan en el mejor aprovechamiento de sus bienes y recursos, efectuar estudios, así como la consecución de cualquiera de los aspectos referentes al control y minimización de costos citados en el inciso que antecede.

			La más fiel y precisa representación que puede obtenerse del funcionamiento y desarrollo de los trabajos de una empresa industrial, la proporcionan los informes de costos adecuadamente preparados, los cuales muestran los datos esenciales, en forma tal, que los responsables de esas labores pueden saber, en un momento dado, el punto exacto en el cual deberán fijar preferentemente su atención.

			Los costos reflejan su valor en relación con la utilidad, basados en los datos suministrados y en la medida que los directivos hagan uso de esa información. De ahí que el contador de costos deba poner sumo cuidado en los informes, los cuales deben ser adecuados, precisos, puntuales, claros y bien presentados.

			


			3.2.3 Determinación correcta del costo unitario  

			


			Puede decirse que el principal objetivo de los costos es la determinación correcta del costo unitario (que es de donde se desprende la gran gama de toma de decisiones, como puede ser la reducción del costo y, por ende, la obtención de utilidades), lo cual trae consigo la información amplia y oportuna, así como el control de las operaciones y de los gastos. Igualmente, la determinación del costo de producción de lo vendido, también ayuda a las políticas de operación de acuerdo con el mercado, el aspecto financiero de expansión, de planeación de utilidades, producir, comprar, mandar a maquilar, etcétera.

			A muchos productos se les fija el precio de venta, tomando como base el costo real o el predeterminado, y la utilidad deseada, tal es el caso de artículos especiales o que no están sujetos a la oferta y la demanda.

			Igualmente, una vez determinado el costo unitario correcto, se pueden tomar decisiones sobre hacer o comparar, fijar normas políticas de explotación, de operación, como puede ser:

			•	La determinación del punto de equilibrio económico.

			•	El aprovechamiento de la capacidad productiva por tipo de artículos o líneas, o bien, dejar de producir.

			•	Decidir cerrar la fábrica o seguir operando, realizar expansión o contracción o continuar igual.

			•	Decidir si determinadas piezas es preferible comprarlas o fabricarlas, e incluso sobre productos terminados.

			Como corolario se puede decir que las cifras de costos, desarrolladas sobre bases sólidas y cumpliendo con sus objetivos, generalmente habrán de reflejarse en una utilidad efectiva.

			



			3.3 Clasificación de los costos en función de su naturaleza  




			Habiendo definido de manera conveniente al sujeto de la materia, esto es, al costo, es posible proceder a su clasificación mediante las manifestaciones de su propia naturaleza y de las formas y propósitos de su determinación.

			En lo que se refiere a la primera de tales clasificaciones, los conceptos originarios de costos poseen una naturaleza propia que depende de la actividad que los origina, de su identidad con la unidad de costo y de su comportamiento. De tal modo, dentro de esta clasificación cabe a la vez, subdividir los costos del siguiente modo:

			
			Según la actividad en que se originan: esta clasificación incluye, a su vez, subclasificaciones según que se refiera los costos a las áreas genéricas de actividad, a etapas concretas de la operación o segmentos de la organización útiles para el relevamiento y control. 

			
			Según las áreas genéricas de actividad a que corresponden: hemos dicho que para alcanzar su objetivo los entes económicos desarrollan diversas actividades. Un individuo, independientemente considerado para subvenir a sus necesidades, trabaja, viaja, se alimenta, se viste, descansa, goza de esparcimientos; esto es, realiza diversas actividades por medio de las cuales cumple su objetivo; del mismo modo, encontramos actividades diferentes realizadas por los demás entes, tanto de erogación como de producción, en pos de sus respectivos objetivos. Si bien esas actividades son muy variadas todas pueden agruparse en algunas categorías genéricas referidas a las grandes áreas de la actividad que califican, a su vez, a los correspondientes costos:

			•	Costos de producción: son los incurridos en la producción de bienes, esto es, en la creación de productos nuevos originales o diferentes de los materiales con que se produjeron, y hasta el momento en que tales productos estén listos para la venta.

			
				Como la producción puede revestir características muy diferentes según los casos, los costos de producción pueden clasificarse, a su vez, en:

			
			1.	Costos de extracción: corresponden a las industrias extractivas básicas (minería, explotación forestal, pesca, caza) que obtienen (extraen) de la naturaleza materias primas preexistentes en ella.

			2.	Costos de explotación primaria: corresponden al desempeño de actividades en que la naturaleza brinda el marco en el que, con el concurso del trabajo y el capital, se crean o desarrollan nuevos productos. Se trata de la producción agropecuaria en sus distintas manifestaciones y especialidades.

			3.	Costos industriales o de fabricación: corresponden a las industrias manufactureras que elaboran productos a partir de materias primas naturales, o de otros productos menos elaborados y entre las que puede incluirse, aun con sus particularidades, la industria de la construcción.

			4.	Costos de comercialización: corresponden a los incurridos en relación con la prestación del servicio de ese nombre que, en términos generales, es el acercamiento de la producción al consumo. Los costos de comercialización pueden, a su vez, ser:

			•	Costos de venta: incurridos en la tarea específica de vender. Los costos de venta incluyen a los de promoción de ventas, costos previos a la venta en sí, que crean interés o atracción al consumidor, y los de despacho, transporte y entrega, que materializan el hecho físico de la tradición, cuando así se ha pactado. En las empresas de producción extractiva, primaria y manufacturera el costo de venta se presenta adicionalmente al de producción, ya que el objetivo se cumple recién con la venta de producción.

			•	Costos de distribución: incurridos en la tarea específica de acercar la producción al consumo. Son propios de las empresas distribuidoras, a escala mayorista o minorista, pero pueden presentarse en empresas industriales que operan, adicionalmente, en la distribución de sus productos.

			•	Costos de administración: corresponden a los incurridos en la actividad administrativa, abarcando en general las tareas de dirección, representación y gestión contable, jurídica e institucional. Salvo en el caso específico de la prestación de servicios administrativos a terceros exclusivamente, los costos de administración corresponden a la administración de la producción, a la administración de la comercialización o a la administración de servicios determinados.

			•	Costo de financiación: el costo de financiación está formado por el interés devengado por el uso del capital. En el concepto económico, tal capital es tanto el propio como el de terceros. En el concepto contable restringido y tradicional, ha sido usualmente el ajeno, aunque existen fuertes corrientes de opinión coincidentes con el concepto económico. El costo de financiación puede constituir un factor fundamental del costo total, como en el caso de la prestación del servicio bancario, o estar presente cooperando con la producción y la comercialización. 

		
			•	Costos de prestación de servicios varios: incluimos aquí a los costos en que se incurren en la prestación de una cantidad de servicios que no entrañan a la producción de bienes ni a la comercialización. Como ejemplo podrían mencionarse los costos de transporte, suministro de energía, almacenamiento, depósito y estibaje, salud, limpieza, mantenimiento, bancarios y de seguros, que configuren el objetivo específico de un ente y no una etapa auxiliar de entes que producen o comercializan bienes.

			



			3.3.1 Costo total  

			



			Representa el valor final invertido en un producto o en un servicio; se integra por las erogaciones realizadas en el área de operación, las del área de producción y distribución.

			A continuación se presenta el cuadro 1 para llegar al valor de venta de un producto o satisfactor.

		

			Cuadro 1. Valor de venta
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			Costo de producción = Costo de producción terminada.
GASTOS S/C = Gastos sobre compras.
MPD = Materia prima directa.
MOD = Mano de obra directa.
GIF = Gastos indirectos de fabricación.
GV = Gastos de venta.
GA = Gastos de administración.
GF = Gastos financieros.
GD = Gastos de distribución.
MC = Margen de contribución.
% útil. = Porcentaje de utilidad deseado.
PTU = Participación de los Trabajadores en las Utilidades.
ISR = Impuesto Sobre la Renta causado.

			


			3.3.2 Función del costo total  

			



			En el cuadro anterior, vemos de manera gráfica la integración del costo total; como se puede observar, una vez que conocemos el costo total, será un valor que nos ayudará a determinar de una manera más precisa, el valor de venta y así tener una mayor certeza en las cifras que presentamos a la Dirección de una empresa.

			


			3.3.3 Valor de venta  

			

			Se determina agregando (utilidad) o restándole (pérdida) al costo total del porcentaje de utilidad deseada, en el entendido de que la competencia juega un papel muy importante en la definición de dicho valor de venta.

			Para efectos de estimación del precio de venta, no es posible precisar con certidumbre el renglón de otros costos por no conocerse, ya que no se sabe si habrá este tipo de gastos, ni su monto, pero sí se puede realizar una estimación, casi arbitrariamente. Algo parecido acontece con el impuesto sobre la renta y el reparto de utilidades a los trabajadores, aunque por medio del presupuesto sí se pueden estimar estos dos últimos rubros, con cierta confiabilidad, si acontece lo previsto.

			Por otro lado, como ya se comentó previamente, el valor de venta de los productos, artículos o servicios no siempre lo puede fijar el empresario, sino más bien está supeditado a la oferta y la demanda, salvo cuando hay productos sin competencia o casos especiales.

			


			3.3.4 Ejemplo de determinación de valor de venta  




			En el mes de diciembre pasado, nuestro costo unitario total llegó a los $60.00, para lo cual la dirección de la empresa nos solicita le demos a conocer el valor de venta en que el producto deberá ser lanzado al mercado, partiendo de la política económica que los socios desean 30% de utilidad sobre el valor en que dicho producto se venda.

			Al realizar nuestros cálculos, encontramos entonces que, de acuerdo con planteamiento, el producto deberá ser vendido en la cantidad de $85.71.

			Comprobación
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			Al restar el resultado obtenido al valor de venta, nos quedan $60.00 del costo total.

			Actividad del tema:

			1.	Determina el valor de venta de un producto cuyo costo total unitario es de $215.00 y la dirección de la compañía establece que, al venderse, debe generarles una utilidad equivalente a 35% (sobre el valor de venta).

			2.	Considerando que la competencia vende un producto semejante al público en $339.80, menciona cuáles serían al menos cinco de tus estrategias comerciales a fin de ganar el mercado en donde se desplaza el producto.

			


			4. Materia prima directa  

			



			Como previamente se había analizado en el punto 2. Conceptos de costo, corresponde al elemento que se convierte en un artículo de consumo o de servicio. Este material, cuando cumple con las cualidades de identificable, cuantificable y representativo, se establece que formará parte de la materia prima directa; en caso de que no cumpla con alguna de ellas, entonces se integra al costo como materia prima indirecta, propiamente dentro del conjunto de los llamados gastos indirectos de fabricación.

			



			4.1 Fórmulas de Asignación de Costos (antes métodos de valuación de inventarios) 

			



			De conformidad con la NIF C-4, que se analiza en el capítulo siguiente, a partir del año 2011 se dieron cambios en lo que anteriormente eran llamados métodos de valuación de inventarios, así como la eliminación de uno de ellos, y los cuales, sin entrar a detalle, se mencionan en este punto.

			
			A partir de este año hay un cambio en cuanto al concepto, por lo que ahora dichos métodos se identifican como fórmulas de asignación de costos. Asimismo, la NIF C-4 ya no permite el uso del conocido método de UEPS, al reconocer únicamente las siguientes fórmulas para su uso:




			•	PEPS.

			•	Costos identificados.

			•	Costos promedios.

			No obstante lo establecido por la NIF C-4, es importante señalar que existe otro ordenamiento en materia de contabilidad: las Normas Internacionales de Contabilidad (NIC). Estas son emitidas por el IASB (International Accounting Standards Board),5 y en específico, la NIC-2 establece las fórmulas aplicables y coincide en este punto con las tres mencionadas anteriormente, de conformidad con su última revisión llevada a cabo en el año 2003.

			Por otra parte, en nuestro país, fiscalmente no se ha modificado la Ley del Impuesto Sobre la Renta (LISR) y la misma reconoce, en su artículo 45 G, los cinco métodos de valuación de inventarios:

			•	Primeras Entradas Primeras Salidas (PEPS).

			•	Últimas Entradas Primeras Salidas (UEPS).

			•	Costo Identificado.

			•	Costo Promedio.

			•	Detallista.

			En el mismo artículo mencionado, se establece la obligación de emplear únicamente el método de costo identificado a ciertos contribuyentes con características particulares que el propio artículo aclara, por lo que nuevamente es de gran importancia realizar una reflexión del impacto que esto provoca, pues de manera gráfica es importante señalar lo que cada norma permite:
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			4.2 Registro Contable (NIF C-4) 

			




			
			Como previamente se había comentado, en el año 2011 el Consejo Mexicano de Normas de Información Financiera, A. C. (CINIF) estableció como obligatorio el uso de la NIF C-4, Inventarios, la cual se presenta de manera textual, con el objetivo de conocer de manera precisa cómo queda su aplicación.

			
			NIF C-4, INVENTARIOS6

			
			INTRODUCCIÓN

			Preámbulo




			IN1 	El Boletín C-4, Inventarios fue emitido e inició su vigencia el 1º de enero de 1974. En ese Boletín se aceptaron el costeo directo como un sistema de valuación de inventarios y la fórmula (antes método) de últimas entradas primeras salidas como una fórmula de asignación del costo de inventarios; en ese Boletín también se establecieron las normas particulares relativas a inventarios de entidades industriales y comerciales, con excepción de las de servicio, constructoras, extractivas, etcétera, que por reunir características especiales serían objeto de estudios complementarios. Posteriormente, se emitió el Boletín E-1, Agricultura (Actividades agropecuarias) cuya vigencia se inició el 1º de enero de 2003. 

				Razones para emitir esta norma 

			IN2 	Considerando su objetivo de convergencia con las Normas Internacionales de Información Financiera (NIIF) del International Accounting Standards Board (IASB), el Consejo Mexicano para la Investigación y Desarrollo de Normas de Información Financiera (CINIF) consideró conveniente sustituir el Boletín C-4 con una Norma de Información Financiera (NIF) sobre inventarios en la que se adoptaran las normas establecidas en la actual Norma Internacional de Contabilidad (NIC) 2, Inventarios.

				Principales cambios en relación con pronunciamientos anteriores 

			IN3 	En atención a las razones que se comentan en los siguientes incisos a) y b), en la NIF C-4, Inventarios, se eliminan: 

			a)	el costeo directo como un sistema de valuación. El sistema de costeo directo requiere que el costo de producción (o de fabricación) se determine tomando en cuenta únicamente los costos variables de fabricación que varían en relación con los volúmenes producidos. Los costos fijos de fabricación se excluyen del costo de producción y se incluyen en los resultados del periodo en que se incurren. La NIF C-4 establece que el costo de producción de los inventarios debe incluir, sin excepción alguna, todos los costos de compra y de conversión y todos los otros costos y gastos incurridos para poner los inventarios en su presente condición, para estar de acuerdo con la definición de costo de adquisición; y

			b)	la fórmula (antes método) de asignación del costo de inventarios denominado últimas entradas primeras salidas (“UEPS”). Esta fórmula asume que los costos de los últimos artículos en entrar al almacén o a la producción son los primeros en salir. Mediante la aplicación de esta fórmula, las existencias al finalizar el ejercicio quedan reconocidas a los precios de adquisición o de producción más antiguos, mientras que en el estado de resultados los costos son más actuales. Esto no es una representación veraz de los flujos reales de los inventarios, por lo que no se considera adecuado la utilización de esta fórmula. 

			IN4 	La aplicación de la fórmula (antes método) UEPS requiere para su control que se establezcan “capas” en las que se registran los costos de los inventarios conforme se van adquiriendo. Cuando los inventarios se reducen esas capas se consumen cargando los costos registrados en ellas al costo de ventas. Esto da lugar a que el costo de ventas que se obtiene cuando se consumen capas antiguas del UEPS sea inferior al que se determina si ese mismo costo se cuantifica utilizando los costos actuales. Esta situación puede provocar distorsiones importantes en los resultados. 

			IN5 	El uso de la fórmula (antes método) UEPS puede dar lugar a que por las fluctuaciones, generalmente incrementos, en los precios de adquisición, el costo asignado al inventario que se presenta en el estado de posición financiera difiera en forma importante de su valor actual. 

				Normas de valuación 

			IN6 	El Boletín C-4 establecía que, bajo ciertas circunstancias, el costo de los inventarios se modificara sobre la base del “Costo o valor de mercado, el que sea menor, excepto que: (1) el valor de mercado no debe exceder del valor de realización y que (2) el valor de mercado no debe ser menor que el valor neto de realización.” La NIF C-4 establece que esa modificación debe hacerse únicamente sobre la base del valor neto de realización. 

			IN7 	La NIF C-4 establece normas para la valuación de los inventarios de prestadores de servicios las cuales no se incluían en el Boletín C-4. 

				Tipos de inventarios no cubiertos por la NIF C-4 

			IN8 	La NIF C-4 establece los tipos de inventarios que quedan fuera de su alcance, así como los que quedan exceptuados únicamente de sus requerimientos de valuación pero que están sujetos a los demás requisitos establecidos en esta norma. El Boletín C-4 no mencionaba estas excepciones. 

				Adquisiciones de inventarios, a plazo 

			IN9 	Esta NIF C-4 requiere que en los casos de adquisiciones de inventarios mediante pagos a plazo, la diferencia entre el precio de compra bajo condiciones normales de crédito y el importe pagado debe reconocerse como costo financiero durante el periodo de financiamiento, atendiendo a lo dispuesto en la NIF D-6, Capitalización del resultado integral de financiamiento, que establece que el RIF no debe capitalizarse en los inventarios que se fabrican o producen rutinariamente durante un periodo corto. El Boletín C-4 no hacía referencia a esta situación. 

				Estimaciones por pérdidas por deterioro 

			IN10 	La NIF C-4 permite que, en determinadas circunstancias, las estimaciones por pérdidas por deterioro de inventarios que se hayan reconocido en un periodo anterior, se disminuyan o cancelen contra los resultados del periodo en el que ocurran esas modificaciones. Este procedimiento no se establecía en el Boletín C-4.   

				Revelaciones 

			IN11 	La NIF C-4 requiere que, en su caso, se revele el importe de los inventarios reconocido en resultados durante el periodo, cuando en el costo de ventas se incluyen otros elementos o cuando una parte del costo de ventas se incluye como parte de las operaciones discontinuadas o cuando el estado de resultados se presenta clasificado conforme a la naturaleza de los rubros que lo integran y no se presenta un rubro de costo de ventas sino que los elementos que integran a éste se presentan en diferentes rubros. 

			IN12 	Las disposiciones de la NIF C-4 requieren la revelación del importe de cualquier pérdida por deterioro de inventarios reconocido como costo en el periodo. Esta revelación no se requería en el Boletín C-4.

				Cambio contable 

			IN13 	La NIF C-4 requiere que un cambio de fórmula (antes método) de asignación del costo de inventarios se trate como un cambio contable, con base en la NIF B-1, Cambios contables y correcciones de errores. El Boletín C-4 no establecía si ese cambio debía tratarse como un cambio en norma particular o en una estimación contable. 

				Anticipos a proveedores 

			IN14 	El Boletín C-4 establecía que las entidades que efectuaran desembolsos por concepto de anticipos a proveedores debían “…registrarlos dentro del capítulo general de inventarios en una cuenta específica,…” La NIF C-4 requiere que se reconozcan como inventarios los artículos cuyos riesgos y beneficios ya se hayan transferido a la entidad; por lo tanto, debe entenderse que los pagos anticipados no forman parte de los inventarios.  

				Bases del Marco conceptual que se utilizaron para la elaboración de esta NIF 

			IN15 	La NIF C-4 se basa en el Marco Conceptual integrado por las NIF A-1 a A-8 y particularmente en la NIF A-2, Postulados básicos, en relación con los postulados que establecen las bases para el reconocimiento contable de las transacciones, transformaciones internas que lleva a cabo una entidad y otros eventos que la afectan económicamente, y en la NIF A-5, Elementos básicos de los estados financieros, en relación con la necesidad de reconocer una estimación cuando la vida útil de un activo se ve limitada por su capacidad para producir beneficios económicos futuros. 

				Convergencia con las Normas Internacionales de Información Financiera 

			IN16 	La NIF C-4 está en convergencia con la NIC 2. 

			IN17 	Con la emisión de esta NIF C-4 desaparecen las siguientes diferencias que existían entre las NIF y las Normas Internacionales de Información Financiera: a) valuación con el método de últimas entradas primeras salidas “UEPS”, b) costeo directo, c) modificación a la regla de valuación al costo, d) revelaciones, y e) anticipos a proveedores. 

				La NIF C-4, Inventarios está contenida en los párrafos 10.1–85.2, los cuales tienen el mismo carácter normativo y los Apéndices A y B que no son normativos. La NIF C-4 debe aplicarse de forma integral y entenderse en conjunto con el Marco Conceptual establecido en la Serie NIF A.

			 

			NIF C-4, INVENTARIOS 

			OBJETIVO 

			10.1 	Esta Norma de Información Financiera (NIF) tiene como objetivo establecer las normas de valuación, presentación y revelación para el reconocimiento inicial y posterior de los inventarios en el estado de posición financiera7 de una entidad económica. 

			10.2 	Otro asunto importante que se trata en esta NIF en el reconocimiento contable de los inventarios es el importe de costo que debe reconocerse como un activo y diferirse como tal hasta el momento en que se vendan. Por lo tanto, esta NIF también establece las normas relativas para la valuación de los inventarios y su subsecuente reconocimiento en resultados. 
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