
    
      [image: Cover]
    

  



Stefano Calicchio

ZİHİNSEL KOÇ EL KİTABI 2.0

Bir kişinin koçluk faaliyetini web üzerinde başlatmak ve tanıtmak için operasyonel stratejiler ve pazarlama teknikleri








                    
                    
UUID: 0d6905f9-82e8-4c68-94df-43bb395b54fa

This ebook was created with StreetLib Write

https://writeapp.io








        
            
                
                
                    
                        
                    

                    
                    
                        
                    

                    
                

                
                
                    
                    

Tüm
hakları saklıdır. 



  
Herhangi
bir ihlal yasalara uygun olarak kovuşturulacaktır.



  
Bu
yayının hiçbir bölümü, AB ve ABD yasalarının izin verdiği
durumlar dışında, elektronik, mekanik, fotokopi, kayıt, tarama
veya başka herhangi bir şekilde çoğaltılamaz, bir erişim
sisteminde saklanamaz veya iletilemez.



Stefano
Calicchio, bu kitabın on beşte birini aşmayan bir bölümünün
ücret karşılığında çoğaltılmasına izin verebilir. Talepler
aşağıdaki e-posta adresine gönderilmelidir: 



 






  
calmail@hotmail.it
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hakkı bilgileri
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Stefano Calicchio



  
Telif
Hakkı: © Standard Licence - Tüm hakları saklıdır
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Son on yılda, koç figürü
eğitim ve kişisel gelişim alanında belirgin bir şekilde ortaya
çıkmıştır. Binlerce kişi, eğitimlerini başarıyla
tamamlayarak kişisel ilişkilerinde ya da iş veya spor
faaliyetlerinde tanınmış koçlar olmak için maddi zorluklara ve
büyük fedakârlıklara katlandı. 



Birçokları için bugünün
hedefi, koçluk alanındaki profesyonel danışmanlığı ana
işleriyle birleştirmektir. Diğerleri ise tam zamanlı danışman
olmaya karar vererek kendilerini bu umut verici faaliyete tamamen
adamışlardır.


Bu kılavuz, her koçun
eğitimini tamamladığında sorduğu soruyu yanıtlamak için
hazırlanmıştır. Koçluk hizmetlerinizi tanıtmaya ve satmaya
nasıl başlarsınız?  Pek çok olası yanıt var, ancak bunların
hepsi doğru tanıtım araçlarını bilmekten geçiyor.


Bu kılavuzda, koçluk işine
başlamak için kesin bir çözüm olduğunu iddia etmeyen, ancak
profesyonel bir koç olarak yeni işinizi tanıtmaya başlamak için
en iyi stratejileri anlamanıza ve keşfetmenize büyük ölçüde
yardımcı olacak gerçek bir eğitim kursu bulacaksınız. 



İyi bir profesyonel pazarlama
planının hazırlanmasında size rehberlik edilecek ve reklam için
web'den nasıl yararlanılacağına dair bazı temel ipuçları
bulacaksınız. Koçluk işinizi gerçekten ilerletmek istiyorsanız,
bu el kitabı sizin için önemli ve pratik bilgiler
içeriyor.
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Müşterilerin önemli
mesleki, ilişkisel veya 

  
yaşam
  tarzı 

hedeflerine
ulaşmalarına yardımcı olarak onları geliştirebilecek,
gelişmekte olan bir meslek düşünün. Buna, mesleki başarısını
danışanlarının onayını paylaşmaktan alan danışmanın kişisel
ve mesleki gelişimi için büyük bir fırsat olduğunu da ekleyin.
Tüm bunları zihninizde canlandırabiliyorsanız, koçluk mesleğinin
doğasında var olan potansiyeli anlamışsınız demektir.


Bir koç olmak, çok zorlu ve
ilgi çekici bir eğitim/uygulama 

  
geçmişi
  

gerektirir.
Geçtiğimiz on beş yıl boyunca, kişisel eğitim sektörü, koçluk
alanında danışmanlar yaratmayı amaçlayan eğitim tekliflerinde
büyük bir gelişmeye tanık oldu. Birçok kişi bu faaliyeti en iyi
şekilde gerçekleştirmek için gereken bilgi birikimine hakimdir.
Birçoğu yıllarca çalışmış ve sertifika almıştır.


Ne yazık ki, pratik koçluk
teknikleri ve metodolojilerine odaklanan bu eğitimleri her zaman iş
ve profesyonel pazarlama konusunda eşit derecede önemli eğitimler
takip etmemiştir. Bir koç olarak eğitim almış ve sertifika almış
olmak, otomatik olarak danışmanlık piyasasıyla nasıl başa
çıkılacağını anlamak anlamına gelmez, özellikle de çok
sayıda eğitim okulu ve mezun koç oldukça rekabetçi ve şişirilmiş
bir çalışma ortamı yarattığından.


Kişisel gelişim tutkusu olan
bir pazarlama danışmanı olarak yaptığım çalışmalarda birçok
koçla sohbet etme fırsatı buldum ve birçoğunda aynı temel
soruyla karşılaştım: Koçluk işi nasıl geliştirilebilir?
Kendinizi nasıl tanıtıyorsunuz ve bu işin gelişmesi için hangi
adımları atmanız gerekiyor? 



En büyük yanlış anlaşılma,
koçluğun oldukça erişilebilir bir meslek olmasından
kaynaklanmaktadır. Birçok giriş seviyesi eğitim kursu vardır ve
eğitim dışında, idari bürokrasiden kaynaklanan klasik eğitimler
dışında, özel bir yatırım veya yasal gereklilik
gerekmemektedir. Uygulamada, büyük mali ve kurumsal taahhütler
olmadan başlatılabilecek bir faaliyettir.


Tüm bunlar, birçoğunun
arkasında iyi bir girişimcilik deneyimi olmayan ve kendi başlarına
bir işi yürütmek için gereken bilgiye sahip olmayan danışmanların
büyük ölçüde çoğalması için ön koşul oluşturdu. İtalyan
pazarı, koçluğun gelişiminin bu ilk aşamasını kararsız bir
şekilde deneyimlemiştir; bu yeni alanda danışmanlık almak
isteyen birçok müşteri, koçluk ortamının pratik ve
organizasyonel profesyonellikten yoksun olduğunu gördükten sonra
bu ortama olan güvenini kaybetmiştir.


Öte yandan, günümüzde
müşteriler koçlarını nasıl seçecekleri konusunda çok daha
dikkatli hale gelmiştir; sertifikalar ve eğitim kursları bu
mesleği icra edebilmek için hala vazgeçilmezdir, ancak artık
yeterli görülmemektedir. Bugün, kişinin danışmanlık işini
nasıl organize edeceğini bilmesi, belirli uzmanlık alanlarıyla
ilgilenen potansiyel müşterileri bulması her zamankinden daha
önemlidir.
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