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	PÍLULA DIGITAL Nació con el propósito de proporcionar una Píldora Diaria de Conocimiento para todas las personas que, --ya que en la actualidad tienen poco tiempo para investigar información--, buscan principalmente en libros; un conocimiento más claro y sintetizado, pero sin perder la esencia de lo realmente importante en lo que están buscando.



	




	Aviso Legal

	 

	Este libro está protegido por derechos de autor y está destinado únicamente para uso personal. No está permitido alterar, distribuir, vender, utilizar, citar o parafrasear ninguna parte o contenido de este libro sin el consentimiento del autor o titular de los derechos de autor. Se tomarán acciones legales en caso de incumplimiento.



	




	Capítulo 1: ¿Qué es YouTube?

	

	Aprende todo sobre YouTube

	 

	Nos gustaría felicitarte por tu decisión de aceptar este curso y agradecerte que nos hayas elegido como guía. 

	 

	Esta es una inmensa oportunidad para que aprendas las mejores estrategias que te ayudarán a ampliar tus esfuerzos de marketing online y a hacer crecer tu negocio en YouTube, la plataforma de streaming de vídeos más popular de Internet.
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	Hemos creado este curso para ayudarte a descubrir todas las formas en las que puedes utilizar YouTube para ganar más dinero. Hemos pasado mucho tiempo en la plataforma y hemos descubierto los mejores métodos probados para generar ingresos más allá de los generados por publicidad. Para comenzar tu viaje, nos gustaría hacerlo por lo básico.

	 

	¿Qué es YouTube?

	 

	YouTube es la mayor plataforma de vídeo del mundo. Se desarrolló para que las personas puedan encontrar y almacenar los vídeos que les gustan desde cualquier dispositivo, estén donde estén, y uno de sus principales objetivos es el entretenimiento.

	 

	Este modelo de entretenimiento es una versión modernizada del formato tradicional de televisión y siempre está en línea. Esto significa que YouTube ofrece a personas de todo el mundo acceso las 24 horas del día una amplia gama de contenidos de vídeos, de forma gratuita.

	 

	Sin embargo, este acceso ilimitado a contenidos de vídeos gratuitos está alimentado por marcas, empresas, creadores y personalidades que se benefician de subir sus contenidos de vídeos a YouTube. 
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	Así es amigos, la plataforma YouTube está abierta a creadores que quieran alimentar la plataforma con contenidos de calidad a cambio de acceder a una audiencia global siempre en línea de sus productos y servicios.

	 

	¿Cómo funciona?

	 

	YouTube funciona porque la plataforma ofrece una ventana abierta para que los consumidores encuentren contenidos de calidad sobre cualquier tema que deseen, y para que las marcas y las empresas encuentren audiencias muy específicas para promocionar sus ofertas.

	 

	Los métodos para monetizar estas audiencias objetivo son variados y extraordinariamente eficaces, pero he aquí cómo funciona el modelo de negocio:

	 

	YouTube permite a personas y marcas participar y utilizar la plataforma de forma gratuita.

	 

	Marcas, empresas, creadores y personalidades producen contenidos de calidad y los suben a la plataforma.

	 

	Las personas buscan los contenidos que les gustan, encuentran los vídeos producidos por marcas de su nicho y empiezan a familiarizarse con esas marcas. Cuanto mayor es la calidad del contenido, más gente empieza a tener en cuenta esas marcas.

	 

	Las marcas producen vídeos con regularidad y empiezan a aumentar su audiencia.

	 

	Una vez que estas marcas han conseguido una audiencia comprometida y han generado confianza, empiezan a utilizar estrategias de monetización que animan a la gente a gastar dinero en productos vendidos o promocionados por estas marcas.

	 

	Las marcas empiezan a ganar dinero y pueden aumentar sus esfuerzos.

	 

	¿Por qué hay que tener en cuenta YouTube para las empresas?

	 

	Mucha gente no piensa en YouTube como una plataforma para los negocios, pero puedes ver resultados y beneficios rápidamente si lo haces bien, y no tienes que ser famoso o tener un gran presupuesto para hacerlo.

	 

	La principal ventaja de YouTube para las empresas es que te permite capitalizar todos tus esfuerzos en una única plataforma. Para los principiantes, te permite mostrar y crear la personalidad de tu marca a través de vídeos. 
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	En YouTube, puedes demostrar tu experiencia en tu nicho. Esto significa que puedes producir vídeos para educar a clientes potenciales sobre los problemas a los que se enfrentan, utilizando tus productos o servicios como ayuda.

	 

	Esto, a su vez, te permite mostrar también tus productos y servicios, sus beneficios, recursos y todo lo que los diferencia de los que ofrece la competencia. ¡Todo ello sin ser un vendedor!

	 

	En YouTube también tienes una plataforma para transmitir ocasiones especiales, como eventos en tiendas, conferencias y mucho más. También puedes utilizarlo para realizar presentaciones tipo webinar e interactuar con tu público en tiempo real.

	 

	YouTube también cuenta con una solución publicitaria de autoservicio que te permite promocionar tus contenidos y ofertas. Tiene algunas de las mejores tarifas disponibles y ofrece funciones de hipersegmentación que te ayudarán a llegar al cliente perfecto y convencerlo.
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