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  Mein Dank gilt den Menschen, die mich angespornt und herausgefordert haben dieses Buch zu schreiben. Jeden Tag habe ich es geschafft eine neue Lektion im Leben zu lernen. Und ich werde damit in den nächsten 60 Jahren nicht aufhören.




  Vorwort:




  Eines Tages stand ich auf einer Brücke mit dem lettischen Verteidigungsminister.




  Nein, hier geht es nicht um Waffengeschäfte oder andere militärische Angelegenheiten. Ich habe auch nichts mit dieser Branche zu tun.




  Ich stehe also mit dem lettischen Verteidigungsminister auf einer Brücke mitten in Riga und wir verabreden uns zum Essen. Nochmals, ich bin auch kein Lobbyist. Ich bin ein Networker. 




  Und wenn Sie dieses Buch lesen, ist Ihnen Power- Networking wichtig. Zum Thema Networking sind viele Bücher geschrieben worden. 




  Dieses Buch gibt Ihnen konkrete Instrumente um Ihre Netzwerke optimal zu nutzen.




  Jedes Kapitel beginnt mit einer einleitenden Geschichte.




  Vielleicht fragen Sie sich auch weshalb der lettische Verteidigungsminister mit mir Essen geht ohne einen sachlichen Grund zu haben.




  Er ist ein sehr angenehmer Mensch.




  Sie können sich vorstellen, dass wir die gemeinsame Liebe für die usbekische Küche später herausgefunden haben. Das war ein Zufall würde ich sagen. Überhaupt habe ich mir diesen Menschen anders vorgestellt. Vielleicht distanzierter. Ich dachte immer, dass es Minister in anderen Ebenen leben.




  Seit 2009 lebe ich in Lettland. Ein wunderschönes Land mit einer noch schöneren Hauptstadt Riga. Ich habe hier von null angefangen. Wirklich von null. 




  In den letzten Jahren habe ich viel über Networking gelesen. Und vieles ausprobiert, Nicht alles war zielgerichtet. Zum Glück. Sonst würde es dieses Buch nicht geben.




  Aber zurück zum Minister.




  Unser Kennenlernen ist aber kein Zufall. Es ist das Produkt einer ganz bestimmten Strategie. Ich nenne diese Strategie "The Map of the Assets".




  Wenn Sie kontaktscheu sind, hören Sie jetzt auf zu lesen. Denn ein Teil der Strategie beruht darauf bekannte Menschen erneut anzusprechen. Ganz richtig: Alte Bekannte, alte Geschäftspartner, alle Kontakte deren Visitenkarte eine dicke Staubschicht haben. Und nicht nur das, es beruht auch auf Erkenntnissen der Harvard Business School. Diese Erkenntnisse dienen im zweiten Teil des Buches, Kontakte zu bewerten und Kommunikationsfallen zu entlarven. 




  Dieses Buch hilft Ihnen immer weiter egal in welcher Position Sie arbeiten:




  




  

    	
Geschäftsführer






    	
Selbständiger






    	
Lobbyist 






    	
Aufstrebende Führungskraft






    	
Alleinstehenden






    	
Lehrpersonal






    	
älteren Menschen






    	
Menschen, die ihre Zeit optimal nutzen wollen




  




  Sie werden lernen, wie Sie offline und online kommunizieren und ihr Netzwerk effektiv nutzen können. Dieses Buch gibt Ihnen eine ungeahnte Hilfestellung und führt Sie in einfach erlernbare Techniken ein. Mein erstes Buch "Relationship Retail" hat Verkäufern in Einzelhandel geholfen schnellen und effektiven Kontakt mit den Kunden zu knüpfen. Diese Methode finden Sie in diesem Buch verfeinert vor.




  Mein Telefon hat eine ganz spezielle Funktion. Es zeigt die am meisten verwendeten Nummern als allererstes an. Schlimme Sache. Warum sagt mir mein Telefon nicht "Hey, du hast Peter Müller seit 20 Tagen nicht angerufen".  Es gibt so genannte CRM Programme die Abhilfe schaffen sollen. Jedoch verheddern sich die meisten Menschen damit und verlieren schnell den Überblick, egal ob sie ein kleines Smartphone oder einen großen Computer haben.




  Hier habe ich eine Methode entwickelt, die ich Ihnen auf den nächsten Seiten präsentieren  werde. Sie werden sehen, wie alte, vergessene Kontakte ein großes Potenzial haben. Andere Menschen entwickeln sich nämlich auch weiter. Und Sie werden neue Methoden kennenlernen um Kontakte wertvoll zu machen.




  Schließlich geht es darum, jede Seite gewinnt, z.B. beim usbekischen Abendessen.
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