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			A mi esposa y a mis dos hijos

		

	
		
			

Nota a la 3.ª Edición



			La falta de atención prestada a mis recomendaciones, en la primera y la segunda edición de este libro, de bajar la tasa del IVA para salir de la crisis, me han hecho ver que no las había explicado bien o que la explicación era insuficiente. Este es el caso de la variación de los ingresos del estado y de cómo igualar la competitividad entre regiones o países.

			Me he propuesto demostrar con mayor claridad, en esta tercera edición, que el impuesto indirecto IVA perjudica el interés general. 

			El libro contiene afirmaciones que coinciden con las ya observadas en el comportamiento de nuestra economía y con las expresadas por ministros del actual Gobierno de España: Doña Fátima Báñez ha demostrado con su saber hacer que no es necesario crecer al 2% para crear empleo y Don Cristóbal Montoro ha dicho que subir el IVA es contraproducente. 

			La mayor disponibilidad de dinero en el momento actual propiciada por las medidas del BCI facilitan el descenso de la tasa del IVA que hace aumentar el valor de las ventas a los consumidores finales y por ello necesitan dicha mayor disponibilidad de dinero. 

			Los países que han subido la tasa con la buena intención de aumentar los ingresos del Estado y disminuir el déficit público han fracasado de forma clara y además de disminuir los ingresos totales del Estado en miles de millones, si no se aumenta la recaudación por otras vías, han enviado al paro a cientos de miles de personas y han empobrecido a sus respectivas sociedades hasta el punto de dejar sin ingresos a profesionales que vivían de su trabajo en los medios de comunicación y en actividades ligadas a los espectáculos u otras, de manera que al disminuir el nivel general de ingresos no es previsible que una disminución del IVA en esos medios o actividades tenga como consecuencia una mejora importante de su nivel de vida hasta que no mejore el del conjunto de los consumidores deteriorado por el aumento de la tasa de los otros bienes que consumimos. Ha disminuido la holgura del conjunto. 

			Los asesores de quienes toman decisiones deben, en opinión del autor, prestar atención al método de medir. Deben abandonar la costumbre de medir sobre una línea recta y hacerlo sobre la curva de demanda de elasticidad constante de valor igual al ya conocido que pase por el punto en estudio. El error está destacado de forma gráfica en esta nueva edición. Deben aceptar que las funciones de demanda de elasticidad constante cumplen a la vez las condiciones de la función de demanda ordinaria de Marshall y de la función de demanda compensada de Hicks.

			Estas funciones de demanda propuestas permiten medir otras magnitudes económicas como la relación entre la variación de los precios inducida por el cambio de la tasa y las correspondientes variaciones de la cantidad demandada, la recaudación por IVA, el valor de las ventas y el excedente del consumidor. Además, aplicadas a la demanda agregada, abren la posibilidad de medir la variación de los ingresos totales del Estado, la del PIB y la de los factores de producción empleados para obtener el nuevo PIB. Dicho de forma más comprensible la variación de la tasa del IVA anticipa la evolución que van a tener el paro, el empleo y otros conceptos que influyen en el interés general.

			Las propiedades de las funciones de producción de tipo potencial marcan la senda del desarrollo óptimo y proporcionan el procedimiento a seguir para igualar a largo plazo la competitividad entre regiones o países. La potencialidad de los factores de producción y la cantidad de estos determinan la competitividad futura de un país. De aquí la importancia económica que tiene la tasa de natalidad y la ayuda de los estados a las familias numerosas. 

			Al emplear la palabra “senda”, cuando en los años setenta quise dar a conocer las propiedades de estas funciones, estaba pensando en la representación, en un plano o en dos dimensiones, de la franja que acota el margen de error en que se incurre cuando se estiman los valores de los factores capital y trabajo empleados. Si no se da cabida al margen de error la representación en el plano de la relación entre los factores es una línea sin dimensión en anchura y no una franja o senda. Esta línea sería la del crecimiento óptimo. 

			Pensando en un probable objetivo, a largo plazo, del Fondo de Compensación Interterritorial contemplado en la Constitución española, las propiedades de las funciones potenciales pueden ser empleadas para llegar a un acuerdo sobre las cantidades subvencionables a invertir en cada país o región con la finalidad de igualar la productividad física del factor trabajo y por ello la competitividad de las regiones. 

			Las nefastas consecuencias relacionadas con el crecimiento, el aumento del paro y los ingresos del Estado derivadas del aumento de la tasa en España, Japón y Méjico coinciden con las previstas en este libro.

			La disminución de la tasa del IVA hace que bajen los precios al consumidor o que haya deflación. La temida deflación ha sido empleada como argumento para evitar la disminución de la tasa. El comportamiento de la economía española en 2014 que ha crecido en deflación deja sin ese argumento a quienes se oponen a bajarla y también a quienes recomiendan subirla.

		

	
		
			


Prólogo




			ENTRE EL MAYO FRANCÉS Y LOS ACTUALES «INDIGNADOS»

			

La teoría que escribo tuvo su origen a finales de mayo del 67 en el aula del Instituto Agronómico Mediterráneo de Montpellier, a cuya tarima subí porque el profesor Joseph Klatzmann me sorprendió hablando con otro alumno rumano. Aquel día, apuntándome con la tiza, me dijo: «Un voluntario; por ejemplo, usted.» No fui capaz de resolver el problema que enunció de la forma que lo explicó, pero tratando de hacerlo me salió una relación entre porcentajes tan desconocida que a la hora del almuerzo sirvió de chanza entre los españoles que estábamos internos en el instituto. Escribí de nuevo, sentado a la mesa, dicha relación en el sobre de una carta que había recibido y aún conservo. El profesor Klatzmann, que estaba a nuestro lado, lejos de seguir la broma me preguntó si estaría dispuesto a irme un año a París a estudiar con él en La Sorbona y a hacer prácticas de programación económica en una empresa que él conocía. Le dije que sí. A los pocos días, recibí con sorpresa la noticia de que la OCDE me había prorrogado la beca. En el año 68 residía en el Colegio de España de París. Allí me sorprendió la revuelta de mayo, que cerró durante un tiempo las puertas de La Sorbona, pero, a fin de no perder la oportunidad de formarme, me abrieron las de la Universidad de Newcastle upon Tyne, donde aprendí marketing en la especialidad de productos agrarios y comprendí la importancia que tiene la demanda en la economía. Aquellos conocimientos, unidos al concepto de potencialidad y a la formación en matemáticas que había recibido en España, han sido la base para poder escribir este libro, ya que en los años posteriores a mi estancia en Montpellier aquellas demostraciones iniciales fueron creciendo hasta que se materializaron en tesis doctoral. 

			En la primavera de 2010, cuando sorteaba la crisis, anunciaron la subida de la tasa del IVA y volví sobre lo investigado acerca de los impuestos indirectos. Ya conocía los riesgos que conllevaba la subida de estos impuestos, y por ello me propuse ampliar el estudio en todo lo relacionado con su aumento, el cual, tal como yo mismo percibo, ha perjudicado nuestro devenir económico, aunque no de forma tan brusca como sucedió con la subida desmesurada de los precios que siguió a la de los salarios en la Francia de 1968. En aquel momento, el aumento desproporcionado de los salarios acarreó la inflación, lo que llevó al país a la devaluación de la moneda francesa antes de finalizar aquel año. Se puede deducir que, para que no haya inflación, la subida de los salarios ha de ir acompañada, en la misma proporción, de un aumento de la producción por hora trabajada. El aumento de la tasa y el de los salarios más allá de lo posible tienen efectos perniciosos. Lo que subyace en la base del estudio es la relación existente entre el precio de un producto la víspera de la subida de la tasa y su precio el día después. Esta relación es la que mide el cambio del nivel general de los precios. Aceptado esto, lo demás son cálculos matemáticos. En el desarrollo del estudio se podrán rastrear las matemáticas que aprendí de profesores de la Escuela Técnica Superior de Ingenieros Agrónomos de Madrid, como el académico de Ciencias don Manuel Valdivia Ureña y el doctor ingeniero agrónomo don Antonio Gutiérrez Bermúdez. Lo más complicado de los razonamientos matemáticos expuestos en este libro fue validado por don Antonio Gutiérrez Bermúdez, ya citado, el catedrático don José Luis de Miguel Arenal, y por los profesores que aprobaron mi tesis doctoral. También queda en todo ello la huella de los profesores de Economía que apoyaron mis trabajos, como los catedráticos de Economía don José Vergara Doncel, Joseph Klatzmann, E. M. Carpenter y R. J. Perkins. A Klatzmann le debo, entre otras cosas, mi primer contacto con el concepto de potencialidad, a partir del cual arranca el estudio de las funciones potenciales. A esta categoría pertenecen las funciones de elasticidad constante, que son lo básico del método de estudio. También le debo su propuesta y apoyo, que me permitieron continuar como becario de la OCDE. Gracias a ello pude ser admitido en la Universidad de Newcastle upon Tyne, donde fui alumno de E. M. Carpenter y tuve como tutor a R. J. Perkins. Por último, debo a la crisis económica el actual estudio sobre la repercusión del IVA en un número ilimitado de funciones de demanda. He terminado este estudio teórico dos años después de la subida de la tasa, que sin duda ha perjudicado a todos, y de forma más dura a quienes han perdido su trabajo y a los empresarios que han sufrido la quiebra de sus empresas como consecuencia de la disminución de la demanda. 

			Deseo que este libro sirva para rectificar la trayectoria que actualmente siguen nuestra economía y la de la Unión Europea, de manera que una nueva gestión, sin limitación de dinero para invertir a un precio inferior al coste de oportunidad, nos lleve al crecimiento con coste mínimo y al entendimiento entre los agentes económicos para la distribución equitativa de lo producido. De lo producido, insisto.
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