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4 ADIMDA SATIŞ ORTAKLIĞI

İşe yarayan iş sistemleri oluşturarak satış ortaklığı ile nasıl para kazanılır
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Tüm
hakları saklıdır. 


Herhangi bir ihlal, yasa hükümleri
uyarınca kovuşturulacaktır.

Bu yayının hiçbir bölümü, AB ve
ABD yasalarının izin verdiği durumlar haricinde, elektronik,
mekanik, fotokopi, kayıt, tarama veya başka herhangi bir şekilde
çoğaltılamaz, bir erişim sisteminde saklanamaz veya iletilemez.

Stefano Calicchio, bu cildin on beşte
birini aşmayan bir bölümünün çoğaltılmasına, ücreti
karşılığında izin verebilir. Talepler aşağıdaki e-posta
adresine gönderilmelidir: 
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"Müşterileri
hikayenizin kahramanları haline getirin." 



  
Ann
Handley



 






  
İştirakler
nedir ve nasıl çalışır? Bu alanda başarılı olmak için en iyi
operasyonel stratejiler hangileridir? Başarılı bir satış
ortaklığı işi başlatmak için bilmeniz gereken adımlar
nelerdir?



 





Bu
rehber, okuyucuya sektörün eğitim ve derinlemesine analizinde
eşlik ederek bu soruları yanıtlamak için oluşturulmuştur. 



 





Satış
ortaklığı, internet üzerinden iş yapmak isteyenler için zaten
ilginç bir fırsat sunuyor, ancak e-ticaret sektörünün sürekli
büyümesi, sektöre yatırım yapmaya karar verenler için mükemmel
gelişme olanaklarını garanti ediyor. Bu, tüm niyet ve amaçlar
için somut bir iş perspektifidir, ancak şu anda, konuyu
karakterize eden bilgi asimetrisi nedeniyle de pazarın oldukça
küçük bir kısmına devredilmiştir.


 





Yine
de bu araç bir kazan-kazan yaklaşımı ile karakterize edilir, hem
müşterinin hem de satıcının ihtiyaçlarını aynı anda
karşılamayı mümkün kılar (karşılıklı karşılaşmalarını
destekler) ve aynı zamanda web içeriği yöneticisine ek bir para
kazanma kanalı garanti eder.


 





Bu
nedenle, yeni satın almış olduğunuz bu kılavuzun, konu hakkında
daha fazla bilgi edinmek isteyen herkes için basit, doğrudan ve
pragmatik bir şekilde bağlantılar hakkında yararlı bilgiler
sağlaması amaçlanmıştır. Sonraki bölümlerde okuyucunun
elinden tutulacak ve adım adım keşfetmesine eşlik edilecektir:


 





-
bağlantıların ne olduğu ve nasıl çalıştıkları;

-
Satış ortaklığı pazarlamasında hangi operasyonel stratejilerin
kullanıldığı;

- Bu
işte başarılı olmak için uzmanlar tarafından benimsenen en iyi
uygulamalar nelerdir?

-
pazar yaklaşımının nasıl optimize edileceği.


 





Bu
el kitabının arkasındaki fikir:


 





-
Konunun kendileri için doğru olup olmadığını anlamak isteyenler
için destek;

-
İştirakler alanında iş kurmak isteyenler için pratik ve
operasyonel bilgiler;

-
Halihazırda deneyimli olanlar için ise bu kılavuz konuyla ilgili
bir özet aracı olarak kullanılabilir. 



 





Daha
derinlemesine analiz için daha teknik kılavuzlara başvuruyoruz,
ancak deneyimlerimiz gösteriyor ki, en iyi teoriler gibi
görünenleri
rafine etmemizi sağlayan şey pratiktir. Zamanla, konuya olan
tutkunuz sizi stratejilerinizi geliştirmeye, sizin için neyin işe
yaradığını anlamaya ve kendinizi yalnızca piyasayla değil, aynı
zamanda meslektaşlarınız, işbirlikçileriniz ve rakiplerinizle de
yüzleştirmeye yönlendirecektir.


 





Bunu
söyledikten sonra, daha fazla zaman kaybetmeyelim ve hemen ilk
genel
bakıştan başlayarak konuyu inceleyelim. Gelir ortaklığının
nasıl işlediğini merak ediyorsanız tek yapmanız gereken sayfayı
çevirmek ve okumaya başlamak!

 



                    
                

                
            

            
        

    
        
            
                
                
                    
                        Adım 1: Temel satış ortaklığı bilgileri
                    

                    
                    
                        
                    

                    
                

                
                
                    
                    

 






  
"Kısacası
pazarlamanın görevi, insanların değişen ihtiyaçlarını kârlı
fırsatlara dönüştürmektir. Amacı, daha iyi çözümler sunarak,
alıcıyı araştırma ve işlem zahmetinden ve zamanından
kurtararak ve topluma en üst düzeyde refah sunarak değer
yaratmaktır."


Philip
Kotler 



 





Bir
varış noktasına hangi yoldan gidileceğini anlamak için en iyi
şey, önce nerede olduğunuzu anlamak ve sonra hangi yöne
gideceğinize karar vermektir. Önümüzdeki birkaç satırda tam da
bunu ele alacağız: Satış ortaklığı alanındaki keşif
yolculuğumuza, yön bulmaya yarayacak bir harita oluşturmakla
başlayacağız. 
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