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Semua
hak dilindungi undang-undang. 



  
Setiap
pelanggaran akan dituntut sesuai dengan hukum.



  
Tidak
ada bagian dari publikasi ini yang boleh direproduksi, disimpan
dalam
sistem pengambilan, atau ditransmisikan dalam bentuk apa pun atau
dengan cara apa pun, elektronik, mekanis, fotokopi, perekaman,
pemindaian, atau lainnya, kecuali sebagaimana diizinkan oleh hukum
Uni Eropa dan Amerika Serikat.
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tidak melebihi seperlima belas dari volume ini dengan biaya
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Selama dekade terakhir, sosok
pelatih telah muncul secara mencolok di bidang pelatihan dan
pertumbuhan pribadi. Ribuan orang telah menghadapi kesulitan
keuangan
dan pengorbanan yang besar untuk berhasil menyelesaikan pelatihan
mereka, menjadi pelatih yang diakui bekerja dalam hubungan pribadi
atau dalam bisnis atau kegiatan olahraga. 



Bagi banyak orang, tujuan saat
ini adalah menggabungkan konseling profesional di bidang pembinaan
dengan pekerjaan utama mereka. Yang lain telah membuat keputusan
untuk menjadi konselor penuh waktu, berkomitmen penuh pada
aktivitas
yang menjanjikan ini.


Panduan ini dibuat untuk
menjawab pertanyaan yang ditanyakan oleh setiap pelatih kepada
dirinya sendiri ketika ia telah menyelesaikan pelatihannya.
Bagaimana
Anda mulai mempromosikan dan menjual layanan pembinaan Anda?  Ada
banyak kemungkinan jawaban, tetapi semuanya harus berasal dari
mengetahui alat promosi yang tepat.


Dalam panduan ini Anda akan
menemukan kursus pelatihan nyata, yang tidak mengklaim sebagai
solusi
pasti untuk memulai bisnis pembinaan, tetapi akan sangat membantu
Anda memahami dan menemukan strategi terbaik untuk mulai
mempromosikan bisnis baru Anda sebagai pelatih profesional. 



Anda akan dipandu melalui
penyusunan rencana pemasaran profesional yang baik dan menemukan
beberapa kiat mendasar tentang cara memanfaatkan web untuk
beriklan.
Jika Anda benar-benar ingin memulai bisnis pembinaan Anda, buku
pegangan ini memiliki informasi penting dan praktis untuk
Anda.
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Pikirkan profesi yang sedang
berkembang yang dapat meningkatkan klien dengan membantu mereka
mencapai tujuan profesional, relasional, atau 

  
gaya
  hidup yang 

penting.
Ditambah lagi dengan kesempatan besar untuk pertumbuhan pribadi dan
profesional konselor, yang memperoleh kesuksesan profesionalnya
dari
berbagi dalam afirmasi kliennya. Jika Anda dapat menggambarkan
semua
ini secara mental kepada diri Anda sendiri, Anda telah memahami
potensi yang melekat pada profesi coaching.


Menjadi seorang pelatih
membutuhkan 

  
latar
  belakang 

pendidikan/latar
belakang praktis yang sangat menuntut dan menarik. Selama lima
belas
tahun terakhir, sektor pelatihan pribadi telah melihat perkembangan
besar penawaran pelatihan yang ditujukan untuk menciptakan
konsultan
di bidang pembinaan. Banyak orang yang telah menguasai pengetahuan
yang diperlukan untuk melakukan aktivitas ini dengan kemampuan
terbaik mereka. Banyak yang telah belajar selama bertahun-tahun dan
memperoleh sertifikasi.


Sayangnya, kursus-kursus
pelatihan yang berfokus pada teknik dan metodologi pembinaan
praktis
ini tidak selalu diikuti oleh pelatihan yang sama pentingnya dalam
bisnis dan pemasaran profesional. Dilatih dan disertifikasi sebagai
pelatih tidak secara otomatis berarti memahami bagaimana menghadapi
pasar konsultasi, terutama karena banyaknya sekolah pelatihan dan
lulusan pelatih telah menciptakan lingkungan kerja yang sangat
kompetitif dan meningkat.


Dalam pekerjaan saya sebagai
konsultan pemasaran dengan hasrat untuk pertumbuhan pribadi, saya
telah mampu berkomunikasi dengan banyak pelatih dan telah menemukan
banyak pertanyaan dasar yang sama: bagaimana seseorang dapat
mengembangkan bisnis pembinaan? Bagaimana Anda membuat diri Anda
dikenal dan langkah apa yang perlu Anda ambil untuk membuat bisnis
ini berkembang? 



Kesalahpahaman terbesar
berasal dari fakta bahwa coaching adalah profesi yang mudah
diakses.
Ada banyak kursus pelatihan tingkat pemula dan selain pelatihan,
tidak diperlukan investasi khusus atau persyaratan legislatif,
selain
dari persyaratan klasik karena birokrasi administratif. Dalam
praktiknya, ini merupakan aktivitas yang dapat dimulai tanpa
komitmen
keuangan dan organisasi yang besar.


Semua ini menciptakan
prakondisi untuk proliferasi konsultan dalam jumlah besar, banyak
di
antara mereka yang tidak memiliki pengalaman wirausaha yang baik di
belakangnya dan tanpa pengetahuan yang diperlukan untuk menjalankan
bisnis sendiri. Pasar Italia mengalami fase pertama perkembangan
coaching dengan cara yang ambivalen; sejumlah klien yang tertarik
untuk berkonsultasi dalam bidang baru ini kehilangan kepercayaan
pada
media coaching setelah mengalami kurangnya profesionalisme praktis
dan organisasional.


Di sisi lain, klien saat ini
telah menjadi jauh lebih berhati-hati tentang bagaimana mereka
memilih pelatih mereka; sertifikasi dan kursus pelatihan masih
sangat
diperlukan untuk dapat menjalankan profesi ini, tetapi tidak lagi
dianggap cukup. Saat ini, lebih penting daripada sebelumnya untuk
mengetahui cara mengatur pekerjaan konsultasi seseorang, menemukan
klien potensial yang tertarik pada bidang keahlian khusus
seseorang.
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