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Se esta vida não for uma verdadeira luta, na qual algo é eternamente ganho para o universo pelo sucesso, não é melhor do que um jogo de teatros privados do qual se pode retirar à vontade. Mas parece uma luta de verdade.

-William James

 


Introdução


Alguns amigos meus vieram até mim e perguntaram se eu iria passar uma hora ou mais com um conhecido deles - um europeu que estava nos Estados Unidos há quase sete anos e estava, como eles o descreveram, "totalmente perdido". Agora em seus primeiros quarenta anos, este homem estava convencido de que nada havia feito de sua vida e estava indo em uma direção ainda mais sem rumo do que aquela que ele vinha seguindo. No pouco tempo em que esteve neste país, ele tinha tido uma série de trabalhos mal pagos e, de outra forma, não cumpridos. Mas algo no escuro de sua alma lhe disse que ele deveria ter sucesso em alguma coisa. Exatamente pelo que ele tinha talento, no entanto, ele não tinha idéia. Meus amigos me pediram para vê-lo e dar-lhe alguns conselhos.

Quando este homem e eu nos conhecemos pela primeira vez, houve duas coisas que me impressionaram imediatamente: a primeira foi que ele estava vestido com uma elegância impecável que apontava para um gosto excelente; e a segunda foi que ele tinha uma voz maravilhosa que criava uma impressão de extraordinária sofisticação. Minha reação inicial foi extremamente favorável, e eu tinha certeza de que haveria muitos talentos que este estranho me revelaria antes do final de nosso encontro.

Eu estava enganado.

Além da disposição geralmente amigável que ele demonstrava, não havia nada especialmente estilhaçando sua inteligência ou sua personalidade. Por um lado, ele parecia quase incrivelmente ingênuo em assuntos relacionados ao que geralmente é considerado o mundo dos negócios. E por outro lado, ele parecia totalmente desprovido de criatividade ou imaginação. Ele não tinha interesses especiais além de viagens a museus ou de ler colunas de arte nos jornais. Ele era, em suma, um daqueles indivíduos aparentemente incolores que, está convencido, nunca em mil anos poderia construir uma carreira de qualquer significado para si mesmo.

Eu estava a ponto de encurtar nossa reunião, estendendo minha mão para ele e - sem esperança, receio - desejando a ele a melhor das sortes quando, de repente, o pensamento me ocorreu: eu não estava sendo um pouco precipitado ao despedir este homem como um "caso sem esperança"? Não havia algo de especial nele? Tinha que haver. Consertei então que quase tinha esquecido o que mais me impressionava nele no início de nossa reunião.

Eu sabia, naquele momento, que estava sendo precipitado ao tentar encolher os ombros dos problemas da carreira deste indivíduo. Havia, como há no caso de quase todos, características distintivas. E no caso deste homem, elas eram o que eu já havia declarado: ele tinha excelente gosto, e seu discurso, marcado por um sotaque europeu encantador, despertava o interesse e a atenção de todos. Por que, então, este homem não poderia capitalizar sobre estes mesmos bens, apesar do fato de que eles pareciam comparativamente menores quando se considerava sua personalidade total?

A primeira sugestão que me ocorreu tomou a forma de uma pergunta. Ele já havia considerado a possibilidade de se tornar um secretário social? Raramente vi um homem tão surpreso. Será que eu considerava ser um secretário social o epítome do sucesso, perguntou ele? Ele só mudou a sua expressão quando eu indiquei que eu só fiz esta sugestão porque ela levaria a uma área promissora, uma área onde sua maneira elegante e seu interesse pelas artes seriam considerados uma vantagem. A área em que eu pensei estava em antiguidades. Ele não me respondeu diretamente, mas disse que pensaria sobre isso.

Vários meses se passaram. E uma coisa curiosa ocorreu. O homem não só garantiu um emprego como secretário social a uma proeminente família nova-iorquina, mas também gostou da idéia de vender antiguidades. Parcialmente através da assistência da família, ele conseguiu um trabalho em tempo parcial e free-lance como representante para vender móveis italianos antigos.

Este homem não levou muito tempo para adquirir um conhecimento fundamental de antiguidades, e através dos contatos que fez nos círculos sociais, este aparentemente "caso sem esperança" em poucos anos se tornou um dos antiquários mais conhecidos do mundo, com 27 escritórios em vários países.

A experiência me ensinou uma lição interessante. É simplesmente isto: o indivíduo em busca de sucesso deve considerar cada atributo que possui, não importa quão pequeno este atributo possa parecer. A pessoa a quem eu dei o conselho dificilmente é um pensador distinto. Tampouco se mostraria particularmente apto em uma situação comercial altamente competitiva. Mas ele, como todos os outros, é um ativo. E ele fez deles um capital.

Sempre me convenci de que qualquer pessoa pode se tornar um sucesso excepcional, desde que vários fatores sejam verdadeiros: ele se analisou minuciosamente para conhecer o campo para o qual é mais adequado; ele analisou o campo em si e decidiu o caminho de menor resistência para alcançar o objetivo, e enquanto caminhava em direção a ele, manteve-se sempre de olho nesse objetivo, nunca vacilando por um momento da direção que deveria seguir, sempre construindo sobre as próprias coisas mais significativas para obter ganhos.

Alcançar o sucesso é, essencialmente, um processo simples. Segue em todos os casos, não importa o que a profissão ou carreira possa ser - uma fórmula simples.

Eu mesmo já trabalhei em muitos campos e, correndo o risco de parecer auto-ludibriador, posso dizer honestamente que tenho tido muito sucesso. Em algum momento, tornei-me mundialmente famoso como um dançarino acrobático. E durante um período subseqüente de minha vida, fiz um nome para mim mesmo, criando uma imagem totalmente nova, como autor.

Mais tarde, continuei explorando e me tornando bem-sucedido em outros campos - a indústria da moda, a produção teatral, o setor imobiliário são alguns exemplos. Ao longo destas variadas carreiras, uma realização se tornou muito querida para mim, particularmente à medida que cada sucesso se amontoava sobre o outro.

A realização foi a seguinte: não importa o campo, não importa a área da vida na qual você espera alcançar seu sucesso, a fórmula para o sucesso permanece essencialmente a mesma.

Comecei a ver que não havia um caminho de vida onde uma certa série de regras definidas relativas ao sucesso não se aplicaria. E quando tomei conhecimento das regras, as soluções para os problemas foram imensamente simplificadas. Mas para conseguir o que se queria, as regras tinham que ser seguidas.

Foi na época em que descobri este simples fato que tomei consciência de que existia algo como uma "anatomia do sucesso", uma composição estrutural real que podia ser facilmente dissecada. Quando me dei conta disso, o pensamento me ocorreu de repente - por que não dissecar essa anatomia para que os outros a seguissem, deixando-os saber exatamente que passos tomar, que direções seguir e quais desconsiderar? Quão mais fácil seria alcançar e manter o sucesso se alguém tivesse os princípios já estabelecidos e dispostos em termos concisos a seguir! Não só o indivíduo estaria poupando anos de um doloroso procedimento de tentativa e fracasso para alcançar algo (que em alguns casos ele poderia nem mesmo querer), mas também poderia usar esses preceitos como postos de orientação para seu objetivo particular e mesmo depois de já tê-lo alcançado.

Assim, desenvolvi a idéia de escrever este livro.

As conclusões que fiz nas páginas seguintes são baseadas em minhas próprias experiências pessoais e nas experiências de muitos outros que conheci e que estiveram envolvidos, em grande medida, com sucesso. Alguns desses indivíduos passaram anos lutando desesperadamente para descobrir as direções certas a seguir, os passos a dar, os sentimentos adequados para ajudá-los a tomar suas decisões.

Estou escrevendo, então, o que eu e outros já aprendemos. E um dos propósitos que espero que este livro cumpra é poupar tempo valioso ao leitor, esclarecendo questões para que o que normalmente pode ser realizado ao longo de um período de anos possa ser realizado com sucesso em um período de meses.

Foi Goethe quem disse que em um mundo de confusão, um homem confuso só aumenta a confusão. E é hora, no que diz respeito ao sucesso, de pôr um fim a essa confusão.

Agora, há vários pontos que eu gostaria de fazer antes de entrar nos passos diretos que você tem que seguir.

Antes de tudo, obter sucesso não é uma coisa difícil ou complexa. E, em segundo lugar, as pessoas bem-sucedidas não são especialmente misteriosas. Na maioria dos casos, o que cria seu sucesso é que elas sabem para onde estão indo, reconhecem o que é importante para seus objetivos e conseguiram desconsiderar o que não é.

Um homem que nasce rico pode ter algumas vantagens sobre um homem que nasce pobre. Mas o homem pobre é como um cavalo com uma desvantagem. Ele tem um peso sobre ele durante a corrida, mas ele ainda está muito na corrida. E se ele for realmente talhado para o sucesso, ele vencerá.

Foi dito que o método de Napoleão para conquistar uma fortaleza era tão simples que iludia a todos. Enquanto seus inimigos tentavam imaginar os métodos mais complicados e rotundos que Napoleão poderia estar usando para alcançar uma vitória em particular, ele simplesmente avistou seu alvo e se moveu em uma linha direta em direção a ele até que ele foi conquistado.

Meu livro está dividido em duas seções: O sucesso: Alcançá-lo e Sucesso: Protegendo-o. Na primeira seção, eu resumi os passos básicos que você tem que seguir para chegar ao seu objetivo; na segunda seção, sublinhei a importância de manter esse objetivo e ilustrei as várias maneiras pelas quais nossos sucessos podem ser afetados, entre outras coisas, pelo dinheiro, casamento, sexo ou pela reputação pessoal do indivíduo.

Uma vez conhecidas as etapas e seguidas as regras corretas, o resto é fácil. Aplique os fatos deste livro à sua própria situação particular, mantendo sempre em mente seus traços particulares de personalidade, ambições e necessidades pessoais. Lembre-se, o sucesso não é uma coisa vaga e onírica, alcançada apenas viajando por um caminho emaranhado e complicado. Consegui-lo e mantê-lo é essencialmente simples. 

Mas é preciso cantarolar a rota correta.

Em certo sentido, então, que este livro seja o seu mapa de estradas. Siga os guias conforme eles aparecem. Confira cada destino depois de tê-lo alcançado. E mantenha-o com você, continuando na direção correta para a realização de seus próprios sonhos particulares de glória.

Nicolas Darvas



PARTE UM -  SUCESSO:  Alcançando o sucesso


1  -  Êxito: O que significa


Uma tarde, há cerca de um ano, recebi um telefonema de um velho amigo que havia acabado de fazer uma enorme matança na bolsa de valores. Ele sugeriu que nos reuníssemos para almoçar e discutir sua boa sorte. Fiquei encantado com a idéia, pois sempre gostei de ouvir histórias sobre pessoas que se tornam milionárias da noite para o dia.

Meu amigo tinha sido um indivíduo razoavelmente abastado. Há anos que ele estava no mercado. Ele havia ganhado um pouco de dinheiro aqui e ali, mas não havia provado ser o que a maioria das pessoas consideraria um verdadeiro sucesso nessa área - ou seja, não até cerca de um mês antes de eu receber seu telefonema.

Enquanto aguardava ansiosamente nossa reunião, tentei imaginar as mudanças sutis que poderiam ter ocorrido na personalidade de meu amigo. Por um lado, eu tinha certeza de que ele pareceria muito seguro de si mesmo - um pouco arrogante, talvez. Eu também tinha certeza de que ele estaria borbulhando de alegria com seu golpe de sorte.

Você pode imaginar meu espanto quando o encontrei esperando por mim, de cócoras contra a parede em uma das mesas de trás do restaurante, parecendo uma sombra do homem que um dia ele havia sido. Além de estar extremamente nervoso e retraído, ele tinha desenvolvido o traço de auto-flagelação verbal totalmente inútil.

Ele não parava de me dizer, de todas as coisas, como ele realmente não tinha a intenção de ganhar tanto dinheiro. Tinha sido principalmente sorte; ele até fez parecer como se tivesse sido sorte. Ele enfatizou o velho clichê de que dinheiro não era tudo, que embora ele tivesse conseguido o que sempre quis no mundo dos negócios, a realização era essencialmente sem valor.

No início, eu temia que talvez houvesse algo na vida pessoal de meu amigo - talvez sua esposa tivesse se apaixonado por outro homem; ou talvez seus filhos tivessem se envolvido em algum tipo de problema sério com a lei. Perguntei-lhe francamente o que o estava incomodando. Mas ele apenas riu quando sugeri que havia algum problema em sua vida pessoal. Ele jurou que sua família nunca havia sido tão feliz. Parecia, pelo menos, que eles estavam aproveitando o dinheiro.

Então, percebi exatamente o que o estava perturbando. Ele estava sofrendo da síndrome do sucesso em

reverso. Em vez de sentar-se e desfrutar do que havia alcançado, ele se sentiu cheio de culpa por tudo isso, parecendo muito fácil, muito confortável. Algo tinha que estar errado - sua ansiedade lhe dizia isso.

Correndo o risco de soar um pouco como seu analista, tentei levá-lo a pensar seriamente no assunto de seu sucesso. Não era verdade que ele havia passado muitos anos trabalhando para seu objetivo particular de se tornar milionário? Será que ele já não tinha passado por angústias e sacrifícios suficientes em sua vida para fazer sua fortuna? Era isto que ele vinha trabalhando desde que se formou na faculdade, e agora que tinha alcançado o que queria, ele podia relaxar - ou melhor ainda, estabelecer outro objetivo para si mesmo que o levaria ainda mais longe.

Quase todos estão familiarizados com o tipo de indivíduo que ostenta seu sucesso em todo o lugar. Ele pode fazê-lo com um Rolls-Royce cintilante, ou pode fazê-lo com um fluxo de mulheres que ele acompanha durante a noite até El Marrocos. Embora o tipo de indivíduo que ostenta seu sucesso não seja exatamente admirável, uma coisa deve ser bem clara: ele é um indivíduo infinitamente mais saudável do que o homem que se encolhe de culpa por seu próprio triunfo.

Considere os fatos. É o raro indivíduo que vem pelo sucesso através de uma casualidade. O sucesso alcançado desta maneira raramente permanece. O sucesso duradouro vem somente através do planejamento e da execução. Ele vem do trabalho duro, cujos resultados devem ser desfrutados e respeitados, já que é direcionado para receber a realização do sonho mais íntimo de cada um.

Em alguns setores, o sucesso é considerado peculiarmente como uma palavra de quatro letras. William James falava de sucesso como "o Deusa vadia", o que é totalmente absurdo quando se considera que o próprio James foi um enorme sucesso nas áreas de filosofia e psicologia. Outras pessoas afirmam que o sucesso não é nada além de pura sorte. Isto, mais uma vez, é um absurdo.

É preciso talento - e vontade - para atingir o sucesso. A sorte é apenas um fator e um fator relativamente menor.

Um jovem ator entra em um escritório de casting no exato momento em que esse escritório está procurando por seu tipo particular. Ele tem mais sorte, digamos, do que a jovem que entra no mesmo escritório e procura um emprego como dançarina do ventre. Mas o que o sortudo ator faz com essa reviravolta do destino uma vez que ela aparece em seu caminho? Ele faz uma boa leitura do papel disponível - ou sua sorte de ter estado no "lugar certo na hora certa" o deixa tão desprevenido que ele nervosamente se engasga com a cena?

Abe Burrows uma vez descreveu sua versão da sorte em um programa de TV de âmbito nacional. Burrows disse que via a sorte como uma roda, com o número da sorte vindo em um determinado momento, passando depois em um movimento no sentido horário até chegar novamente a ele em um momento subseqüente. A idéia, é claro, é reconhecer em que momento qual dos números é o da sorte e então chegar até ele.

Conheço um homem que, em 1930, teve a oportunidade de deixar o que considerava um trabalho de professor monótono e aceitar uma oferta para ir trabalhar em um novo empreendimento surpreendente e promissor em São Francisco. Mas ele não queria arriscar qualquer segurança financeira que o cargo de professor tivesse para oferecer e recusou o lugar de São Francisco. Algum tempo depois, este empreendimento se tornou um sucesso surpreendente para todos aqueles ligados a ele. O professor tinha se atrapalhado quando o número da sorte veio em seu caminho.

Curiosamente, vários anos depois, o professor, que agora estava ainda mais amargo e infeliz em seu trabalho, foi oferecido outra oportunidade que parecia extremamente promissora. Mas nessa época, ele estava tão insatisfeito, que não via nenhuma chance de sucesso. Os números da sorte continuavam chegando, e ele continuava desconsiderando-os, com o resultado final de que hoje, em seus anos intermediários, ele está profundamente infeliz em sua profissão.

Há muitos professores que estão entre as pessoas mais bem sucedidas e satisfeitas deste país. O importante a considerar é que nosso homem não foi bem-sucedido em seu trabalho nem estava satisfeito. E quando surgiram oportunidades de mudança em seu caminho, ele foi tão negativo em sua visão que os encolheu de ombros. Seu fracasso se deveu inteiramente ao fato de ele não saber o que fazer com as oportunidades que lhe eram oferecidas.

Sucesso: Três Definições

Antes de ir mais longe na discussão do sucesso, algumas definições são obrigatórias.

Eu vejo o termo sucesso dividido em três categorias: 

1. Sucesso pessoal

2. Sucesso público

3. Sucesso pessoal-público

Vamos dar o primeiro exemplo.

Há um homem que fica na entrada do Hotel George Vin Paris e não faz nada durante todo o dia a não ser dar um empurrão suave à porta giratória. Ele também cumprimenta as pessoas.

Este homem é um extraordinário sucesso pessoal. Ele é amado e, de certa forma, adorado por sua família e amigos, a quem ele, por sua vez, adora. Ao entrar no lobby do George V, aqueles que o conhecem o cumprimentam calorosamente. São aplaudidos por seu rosto amável e agradável. Ele não é subserviente; nem está distante; ele é apenas o tipo de pessoa incomum que faz as pessoas mais felizes no momento em que o vêem. Ele tem uma enorme afeição por seu trabalho, e isso mostra através de tudo o que ele faz.

Certa vez eu tive coragem suficiente para perguntar a este porteiro se ele invejava o número incontável de milionários que entram e saem apressados do lobby do hotel. Ele apenas olhou para mim, um pouco confuso. Então ele sorriu e se envolveu, comentando em francês: "Qual seria o objetivo?".

Realmente não havia sentido. Ele era um indivíduo completamente satisfeito - um Sucesso Pessoal.

O sucesso pessoal, portanto, deve ser definido da seguinte forma: A realização de uma satisfação interior na própria vida não depende do reconhecimento pela sociedade.

Agora vamos passar para a segunda definição:

O termo Sucesso Público deve ser definido da seguinte forma: A obtenção de riqueza, favor ou eminência como geralmente reconhecido pela meia.

Vários anos atrás, o presidente de uma famosa corporação surpreendeu o mundo ao tirar sua própria vida. Ele morreu, deixando um patrimônio avaliado em mais de 8.000.000 de dólares.

Até sua morte, havia muitos que admiravam sua riqueza, fama e poder corporativo. O que quer que o tenha levado ao suicídio nunca foi tornado público. Ele tinha, talvez, um senso profundamente enraizado de sua própria inadequação ou uma esmagadora falta de contentamento interior. Obviamente, ele era um Sucesso Público, mas não um Sucesso Pessoal.

E finalmente, chegamos ao termo Sucesso Pessoal-Público, uma combinação de ambos:

A realização de um contentamento interior aliado ao reconhecimento pela sociedade.

Somente uma pequena porcentagem de pessoas atinge este grau mais alto de realização, mas com a abordagem adequada pode ser alcançada. Indivíduos em cada profissão, em cada carreira, com cada objetivo de sucesso concebível, provaram que isto é verdade.

Não pretendo dar uma cópia deste livro ao porteiro do Hotel George V. Tanto quanto sei, ele não tem necessidade dele. Este livro é escrito para a pessoa que deseja alcançar o Sucesso Pessoal-Público, o homem que não está completamente satisfeito com a vida que ele leva e espera mudá-la. Ele pode querer se tornar chefe do Conselho de Educação de Nova York.

Ele pode querer ser reconhecido como um grande financiador, ou subir na presidência de uma grande empresa. O campo em si é secundário, pois a fórmula de sucesso é praticamente a mesma em todos os campos. O importante é que ele quer ser um membro de destaque em seu campo escolhido. Ele não só quer atingir a maior satisfação interior, mas também está determinado a atingir o pleno significado do Sucesso Pessoal-Público: o reconhecimento pela sociedade.

Agora que estabelecemos nosso conceito do termo Sucesso Pessoal-Público, estamos prontos para examinar o processo para alcançar esse sucesso.

O primeiro passo neste processo é o seguinte: devemos nos explorar bastante bem. Devemos nos familiarizar com os traços de personalidade que possuímos, traços que podem nos ajudar ou dificultar e possivelmente fazer sua aparição em nossas vidas quando menos esperamos deles.

Mas quais são exatamente esses traços que tendemos a rotular como ativos e passivos de nossas personalidades? E quão importantes eles são na busca de nossos objetivos?

Uma premissa favorita dos psicólogos e filósofos é que nunca poderemos realmente nos conhecer completamente. Mas acredito que podemos ao menos descobrir o suficiente que é importante sobre nós mesmos para fazer essa jornada rumo ao sucesso, em última análise, gratificante. Creio que podemos analisar a nós mesmos, a este respeito, usando o que é essencialmente um método simples.

Agora vamos explorar em detalhes qual é esse método.


2  -  Auto-análise: A chave para encontrar seu objetivo


QUANDO ALGUNS POVOS VÃO PARA UM CINEMA, AS SUAS SEMANAS QUANDO OS amantes se reúnem. Posso me lembrar de chorar uma ou duas vezes quando um personagem de um filme alcançou um sucesso notável.

Agora isto pode parecer um grande disparate. Mas no meu caso, como no caso de muitas pessoas de sucesso que conheci em minha vida, o sucesso na verdade se torna uma coisa bonita e, de certa forma, profundamente comovente. Muitas vezes, a criação de um sucesso particular pode parecer como a criação de uma magnífica obra de arte - lindamente trabalhada, habilmente realizada até sua fruição final e alcançando uma originalidade impressionante.

O bom senso nos diz que antes de conseguirmos qualquer coisa na vida, devemos saber se realmente queremos ou não aquela "qualquer coisa".

Durante anos, os psicólogos expuseram longamente o tipo de pessoa que tem um desejo particular, alcança a realização desse desejo e depois, uma vez que tem o que quer, não o quer mais. Mas o que dizer do indivíduo ainda mais triste que se ilude ao pensar que quer algo e nunca o realiza? Esta pobre alma é forçada a uma posição ainda mais frustrante, pois nunca descobre por si mesmo o pouco que o objeto significava para ele em primeiro lugar.

Muitas pessoas afirmam que querem ter sucesso porque imaginam que é a maneira de ser. Eles lutarão e apalparão em uma área após a outra, tentando alcançar o que lhes interessa muito pouco e continuando a viver no mundo de fantasia particular de sua escolha. Às vezes, eles reclamam da maneira como os deuses os enganaram. Eles andam invejando insensatamente aqueles que "conseguiram", rebaixando o talento desses outros indivíduos e colocando toda sua energia real em autopiedade.

Certa vez ouvi uma história bastante irônica sobre um homem deste tipo que, aos quarenta anos de idade, tinha realmente convencido todos os seus amigos de que a única razão pela qual ele não podia começar seu próprio negócio de vestuário por atacado era que ele não tinha fundos suficientes para fazer o investimento necessário. Ele tinha sonhos maravilhosos sobre o que ele poderia fazer se lhe fosse dada apenas a chance. Seus esquemas promocionais pareciam excelentes, e ele tinha descido tão profundamente em sua fantasia particular que até tinha elaborado no papel uma lista interminável de contatos para o empreendimento proposto, incluindo os nomes dos fabricantes de roupas, das principais agências de publicidade especializadas em moda masculina, e executivos de vendas de outras empresas que estariam dispostos a ir trabalhar para ele.

Infelizmente, porém, este homem tinha sido forçado a um trabalho que lhe proporcionava muito pouco salário para economizar dinheiro suficiente para fazer o investimento necessário. Pelo menos foi isso que ele disse aos outros!

Bem, uma tarde ele estava relatando o relato habitual de sua vida desafortunada (nesta época, tenho certeza, tinha chegado ao ponto de conter uma variedade de enfeites para tornar a história ainda mais convincente) quando inesperadamente o homem a quem ele estava contando sua história de desgraça o olhou diretamente nos olhos e disse, muito simplesmente: "Tudo bem, acho que posso ser eu a fornecer-lhe o capital necessário".

A primeira reação do aspirante a coagulante foi a incredulidade: Mas quando o outro homem apontou em detalhes como ele vinha considerando um investimento deste tipo há vários meses, o homem parecia muito contente. Ele não podia acreditar em sua mudança de sorte! Finalmente, os deuses tinham decidido compensar todo o mal que lhe haviam feito nos anos anteriores.

Várias semanas se passaram após o encontro entre os dois homens, mas o homem que havia se oferecido para colocar o capital necessário não conseguiu ouvir de seu amigo. De fato, parecia intrigante! Pois aqui finalmente um financiador se oferecia para transformar um sonho de uma vida inteira em realidade. No entanto, o financiador não havia recebido tanto quanto um telefonema do outro indivíduo.
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