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Psühholoogia ja inimkäitumise uurimine hakkas majandusteadusi ja
rahandust hõlmama, kui selgus, et tõhusate finantsturgude hüpotees
ei ole piisav, et selgitada toimuvate nähtuste keerukust.




 








Sellise homo economicuse olemasolu postuleerimine, kes on
oma
tegevuses täiesti ratsionaalne, aitab kindlasti korrastada
finantssüsteemi moodustavaid paljusid elemente ja uurida, kuidas
need omavahel seotud on. Kuid ratsionaalsusel on kaudne bìas, mis
mõnikord viib praktiliste tulemusteni, mis erinevad postuleeritust.
Tõepoolest, inimesed ei töötle teavet alati õigesti.




 








Sellest järeldub, et majandustegevuses osalejate tehtud valikud on
alati parimad võimalikud ning kõige loogilisemad ja
funktsionaalsemad. Kuid nad ei järgi alati akadeemilises kontekstis
soovitatud ratsionaalset lineaarsust. Tegelikult on teooria sageli
kaugel sellest, mis tegelikkuses toimub.




 








Nagu me kahjuks näeme majanduskriiside tsüklilise alguse puhul,
tunduvad inimeste valikud sageli täiesti irratsionaalsed, kuni
midagi ootamatut juhtub. Ja tõepoolest, mõnikord läbivad turgu
tõelised irratsionaalse eufooria faasid, millele järgnevad seejärel
põhjendamatu masenduse hetked.




 








TEOREETIKA:




RATSIONAALNE JA LINEAARNE KÄITUMINE




 








TEGELIK OLUKORD:





  
EUFOORIA ← → DEPRESSIOON





 








Käitumuslik rahandus on vahend, mis võib pakkuda tõlgendusvõimalust
lisaks sellele, mis oli varem võimalik puhtmajandusliku loogika
rakendamisel. 





 








See on multidistsiplinaarne lähenemine, mis ei püüa leida lõplikku
lahendust mis tahes finantsnähtuste tõlgendamiseks, vaid võimaldab
lisada olulisi selgitusi stsenaariumidele, mis muidu võivad jääda
kinni traditsioonilise mõtlemise eelarvamustesse ja
ebaselgustesse.




 








Loomulikult võib ratsionaalne turuteooria alati püüda seletada
mittevastavaid nähtusi kui juhuslikke sündmusi, kuid ilma, et see
annaks mingit tegelikku väärtust üldisele tõlgendusraamistikule.
Teisest küljest tuleb iga teooria juurde (või ületab) aja jooksul
kindlasti mõni teine teooria. 





 








Majanduses osalejate igapäevaste probleemide puhul ei saa kindlasti
jätta tähelepanuta kognitiivsete bìade mõju ja ulatust (nagu
esindusheuristika, liigne enesekindlus, kättesaadavus, kohanemine
või ankurdamine).




 








Järgnevatel lehekülgedel süveneme nende nähtuste
toimimismehhanismidesse, kui arendame käitumusliku rahanduse
teemat.
Alustame teema aluspõhimõtetest ning seejärel läheme edasi
praktiliste ja funktsionaalsete rakenduste juurde.




 








Eesmärk on aidata lugejal laiendada oma tõlgendamisvahendeid, et
paremini mõista turgude toimimist ja teha tavapärasest teadlikumaid
otsuseid.
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Käitumuslik rahandus on alles kujunev ja arenev majandusteaduse
valdkond, mida iseloomustab multidistsiplinaarne ja mitmeteguriline
lähenemine. Selle uuringu põhiidee on, et majandusteaduse,
psühholoogia, neuroloogia ja sotsioloogia uusimate tulemuste
kombinatsiooniga saab paremini selgitada, kuidas inimesed teevad
majanduslikke valikuid. 





 








Seetõttu peaksid kõige uuemad avastused nendes distsipliinides
tagama sünergilise tõlgendusväärtuse seoses üksikute teooriate
rakendamisega, eriti sellises majanduslikus raamistikus nagu
praegune, mis muutub üha keerulisemaks ja entroopilisemaks uute
tehnoloogiate kasutuselevõtu tõttu.




 








Mõelge vaid kõrgsagedusliku algoritmkauplemise peatumatule
arengule, mille puhul automatiseeritud tarkvara suudab kaubelda
mõne
miljonikümnendiku sekundi jooksul.  





 








Seega on see uurimisvaldkond, mis võib pakkuda vastuseid seal, kus
traditsiooniline majandusteadus ei suuda ette näha sektori
võimalikke tulevasi arenguid, sest üha enam fakte ja sündmusi ei
mahu traditsioonilistesse tõlgendusmudelitesse.




 








Tegelikult hakkame käitumuslikust rahandusest rääkima juba
neoklassilise majandusteooria esimestes teooriates. Meenub näiteks
Adam Smith, kes kirjutas "Moraalisüsteemide teooria",
milles ta kirjeldas süsteemi, mis põhineb kaastunde
printsiibil.




 








Smithi sõnul kujuneb sümpaatia teiste tunnetega samastumise ja
võrdlemise protsessi kaudu. Selles mehhanismis tunnevad inimesed
huvi teiste vastu, ilma et nad iseendast loobuksid. Seega ei
valmista
pagar leiba mitte selleks, et seda ära anda, vaid selleks, et seda
müüa, vaid püüab pakkuda toodet, mida kliendid soovivad ja
hindavad.




 








Iga kaubavahetuse keskmes on seega soov pakkuda teisele osapoolele
väärtust, rahuldades samal ajal nii enda kui ka teiste huve.
Majandusteadlase arvates vastab turu nähtamatu käsi õiglusele,
ühtlustades majandusliku korra moraalse korraga.




 








Sellest järeldub, et majandusteadus ja psühholoogia ühinevad
majandussubjektide käitumises. Eeldus, mis on käitumusliku
rahanduse keskmes.




 








On selge, et järgnevatel aastakümnetel sai valdavaks arusaam
inimesest kui ratsionaalsest operaatorist, kuid käitumisökonoomika
põhimõtted ootasid alles ilmsiks tulekut. Seega on alates 1980.
aastatest alates levinud hulgaliselt hüpoteese, uuringuid ja
teooriaid, mis käsitlevad inimeste otsuste tegemise viisi mõju
majandusküsimustes.




 








Teisest küljest on selle uurimisvaldkonna alati aktuaalseks ja
oluliseks muutnud pidevad anomaaliad, mis on aastate jooksul
üksteisele järgnenud teooriad "ebatäiuslikuks" muutnud.
Olgu tegemist siis väikeste turukorrektsioonide,
finantsinstrumentide hinnakõikumiste või loogikaga põhjendamata
massiliste ostudega (kuidas saab unustada viimastel aastakümnetel
järgnenud spekulatiivseid mullid), alati näis olevat midagi, mida
ei saanud traditsiooniliste majandusteooriate abil adekvaatselt
seletada.




 








1970ndate lõpus tekkisid esimesed perspektiiviteooriad, mis levisid
Kahnemani ja Tversky väljaande "Prospect Theory: An Analysis of
Decision Under Risk" kaudu. See seadis kahtluse alla John von
Neumanni ja Oskar Morgensterni 1944. aastal välja töötatud nn
oodatava kasulikkuse teooria. Alates sellest punktist on tähistatud
tee käitumusliku finantseerimise arendamiseks.




 








Alates 1990ndatest aastatest on lisandunud uusi viise, kuidas
inimesed valikuid teevad, ja kuidas neid uurida. Teadmised, mida
mõned aastad varem ei osatud isegi ette kujutada. Mitmeteguriline
ja
multidistsiplinaarne lähenemine on viinud uurijad kasutama
tipptasemel meditsiiniseadmeid, et püüda tõlgendada, kuidas aju
valiku tegemise ajal töötab.




 








Mõeldakse neuroturunduse ja neuroökonoomika avastustele, näiteks
magnetresonantstomograafia kasutamisele, et välja selgitada,
millised ajupiirkonnad süttib ja käivitub, kui on aeg teha
investeerimis- või ostuotsus.




 








Viimastel aastatel jõudis käitumusliku rahanduse lõplik tunnustus
suurte majandusteooriate olümpiale, kui psühholoog dr Richard H.
Thalerile omistati käitumusliku majandusteaduse alaste uuringute
eest Nobeli majanduspreemia (2017). 





 








Oma töös näitas Thaler, et üksikisikute otsuseid majandussfääris
saab uurida ja selgitada kognitiivse psühholoogia meetodite abil,
luues seega (nagu Rootsi Akadeemia auhinnatseremoonial teatas)
silla
üksikisiku otsustusprotsessi majandusliku ja psühholoogilise
analüüsi vahel.




 








Kokkuvõttes võime seega määratleda käitumisökonoomikat kui
distsipliini, mis uurib, kuidas psühholoogilised kalduvused
mõjutavad investorite ja kauplejate finantskäitumist. Lisaks
sellele suudab see distsipliin analüüsida ja näidata moonutusi,
mis võivad olla turumanomaaliate põhjuseks.
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