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	Introdução

	 

	Lançado em 1936, "Como Fazer Amigos e Influenciar Pessoas" é um mega clássico de autoajuda que vendeu mais de 15 milhões de cópias. Este livro de Dale Carnegie provou ser um best-seller atemporal. Como acontece com a maioria dos livros famosos, mais pessoas ouviram falar do livro do que o leram! Embora o livro tenha sido concebido principalmente como um livro complementar às aulas de Dale Carnegie sobre como ser um bom vendedor, ele contém sabedoria que você pode aplicar em uma infinidade de situações da vida real.

	 

	Dividido em quatro seções, o livro está repleto de conselhos sólidos e ajudou milhares, talvez até milhões de pessoas a subir na escada do sucesso em seus negócios e vidas pessoais.

	O objetivo deste livro NÃO é substituir a necessidade de ler o livro de Dale Carnegie. A leitura do livro "Como Fazer Amigos e Influenciar Pessoas" de Dale é altamente recomendada. O objetivo deste livro é ajudá-lo a compreender rapidamente o livro... sem que você precise folhear mais de 200 páginas do livro de Dale.
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