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Pròleg

			La humanitat s’enfrontava, des de les acaballes del segle XX, a un profund repte que n’amenaça la supervivència, produït, en gran mesura, per l’augment de la població, l’esgotament dels recursos naturals i el desenvolupament d’una economia basada en el malbaratament i el consum innecessari.

			La primera prova concloent i inqüestionable sobre aquesta crisi permanent en què s’estava submergint l’espècie humana, la trobem en l’informe Meadows, publicat el 1972, també conegut com “Els límits del creixement”. Aquest estudi era una anàlisi prospectiva de diferents variables —població mundial, industrialització, contaminació, aliments i recursos naturals— de les quals, mitjançant un potent programa informàtic, se’n va calcular l’evolució entre el 1900 i el 2150. Com a resultat, es va arribar a la conclusió que, a mitjans segle XXI, cap a l’any 2040, s’esgotarien els recursos i l’economia es col·lapsaria, amb la devastadora conseqüència d’un decreixement molt pronunciat de la població, que es reduiria al voltant del 50%.
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			Gràfic d’evolució de les variables de l’informe Meadows 
entre el 1900 i el 2150.
(1: població, 2: aliments, 3: producció industrial, 4: contaminació, 5: recursos naturals)

			Tot i que les observacions fetes durant les primeres dècades del segle XXI confirmaven una considerable validesa de les conclusions d’aquest estudi, la seva possible certesa va provoca un cert escepticisme pel seu exagerat alarmisme. Malauradament, després es constataria que les seves prediccions anaven ben encaminades.

			Després de la gran crisi del deute, que va durar del 2008 al 2018, l’economia mundial no es va acabar mai de recuperar, i es van anar succeint una crisi darrera l’altra. La Xina va entrar en recessió continuada a partir del 2035, els EUA es van declarar fallida al desembre de 2037, i la UE va deixar de pagar el seu deute sobirà el 2039. Durant la dècada dels 2040-50, els principals estats, liderats per EUA, Xina i la UE, van reaccionar eliminant costos: adoptant l’anglès com a única llengua universal, creant un govern mundial capaç de fer lleis i gestionar l’economia mundial, etc. Poc després, cap el 2053, es van abandonar el diners físics per adoptar el Bitcoin com a única moneda electrònica universal. Malgrat els esforços per reduir costos i unir esforços, i per bé que es van fer tímids intents de fomentar les energies renovables i el reciclatge de residus, l’inevitable va passar, i es van esgotar els recursos naturals de forma irreversible durant la primavera del 2061, uns vint anys més tard del previst per l’informe Meadows.

			El medi natural no podia sostenir els 10.000 milions d’habitants del planeta, ni els seu nivell de consum sempre en augment. Amb l’esgotament dels recursos, aquests van pujar ràpid de preu, pel mecanisme de l’oferta i la demana. Les empreses van reaccionar pujant el preu dels seus productes, i va aparèixer una hiperinflació mundial, una barra de pa va passar de valdre 1 bitcoin a 1000 bitcoins en dos mesos. De resultes d’això, els consum va caure sota mínims i les empreses van començar a registrar pèrdues milionàries, cosa que va provocar que tanquessin o acomiadessin la major part del seus empleats. Aproximadament el 50% dels treballadors es van quedar a l’atur en pocs mesos. El que ningú podia imaginar o volia veure va passar, el sistema capitalista es va col·lapsar totalment.

			En els següents vint anys posteriors al gran cataclisme econòmic, aproximadament un terç de la població mundial va morir de gana, i un altre terç va morir pels conflictes armats per la lluita i protecció dels pocs recursos naturals que encara quedaven, era el que més tard es coneixeria com la tercera guerra mundial: “les guerres de la fam”. En aquest estat d’escassetat i precarietat absoluta, els més enginyosos van sobreviure i prosperar. En un entorn social on els diners no podien comprar res i els recursos eren inaccessibles, només els coneixements, la tecnologia i el teu propi enginy tenien autèntic valor, eren la diferencia entra la vida i la mort.

			Finalment, l’economia i la població mundial es van estabilitzar de nou cap a la dècada de 2090. Només quedaven 1000 milions d’habitants a tot el planeta, un 10% dels que hi havia abans de la catàstrofe. Es van instaurar de nou els governs a la majora dels països, i també el govern mundial. Cap el 2120 la població mundial va començar i créixer de nou. Va ser llavors que l’ONU va encarregar, a un comitè de científics d’arreu del món, un estudi secret i interdisciplinari per entendre i prevenir un nou i encara més mortífer daltabaix, que pogués ser, no només la fi del sistema econòmic, sinó la fi de la humanitat.

			L’estudi, fruit de la recerca per part dels més reputats investigadors en els camps de la genètica, l’antropologia, l’economia i la sociologia, va provocar moltes i diverses reaccions entre els governants que van tenir accés als seus resultats i conclusions finals. No ha estat fins ara, 20 anys després, que s’ha decidit fer públics i divulgar els resultats d’aquell estudi, amb la publicació d’aquest llibre. Els resultats de l’estudi són concloents i inapel·lables, i assenyalen la genètica com a causa principal del comportament econòmicament suïcida. Després d’analitzar els comportaments humans i associar-los a un estudi genòmic complet de cada individu, s’ha descobert la presència de diferents subespècies humanes, al contrari del que es creia fins al moment, en què la hipòtesi més acceptada era l’existència d’una sola subespècie: l’homo sapiens sapiens. El resultat principal de l’estudi, és l’aparició de l’espècie hominoide més avançada fins al moment: l’homo sapiens ecosoficus, que és una evolució de l’homo sapiens economicus, la causant del desastre.

			Fins l’arribada el gran cataclisme, l’homo economicus era l’espècie dominant. Tot i que aquests espècimens eren conscients que la Terra era limitada i, per tant, els seus recursos també, van continuar vivint i mantenint un sistema capitalista que, per sobreviure, necessitava el consum més gran de productes possible, fins i tot innecessaris, amb la qual cosa malbaratava grans quantitats de recursos naturals cada cop més escassos. Les espècies més avançades, i en particular l’homo ecosoficus, eren conscients que el problema no es devia a factors individuals, sinó a l’existència d’un sistema social, i econòmic en particular, que no incentivava la creació de nou coneixement per solucionar els seus problemes. La mateixa teoria de jocs, de profunds fonaments matemàtics, ens mostrava com, davant de certes normes socials, els humans fèiem eleccions cercant el màxim benefici propi, encara que això afectés negativament a tots els membres de la comunitat, si les regles socials ens empenyien a fer-ho.

			L’estudi revelava també que la nova espècie dominant, després de la gran catàstrofe, va passar a ser l’homo ecosoficus. Aquesta espècie va passar d’un residual 3% abans de la crisi, al 20% de la població mundial pocs anys després. Per solucionar els problemes i reptes socials derivats de la catàstrofe, l’homo ecosoficus actuava sobre les normes i el funcionament de tota la societat, per adaptar-la a la naturalesa humana. En lloc d’adaptar les persones a la societat, adaptava la societat a les persones, per mitjà de la tecnologia i el coneixement.

			En l’ordre imposat per l’homo ecosoficus, no hi havia lloc perquè cadascú lluités per la seva banda en una guerra que no guanyaria mai, sinó que les persones es dedicaven a construir un sistema econòmic racional, una economia sostenible basada en el coneixement, el que a dia d’avui es coneix com a ecosofia. Es tractava, doncs, de fer convergir els interessos individuals amb els col·lectius per tal de crear una economia on ningú se sentís exclòs ni menystingut, sinó on tothom pogués maximitzar i treure benefici de les seves habilitats, treure’n benefici propi però també per a la comunitat.

		

	
		
			
Introducció

			El llibre compte amb un total de cinc blocs i un annex. En cada bloc es van desenvolupant diferents aspectes de la vida ecosòfica, amb el propòsit d’entendre millor el nou paradigma ecosòfic. L’ecosofia no és una altra teoria econòmica més, sinó que és un pas més, un canvi de paradigma, com veurem en els capítols següents. Finalment, en l’annex es fa un anàlisi teòric de la teoria econòmica des d’un punt de vista ecosòfic, sobre la que se sustenta tot el llibre. No per ser un annex aquest bloc és menys interessant, però per la seva naturalesa més teòrica s’ha deixat al final per aquells més interessants en entrar en el cor teòric de l’ecosofia.

			Confio en què les idees d’aquest llibre serveixin per despertar els gens ecosòfics latents que probablement tots tenim incorporats en el nostre ADN, però que necessiten ser ajudats a expressar-se, i així poder desenvolupar tot el nostre potencial humà. D’alguna manera s’han de prevenir les crisis cícliques econòmiques, i en concret les crisis ecològiques de dimensions catastròfiques. Les crisis econòmiques deixen molts parats, arruïnats i exclosos socials, que malmeten el teixit social i la confiança amb un futur millor. Tanmateix, les crisis ecològiques són molt pitjors, ja que les conseqüències de l’esgotament dels recursos i d’una contaminació insalubre són la mort en grans quantitats, i el patiment extrem per fam i conflictes armats.

			Que aquest llibre serveixi a les generacions presents i futures per fer de la vida humana quelcom més satisfactori, més plaent i menys dolorós. Tota crisis, tota derrota, ha d’anar acompanyada d’un procés de reflexió i d’aprenentatge, que ens permeti entendre les causes i, per tant, concebre les solucions. Per això, aquest llibre a part d’una cert anàlisi de les causes de les crisis, també fa una cerca de les solucions, a fi de burxar a les ferides, però no per lamentar-se sinó per curar-les. Sense més preàmbuls us deixo a soles amb l’homo ecosoficus i l’ecosofia, amb la intenció que els seu esperit i les seves idees ens il·luminin una mica el camí, i al ser més ecosòfics també siguem més i millors humans.

		

	
		
			Bloc A
L’origen de l’homo ecosoficus

			En aquest bloc introductori intentarem respondre a les preguntes de: Quina diferència hi ha entre l’homo ecologicus, l’homo economicus i l’homo ecosoficus?, per poder entendre millor de què estem parlant quan diem que hi ha diferents espècies hominoides. Un cop introduïda l’espècie principal de l’estudi, l’homo ecosoficus, respondrem a la pregunta: Què és l’ecosofia?, que vindria a ser una evolució de l’economia, d’igual manera que l’economia va ser-ho de l’ecologia.

			El concepte d’ecosofia és clau per entendre el canvi de paradigma que l’homo ecosoficus representa respecte la resta d’homínids. El concepte d’ecosofia ve del grec, d’igual manera que ecologia i economia:

			Ecologia: eco (οίκος = casa/entorn) i logia (λογία= estudi de).

			Economia: eco (οίκος = casa/entorn) i nomia (νέμoμαι = gestió/maneig).

			Ecosofia: eco (οίκος=casa/entorn) i sofia (σοφία=coneixement/saviesa).

			Per tant, l’ecologia representa l’estudi del mecanisme que tenen tots els éssers vius per sobreviure en el seu entorn natural, i per consegüent també els éssers humans. Per contra, l’economia s’encarrega de la gestió d’aquest entorn per part de la societat, i per tant, els individus sobreviuen gràcies i a través de la societat i les relacions personals. Finalment, l’ecosofia ens ve a dir que els éssers humans ecosòfics sobreviuen gràcies al coneixement que tenen del seu entorn, per mitjà de la ciència, la tecnologia, etc. Aleshores, ecologia i medi natural, economia i societat, i ecosofia i logos són els conjunts de paraules clau.

			“La ignorància genera més confiança 
més freqüentment que el coneixement”, 
Charles Darwin.

		

	
		
			1
Els nous homínids

			L’homo sapiens va aparèixer fa aproximadament uns 200.000 anys. Tots els éssers humans en l’actualitat formem part d’aquesta espècie. Durant aquests 200.000 anys l’homo sapiens ha experimentat molts canvis, fins el punt que els humans vivim i ens relacionem els uns amb els altres de forma molt diferent de com ho fèiem fa 200.000 anys. En els seus inicis, l’homo sapiens era una espècie animal gairebé com qualsevol altra, no es preocupava de gaire cosa més que de menjar, dormir i procrear, encara que ho feia més intel·ligentment que les altres espècies.

			Els diferents estadis de desenvolupament d’aquesta intel·ligència han portat a l’homo sapiens a viure diferents formes de supervivència i de relació amb el medi. En el primer estadi, que anava des de la caça i la recol·lecció fins el descobriment de l’agricultura, la ramaderia i la metal·lúrgia, l’homo sapiens vivia molt lligat al medi natural, és a dir, en un estat ecològic, en equilibri amb la naturalesa i a la recerca de la supervivència. En un segon estadi, el del descobriment de la indústria, els diners i el comerç, l’homo sapiens vivia lligats al medi social, és a dir, la seva supervivència depenia de les relacions socials. En aquest estadi, l’homo sapiens intentaven exercir un control sobre la natura i vivien en un estat econòmic, a la recerca de la riquesa. Finalment, en el tercer estadi, el de la descoberta de la genètica, l’energia nuclear i la societat del coneixement, l’homo sapiens perd els seus lligams amb el medi natural, se’n independitza totalment. El medi social perd rellevància a favor del medi cultural, el coneixement. En aquest estadi, l’homo sapiens viu en un estat ecosòfic, és a dir, a la recerca de coneixement.

			Davant aquestes diverses adaptacions al medi, l’homo sapiens va mutar, creant diverses subespècies i varietats, que sense deixar de ser part de l’homo sapiens, han contribuït a l’evolució i diversificació d’aquest homínid del qual tots en formem part. D’aquests tres estadis de desenvolupament intel·lectual, se’n deriven tres estadis biològics del homo sapiens. En primer lloc, hem observat tres subespècies principals, l’homo sapiens ecologicus, l’homo sapiens economicus i l’homo sapiens ecosoficus, a partir d’ara anomenats amb la notació abreujada. Aquestes tres subespècies representen uns estadis correlatius pel que fa al nivell de desenvolupament de l’espècie humana, essent l’homo ecosoficus la més avançada. Per la seva banda, l’homo economicus s’han diferenciat entre ells creant varietats dins aquesta subespècie. Així és que han aparegut tres varietats d’homo economicus segons la seva forma d’actuar davant el tòtem dels diners. Aquestes tres subespècies són, l’homo economicus pesseterus, l’homo economicus mangantis i l’homo economicus comunalis.
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			Homo ecologicus

			Els individus pertanyents a l’homo ecologicus tenien com a lema principal viure en equilibri amb la natura. Vivien i morien sota les lleis naturals, les lleis de l’ecologia. Les seves creences religioses i ancestrals, feien que allò nou i/o artificial els resultés estrany i poc natural, de manera que era ràpidament aïllat i menystingut. Fins i tot, la intel·ligència humana era vista amb recel, com quelcom estrany, màgic i antinatural. Per aquesta raó, qualsevol intent d’expressar algun tipus d’intel·ligència era ignorat i marginat, per desconfiança i por, ja que se la considerava artificial i oposada a la natura.

			El percentatge de població que representava l’homo ecologicus era del 50% de la població. S’havia de tenir en compte que grans proporcions de la població dels països subdesenvolupats eren d’aquesta subespècie. Malgrat aquesta gran quantitat de població, o potser degut a això, l’homo ecologicus vivia en extrema pobresa, ja que allò que la natura els podia oferir, per viure en equilibri i d’acord amb ella, era limitat, i un excés de natalitat els acostava ràpidament al llindar de la pobresa.

			L’homo ecologicus vivia normalment en petites comunitats o tribus de no més de mil persones, situades en zones boscoses i/o poc habitades, on formava petits pobles autònoms molt propers els uns als altres. També se’ls podia trobar en els barris perifèrics i marginals de les grans ciutats i metròpolis contemporànies. L’homo ecologicus era considerat una subespècie de l’homo sapiens, ja que malgrat les seves deficiències culturals, era capaç de comunicar-se amb un llenguatge més o menys complex i crear eines i habitatges d’una certa sofisticació.

			Homo economicus

			L’homo economicus va ser l’inventor dels diners com a mitjà d’intercanvi comercial de diferents mercaderies. Així fa més de 2000 anys van encunyar les primeres monedes, de les que després se seguirien amb els primers bitllets. L’homo economicus formava assentaments més grans que l’homo ecologicus fins a crear grans ciutats. Entre aquestes ciutats hi havia un fort intercanvi comercial, d’aquí l’aparició de les monedes. Amb l’homo economicus va aparèixer les primeres grans civilitzacions humanes, i es van seguir dels grans imperis, que eren el resultat de les guerres militars entre les ciutats i territoris més pròspers.

			La cultura de l’homo economicus era molt més complexa que la cultura de l’homo ecologicus, ja que la seva dependència de la natura era molt menor per l’eclosió de les arts i la ciència, que tot i no ser molt desenvolupades, ja tenien un cert pes dins les societats d’aquest homínid. De l’homo economicus han aparegut tres varietats, l’homo comunalis, l’homo mangantis i l’homo pesseterus.

			Homo comunalis

			L’homo comunalis representava un 10% de la població, una xifra gens negligible, gràcies a la importància que atribuïa al treball en equip. En l’homo comunalis no existia la competició, tot es compartia i sempre es cooperava. L’enveja i la cobdícia no hi tenien cabuda. No tenien cap tipus de jerarquia de poder, amb la qual cosa els faltava també qualsevol iniciativa personal o empresarial. El lema principal de l’homo comunalis era la igualtat i la paritat entre les persones. Així, si un individu tenia la desgràcia de destacar per sobre dels altres, aquests no dubtaven a anul·lar-lo i maltractar-lo fins a deixar-lo altre cop a l’altura de tota la resta.

			Així, entenien l’economia i els diners com quelcom perillós i corrupte, que explotava i destrossava la vida de la gent, per aquesta raó es repartien els diners a parts iguals entre tots els espècimens de la seva varietat. De l’homo comunalis va néixer el sistema econòmic conegut com a comunisme, ideat en primera instancia pel seu principal profeta anomenat Karl Marx, i després millorat i ampliat per multitud de pensadors comunistes posteriors.

			Homo mangantis

			L’homo mangantis tenia una altra forma de veure l’economia i els diners. A l’homo mangantis no li agradava treballar, però per contra si que els agradava els diners i molt. Així que finalment van trobar unes vies d’escapament davant la seva naturalesa cobdiciosa i poc diligent. Per aconseguir diners van optar per esdevenir especuladors financers, dirigint i creant bancs i grans corporacions amb el sol objectiu d’acumular diners sense haver de fer gaire esforç. Altres van optar pel sector públic, i participar de les institucions polítiques per aconseguir gestionar grans quantitats de diners públics procedents dels impostos, amb poc control social i considerable impunitat. En conseqüència, totes les grans institucions polítiques i econòmiques estaven en gran part farcides d’homo mangantis, que pretenien que fossin les institucions les que guiessin l’economia.

			De l’homo mangantis va néixer un nou corrent econòmic que rebia el nom de Keynesianisme, que va néixer de la mà de John Maynard Keynes. Aquesta corrent econòmica feia èmfasis en l’ús de les grans institucions com governs, bancs, borsa, sindicats, etc., per crear una estabilitat econòmica suficient per donar confiança als consumidors, amb la intenció d’estimular el consum de forma gairebé il·limitada, creant el que temps després es coneixeria com la societat del consum. L’homo mangantis representava un 10 per cent de la població mundial.

			Homo pesseterus

			De l’homo sapiens també va sorgir una altra nova espècie homínida, l’homo pesseterus. Al contrari que l’homo ecologicus i l’homo comunalis que no tenien olfacte per als negocis, l’homo pesseterus olorava la flaire dels diners a quilòmetres de distància. Potser el desenvolupament intel·lectual de l’homo pesseterus no era el més gran de tots els homínids, però no malgastava ni una sola neurona en res d’on no pogués treure algun benefici econòmic. No el preocupava que el negoci pogués malmetre el medi ambient, o de tenir els treballadors sobrerexplotats o en condicions deplorables. L’homo pesseterus no tenia amics, i és que, per a ell, no hi havia més amic que els diners, perquè aquests ho podien comprar tot. Allà on qualsevol homo ecologicus no hauria vist més que aire, l’homo pesseterus en treia un negoci que aportava milions a la seva cartera. L’especulació, la sobreexplotació, o bé el diner negre, eren les paraules i conceptes en què l’homo pesseterus es movia diàriament; eren la seva religió, el seu pa de cada dia.

			De l’homo pesseterus va néixer un nou sistema econòmic que ha estat l’imperant fins l’aparició de l’homo ecosoficus. Aquest sistema era anomenat neoliberalisme, i es basava en l’empresa com a puntal econòmic, que l’inversor i capitalista feien servir per enriquir-se. Els altres actors econòmics com treballadors i consumidors, havien d’adaptar-se com podien a l’empresa, i donar gràcies pels productes i llocs de treball que aquesta els oferia. L’homo pesseterus representava el 10% de la població, malauradament sense ells l’economia es ressentiria.

			Homo ecosoficus

			Finalment parlarem de l’última i més evolucionada subespècie de l’homo sapiens trobada fins avui, l’homo ecosoficus. Aquest posseeix un nivell intel·lectual superior a les altres subespècies trobades, com per exemple l’homo pesseterus, amb el qual comparteix la seva preocupació per la prosperitat. No us creieu, però, que ser un homo ecosoficus era senzill, sinó tot el contrari. La seva intel·ligència el feia adonar-se de seguida que l’especulació, la sobreexplotació i el diner negre no portaven enlloc i que a la llarga podien ser molt perjudicials. Per tant, l’homo ecosoficus havia de cercar una altra manera de fer diners, una forma socialment més equilibrada i racional, en que no hi haguessin perdedors i guanyadors, sinó que tothom hi sortís guanyant. Hem de donar les gràcies que l’homo ecosoficus tingués la intel·ligència superior. L’homo ecosoficus no creia en casualitats, ni en forces espirituals, sinó tot el contrari; el seu olfacte econòmic el feia tocar de peus a terra en un intent de viure millor, i la seva aguda intel·ligència el tornava una persona responsable i treballadora.

			Així que, l’homo ecosoficus deixava endarrere el paradigma econòmic basat en els diners, per abraçar un nou paradigma, l’ecosòfic, basat en el coneixement i el benestar de les persones. A més, l’homo ecosoficus havia desenvolupat una economia sostenible, que no malbaratava recursos natural i no realitzava cap impacte negatiu sobre el medi natural. L’homo ecosoficus representava el 20% de la població mundial i estava en continu creixement. Ja anirem coneixent amb més profunditat l’homo ecosoficus, ja que és l’element principal d’estudi d’aquest treball científic.
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De l’homo ecologicus a l’homo ecosoficus

			L’aparició de l’homo ecosoficus era molt recent. Tot i que, no se sabia del cert en quin any van aparèixer per primer cop sobre la Terra, no va ser fins l’any 1973 que els primers homo ecosoficus van prendre consciencia d’ells mateixos. Això va succeir a la capital de Noruega, a la universitat d’Oslo, on per primer cop es va concebre el concepte de ecosofia per part del professor Arne Næss. A partir de llavors, l’homo ecosoficus es va anar expandint com a tal per tot el món i amb ells el concepte d’ecosofia. Tots ens preguntem: Quina era la principal diferència que feia que l’homo ecosoficus fos l’homínid més desenvolupat de la Terra? I què el diferenciava de la resta d’homo sapiens?

			L’homo sapiens, sobretot en les seves etapes primigènies, va néixer en la forma d’homo ecologicus. Aquests espècimens estaven fortament lligats al medi natural on vivien; n’obtenien els aliments, els materials de construcció, respiraven l’oxigen produït per les plantes en fer la fotosíntesi, bevien l’aigua depurada per la pluja i, per tant, depenien de la natura i la resta d’éssers vius de la Terra per sobreviure. Per tant, l’homo ecologicus vivia i sobrevivia segons les lleis de l’ecologia, segons les quals la relació entre el medi i el cos determinava la supervivència i la reproducció. Així doncs, els més ben adaptats físicament eren els que sobrevivien i es reproduïen, ja que el cos era el mitjà per fer-ho. D’igual manera, el medi jugava un paper clau, ja que si no oferia prou aliments i matèries primeres, podia donar-se el cas que l’homo ecologicus no pogués sobreviure i reproduir-se. En el joc de l’ecologia, per a l’homo ecologicus, perdre significava la mort; guanyar significava la vida. Les cartes amb les que havia de jugar eren les que la genètica li proporcionava.
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			Eren molts els perills i limitacions de dependre de la natura per poder viure i molts els problemes que se’n derivaven. Dependre dels capricis de la natura era un joc entre la vida i la mort, per la inestabilitat i les catàstrofes periòdiques que es generaven. Viure amb equilibri natural era frustrant i perillós, així que alguns homo sapiens van optar per fer pinya, i ajudar-se els uns als altres, per crear un entorn social d’ajuda mútua, que els ajudés a superar la intempèrie del medi ecològic.

			De resultes d’això, va aparèixer en el següent esglaó de l’evolució, l’homo economicus, una evolució respecte de l’homo ecologicus. Aquest canviava les regles del joc, i en lloc de basar-se en l’ecologia com a lògica de supervivència ho feia en l’economia. L’economia, en el fons, no era altra cosa que la socialització de l’ecologia, o sigui, es determinava la supervivència de les persones segons unes lleis socials o, més ben dit, econòmiques. L’homo economicus adaptava el medi ecològic a les persones, enlloc d’adaptar els persones al medi ecològic com feia l’homo ecologicus. Així que eren els persones, la societat, la que triava en quin medi viure, el que adaptaven a les seves necessitats.

			Així doncs, el mitjà ja no era el medi natural sinó el medi social, i l’eina ja no era el cos sinó la personalitat, és a dir, el terreny de les emocions. La genètica ja no era el tret clau que determinava la supervivència de forma estàtica i immutable, sinó que ara era substituïda pels desitjos i voluntat de cada persona. Ara, per tant, en el joc de l’economia, perdre ja no significava la mort, sinó sentir-se malament i patir emocionalment, mentre que guanyar significava sentir-se bé.
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			Per tant, els individus que sobrevivien eren els que tenien més ambició i caràcter, i el sabien canalitzar, i ja no era el cos el que determinava i marcava la diferència. Aquesta exaltació de l’ambició i la cobdícia com a mecanismes de progrés i obtenció de riquesa, comportava l’aparició de grans desigualtats econòmiques, gràcies a les quals els vencedors del joc social o econòmic s’emportaven i acumulaven els excedents i beneficis del sistema. El conflicte era evident, ja que les desigualtats comportaven malestar i revoltes socials.

			Per consegüent, es feia palesa la necessitat de superar l’actual crisi social i econòmica permanent de l’homo economicus, amb la qual cosa va néixer l’homo ecosoficus com a substitut natural. Aquest homínid canviava les regles del joc de nou, i en lloc de basar-se en l’economia, és a dir, les normes socials, com a lògica de supervivència ho feia en l’ecosofia. L’ecosofia feia una altra volta de cargol, i en lloc de socialitzar l’ecologia, feia una culturització de l’economia. És a dir, es determinava la supervivència de les persones segons les lleis culturals, que no deixaven de ser les lleis descobertes o creades per la ciència i l’art.

			Aqueta vegada les persones no s’adaptaven al medi natural com l’homo ecologicus, ni s’adaptaven al medi social com l’homo economicus, sinó que l’homo ecosoficus s’adaptava al medi cultural, als coneixements adquirits per l’art i la ciència. Un nou coneixement implicava canviar la perspectiva i les pròpies eleccions: canviaven les preferències, els projectes i les habilitats per poder sobreviure. Així doncs, el mitjà ja no era el medi natural ni social, sinó el medi cultural, i l’eina ja no era el cos ni la personalitat, sinó la intel·ligència i la creativitat. Ni la genètica ni l’ambició personal ja no eren els trets clau que determinaven la supervivència, sinó que ara eren substituïdes pels coneixements i la intel·ligència. Ara, per tant, en el joc de l’ecosofia, perdre ja no significava la mort ni el patiment, sinó reconèixer l’error per aprendre, mentre que guanyar significava obtenir reconeixement per ensenyar.
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			Per tant, els individus que sobrevivien eren els que tenien més intel·ligència i creativitat per adquirir certs coneixements i solucionar els seus problemes, i ja no era el cos ni la personalitat el que determinava i marcava la diferència. L’adaptació de l’homo ecosoficus als preceptes de l’ecosofia era total, vivia i moria segons els seus principis, i això el feia sentir bé, perquè donava sentit a la seva vida.
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			Perspectiva històrica

			Podíem observar, des d’una perspectiva històrica, un comportament diferenciat en funció de la subespècie estudiada. En l’homo ecologicus, per exemple, observàvem que les guerres i conflictes entre individus i societats eren per aconseguir terres i recursos naturals, és a dir, per raons ecològiques. Les diferents tribus lluitaven pel territori, que era on es trobaven la major part dels recursos naturals, com aigua, aliments o materials de construcció. Aquestes guerres ecològiques eren guerres militars, cos a cos, on es tractava de viure o morir.

			Per contra, en societats més o menys industrialitzades, dominades per l’homo economicus, les guerres i conflictes personals ja no eren tant pels recursos naturals i el territori, ja que aquests es podien comprar amb diners. Sinó que aquestes eren per motius econòmics i polítics, és a dir, per aconseguir més poder. Teníem un exemple del que podríem considerar la primera guerra mundial econòmica, la guerra freda que es va produir entre la URSS i USA. Aquesta guerra va ser una lluita entre dos sistemes econòmics, el comunisme i el capitalisme. Més recentment, durant la primera meitat del segle XX, es va observar com la Xina va mantenir un pols econòmic amb el món occidental, a mesura que copiava i desenvolupava productes i serveis propis. Sovint es podia enfonsar un país sense necessitat d’una guerra, sinó simplement especulant amb la seva moneda i el seu deute fins a portar-lo a al bancarrota.

			Les guerres ecosòfiques sempre passaven més desapercebudes, i consistien principalment en la lluita de dues o més teories científiques o filosòfiques, que generava un pols intel·lectual. Normalment, la guerra ecosòfica no acabava mai amb un guanyador absolut, ja que sempre hi havia matisos i idees que la idea guanyadora agafava de les perdedores. Tanmateix, cap teoria s’escapava de tenir contradiccions i aquestes sovint passaven factura, de forma que la teoria en qüestió deixava de tenir sentit, i era substituïda per una de millor.

			Societats pre-catàstrofe

			Podíem observar en societats pre-ecosòfiques com el repartiment de diners no depenia dels seu nivell de coneixements. Així doncs, per exemple esportistes d’elit tenien ingressos molt més elevats que metges i altres professionals amb grans coneixements. És premiava més l’ambició, el treball dur i la determinació, que no pas la intel·ligència, la creativitat o bé els coneixements adquirits. Per consegüent, les principals fortunes del món no eren ni tant sols les persones més intel·ligents de les seves empreses respectives, sinó les que tenien més empenta i iniciativa empresarial.

			Això denotava que ens trobàvem encara en una societat dominada per l’homo economicus, és a dir, en una societat amb unes normes socials en que es valorava més la iniciativa, l’ambició i la personalitat de les persones, que no pas la seva intel·ligència i creativitat. Tot i això, els avenços científics i culturals, que havien permès solucionar els principals problemes socials i havien fet avançar la societat, no havien vingut de la mà les persones amb més iniciativa, capacitat per convèncer, vendre més del seu producte o bé que amb més capacitat de sacrifici i esforç. Sinó que havien vingut de les ments més brillants, d’artistes i científics que s’havien adonat que calia fer ús de la seva intel·ligència per trobar solucions als problemes de la humanitat.

			Perspectives de futur

			En la societat actual, dominada per l’homo ecosoficus, ja s’està observant en les relacions personals que s’intenta evitar el conflicte físic entre individus i col·lectius, com a mecanisme de obtenció d’estatus social. D’igual manera passa a nivell de la personalitat i ambició personal, que comença a deixar de ser una mecanisme per tenir poder dins la societat, i està passant a ser un mecanisme per establir exclusivament lligams amistosos, de col·laboració i d’intercanvi de coneixement entre les persones.

			D’igual manera es podia observar aquest fet en els jocs i esports que trobàvem en l’actualitat. Podíem observar que els esports més antics, provinents d’etapes ecològiques, eren esports més físics i individualistes, com l’atletisme, la natació, etc., mentre que els esports provinents de l’etapa econòmica eren esports més estratègics, tècnics i competitius com per exemple el futbol, bàsquet, etc. Però en l’actualitat aquests esports més físics i d’exaltació de la competició, han deixat pas a jocs més col·laboratius, mentals i imaginatius, com per exemple els jocs de taula i els jocs d’ordinador. Un bon exemple d’aquests eren els jocs de rol i similars que cada vegada eren més presents en l’actualitat, en format informàtic, de cartes o bé en grup. Per consegüent, el futur passava per col·laborar i fer servir la intel·ligència i la creativitat per resoldre els reptes i problemes que afrontava la humanitat.
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L’homo ecosoficus en equilibri

			Per a l’homo ecosoficus, l’ecosofia era per damunt de tot equilibri, un intercanvi de coneixements, una comunicació clara i mútua entre les persones. L’equilibri al qual ens referíem quan parlàvem de l’homo ecosoficus arribava fins als racons més recòndits de la ment humana i a les profunditats de la ciència ecosòfica, com a substitut de l’economia.

			Equilibri investigació-inversió

			Existien quatre punts d’equilibri. El primer punt d’equilibri, que definia la ment i vida de l’homo ecosoficus, es donava entre la investigació, és a dir, la recerca de coneixement, i la inversió, això és la donació de capital i coneixement per part de l’inversor. Aquest era un equilibri necessari, ja que per poder investigar nous productes i aplicacions feia falta una inversió inicial. Així doncs, l’homo ecosoficus invertia els seus diners en la investigació en nous productes, de forma que per ell invertir era ensenyar allò que ja se sabia, i investigar era conèixer i aprendre allò que es volia saber.

			Com ja hem dit, allò era més que pura economia, ja que arribava a les profunditats de la ment de l’homo ecosoficus i definia els seus hàbits. Per tant, podíem observar que tot el que s’havia aprés era seguidament ensenyat, seguint el cicle del coneixement. Aquest equilibri feia que el pensament circulés amb fluïdesa i feia créixer de manera exponencial el nivell científic i artístic.
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			Equilibri producció-consum

			El següent punt d’equilibri era entre l’explotació comercial, és a dir, la producció d’un producte o servei per a la seva venda, amb el consum d’aquests productes per part del consumidor. Així doncs, una societat eficient era aquella que consumia tot allò que produïa, o produïa allò que la gent necessitava i, per tant, aprofitava i donava utilitat a allò que es fabricava gastant recursos naturals. Això volia dir que, en el cas ideal, no hi hauria d’haver sobreproducció ni tampoc escassetat de productes.

			En l’àmbit del comportament, la traducció era ben senzilla: Produir significava parlar i comunicar quelcom, allò que es produïa; mentre que consumir significava escoltar, és a dir, parar atenció a allò que els productors oferien. Per tant, aquest punt d’equilibri es reflectia en la conducta de l’homo ecosoficus, la qual cosa formava part de l’ecosofia. Quan ens comunicàvem, és a dir, quan expressàvem la nostra forma de ser i sentir, estàvem construint i produint unes idees i emocions per ser comunicades i venudes, per tant, això es podia considerar producció. Quan escoltàvem o prestàvem atenció a algú, absorbíem les seves paraules a mode de consum.
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			Equilibri estalvi-endeutament

			El tercer punt d’equilibri es produïa entre l’estalvi, entès com la qualitat de guardar i no gastar diners, i l’endeutament, o sigui demanar diners que no es tenen a un tercer per anar-los tornant de mica en mica. Ambdós conceptes eren complementaris, ja que per poder tornar el deute adquirit calia un cert grau d’estalvi o coixí econòmic. Per tant, de nou l’homo ecosoficus aconseguia de forma natural un equilibri entre allò que anava estalviant i el que havia de tornar a terminis.

			Tanmateix, com ja sabíem, aquest equilibri econòmic tenia el seu mirall en el mateix comportament social i psicològic de l’homo ecosoficus. Aquest s’endeutava quan volia fer o emprendre alguna activitat; així doncs, quan un espècimen d’homo ecosoficus decidia fer quelcom, emocionalment s’estava endeutant. Per contra, quan en lloc de fer-ho ell ho deixava fer a algú altre estava estalviant emocions i esforços.
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			Equilibri exportació-importació

			Finalment, en l’últim punt d’equilibri econòmic teníem el que es produïa entre l’exportació de productes, és a dir, la venda de productes cap a un mercat o territori diferent, i la importació, o sigui a la inversa. Aquest era un equilibri necessari, ja que seria gairebé impossible que tots els països exportessin més que importessin, perquè no hi hauria qui importés prou. A més, si exportàvem massa ens quedàvem sense res perquè donàvem o veníem els nostres productes, i si importàvem massa ens tornàvem massa dependents.

			Com ja sabíem, això tenia la seva traducció al món mental. Així doncs, quan importàvem estàvem adquirint possessions, és a dir, teníem coses. Per contra, quan exportàvem estàvem donant coses, per tant, deixàvem tenir als altres. Per tant, l’homo ecosoficus no estava obsessionat a tenir més que els altres, tornant-se egoista i possessiu, ni tampoc a donar i ajudar gaire els altres tornant-los dependents d’un mateix, sinó que mantenia un equilibri i, per tant, tothom podia tenir allò que necessitava.
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			Aquests quatre punts d’equilibri sostenien l’economia de l’homo ecosoficus i també eren els pilars sobre els quals reposaven la seva ment i les seves relacions personals. De la mateixa manera, aquests quatre punts donaven lloc a quatre verbs que definien tota l’activitat econòmica i humana: saber, dir, fer i tenir, els quals eren l’ordre lògic en l’univers ecosòfic, ja que primer es tenia la idea o uns coneixements (saber), després es buscava la forma de comunicar-la o expressar-la (dir), tot seguit es posava a la pràctica (fer) i finalment s’obtenien els fruits (tenir).
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			Els altres equilibris homínids

			Les relacions socials del homo ecosoficus es basaven principalment en aquests quatre pilars conceptuals: l’intercanvi de coneixement (saber), l’intercanvi relacional (dir), l’intercanvi de accions (fer) i l’intercanvi de coses (tenir). Aquests intercanvis eren cicles econòmics, que permetien que tothom pogués obtenir el que necessitava. Tots en algun moment necessitàvem nous coneixements, relacions personals, serveis o objectes.

			Les societats i individus pertanyents a l’homo ecologicus i l’homo economicus, no es regien pels mateixos equilibris que l’homo ecosoficus. Els seus equilibris eren diferents, adaptats a les seves necessitats i condicions de vida. L’homo ecologicus investigava noves tècniques i territoris de caça i recol·lecció, per tant, investigaven per consumir. També, s’endeutaven, és a dir, demanaven ajuda, per millorar les condicions de vida (eines, habitatge, aliments, etc.), per tant, s’endeutaven com a mecanisme d’inversió per unes condicions de vida millor. Tot el que no consumien i per tant, estalviaven, servia per intercanviar amb altres tribus o societats, és a dir, per importar coses. També, el que produïen roba, eines, etc., ho utilitzaven per exportar a altres tribus i societats. L’homo economicus invertia construint infraestructures i produint eines i màquines de producció, per tant, invertien per produir més. També estalviaven per comprar, és a dir, consumir, allò necessari sense haver d’endeutar-se. Per contra, si que s’endeutaven per comprar coses de l’exterior, és a dir, importar, que d’altra manera no hi tindrien accés. Finalment, dedicaven els seus esforços d’investigació a fabricar productes per exportar, i que altres societats no tenien. 
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			Avantatges per sobreviure

			Diferents equilibris entre els components de tot sistema de supervivència determinaven diferents formes de viure. Des d’un punt de vista d’investigador, com és el cas, no es podia dir que cada sistema d’equilibris de cada homínid fos millor que un altre, simplement diferent. Fins el punt que, cada equilibri implicava diferents formes de comportament, que eren precisament el que havien separat l’homo sapiens en aquestes subespècies.

			Per l’homo ecosoficus arribar a un equilibri entre investigació i inversió, implicava un equilibri entre aprendre i ensenyar, però que volia dir això? En nostra equip investigador va veure que efectivament aquest equilibri permetia una ràpida disseminació del coneixement i un aprenentatge més accelerat. Aquestes societats ecosòfiques aprenien en xarxa, compartint la informació uns amb els altres de forma equilibrada. Aquestes xarxes sense persones que acumulessin per ells sols coneixement, feia que tothom fos mitjà de transmissió i font de creació de coneixement, que donava com a resultat la generació de lliure pensament per tota la població.

			L’equilibri entre producció i consum significava l’equilibri entre dir i escoltar, cosa que feia que les converses entre els exemplars d’homo ecosoficus fossin fluides i riques en opinions diverses. No hi havia ningú que monopolitzés la comunicació, sinó que tothom trobava el seu espai per poder expressar-se i així enriquir el diàleg, fet no observat en els altres homínids.

			L’equilibri entre estalvi i endeutament volia dir una balança entre fer i deixar fer. Què significava això? Simplement venia a dir que l’homo ecosoficus treballava en equip, cadascú tenia les seves tasques a fer, tothom es responsabilitzava d’una tasca, d’un rol que havien de seguir. Així que no hi havia un líder clar, i en cas de ser-hi simplement era un rol més, el rol de líder, però no per això un rol superior sinó el de coordinador.

			Finalment, l’equilibri entre exportació i importació donava com a fruit l’equilibri entre tenir i donar. Aquest fet era un clar exemple d’una societat econòmicament igualitària, on no hi havia persones molt riques que acumulessin gran quantitats de diners, ni tampoc persones molt pobres que no tinguessin res. Aquesta igualtat o desigualtat moderada, feia que tothom sentís integrat a la societat i, per tant, s’evitava la marginalitat. Sense marginalitat tothom participava i ajudava a tenir una societat millor.

		

	
		
			4
L’ecosofia

			Quan l’ésser humà vivia tan sols sota la batuta del medi ecològic, els aliments, materials de construcció i la seva subsistència en general anava lligada a la natura, fins al punt que sense ella no podia existir. Amb l’aparició de l’economia, els humans no deixaven de dependre al cap i a la fi del medi ecològic, ja que s’alimentaven de productes naturals i obtenien els materials de construcció sobretot del medi ecològic: podíem dir que l’economia no s’independitzava de l’ecologia sinó que pretenia dominar-la. En aquest punt, els límits del creixement i la riquesa ja no els posava la natura, ja que gràcies al nivell tecnològic, l’economia explotava la natura per extreure’n el màxim de benefici, a costa d’un considerable nivell de contaminació i maltractament dels altres éssers vius. De manera paral·lela, l’economia explotava a les persones de les classes socials més baixes per generar el màxim benefici, que era repartit entre les classes dominants. Així els més ambiciosos i amb personalitats més fortes, les elits socials, explotaven els més conformistes i desvalguts, la massa social, per fer-se rics.

			L’ecosofia naixia amb la intenció d’alliberar-se de la dependència i les limitacions ecològiques i socials, i esmenar els excessos i abusos de l’economia. Així l’ecosofia es desenvolupava en harmonia amb la natura, però sense dependre d’ella ni dominar-la, i en harmonia social, per tant, sense explotar ni generar conflicte social. Ni l’ecosofia, ni l’homo ecosoficus depenien de la natura perquè usaven, en la mesura del possible, tot el poder de la ciència i la tecnologia per generar els aliments, les matèries primeres i, fins i tot, l’oxigen que respiraven els humans. No es produïen, per tant, ni residus ni contaminants, no perquè la natura els depurés, sinó perquè els depurava el sistema mateix, causant un impacte zero sobre el medi. La independència de l’ecosofia sobre l’ecologia feia que els humans, homo ecosoficus, abandonessin les zones muntanyoses i més despoblades per concentrar-se a les ciutats, on la proximitat entre les persones creava més oportunitats de comunicació i generació d’idees i saber. Les zones muntanyoses despoblades es convertien ara en territoris purament naturals, dels quals se’n tenia cura com a jardins botànics o zoològics.

			Gràcies als coneixements de química i biologia, com l’enginyeria genètica sobre bacteris i cèl·lules mare artificials, l’homo ecosoficus podia generar “in vitro” qualsevol comestible de qualsevol textura, forma, gust i contingut nutritiu, i fins i tot inventar-ne amb sabors nous. D’aquesta manera, ja no usava altres éssers per viure i alimentar-se, amb la qual cosa el maltractament animal era zero. Per tant, els camps de conreu eren ja innecessaris i la ciutat anava formant un contínuum urbà que engolia les zones agrícoles, i la població anava creixent de manera mesurada però constant sense els límits ecològics.

			L’ecosofia tampoc creava tensions socials, ja que no hi havia xoc de personalitats ni lluita social per adquirir i acumular riquesa. Els rols socials i la riquesa es repartien segons els coneixements i l’aportació de cadascú, posant una renda mínima per evitar la pobresa, i una renda màxima per evitar que ningú s’aprofités de ningú. L’ecosofia ja no promovia l’explotació social dels més desvalguts o que menys es queixaven, ja que partia de pressupòsit que la marginalitat no permetia expressar tot el potencial ocult de les persones. Per tant, aprofitava la intel·ligència de les persones, en benefici individual però també col·lectiu, i deixava de banda les ambicions i personalitat de cada individu.

			Com que feia ús del poder creatiu i reflexiu de l’art i la filosofia per expressar-se, criticar i entendre el món, el debat social era conceptual i abstracte, i no generava la lluita social. Ja no hi havia competició per veure qui es feia més ric i amb més poder, sinó que es debatia per augmentar el coneixement, que era útil i compartit per tothom. En conseqüència, la personalitat i les ambicions no entraven en conflicte. En no haver lluita social, les personalitats de cadascú no eren una arma per controlar i aprofitar-se dels altres, sinó un mitjà per gaudir de la vida i tenir relacions socials respectuoses i agradables. Per consegüent, l’ecosofia basava el progrés i desenvolupament de la societat en el saber i la sensibilitat. Es basava, per tant, en l’art i la ciència per tal de construir un sistema de subsistència basat en la intel·ligència i la creativitat. Naturalment, els humans com l’homo ecosoficus, seguien interactuant en l’àmbit ecològic i econòmic, però aquestes dos vessants quedaven supeditats a l’ecosofia que determinava quins recursos naturals s’havien d’usar, i quines i com havien de ser les normes socials i econòmiques.

			Mitjans de vida

			En la lògica viscuda des de la realitat ecològica on els elements que intervenien eren el cos i les habilitats, la lluita per la vida es realitzava entre els membres de les espècies naturals. Els mitjans de supervivència eren la manera d’obtenir i intercanviar els aliments, per viure, i el sexe, per reproduir-se. L’obtenció i mercadeig d’aliment i sexe era la forma en què les espècies gestionaven el poder dins la seva societat. Així quan parlàvem d’ecologia estàvem parlant de la recerca i maneig del poder, que marcava i determinava els individus i espècies que viurien o moririen.
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