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Pròleg










Si un pogués pitjar un botó i determinar com desitjaria que fos el creixement econòmic d’un país, segurament demanaria que s’assentés sobre feines ben pagades, que fos respectuós amb el medi ambient, territorialment equilibrat, cohesionat socialment, i que aportés equitat, benestar i, la cirereta del pastís, progrés.


Per desgràcia aquest botó no existeix. Però imaginem per un moment que ens el posen a l’abast. Abans de pitjar-lo, hauríem de respondre quatre preguntes bàsiques:




	
Per a què volem créixer? Inicialment per millorar les condicions de vida de la població. Amb creixement hi ha més oportunitats de treball i més gent que cobra un sou a final de mes, les empreses fan més beneficis, es consumeix més, millora el benestar material, milloren els sistemes de salut, millora l’alimentació, augmenta l’esperança de vida i un llarg etcètera. Difícilment trobaríem persones contràries a poder tenir més quantitat de tot sense empitjorar la resta de coses. El problema és que creixent no tot millora al mateix temps i, com a mínim, ens veuríem obligats a dir per on cal començar.


	
En benefici de qui? Caldria establir si les millors derivades del creixement se les enduen els treballadors, els empresaris, els inversors, els directius d’empreses, el sector financer, l’Estat... És a dir, d’un pastís que s’haurà fet més gran, quina part tocarà a cadascú?


	
Amb quins recursos? Com ho aconseguirem? Amb recursos naturals, tecnològics, humans, financers? De quina procedència? I quina disponibilitat tenim de cada un?


	
Com afectarà el nostre creixement les properes generacions? Tenint present que el sistema productiu consisteix a utilitzar intensivament recursos finits d’un planeta que no tractem gaire bé (canvi climàtic, residus, etc.), com el deixarem als nostres fills, nets, besnets...?





Si la màquina màgica existís i el botó estigués en mans de diferents persones caldria negociar cada punt anterior, de manera que planificar el creixement es complicaria una mica o bastant.


En la pràctica, les coses no van així, l’evolució de les economies no la dicta ningú en particular, sinó que és el resultat d’una infinitat de decisions que d’una banda prenen les organitzacions que ofereixen béns i serveis (oferta), i de l’altra, les persones i les famílies (demanda). D’aquests dos blocs que configuren el mercat, en aquest llibre prestarem atenció al primer, a la vessant de l’economia relacionada amb la producció i, esclar, aplicada a Catalunya.


L’interès en el creixement econòmic, tal com l’entenem actualment, arrenca després de la Segona Guerra Mundial, ja que fins aleshores no estava ni molt menys generalitzat que calia créixer com a objectiu, ni entre la classe política ni tan sols entre els economistes.


Aquest llibre té per objecte central identificar el procés de creixement de l’economia catalana, que en el que portem de segle presenta llums i ombres i ha donat lloc a una estructura productiva polaritzada: d’una banda, amb activitats d’alt nivell de valor afegit, i de l’altra, amb una majoria d’activitats de baixa productivitat. El conjunt es decanta cap a les segones activitats i això arrossega el país cap a unes rendes per habitant estantisses, sense progrés. La conseqüència econòmica del creixement actual ha estat produir més però no pas fer-nos més rics, sinó eixamplar el nombre de persones entre qui s’ha de repartir la riquesa generada.


El sistema productiu català ha creat molts més llocs de treball dels que la demografia interna pot abastir i això s’ha compensat amb un gran augment de la immigració, procedent sobretot de països menys desenvolupats. El flux té a veure amb el dèficit demogràfic i amb el tipus de llocs de treball que es creen. Les conseqüències d’un augment de població tan gran en tan poc temps es fan notar en àmbits com la insuficiència i la qualitat d’alguns serveis públics, el dèficit d’habitatge, l’educació escolar, la pressió urbanística sobre el territori, la cohesió social i la transformació dels petits negocis urbans, entre altres.


En el tipus de creixement català des de finals del segle passat fins avui, les polítiques públiques també hi han tingut el seu paper, en alguns casos per acció i en d’altres per omissió. En el llibre en tracto algunes que són emblemàtiques i que serveixen per il·lustrar-ne la incidència econòmica, no pas com a crítica sinó com a constatació i com a senyal d’avís de cara al futur, atès que hi ha projectes en cartera que, al meu entendre, dubto que vagin en la direcció adequada.


Com que tenim referents propers d’experiències de creixement a Andorra, les illes Balears i el País Valencià, m’he permès oferir una visió estilitzada del que hi ha passat en aquest segle. En aquest context també faig una referència breu al cas del País Basc.


On ens ha portat el creixement en les darreres dècades és una base per reflexionar sobre el futur. Ho faig amb actitud oberta, pensant no pas en termes de creixement sinó de progrés, no en termes de PIB sinó de renda per habitant, no en quantitat sinó en qualitat. Es pot progressar fins i tot decreixent, depenent dels àmbits en què això passi. Amb aquest objectiu plantejo una sèrie de criteris d’actuació de les administracions catalanes sobre què és prioritari, i també em permeto apuntar, amb tota la llibertat i amb tots els respectes, coses que no s’haurien de fer en el futur.


La bona notícia és que plantejar-se progressar, en comptes de créixer perquè sí, és a l’abast de la Generalitat i dels ajuntaments catalans amb l’instrumental competencial vigent. Si venen més diners de l’Estat, millor, però mentrestant podem avançar. I es pot fer des del minut zero.
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CREIXEMENT ECONÒMIC A CATALUNYA


Què mesurar i com mesurar-ho


Va ser a la dècada del 1930 que l’eminent economista Simon Kuznets va desenvolupar el concepte de producte interior brut o PIB, que tan sovint ens recorden els mitjans de comunicació: una mesura de l’activitat econòmica que indica el valor monetari dels béns i serveis produïts en un país durant un període determinat (per exemple, un any). Hi ha altres maneres de mesurar l’activitat econòmica i la seva evolució,1 però cap és tan universal i documentada amb informació estadística com el PIB. Aquesta és la mesura de base que utilitzarem per a Catalunya.


Tan important com mesurar la producció és veure com evoluciona, perquè ens diu si una economia creix, si està estancada o si decreix. I agrupant anys amb comportaments semblants del PIB, identifiquem cicles econòmics de bonança o de crisi, així com els punts d’inflexió d’un cicle a un altre.


El PIB en si mateix és una xifra absoluta, una magnitud global. Per traslladar-lo a una mesura indicativa del nivell de vida, s’acostuma a fer servir el quocient PIB / nombre d’habitants, una mitjana del valor de la producció que si es repartís a parts iguals tocaria per persona. No és una mesura perfecta per reflectir si una societat és més rica que una altra, però és una dada de síntesi que, amb tots els seus defectes, permet fer-se una idea aproximada del grau de benestar material. De la seva evolució comparada es pot desprendre si una economia prospera o no, i com evoluciona respecte a altres països.


Hi ha una extensa literatura sobre creixement elaborada per eminents economistes, entre els quals hi ha diferents premis Nobel, que han explicat quins són els factors que el propicien i en quina mesura: la dotació de recursos naturals, el capital físic, l’educació, el capital humà i el progrés tecnològic, entre altres, acompanyats de l’estabilitat política i de la qualitat de les institucions d’un país.2


Creixement català en el segle XX



GRANS ETAPES


Molt abans de la revolució industrial, Catalunya tenia una gran quantitat d’artesans i treballadors no relacionats amb el sector agrari. Amb aquesta base, la introducció de maquinària industrial tèxtil procedent de la Gran Bretanya i França troba un camp adobat per adoptar els nous mètodes de producció, per millorar les tecnologies i especialitzar-se en el que llavors eren les indústries més avançades del moment. La gran quantitat de fàbriques tèxtils i de maquinària relacionada va propiciar l’aparició d’una mena de districte industrial, amb economies d’aglomeració i nivells de productivitat alts.3 Fàbriques i innovacions van generar una expansió que abans de la Guerra Civil va posicionar Catalunya com una de les deu regions més riques de l’Europa Occidental.4


De fet, per tenir una visió retrospectiva d’on venim i de les etapes més dinàmiques, cal remuntar-se al segle passat, quan s’assenten algunes de les bases del creixement fins als nostres dies. L’historiador econòmic Jordi Maluquer5 sosté que al segle XX el de Catalunya va ser un cas d’èxit singular en el context d’Europa, pel fet de donar-se en una regió econòmica que no era capital d’estat.


Per caracteritzar d’una manera general l’evolució que va seguir l’economia catalana, podem recórrer com a aproximació força fiable a les dades de població: durant el període 1900-1910 Catalunya va sobrepassar per primer cop la xifra de dos milions d’habitants; seixanta anys després, el 1961, es va arribar als quatre milions; el 2000 eren més de sis. És a dir: en un segle, la població s’hi va triplicar (gràfic 1).


Gràfic 1. Evolució de la població, 1900-2000


[image: Gràfic de línia que mostra l'evolució d'una població entre 1900 i 2000, amb un fort creixement destacat entre 1950 i 1980.]


Font: Idescat.


El creixement de la població es va imputar en una proporció molt elevada a l’entrada de prop de quatre milions d’immigrants, un fet que no s’explica sense l’increment del nombre de persones que podien viure gràcies als nous llocs de treball nets. Se’n van crear uns dos milions i mig, al costat de la pèrdua de prop de mig milió d’efectius a l’agricultura.


En el segle XX la trajectòria de l’economia catalana presenta quatre períodes:




	El primer, de 1900 a 1930, es caracteritza per un creixement econòmic que descansa en la indústria. Desapareixen molts llocs de treball de baixa productivitat, hi ha un transvasament de població del camp a la ciutat, augmenta el capital degut als beneficis, entra en escena la inversió estrangera i s’expandeix l’electricitat.


	Del 1930 al 1955 són uns anys poc favorables al creixement econòmic per raó de dos frens de gran abast: la depressió dels anys trenta i la Guerra Civil, amb l’autarquia que la va seguir. Hi ha paràlisi industrial, penúria energètica i alentiment del creixement demogràfic.


	A partir del 1955 i fins al 1975 es produeix una etapa de gran impuls productiu, modernització econòmica i obertura exterior, amb un fet de grans conseqüències futures gràcies als salaris baixos i el creixement de l’oferta hotelera: neix el turisme de masses. Es produeix un gran augment de població (de 3,5 milions es passa a 5,5 milions), més de la meitat imputable a la immigració.


	El darrer període del segle, del 1975 al 2000, arrenca amb grans canvis en el sistema polític, entre els quals el final de la dictadura franquista, l’aprovació de la Constitució espanyola i la recuperació de la Generalitat. Sobre aquests fonaments es comença a bastir l’estat del benestar. El creixement vegetatiu de la població és feble, i amb relativament poca immigració, la població envelleix. També augmenta l’esperança de vida i s’enregistren alts nivells d’atur.





EL PIB I EL PIB PER HABITANT


A partir d’un treball de referència basat en estudis sobre renda nacional espanyola des del llunyà 1930, és possible posar xifres al comportament macroeconòmic de Catalunya durant la major part del segle XX.6 Entre el 1930 i el 2000, el PIB català en termes reals (sense tenir en compte les variacions dels preus) es va multiplicar per nou i mig, cosa que equival a un ritme del 3,3 % anual, molt per sobre dels països més desenvolupats en el mateix període.


Com que el creixement del PIB era molt superior al creixement de la població, el PIB per habitant també va augmentar molt: es va multiplicar per quatre. Traduït en termes anuals, vol dir que entre el 1930 i el 2000 a cada persona li corresponia un 2 % més de renda que l’any anterior. Amb tot, hi ha dues fases clarament diferenciades: la de la preguerra i la immediata postguerra (amb un PIB i un PIB/h estancat o decreixent), i la de l’expansió a partir dels anys cinquanta (gràfic 2).


Gràfic 2. Evolució del PIB i del PIB/h, 1930-2000 (1930=100)


[image: El gràfic mostra l'evolució del PIB i PIB per habitant a Espanya de 1930 a 2000, destacant un fort creixement exponencial a partir dels anys 60.]


Font: elaboració pròpia a partir de BBVA.


Entre 1930 i 1955, el PIB primer es va reduir i després es va recuperar, de manera que al 1945 era el mateix que al 1930. És a partir del 1955, i fins al 1975, que es produeix el gran salt, amb una taxa de creixement anual del 4,6 %. La creació de llocs de treball és tan gran, la necessitat de mà d’obra tan superior al potencial demogràfic del país, que l’única manera de cobrir-los és recórrer al mercat laboral espanyol, un mercat de base agrària poc evolucionat que rep amb candeletes trobar feina sense necessitat d’anar a l’estranger. La incorporació de treballadors, i gradualment de les seves famílies, va portar un creixement demogràfic que alhora generava demanda d’habitatge, béns i serveis, infraestructures, escoles, hospitals i altres serveis públics, i en conseqüència més activitat, i per tant més creixement.


En conjunt, entre el 1930 i el 2000 es creen ni més ni menys que 2,8 milions de llocs de treball. El teixit productiu es va anar transformant amb un ascens continuat del sector serveis (augmenta en 1,4 milions de llocs de treball), alhora que l’agricultura no para de caure. El país, que al seu dia havia estat un dels més industrials de tot Europa (entre 1960 i 1965 representava el 39-40 % de l’ocupació i era el primer sector productiu), cedeix el lideratge als serveis.


Un dels factors que va determinar el creixement del PIB i del PIB/h del gràfic anterior és que progressivament es va passar de tenir empleats en llocs de treball poc productius a tenir-ne en llocs més productius. A partir dels anys cinquanta, però sobretot a partir dels seixanta, la productivitat del treball (PIB dividit per ocupats) experimenta una gran progressió, que dura fins cap a finals de segle (gràfic 3).


El creixement en el segle actual


Situats en el segle XXI, el PIB del 2024 va assolir una xifra de 317.000 milions d’euros, després d’un perfil evolutiu en què destaquen les grans crisis del 2008-2009 (sectors immobiliari i financer) i la de la covid-19, que es van produir després d’importants acceleracions econòmiques. Quatre anys després de la pandèmia, l’economia ha deixat enrere els seus efectes per continuar amb un bon ritme de variació del PIB interanual (gràfic 4).


Gràfic 3. Evolució de la productivitat del treball, 1930-2000 (1930=100)


[image: Gràfic de línia que mostra un augment progressiu d’una xifra entre 1945 i 2000, després d’una etapa inicial de descens i estabilitat entre 1930 i 1950.]


Font: elaboració pròpia a partir del BBVA.


Gràfic 4. Evolució del PIB 2000-2023 (2000=100)


[image: Gràfic de barres que mostra una tendència general d’augment amb algunes fluctuacions dels valors anuals entre 2000 i 2024.]


Font: elaboració pròpia a partir de l’Idescat.


El ritme de creixement econòmic català a partir del 2000 ha anat en sintonia amb el que s’enregistrava a escala global, però queda molt lluny dels ritmes que hem vist que es van donar en la segona meitat del segle passat. Concretament, s’ha crescut a una tercera part del ritme del període 1950-1975, i més d’un punt per sota del corresponent al període 1975-2000. Recordem-ho:


 


1950-1975 4,6 % anual


1975-2000 2,8 % anual


2000-2024 1,7 % anual


 


Si traspassem el PIB a la mesura de nivell de vida mitjà que hem convingut (el PIB per habitant), els resultats són una mica decebedors. La població de Catalunya va créixer del 2000 al 2024 en 1,9 milions de persones fins a situar-se en els 8,1 milions d’habitants, una xifra inèdita fins al moment, a raó d’una mitjana de 78.800 habitants més cada any.7


Per posar-ho en perspectiva, al llarg dels anys vuitanta i noranta del segle passat l’augment de població era tan moderat que seguíem instal·lats en el famós «Som 6 milions». De fet, entre el 1980 i el 2000 va créixer un 3,8 %, xifra que contrasta amb el 30,7 % del 2000 al 2024.


Com a conseqüència del gran augment de la població, la ràtio del PIB per habitant ara progressa a un ritme del 0,62 % anual, en contrast amb els ritmes del 4,1 % i del 2,4 % dels dos períodes de la segona meitat del segle passat (gràfic 5).


Gràfic 5. Taxes de creixement del PIB/h 1955-2024, per períodes


[image: El gràfic mostra una disminució gradual del percentatge, destacant una caiguda del creixement des de 1950-75 fins al període 2000-2024.]


Font: BBVA per al període 1950-2000 i Idescat per al 2000-2024.


Comparant l’evolució catalana amb la d’altres països, el registre català en termes de PIB per habitant és el segon que menys ha crescut de tota l’OCDE (Organització per a la Cooperació i el Desenvolupament Econòmic, formada per trenta-quatre països), només una mica per sobre d’Itàlia.8


Una altra manera de posar en relleu els discrets registres en termes de PIB/h és comparar-los amb la Unió Europea (UE) tenint en compte les diferents capacitats de compra de cada país, és a dir eliminant les diferències en les escales de preus. Ens hi referim com a valors expressats en PPC, o paritat de poder de compra. L’any 2000 Catalunya estava un 25 % per sobre del conjunt de la UE, el 2023 aquesta distància es va reduir fins al 7 %, en una tendència que no ofereix gaires dubtes (gràfic 6).


Gràfic 6. PIB/h en paritat de poder de compra, 2000-2023 (EU-27 = 100)


[image: Gràfic de línia que mostra una tendència general a la baixa d’un valor entre 2000 i 2023, amb una davallada destacada el 2021 i una lleugera recuperació posterior.]


Font: Idescat.


Per saber com s’ha traslladat el creixement econòmic cap a les famílies, també és útil considerar la renda familiar disponible bruta (RFDB), que és la suma dels ingressos familiars i les prestacions socials, menys les cotitzacions i els impostos. Aquest indicador, que de fet recull la capacitat econòmica de les persones en termes reals (un cop filtrat l’efecte dels preus), el 2024 estava exactament al mateix nivell que el 2000. I de fet, entre el 2011 i el 2023 la RFDB ha estat sempre per sota de la del 2000.9
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PRODUCCIÓ I PRODUCTIVITAT


Amb el volum que té el PIB català, la seva economia se situa en un nivell molt semblant al de Txèquia, una mica per sota de Dinamarca, i per sobre del que tenen Portugal i Finlàndia.


Què produïm


Per calibrar el valor del que s’aconsegueix amb l’activitat productiva, al PIB se li resten els impostos i les subvencions, de manera que el que queda és el valor afegit brut (VAB). L’any 2024 aquesta magnitud de referència es va xifrar en 290.000 milions d’euros i en gran part prové de l’activitat empresarial i professional desenvolupada pel sector privat.


Per grans sectors econòmics, actualment tres quartes parts del VAB corresponen al sector serveis, un àmbit que, seguint la tendència que ja portava en el segle passat, ha augmentat imparablement el seu pes relatiu respecte al que tenia l’any 2000 (gràfic 7). Aquest augment s’ha correspost amb una disminució de la resta de grans sectors. Així, la indústria ha baixat del 27 % al 19 % i la construcció del 9 % al 5 %.


Gràfic 7. Composició del VAB 2000 i 2024 per grans sectors (% sobre el total)


[image: Gràfic de sectors d'ocupació el 2000 i el 2024. Els serveis augmenten del 62% al 75%, mentre que s'ha reduït la indústria, la construcció i el sector primari.]


Font: Idescat.


Examinant les dades amb una mica més de detall per activitats, si comparem l’any 2024 amb el 2000 veurem que el lideratge que ostentava la indústria actualment està en mans del grup del comerç, transport i hostaleria, en què té un gran pes el turisme (del qual parlarem més endavant). Així, la indústria ha passat a ocupar la segona plaça, per bé que durant el període ha irromput amb força el grup d’activitats d’administració pública, educació, sanitat i serveis socials, que generen el 15 % del VAB total. També han entrat en escena les activitats immobiliàries i les professionals, científiques i administratives, amb percentatges per sobre del 10 % cada una (gràfic 8).


Una de les virtuts del sistema productiu català ha estat la seva alta diversificació, una característica històrica que li ha atorgat solidesa i resistència davant les crisis i que reflecteix una estructura de tecnologies i de formacions professionals pluridimensionals. Una altra gran virtut històrica, que hem vist en el capítol anterior, era el seu gran caràcter industrial manufacturer. Aquest caràcter s’està fent cada vegada més petit, tal com passa en el conjunt de la UE. De les setze activitats que conformen el sector industrial, catorze han reduït el seu pes relatiu en el global del VAB català entre l’any 2000 i el 2022 (taula 1).


Gràfic 8. Composició del VAB 2000 i 2024 per activitats (% sobre el total)


[image: Gràfic de barres que compara el percentatge d'ocupació per sectors econòmics a Catalunya entre els anys 2000 i 2024.]


Font: Idescat.


Malgrat la pèrdua de pes, el sector industrial segueix tenint un paper considerablement important en l’economia catalana per diferents motius. El primer és que la reducció observada estadísticament és en certa manera enganyosa, perquè hi ha activitats de serveis que abans es feien a l’interior de les empreses manufactureres que han passat a contractar-se a empreses externes i que es comptabilitzen en el sector serveis. Les empreses industrials deixen de tenir servei de transport propi, personal de manteniment d’instal·lacions, servei de neteja, departament de selecció de personal, serveis jurídics, etcètera, i compren aquests serveis cada vegada més a empreses externes especialitzades. Hi ha estudis que demostren que si alguns serveis i la demanda final dels sectors de comerç i transport de mercaderies es consideressin com a vinculats a la indústria, el sector industrial seguiria sent la columna vertebral de l’economia catalana.1


Taula 1. Pes de les activitats manufactureres sobre el VAB 2000 i 2022 (% sobre el total)
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Indústries d’alimentació, begudes i tabac




	

3,1 %




	

2,9 %









	

Indústries tèxtils, de confecció, cuir i calçat




	

2,4 %




	

0,8 %









	

Indústries de fusta i paper




	

1,2 %




	

0,7 %









	

Arts gràfiques i suports enregistrats




	

0,9 %




	

0,3 %









	

Indústries químiques i de refinació de petroli




	

2,8 %




	

2,3 %









	

Fabricació de productes farmacèutics




	

1,2 %




	

1,4 %









	

Fabricació de productes de cautxú i matèries plàstiques




	

1,4 %




	

0,7 %









	

Indústries d’altres productes minerals no metàl·lics




	

1,2 %




	

0,4 %









	

Metal·lúrgia




	

0,6 %




	

0,3 %









	

Fabricació de productes metàl·lics, excepte maquinària




	

2,3 %




	

1,4 %









	

Fabricació de productes informàtics i electrònics




	

0,8 %




	

0,3 %









	

Fabricació de materials i equips elèctrics




	

1,1 %




	

0,5 %









	

Fabricació de maquinària i equips ncaa




	

1,7 %




	

0,9 %









	

Fabricació de material de transport




	

3,0 %




	

1,9 %









	

Mobles i indústries manufactureres diverses




	

0,8 %




	

0,4 %









	

Reparació i instal·lació de maquinària i equips




	

0,5 %




	

0,6 %









	

Indústria manufacturera / Total VAB 




	

25,0 %




	

15,9 %












Font: Idescat.


Un segon motiu per matisar la pèrdua de pes industrial és que aquest sector segueix sent cabdal en l’exportació. Des del 2000 el valor dels béns venuts fora s’ha multiplicat per tres, fins a superar la xifra rècord de 100.000 milions d’euros tant el 2023 com el 2024. Tres branques d’activitats destaquen al capdavant: productes químics (inclosos els farmacèutics), cotxes i alimentació, els dos primers amb una gran presència d’empreses multinacionals. També cal destacar que per al nivell tecnològic dels productes exportats, els corresponents a les categories «alt» i «mitjà alt»2 representen entre el 58 % i el 65 % del total segons els anys. L’exportació catalogada com de nivell «baix»3 se situa al llarg d’aquest segle en un pes de prop del 25 % del total.


En contrapès al bon pols exportador, cal dir que la importació de béns, malgrat no ser tan dinàmica, segueix sent més gran que no pas l’exportació. Per exemple, del 2022 al 2024 s’ha superat la xifra de 110.000 milions d’euros, amb dues potències industrials de primer nivell al capdavant dels proveïdors com són Alemanya i la Xina.


En aquest context, cal no oblidar que si bé Alemanya és la primera economia industrial europea, la Xina s’ha convertit en la principal fàbrica del món, després que la seva estratègia política va assignar a la indústria el paper de motor de desenvolupament econòmic. La potència industrial xinesa, amb uns costos de producció molt més baixos que els dels països industrialitzats i una mà d’obra cada cop més qualificada, sumada a la que ja teníem del Japó i Corea del Sud, i la que van afegint nous productors asiàtics (per volum i potencial, destaca l’Índia), constitueix una amenaça latent per a la indústria catalana, un sector que lamentablement no ha rebut l’atenció que es mereixia per part de les diferents administracions públiques.


Productivitat


El 2024, a Catalunya hi havia 3.827.000 ocupats, un milió més que en començar el segle. L’evolució al llarg d’aquests anys ha tingut alts i baixos deguts a les crisis, però la tendència a l’alça és inequívoca (gràfic 9). Aquest creixement tan gran en tan poc temps s’ha produït amb canvis sectorials accentuats que ja hem apuntat: s’han perdut llocs de treball a la indústria i la construcció, i en canvi els serveis han crescut de manera espectacular.4


Gràfic 9. Evolució de la població ocupada 
(en milers d’ocupats)


[image: Gràfic de línia que mostra una evolució amb pujades i baixades entre 2001 i 2024, destacant un fort augment final respecte als anys anteriors.]


Font: Idescat a partir de l’Enquesta de Població Activa.


L’any 2024 el PIB català és un 50 % més alt que el de principi de segle, però aquest creixement s’ha donat sobretot perquè ha augmentat molt el nombre d’ocupats, no pas perquè les persones ocupades siguin més productives. L’economia catalana té un problema greu de productivitat perquè, a part que és baixa, està pràcticament estancada. Comencem per aquest segon aspecte.


La productivitat, entesa com el PIB per ocupat, entre el 2000 i el 2024 ha crescut a una taxa anual del 0,46 % i amb una taxa mitjana anual del 0,49 %. Amb una perspectiva temporal més àmplia, comparant els registres de la segona meitat del segle passat amb els actuals, s’aprecien unes grans caigudes: entre 1950 i 1975 la productivitat creix a raó d’un 4,7 % anual, en el període 1975-2000 un 1,6 %, i des del 2000 fins al 2024 no arriba al 0,5 % anual (gràfic 10).


Gràfic 10. Taxes de variació de la productivitat per períodes


[image: El gràfic mostra la disminució percentual entre 1950 i 2024, sent el període 1950-75 el de major valor i 2000-2024 el de menor creixement.]


Font: elaboració pròpia a partir del BBVA i l’Idescat.


La preocupació per aquesta mena d’estancament de la productivitat ha arribat a la major part d’estaments relacionats amb l’economia catalana, un dels quals ha estat l’associació cívica Cercle d’Economia, que a partir de xifres del 2000 al 2022, fa una diagnosi de síntesi que resulta prou eloqüent:5




	Tècnicament està demostrat que, com més augmenta la productivitat, més alt passa a ser el PIB per habitant i també la renda bruta disponible.


	Les dades indiquen que la renda per càpita de la UE s’ha distanciat molt de la catalana (cap amunt), i això s’explica sobretot per l’escàs creixement de la productivitat.


	Catalunya té una productivitat un 15 % més baixa que la de les regions europees més productives, una distància encara més gran que la que ja hi havia a l’any 2000.


	La mala evolució comparada de la productivitat (catalana) ve d’un problema estructural, no pas puntual: des de fa molts anys es genera un gran volum d’ocupació —en part vinculada al turisme i al comerç— amb salaris molt baixos.


	Entre les causes de la baixa productivitat destaquen: un predomini del sector terciari menys productiu, la dimensió de les empreses i el dèficit inversor en capital físic, actius intangibles i capital humà.





No totes les activitats del teixit productiu català han evolucionat de la mateixa manera. Agafem per exemple dos sectors prou coneguts i representatius com són l’industrial manufacturer, d’una banda, i el bloc comerç, transport i hostaleria (el sector que té més empleats), de l’altra. En el primer, on abans hi havia persones fent feines manuals, ara hi ha més màquines, moltes de les quals automàtiques i robots. Les persones a peu de fàbrica es dediquen més a controlar els processos que fan les màquines que no pas a muntar peces com es feia abans, raó per la qual la productivitat per empleat augmenta.


En canvi, la persona que fa el llit d’un hotel, que cuina un plat, que serveix un cafè en un bar, que reparteix paquets amb una furgoneta, que atén els clients de la botiga, no es pot automatitzar i per tant la seva productivitat té menys recorregut per créixer. I si a més se li paguen salaris baixos, el valor que afegeix amb el seu treball és baix, i la productivitat també.


Amb aquestes premisses, a Catalunya la productivitat a la indústria manufacturera és actualment prop d’un 50 % més alta que la de comerç, transport i hostaleria, amb un agreujant: mentre que la indústria acaba el període amb un nivell un 127 % més alt que al 2000, comerç, transport i hostaleria l’acaba amb un nivell només un 31 % més alt (gràfic 11).


Gràfic 11. Variació de la productivitat a la indústria manufacturera i al comerç, transport i hostaleria 
(any 2000=100)


[image: Gràfic que mostra l'evolució de la indústria i el sector de comerç, transport i hostaleria del 2000 al 2023, amb un fort creixement industrial i creixement menor en serveis.]


Font: elaboració pròpia a partir de l’INE, Contabilidad Regional de España.
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