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			SINOPSI

			 

			 

			 

			Francesc Cabana —historiador de l’economia— veu el capitalisme com un sistema econòmic caduc. És veritat que ha permès un gran desenvolupament de la població humana, però ja fa temps que ha entrat en decadència. L’economia planificada, per altra part, s’ha quedat a mig camí del que pretenia i no ofereix tampoc cap solució vàlida. Si el sistema polític occidental demana reformes per ser realment democràtic, el sistema econòmic capitalista necessita un canvi de gran profunditat. A partir d’una anàlisi lúcida de les crisis cícliques del capitalisme, Francesc Cabana n’exposa les vergonyes a la llum: els oligopolis, els privilegis, les desigualtats econòmiques i la cultura de la cobdícia. Finalment reclama una revolució ètica que condueixi no a una reforma sinó a una nova fórmula de sistema econòmic.
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PRÒLEG I JUSTIFICACIÓ


			 

			 

			 

			D’entrada cal donar significat al títol d’aquesta obra, que agradarà a alguns mentre que d’altres el desaprovaran amb indignació.

			La paraula agonia és atractiva, però pot sorprendre aplicada a un sistema econòmic, ja que els sistemes econòmics no moren sinó que desapareixen o són substituïts per altres. No obstant, la paraula és correcta si apliquem una de les accepcions que té en el diccionari. Un sistema, econòmic en el nostre cas, està en estat agònic quan desapareixen les funcions de l’intel·lecte, quan perd l’enteniment o el seny, que és el que està passant en l’actualitat; si el capitalisme ha perdut el seny, hem de veure si és possible modificar-lo, i que sigui més efectiu, o cal anar a una nova forma de sistema econòmic. L’opció de l’autor és la segona.

			El llibre no és acadèmic, ni pretén ser-ho. Vol explicar l’experiència d’un vell economista que ha viscut aquest capitalisme, des de fora i des de dins, durant els darrers seixanta anys. He treballat a la Borsa de Barcelona i en un banc; he conegut a fons les transaccions internacionals i he treballat en països de l’Àfrica subsahariana. D’experiències, n’he tingut. He rebut moltes garrotades des de dins del sistema, i he pogut observar des de fora les malifetes d’un sistema en el qual la cobdícia i l’ambició tenen un paper més important que la solidaritat entre els habitants del planeta Terra. En el capitalisme, hi ha una part de la població que té una existència virtual, que només treu el cap en les estadístiques globals o en les obres de caritat de l’empresa, si és que en fa. D’aquí, la necessitat de buscar un altre sistema més just, que ens permeti avançar econòmicament.
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LES CRISIS CÍCLIQUES DEL CAPITALISME


			 

			 

			 

			
SOM-HI



			L’objectiu d’aquesta obra és presentar el sistema capitalista i la seva evolució durant el segle passat. I és que el capitalisme canvia, es modifica, s’adapta, no sempre és el mateix. Conserva el seus principis bàsics, però no els secundaris. Ha passat de ser un capitalisme salvatge a un capitalisme que ha permès un desenvolupament més gran i millor d’una part important de la Terra, en el marc d’un sistema democràtic. L’autor, amb seixanta anys de feina a l’esquena ha vist canvis: alguns de favorables, altres de negatius. Va viure el món financer internacional dels anys setanta i pot assegurar que, aleshores, era un món tècnic i correcte, mentre que després la corrupció s’hi va instal·lar. Ha vist com s’incrementaven les desigualtats entre la població, ja que una minoria acumulava cada cop més béns i fortuna. Com a contrapartida, veu que apareixen nous organismes i institucions que s’adonen dels greus problemes que té la Terra, i procura aportar el seu gra de sorra. Per desgràcia aquest sentiment no arriba als governs democràtics dels països desenvolupats, i, si hi arriba, els bons propòsits no es poden portar a terme, per falta de recursos, per atacs de l’oposició o per altres raons.

			L’autor veu el capitalisme com un sistema econòmic caduc, que ha entrat en un període de poc enteniment, amb poc seny. L’alternativa és l’economia planificada, que té el partit comunista com a promotor. Aquest sistema s’ha quedat a mig camí del que pretenia i ha ofert posicions mixtes, que afavoreixen la creació de riquesa i de fortunes personals, però sense canviar el sistema polític antidemocràtic. En canvi, el capitalisme és el sistema econòmic que ha permès un desenvolupament més gran i millor de la població humana, en el marc d’un sistema polític democràtic. Ha demostrat que té capacitat de reformar-se per adaptar-se a les circumstàncies del moment, però no sempre. I ha arribat a un extrem que poca cosa més pot donar de si. El sistema polític democràtic demana reformes; el sistema polític capitalista demana un canvi en profunditat.

			Per començar, el capitalisme és inadequat pel seu nom; el capitalisme és el sistema econòmic en el qual el capital és el protagonista. Malament! Capital vol dir diners, fortunes, acumulació de riquesa. Només està al servei d’una part de la població, que és la que en té. Hem de canviar el sistema econòmic vigent i hem de canviar-li el nom.

			El llibre podia haver seguit una línia clàssica de presentació amb l’exposició del paper fonamental dels sistemes econòmics en una societat, la definició del capitalisme i la seva història, un repàs a les principals reformes per les quals ha passat i, finalment, la conclusió anunciada de bon principi: les reformes o els canvis superficials del capitalisme no donen més de si. Tanmateix, he preferit exposar el que ha estat el sistema capitalista els darrers anys, a través de les seves crisis cícliques, i després retrocedir en la seva història, al costat d’altres sistemes, especialment de l’economia planificada del socialisme. Ho faig amb tota la intenció: les crisis cícliques dels darrers anys no són pas una prova de la intel·ligència humana, més aviat al contrari.

			 

			 

			
LES CRISIS CÍCLIQUES DEL CAPITALISME DURANT ELS DARRERS ANYS



			El filòsof Karl Marx no pretenia la liquidació del sistema capitalista que es vivia a l’Europa del segle XIX. Creia que la revolució social que ell esperava feia necessari el desenvolupament històric del capitalisme fins a la seva autodestrucció. Per a ell, els sistemes econòmics evolucionen i anunciava que en el capitalisme es produirien unes crisis cícliques que l’anirien afeblint fins al seu total esgotament. L’origen de les crisis, deia Marx, és la baixa continuada del benefici del capital en les empreses, cosa que provoca que l’empresari augmenti la producció per així recuperar el nivell de beneficis. Però aquest pas es fa sense tenir en compte la demanda dels consumidors. El resultat és una superproducció, el primer estadi per a la liquidació del sistema.

			Ningú no pot negar l’existència de crisis cícliques en el capitalisme —en això, Marx l’encertava plenament—; qualsevol persona amb uns quants anys de vida ha estat testimoni d’alguna. Però la seva aparició és irregular. Els anys de bondat econòmica no s’alternen amb els de crisi d’una forma previsible, sinó sense cap patró. I tampoc hi ha ningú que gosi dir que les crisis cícliques ens portin a una fi accidentada del sistema.

			Les causes de les crisis cícliques són conegudes pels protagonistes, tot i que les obliden freqüentment. Són crisis que, si es presentessin a l’empresa pròpia, serien resoltes en poc temps. El problema rau en el fet que, en les crisis cícliques, els organismes internacionals tenen molts més problemes per aplicar les solucions a trenta, quaranta o cent cinquanta-nou estats. Les crisis apareixen quan les coses no s’han fet bé per part del capital; quan un element intern altera el funcionament del sistema: bombolla especulativa immobiliària, baixada dels beneficis de les empreses, o per una causa externa: augment del preu del petroli, atac contra les Torres Bessones de Nova York o l’explosió d’una central nuclear. Aquests són alguns dels fets objectius que poden provocar una crisi econòmica. En canvi, altres vegades són el resultat de creences subjectives sobre la situació econòmica. En definitiva, les crisis són el resultat de guerres, de fenòmens naturals o d’errors humans.

			Després, vindrà la recuperació econòmica, que serà duta a terme també per aquells que han creat la crisi i serà el resultat de les mesures que s’hauran pres per fer-la desaparèixer, o bé per un fet que faciliti que les empreses recuperin els beneficis perduts. Però resulta més fàcil crear la crisi que recuperar-se dels seus efectes; o dit d’una altra manera, l’esclat de les crisis cícliques no excepcionals és visible en un període curt de temps, així com els seus efectes, mentre que la recuperació ocupa molt més temps.

			Es pot comprovar que, al marge dels factors externs, els governs, les empreses, els gestors o la societat en general han tingut una responsabilitat total o parcial en l’origen de les crisis. És el que exposaré a continuació; i ho faré amb una anàlisi de les crisis patides els darrers cinquanta anys i viscudes personalment des d’un mirador adequat. 

			 

			 

			
LA CRISI DEL PETROLI 1974-1984



			El petroli cru, fonamental a causa del desenvolupament industrial dels segles XIX i XX, va estar controlat a partir dels anys quaranta del segle XX per les empreses propietàries dels principals jaciments de petroli, que es coneixien bé entre elles. Formaven un autèntic oligopoli i van ser anomenades les Seven Sisters, un nom que destacava l’especial relació entre elles, tot i la plena independència de les empreses i la competència en temes no majors. Eren: Anglo Iranian Oil Co. (Gran Bretanya), Gulf Oil (EUA), Royal Dutch Shell (Holanda), Standard Oil of California —SOCAL— (EUA), Standard Oil of New Jersey —ESSO— (EUA), Standard Oil of New York —Socony— (EUA) i Texaco (EUA).

			El domini era clarament anglo-nord-americà, amb un pes especial de les empreses que tenien com a precedent l’actuació de John D. Rockefeller, que creà el 1870 l’Standard Oil, de la qual procedeixen les que portaven aquest nom. Els Estats Units eren grans productors de petroli i exportadors d’aquesta matèria primera.

			El 1960, el panorama petrolier era ben diferent. Aleshores, els grans productors de petroli cru eren, preferentment, els països del golf d’Aràbia, molt allunyats de la democràcia: règims totalitaris que es van convertir en els amos del món gràcies a l’arma del petroli. El 1960 es va constituir l’OPEP (Organització de Països Exportadors de Petroli), que va substituir el paper de les Seven Sisters com a oligopoli mundial. Els seus membres eren l’Aràbia Saudita, Algèria, Qatar, els Emirats Àrabs, l’Iraq, l’Iran, Kuwait, Líbia, Nigèria i Veneçuela.

			L’OPEP tenia, per tant, deu membres, vuit dels quals eren països musulmans i els altres dos eren Nigèria (en part també musulmana) i Veneçuela, de l’Amèrica Llatina, que era l’únic que presumia de democràcia. La resta eren països de dictadura autoritària, no democràtica, d’economia planificada en el cas d’Algèria —en l’òrbita de la Unió Soviètica— i amb una organització social molt allunyada de la dels països occidentals desenvolupats. Els països del Golf tenien la paella pel mànec a l’OPEP. Hi havia enemistat entre alguns, però a l’hora d’apujar el preu del petroli van aconseguir la unanimitat.

			L’ambient econòmic era tou el 1973. Els Estats Units tenien una taxa d’inflació molt alta, insuportable. Tots els productes valorats en dòlars augmentaven preus en la mateixa proporció que la taxa d’inflació. Un d’ells, potser el més important, era el del petroli cru. Aquesta situació perjudicava els importadors de petroli, que tenien el dòlar com a moneda de referència.

			El preu de petroli s’havia mantingut estable des de feia temps a 1,62 $ el barril. Tanmateix, aquell mes d’octubre, els membres de l’OPEP acordaren augmentar el preu fins a 3,45 $ i, el gener del 1974, a 9,31 $ el barril. El preu s’havia multiplicat per 5,7 % en cinc mesos. I continuà pujant fins a 34 $ a finals del 1981, seguint aproximadament la devaluació del dòlar.

			Els governs dels països musulmans del Golf i especialment els personatges que els representaven —monarquies autoritàries— es convertiren en grans magnats, les grans fortunes de la Terra. Mentre els països importadors de petroli havien de buscar d’on treien els diners per pagar l’augment de preu del petroli, el problema dels àrabs del Golf era com invertir els diners. Van aparèixer els petrodòlars, que era la moneda que corria pel món, totalment desvinculada del seu país d’origen. Els governs dels Estats Units sempre han respectat els règims autoritaris del Golf, ja que eren grans clients de les seves empreses privades, especialment del sector de l’armament. A vegades, quan es negocia amb països no democràtics, s’ha de mirar al cel i acceptar els fets com són, encara que no t’agradin, sempre que en puguis treure partit econòmic i polític. No és un exemple de comportament ètic, però hi ha molts casos com aquest en el món en què vivim. Què hauria passat si els Estats Units, els menys perjudicats per la crisi, ja que tenien petroli, haguessin incidit sobre l’actuació de l’OPEP?

			L’augment brutal del preu del petroli desballestà el pressupost dels països que no en tenien o en tenien poc. El dèficit pressupostari porta la crisi. Els governs van haver de fer retallades que provocaren la protesta del factor treball. La reacció va arribar, però lentament, ja que no s’aixeca una casa en quatre dies. Es van buscar nous jaciments —Mèxic i el Brasil—; es van posar en explotació jaciments ja coneguts que no eren rendibles —però que ho serien amb l’augment de preus—; s’utilitzà el fracking per extreure petroli de les pissarres bituminoses de Saskatchewan al Canadà i als Estats Units, amb gran terror dels ramats de bestiar autòctons, per les explosions; s’incrementà la producció de gas natural, i, sobretot, s’accelerà la producció d’energia amb les renovables: solars i eòliques. Però en tot cas entrem en un període de petroli car, cosa que fa augmentar el dèficit de molts estats.

			Als Estats Units, l’augment del preu del petroli no va tenir efectes negatius, però no quedaren al marge de la crisi: la situació econòmica interior era dolenta i la moral estava molt baixa. De fet, tenien problemes a dins i a fora: els americans s’havien hagut de retirar del Vietnam, havien devaluat la moneda i havien de fer front a la minoria negra, tan menystinguda, que es revoltava en defensa dels seus drets civils. A més, les seves exportacions baixaven o no es podien cobrar pel fet d’anar, en bona part, a països que patien l’augment del preu del petroli.

			La crisi, per tant, no va ser tan sols conseqüència del petroli. Quan un fet puntual cau sobre una economia tova, les reaccions es reprodueixen en tots els sectors de l’economia. És el fenomen d’una bola de neu, que es va fent grossa, i per tant més amenaçadora, a mesura que baixa. Dit d’una altra manera: la crisi del petroli es va sumar a les crisis limitades i parcials que tenien un altre origen. En el cas català i espanyol, la crisi s’agreujà en un primer moment per l’apropament de l’Estat espanyol a la Unió Europea, que comportarà la destrossa de les indústries tradicionals. A Catalunya, especialment de la indústria del cotó.

			El 1975 l’economia mundial estava en plena recessió i l’augment del preu del petroli era el factor més visible de la crisi. La majoria dels estats prenien mesures i la primera, per descomptat, era augmentar el preu de la gasolina. Tots, menys Espanya, que va mantenir els preus de sempre, tot i que havia augmentat el consum de les gasolines. Aquesta actitud absurda de l’Estat espanyol només es pot explicar per una situació política que ningú sabia com acabaria. A finals del 1973 va ser assassinat el president del Govern, Luis Carrero Blanco; el 1974 el dictador Francisco Franco entrà en una llarga agonia, que acabà amb la seva mort el 20 de novembre de 1975. Totes les males notícies s’acumulen: taxa elevadíssima d’inflació, devaluació de la pesseta, futur polític incert en uns anys que, a hores d’ara, són anomenats «transició a la democràcia» però que, aleshores, ningú podia assegurar que acabessin bé. El 1978 i amb una Constitució aprovada s’inicià a Espanya una crisi financera, que va acabar amb més de la meitat dels bancs existents. El Banc d’Espanya va afavorir una concentració bancària. Tots aquests factors van fer que la crisi s’allargués aquí un any més que als països europeus.

			A Espanya, per tant, no es pot parlar estrictament de crisi del petroli. Aquest va ser el detonant per a la majoria dels països desenvolupats i Espanya no ho era. La crisi espanyola va tenir diversos components i va portar a situacions aberrants. L’economia estava ensorrada, ningú comprava i els bancs no facilitaven crèdit. Un cas concret: la societat Corporación Bancaria SA formada pel Banc d’Espanya (50 %) i per tota la banca privada espanyola (50 %) va atendre la primera onada de crisis bancàries. Jo n’era secretari i, per tant, l’anècdota és viscuda. Un dels bancs en crisi tenia un immoble al carrer Serrano, barri de Salamanca, centre comercial de Madrid, i s’havia de valorar. El president demanà quines peticions de compra s’havien presentat. «Cap», contestà el responsable. «En aquest cas, el valor de l’immoble és zero», dictaminà el president. Posteriorment, ens assabentàrem que una gran empresa havia comprat un pis per cent milions de pessetes i aquest va ser el preu definitiu de l’immoble. No cal dir que el comprador, si va tenir la paciència i capacitat d’esperar uns quants mesos o un any, com a màxim, va fer un gran negoci quan es restablí la normalitat.

			La crisi del petroli és una bona mostra de la globalització de la crisi i de la suma de factors ben diversos que s’afegiran al primer. L’alça del preu del petroli va posar en evidència febleses de l’economia que res tenien a veure amb el petroli.

			 

			 

			
ENTRE LA CRISI DEL PETROLI I LA VINENT 1985-2006



			1985 i 1986

			Dos anys de bonança econòmica. El 1986 Espanya entrà a la Unió Europea, com a membre de ple dret, gràcies al règim democràtic implantat.

			 

			 

			1987

			L’eufòria dels dos anys anteriors quedarà frenada per un dilluns negre a la Borsa de Nova York. El Dow Jones, l’índex americà, que havia començat l’any amb 1.900 punts i havia d’arribar als 2.722 punts, va baixar fins a 1.740 punts el 19 d’octubre, ja que va perdre un 22,6 % del seu valor en un sol dia. Kenneth Galbraith, Premi Nobel d’Economia, parlà d’una situació paral·lela a la del 1929, però es va equivocar. Aquesta vegada l’economia americana tenia una base més sòlida i la baixada dels valors en borsa va ser un ensurt més dels que hi ha en aquestes institucions.

			 

			 

			1988, 1989 i 1990

			Anys positius. El 1989 cau el mur de Berlín, que anuncia la fi d’un imperi que ha dominat mig món durant prop de setanta anys. El 1990 Alemanya es reunifica i l’eufòria es refreda amb una nova alça del peu del petroli.

			 

			 

			1991

			Guerra a l’Iraq i desballestament de la Unió Soviètica. L’economia dels Estats Units entra en recessió, amb una crisi financera i del mercat immobiliari. Als Estats Units «los hechos no justifican aún el temor de que el mundo se está hundiendo. Sin embargo, sí alerta a la gente de todas las partes de que el largo boom americano de la década de los ochenta ya forma parte de la historia» (Paul Samuelson: «La recesión en EE UU quebranta la economía mundial», El País, 5 de gener de 1991). La Borsa de Nova York baixa i les de Londres i Tòquio la segueixen. Hi ha tantes raons com analistes consultats. No hi ha res més fàcil que trobar un defecte en una economia com la dels Estats Units. El president Bush sua la cansalada.

			 

			 

			1992-1993

			Els Estats Units han superat la recessió igual que la majoria de països desenvolupats. No és el cas d’Espanya, que ha de realitzar successives devaluacions de la pesseta. Els Jocs Olímpics de Barcelona se celebren en un ambient d’incertesa econòmica, però tot i això el seu resultat és positiu en tots els aspectes. El 1992 la borsa torna a fer el boig. Els anomenats cinc savis alemanys pronostiquen un mal any 1993.

			 

			 

			1994-1998

			L’economia mundial entra en uns anys d’expansió. Tanmateix, l’agost del 1998 hi ha una baixa sobtada de les cotitzacions a la borsa. La raó és que les cotitzacions havien pujat molt els anys anteriors i ara es corregeixen els excessos. Però els analistes prefereixen donar la culpa a fets exteriors: la suspensió del pagament del deute extern de Rússia, seguit de la devaluació del ruble, la crisi asiàtica o la situació a l’Amèrica Llatina. El Fons Monetari Internacional abaixa els tipus d’interès i anuncia que s’ha evitat una recessió mundial.

			El novembre del 1998 als Estats Units, suspèn pagaments el Long-Term Capital Management (LTCM), un fons d’inversió que invertia en actius que tenien més risc que els tradicionals, com tots els hedge funds. Entre els seus gestors hi havia Myron Scholes i Robert Merton, que el 1997 havien rebut conjuntament el Premi Nobel d’Economia. Es consideraven especialistes a trobar solucions matemàtiques, aplicables a les operacions de borsa. El prestigi dels dos Premis Nobel va atreure abundants inversors. El fons va arribar a pagar un 40 % sobre el capital invertit, però després acumulà fortes pèrdues. A causa del seu volum, era considerat un fons d’inversió too big to fail. En conseqüència, la Reserva Federal demanà a la gran banca americana que intervingués el banc i repartís els actius. El banc tenia una important cartera d’hipoteques subprime (vegeu seguidament).

			La suspensió de pagaments del Long Term Capital Management hauria d’haver estat una advertència del que passaria uns quants anys després, però ningú se’n va adonar, en considerar-lo un cas excepcional en el conjunt d’una banca d’inversió saníssima. 

			Aquells anys, el sector financer experimentà uns canvis que van engrescar els joves genis de Wall Street, ja que es van posar a les seves mans els nous instruments financers que multiplicaven gairebé de manera indefinida els seus capitals reals, que es feien impossibles de quantificar, i que es movien d’una banda a l’altra del planeta en cosa de segons gràcies una sofisticada xarxa de telecomunicacions, sota la direcció d’uns operadors propensos a la histèria per l’elevat grau de risc financer amb què treballen. No ho entenen? No es preocupin, els seus inventors tampoc ho entenien, tot i que els semblava que sí. En tot cas, eren operacions que podien beneficiar els actors —no sempre va ser així—, però mai a tercers.

			 

			 

			1999

			Els Estats Units han vist deu anys de creixement sense interrupció, sempre que no tinguem en compte l’ensurt del Long Term Capital Management, que es considera una excepció.

			 

			 

			2000

			Va ser un any bo per a l’economia mundial. A Catalunya el bon ambient econòmic quedà enterbolit per la bombolla especulativa de Terra Lycos, el primer portal d’internet a Espanya. Terra era una filial de Telefónica que es fusionà amb l’americana Lycos i va crear Terra Lycos SA; amb això es convertí en el tercer portal mundial d’internet. Les accions van passar a cotitzar a borsa i, el primer dia, el valor de llançament es va triplicar. L’acció, que havia sortit al preu d’11 euros, va marcar un màxim de 157,65 euros. Aleshores començà la davallada, de manera que a final d’any l’acció havia tornat a cotitzar al preu de llançament de l’acció: 11 euros. És un bon exemple de bombolla mobiliària que es pot qualificar d’estúpida, si em permeten, com totes les altres bombolles. Finalment, Telefónica comprarà totes les accions de Terra Lycos a 3,58 euros l’acció.

			 

			 

			2001

			Tot i que s’aprecia un refredament de l’economia a escala mundial, preludi de la gran crisi, els americans, enlluernats pels genis de les finances de Wall Street i els seus meravellosos actius, anuncien el que bategen com a New Economy, el paradís dels gestors de recursos, joves i agressius. Els banquers suïssos, als quals els americans anomenen despectivament els gnoms de Zuric, els fan costat, però amb una certa recança. És la bonança d’abans de la tempesta.

			L’atac contra les Torres Bessones de Nova York i el Pentàgon, l’11 de setembre de 2001, va coincidir amb el punt més alt de l’economia americana.

			 

			 

			2002

			Etapa de depressió. El BCE abaixa el tipus d’interès al 2,75 % per estimular l’economia i la demanda de crèdit. Es produeixen fallides empresarials de proporcions gegantines.

			A Espanya, hi ha augment de preus. El 20 de juny, amb un govern del PP, es produeix la cinquena vaga general després de l’establiment de la democràcia. En el BBVA esclata un escàndol que és tota una mostra de l’ètica bancària. El president Emilio Ybarra cedeix la presidència del banc a Francisco González i, al cap d’uns quants dies, l’informa que el consell d’administració del Banc ha creat unes bosses de diner, amb caràcter de pensions, destinades a la jubilació dels consellers. Els diners figuraven en uns comptes a les illes Jersey, un paradís fiscal, i responien a beneficis del banc no declarats a Hisenda. Ybarra li demanà confidencialitat però, l’endemà de saber-ho, Francisco González anà a Madrid i ho explicà tot al Banc d’Espanya, que sancionà severament els consellers. Hi ha diverses faltes d’ètica, dic jo, per totes dues parts.

			 

			 

			2003-2006

			No queda clar si són anys bons o dolents, si es va cap a uns anys d’eufòria o de depressió. El 2006 la borsa americana aconsegueix els seus màxims històrics. A partir d’aquí, entrem en un període llarg de recessió que tindrà un caràcter especial. Els seus protagonistes es mouen per la cobdícia; per això, aquest període mereix ser tractat en un capítol a part.

			 

			 

			
LA GRAN DEPRESSIÓ 2007-2014



			Els Estats Units són la gran potència mundial i, a més, la que té més capacitat globalitzadora, en el sentit que tot el que hi passa repercuteix, tard o d’hora, en els altres països del món. Va ser el cas de la Gran Depressió, que va tenir com a protagonista els bancs i les grans institucions financeres 

			 

			 

			Too big to fail

			El 2007 el sector financer és el primer a Wall Street i el més representatiu de la força econòmica dels Estats Units, on hi havia bancs comercials i bancs d’inversió. 

			Els bancs comercials captaven diners a través de finestreta a les persones que entraven a les seves oficines i invertien una part dels diners captats en crèdits a curt i a mitjà termini, depenent de si els clients que havien ingressat aquests diners, els necessitaven amb més o menys urgència per a les seves operacions. L’altra part dels diners, el banc els mantenia en forma líquida, necessària per fer front a moments d’escassedat de fons líquids.

			Els bancs d’inversió, amb pocs però grans clients, captaven els recursos a través d’emissions de bons o d’obligacions —renda fixa— i els invertien en participacions en empreses, fons d’inversió i en els nous actius financers que havien aparegut en el mercat. No feien operacions comercials tradicionals i, per tant, no tenien ni finestretes ni clients que entressin i sortissin de les seves oficines. 

			Els bancs comercials eren vistos com els que feien les operacions de sempre, amb actius que donaven una rendibilitat baixa. Els bancs d’inversió, en canvi, suposaven la innovació financera, la major rendibilitat i, és clar, el major risc. Aquest era vist com un al·licient més per a uns professionals que s’havien preparat precisament per fer operacions de risc, a la recerca del benefici més gran.

			Els bancs d’inversió havien atret els grans inversors del país i del món, amb l’atractiu de la rendibilitat i d’uns personatges que s’havien guanyat el prestigi dels vencedors. El resultat de tot això va ser que els bancs d’inversió es van convertir en unes entitats de gran volum. Els bancs comercials feien banca al detall, mentre que els bancs d’inversió feien operacions de milions de dòlars. Amb el seu volum i el gruix de les seves operacions s’havien guanyat el sobrenom too big to fail. Joseph Stiglitz, Premi Nobel d’Economia, un cop passada la tamborinada deia que «els bancs que són massa grans per fer fallida són massa grans per existir» (El País, 13 de desembre de 2009).
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