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			Sinopsi

		

		
			Un mètode judeocatalà per estalviar i fer-se ric.

			Els orígens de cadascun de vosaltres defineixen, en bona part, com sou i com gestioneu la vostra vida, emocionalment i econòmicament. A partir de l’experiència de Teodor de Mas i de la seva nissaga familiar (els de Mas, els Valls, els Rocabayera, els Izard, els Tejedor, els Ventosa, els Indarte i els Badia), l’autor entra en matèria explicant conceptes econòmics i anècdotes vitals per a una millor gestió en el dia a dia, amb l’objectiu d’estalviar, fer-vos rics i així alliberar-vos de l’obligació d’haver de treballar per a tercers. A més, Fer diners us ajudarà a sobreviure eficaçment en la presa d’infinitat de decisions econòmiques que conformen la vostra vida.

			Indubtablement, aquest llibre és un bon negoci per a tots vosaltres!

		

	
		
			Fer diners

			 

			Un mètode de judeocatalà per estalviar i fer-se ric

			Teodor de Mas i Valls
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			Als meus, per la seva paciència infinita.

		

	
		
			 

		

		
			Vita sana: lavorare ma senza foga, svagarsi, nutrirsi e discorrere.

			La spiaggia, Cesare Pavese
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			Introducció

			Sense les xarxes socials —Twitter, en aquest cas— aquest llibre no existiria, perquè no hauria conegut perfils tan enigmàtics com en Roger Vinton i, a través d’ell, la meva editora, la Glòria, que, quan li vaig enviar uns primers fulls del que seria el llibre que teniu entre mans, em va proposar de quedar per dinar, per posar fil a l’agulla. 

			La idea era que parlés de l’economia familiar, l’economia de butxaca, l’economia pràctica del dia a dia, combinant-ho amb anècdotes familiars meves, de les nissagues d’on vinc, catalanes i criptojueves, i intentant que el text fos didàctic i amè alhora. 

			L’objectiu d’aquest llibre de divulgació, doncs, és explicar als meus fills i filla, als meus descendents, a tots vosaltres, com funcionem a casa, a la meva família. Si, a més a més, us distrec i us inspiro, us faig somriure, explicant-vos de manera planera i amena com gestionar millor els diners cada dia, molt millor.

			La relació de les persones amb els diners, ja sigui per consumir, estalviar o invertir, és un tema universal, comú a tots els països i cultures. Ser estalviador no és cap objectiu en si mateix, és una defensa davant de les adversitats de la vida. L’estalvi és protecció per als dies futurs.

			Començar a estalviar és com deixar de fumar. Costa posar-s’hi, però després us despertareu al matí i respirareu millor, deixareu de tossir i estareu tranquils en avions i cinemes, que, traduït a ser estalviadors, vol dir despertar-vos tranquils sabent que teniu els diners treballant per a vosaltres, que teniu diners per a tot i que una bona part de les vostres despeses diàries estan pagades pels rendiments dels vostres estalvis.

			Es tracta de viure com si avui fos l’últim dia de la vostra vida, però també tenint en compte que el més probable és que no ho sigui i la vida continuï. 

			La idea d’estalviar és considerar els diners com una eina per ser lliures i independents. Estalviar ens permetrà fer-los treballar, invertint-los. Aquestes inversions rendiran i ens ajudaran a viure millor, ara i en el futur.

			Estalviar és, en gran part, un tema educatiu, transmès de pares a fills, d’avis a nets, d’oncles a nebots. Rarament aprenem a estalviar amb els amics de l’institut o amb els companys de feina: la gestió del dia a dia ve dictada per maneres de fer íntimament lligades als orígens familiars de cadascun de nosaltres.

		

	
		
			
ELS DE MAS

		

		
			
			

		

	
		
			 

			Com que la relació de cadascun de nosaltres amb els diners està íntimament lligada als nostres orígens familiars per banda de pare i de mare, als avis de totes dues bandes i a la pertinença o no a grups ètnics més o menys místics o inventats, cada una de les vuit parts del llibre comença amb unes pinzellades de les famílies i nissagues de les quals soc un digne descendent.

			Dels de Mas, em ve sempre al cap el que em deia la meva àvia Pilar, feliçment casada amb el meu avi patern, en Teodor de Mas: que si érem jueus, que, sobretot, al meu fill li posés Teodor, seguint la tradició familiar, per perpetuar la nissaga dels Teodor de Mas... Als meus set o vuit anys, que em parlessin de ser jueus i del nom del meu primer fill em semblava una cosa de ciència-ficció; l’àvia m’ho comentava al seu pis a prop del parc de la Ciutadella de Barcelona, on fèiem els dinars familiars enmig de converses infinites en català i castellà, banyades en cafè abundant, amb la llum de la tarda que entrava per la galeria.

			La finca dels de Mas a Barcelona, on vivien els meus avis paterns i tots els seus germans, s’havia construït just al principi de l’Alzamiento franquista, del cop d’Estat que van fer l’exèrcit i l’extrema dreta contra el govern de la República. El 1936, el patriarca dels de Mas va ser afusellat pels rojos en un dels famosos paseíllos, que no eren res més que simples assassinats a sang freda de suposats burgesos, rics i persones de missa. En Teodor de Mas i Nadal, l’avi del meu avi patern, no era un qualsevol: venia d’una nissaga de carlistes de dretes i tradicionalistes de Vic, cosa que el feia un objectiu clar per als de l’altre bàndol. 

			A la pèrdua d’en Teodor de Mas i Nadal, la seguiria la mort del seu fill, el 1937, després de caure als fonaments de l’edifici que els de Mas estàvem construint a Barcelona, a tocar de l’Arc de Triomf. No va poder sobreviure a la gangrena deguda a les ferides de la cama.

			La guerra entre espanyols, doncs, va trobar la família de Mas destrossada i amb un edifici a mig construir. Tots els diners acumulats durant la Primera Guerra Mundial gràcies a l’empresa de distribució de productes metal·lúrgics —a casa en deien el magatzem de ferros— es van fer fonedissos, i amb prou feines vam sobreviure com a família de classe mitjana (vegeu el capítol dedicat a la branca familiar dels Tejedor).

			Però tornem al que em deia l’àvia Pilar. De petit, llegint i rellegint escrits dels de Mas de Vic, tan catòlics ells, i altres textos de diferents fonts, no deixava de xocar-me el contrast entre el manifest catolicisme de la família i el fet de ser jueus, criptojueus, de feia segles. No resoldria el dubte fins al cap d’uns anys, gràcies a la conversa amb una monja, la Mabel, que explico un xic més avall.

			El de del nostre cognom també em desvetllava la curiositat. El cas és que un dia, ja fa anys, em vaig despertar i li vaig comentar a la mare que si portàvem aquesta partícula devia ser perquè érem nobles, i que devíem tenir un castell en algun lloc, com passava a França.

			Segons el meu avi Teodor, aquest de s’escrivia en minúscula i separat del cognom, Mas —que evidentment anava sense accent, perquè feia al·lusió al mas o casa pairal catalana, no pas a cap operació aritmètica—. I no només això: l’avi Teodor creia que la preposició de, concedida a la família per un rei espanyol en agraïment pels seus serveis, anava lligada al nom de pila i no pas al cognom. Així, el nostre nom —el meu nom— era Teodor de, i el cognom, Mas.

			En un primer moment, la meva mare no va entendre què li volia dir amb la història del castell i els suposats orígens nobles dels de Mas. El cas és que a l’Enciclopèdia Catalana figuràvem com a cavallers del Principat i ningú no ho havia desmentit mai. (Aquesta conversa, tant del segle XX, quan les enciclopèdies encara tenien raó de ser i ocupaven el seu lloc als prestatges de les cases que es volien cultes, ara queda totalment desfasada i fora de lloc. Al segle XXI, si es repetís la mateixa conversa, ja ens referiríem a la Viquipèdia en català, on efectivament hi figuren un parell de Teodors de Mas, prou importants per ser-hi, per carlistes i per altres raons de pes.) El meu pare, que llegia el diari en un racó del menjador i havia sentit tota la conversa, no es va poder estar de comentar que el suposat castell familiar devia ser la casa pairal dels de Mas a Vic, el Manso Escorial, i mentre es prenia un altre cafè amb la sana intenció d’allargar la conversa fins a l’hora en què anirien a missa, com cada diumenge, el pare em va ajudar a ubicar el Manso Escorial al mapa i em va comentar que ara era la seu d’una congregació religiosa, les germanes vedrunes.

			Anys a venir, amb el castell ja identificat i ubicat al mapa i amb la necessària complicitat del GPS i de la meva parella, un bon dia vam carregar els fills i la filla al cotxe i vam posar rumb als nostres orígens per part del pare i l’avi paterns, a Vic, al Manso Escorial. Vam aprofitar que hi havia el mercat medieval per passar el dia a la capital d’Osona, anar a dinar al restaurant i visitar la ciutat, que era el que de fet interessava als meus fills, poc atrets pel Manso Escorial i per la possibilitat de saber més dels seus orígens familiars i més partidaris d’anar a dinar fora i sortir d’excursió, fos on fos.

			El cas és que vam fer la ruta prevista fins a aparcar al carrer de Teodor de Mas. Després d’aquell primer cop, hem tornat a fer l’excursió un parell de vegades, en família, amb els avis i, fins i tot, fa poc, amb en Ramon, el meu millor amic, en plena pandèmia.

			Si hi aneu, sempre passa el mateix; la repetició dels fets és quasi perfecta, cosa que fa que se’m barregin els records de les diverses vegades que he visitat les monges carmelites vedrunes del Manso Escorial, a Vic: trucareu al timbre, veureu la cara d’una monja per la finestra o per la porta, direu i repetireu amb cara seriosa que sou o us dieu Teodor de Mas, i veureu que la monja es queda bocabadada i amb la cara blanca, s’acaba esverant i us fa passar de seguida, com si fóssiu a casa vostra. Si hi aneu, ho viureu de primera mà.

			Segons la Mabel, la monja que ens va atendre en una de les visites, la casa pairal dels de Mas era a Vic des de com a mínim el segle XV. Era una finca gran, amb moltes terres, una masia amb set vegueries —aparentment, tenir set vegueries era el súmmum per a una finca agrícola.

			A preguntes meves de si la saga dels de Mas tenia orígens jueus, com havia llegit en algun web de genealogia, i si el primer membre va ser un suposat jueu de l’Europa de l’Est que havia arribat a Vic per obrir-hi una botiga de barrets i que s’acabaria casant amb una pubilla de la ciutat, la Mabel, amb un somriure, em va respondre que no estava prou documentat, sense negar-ho ni afirmar-ho taxativament.

			L’Estudi genètic dels cognoms catalans, valencians i balears de l’Institut de Biologia Evolutiva de la Universitat Pompeu Fabra (UPF) de 2012 mostra que l’haplogrup R1b-U152 dels de Mas i alguns Mas indica l’origen del llinatge a la Baixkíria (Башкортостан Республикаһы), territori d’uns quatre milions d’habitants a la zona dels Urals meridionals, avui part de la Federació Russa amb la ciutat d’Ufà com a capital. També hi és present, en menor mesura, al nord d’Itàlia, França i Suïssa.

			Els de Mas serien, doncs, jueus d’origen asquenazita, de l’est europeu més allunyat.

			Els de Mas, propietaris del Manso Escorial i de les terres que envoltaven el mas, eren nobles, i també tenien la concessió del molí de la zona. Formaven part dels terratinents ennoblits de la comarca, i el pas de les generacions només feia que engrandir la finca, gràcies a la figura de l’hereu i als casaments estratègics pensats per fer créixer el patrimoni familiar.

			En un moment donat, però, en Teodor de Mas i Solà, tot i ser l’hereu de nou germans, va decidir que volia estudiar lleis a Barcelona, de manera que se’n va anar a la Ciutat Comtal i va acabar exercint de procurador. Allà era el protegit del senyor Llorenç de Vedruna i Mur, que el convidava sovint a casa seva, prou sovint perquè el tal Teodor acabés casant-se amb la seva filla, força més jove, Joaquima de Vedruna i Vidal.

			Tindrien cinc fills i la Joaquima acabaria quedant-se vídua, amb les cinc criatures a càrrec, després que en Teodor morís per les seqüeles de la guerra del Francès contra les tropes napoleòniques, on havia combatut com a voluntari. Va ser llavors quan la Joaquima va decidir d’anar a viure al Manso Escorial.

			Desitjosa d’acabar la seva vida com a monja de clausura, acabaria sent convençuda pel pare caputxí Esteve d’Olot perquè es dediqués a l’educació de les dones, l’educació femenina, fins llavors totalment desatesa per part de l’Estat. La idea era crear un orde religiós de monges treballadores i deixar enrere la vida contemplativa, amb les religioses tancades en convents. Les monges sortirien a treballar, cosir, netejar i ensenyar, a més de fer altres feines que se’ls oferissin. 

			Seria així com el 1826 naixeria l’orde de les Germanes Carmelites de la Caritat, també conegudes com les vedrunes. Actualment, l’orde de les vedrunes té unes trenta-cinc escoles actives a Catalunya i presència a quatre dels cinc continents, i s’ha convertit en una veritable multinacional de l’ensenyament i l’educació femenina, basada en uns preceptes i valors determinats.

			En començar la mal anomenada Guerra Civil espanyola del 1936, la família de Mas, veient-se en perill, va decidir traspassar la propietat de la casa pairal a l’orde de les vedrunes per protegir-la, abans d’anar-se’n a l’exili. Però l’exili arribaria massa tard: el patriarca seria assassinat el 1936 amb el seu gendre, en Joan Traveria, al molí de Sau, concessió de la família de Mas. 

			Després de la guerra, les germanes vedrunes van treure a la llum el contracte privat de compravenda en què en Teodor de Mas i Nadal els traspassava la propietat del Manso Escorial, i fins avui dia.

			No deixa de ser curiós que aquesta branca de criptojueus que es feia passar per carlistes ultracatòlics, tradicionalistes, acabés fent avançar el país en temes clau com ara començar a fer possible l’alliberament de les dones gràcies a l’educació i la formació. Sens dubte, el fet que la santa, la Joaquima de Vedruna, es quedés vídua amb cinc fills a càrrec, ella que havia estat educada per la seva mare, la Teresa Vidal i Comes, li va fer veure la importància de tenir una certa formació per sortir-se’n en cas de desgràcia o mort del marit.

			Les vedrunes van començar la seva missió educadora el 1826, uns trenta anys abans que el mateix Estat espanyol cregués convenient implantar l’educació per a tothom, homes i dones. 

			La Joaquima de Vedruna va ser canonitzada pel papa Joan XXIII.

			Encara fa poc, de visita al Manso Escorial amb el meu amic Ramon, la monja Mabel em va dir que estaria encantada que volgués exercir com a professor en alguna de les seves escoles escampades pels quatre continents. El nom Teodor de Mas ressona fort a les orelles i les ments de les monges vedrunes.

			El meu avi patern Teodor, descendent de la saga dels de Mas, que comença amb un tal Josep Mas i Torra que va obtenir la tan preuada partícula nobiliària del rei, el recordo com algú prim i ben poca cosa, esquifit i amb un nas imponent, sempre amb una certa cara d’amargat i envoltat per un halo de tristesa.

			Nascut el 1920 i casat amb la Pilar, vivia en un dels pisos del bloc familiar a Barcelona i era un pur supervivent de la vida des que la Guerra Civil li va estroncar el somni d’estudiar per ser metge de família. El van cridar a files el 1938 com a part de la Lleva del Biberó, i va sobreviure a la batalla de l’Ebre de casualitat, quan, ferit, va decidir anar-se’n del camp de batalla amb un company a l’espatlla.

			Va acabar sent detingut i internat en un camp de concentració per a republicans, tot i venir de família d’anar a missa. Després d’anys tancat a Donostia, perdent el temps i matant-se els polls uns presoners als altres, va ser la intervenció d’una tieta monja seva el que va permetre que fos alliberat i tornés a casa. El fet de no haver pogut estudiar i la ruïna que va suposar que al final de la guerra el dictador decretés que el diner republicà tenia un valor zero van fer que els seus ulls, entre verdosos i groguencs, conservessin sempre aquella mirada trista i pessimista.

			Va treballar tota la vida amb els seus germans al magatzem de ferros dels Tejedor, fins que, veient que les noves generacions no seguirien amb la feina, se’l van vendre i en aquell lloc s’hi va fer una comissaria dels Mossos d’Esquadra.

			Els meus avis paterns van tenir sis fills, dos dels quals moririen de petits de manera sobtada i l’últim seria trisòmic. Eren anys de penúries, i només l’educació de ferro imposada pel meu avi patern Teodor, amb l’acceptació tàcita de la meva àvia paterna Pilar, va fer possible que el meu pare i els seus germans estudiessin i emprenguessin de nou el camí de pujada en l’ascensor social i econòmic.

			Del meu avi Teodor en destacaria l’obsessió per l’estalvi, la por de perdre-ho tot, de no tenir diners per menjar, la desconfiança en els bancs i en el poder, en l’Estat espanyol i en Europa. Convençut liberal, fervent defensor del president Jordi Pujol, no creia gaire en experiments socialistes, ja no diguem comunistes, i, ja gran, es va proposar aprendre a parlar anglès per fer-se entendre pels americans. Per a ell, els Estats Units eren el referent de societat a imitar, la veritable democràcia, amb drets per als ciutadans i la possibilitat de fer-se ric per a tothom. No seria fins quan ja estava malalt que, veient el cost de la clínica privada, va acceptar d’anar a l’Hospital del Mar i va tenir uns últims dubtes sobre si el socialisme era bo o dolent, veient com el cuidaven de franc.

			Del meu avi Teodor vaig aprendre a buscar monedes a les cabines telefòniques a Benasc, que és on passàvem un mes de vacances a l’estiu. També a mirar per terra per trobar monedes o bitllets perduts per terceres persones. Amb ell vaig aprendre la passió del col·leccionista per tot tipus d’actius —segells, monedes, postals i moltes més coses—, acompanyant-lo els diumenges al matí a la plaça Reial de Barcelona.

			Vaig aprendre també a comprar divises. Els primers marcs alemanys me’ls va vendre ell, a tipus de canvi bancari; ni ell ni jo crèiem especialment en les reformes del llavors ministre socialista d’Economia, en Solchaga, que va acabar provocant un parell de devaluacions de la pesseta.

			Tot i que no en parlava mai, a la cara se li llegien les seqüeles de la guerra: era prim, tot pell i ossos, mai amb temps per estar content, sempre disposat a anar caminant als llocs per estalviar-se el metro o l’autobús, sempre ocupant-se del seu fill Miguel, trisòmic, i tots dos, carregats amb els macutos respectius, es movien per la ciutat.

			D’ell vaig aprendre a jugar a cartes per guanyar, no només per passar-ho bé, al remigio i al continental, a la botifarra i al cau, recau i sant Vicenç, també al dominó.

			Comercial de ferros per mig Catalunya, el vaig conèixer ja jubilat d’una vida de vespres de timbes infinites apostant diners pels pobles catalans. Durant els llarguíssims vespres d’estiu a Benasc, no podia evitar comptar els punts i jugar a cartes amb els seus nets com si l’hi anés la vida.

			De l’avi Teodor vaig aprendre a esforçar-me i no rendir-me mai tot i les dificultats, especialment quan anàvem d’excursió i ens tocava aixecar-nos d’hora i enfrontar-nos al llac de Cregüeña, a l’Aneto o al Tempestades.

			Curiosament, la zona de Benasc, on els avis paterns, l’oncle Miguel i els pares i fills vam anar de vacances durant molts anys, era ben a prop d’on el meu avi va patir el front de la Guerra Civil, amb el fred i la gana. Quan li preguntava què va ser el pitjor de la guerra sempre em deia el mateix: el fred.

			Els últims anys de la seva vida, convençut que la seva dona moriria abans que ell, va esforçar-se per aprendre a cuinar algunes receptes bàsiques, per a quan estigués sol, com ara els cigrons. En prenia nota, previsor. Però no va caler, perquè, després de diversos avisos, un melanoma se’l va emportar mentre jo estudiava a Sydney. Les seves últimes paraules de comiat, quan jo me n’anava a Austràlia i ja sabent que ens dèiem adeu per sempre, van ser: Aprofita, nano!

		

		
			
			

		

	
		
			Estudiar

			El temps que passeu estudiant és temps que no el passareu treballant.

			Quan us plantegeu si paga la pena estudiar, la primera evidència empírica és que més temps estudiat és menys temps treballat. En una vida, s’acaba notant qui ha començat a treballar als setze anys i qui ho ha fet als vint-i-quatre anys, després d’haver-se format com a persona i com a professional.

			Els mitjans de comunicació i certs ambients volen transmetre la idea que estudiar no serveix per a res. És totalment fals: totes les dades demostren que el nivell d’estudis influeix directament en el nivell de sous futurs, el nivell d’atur, la progressió professional i, indirectament, l’esperança i la qualitat de vida de cada un de nosaltres.

			Ho heu llegit bé, sí: estudiar allarga l’esperança de vida. Sereu més feliços, estareu més ben considerats i acabareu vivint més anys.

			I això és així perquè els estudis us fan més adaptables a les incògnites futures, més espavilats i capaços d’encertar en la tria d’opcions professionals.

			Entendre millor el món és garantia de patir menys emocionalment i físicament, de vèncer les adversitats i evitar les depressions. Les vostres decisions seran sempre més encertades que les dels altres.

			En qualsevol cas, estudiant un s’ho passa molt millor que treballant. Ja tindreu temps de treballar més endavant. Penseu en totes les persones que no tenen la possibilitat d’estudiar, i feu-ho per vosaltres i per ells.

			En el tema estudis no us deixeu manipular pels pares, avis, companys de barri o amics d’institut. Escolteu les diferents opinions i propostes, però decidiu vosaltres sols. És el vostre present i el vostre futur, és la vostra vida, i l’haureu de viure vosaltres mateixos fins al final.

			Quan feu la tria dels estudis, tingueu en compte les sortides professionals que us ofereixen i els vostres interessos particulars. Acabarà sent més important que us agradi el que feu que no pas les suposades virtuts d’uns estudis concrets.

			És més recomanable ser el millor del vostre camp, per estrany i específic que sigui, que no pas ser un enginyer o un advocat més de la pila, perquè us van dir que ser enginyer o advocat era el més adequat per a vosaltres. Això és especialment així en temps convulsos, de modernitats líquides, com diria Zygmunt Bauman. Ningú sap quines seran les feines del futur, però sí que, si us agrada el que feu, hi dedicareu més temps i n’acabareu sent uns experts.

			Jo volia ser economista des de sempre, perquè m’apassionaven els mercats, amb l’oferta i la demanda, la fixació de preus dels béns i els serveis, i entendre com una cosa comprada per deu es podia vendre en poc temps per quinze. I també la possibilitat de fer-me ric com a desafiament intel·lectual, la idea de fer treballar els diners perquè produïssin rendiments i l’anàlisi de les polítiques econòmiques que feien que uns països fossin rics i uns altres no, tal com ho explicava perfectament Daron Acemoglu.

			Tot i així, el meu pare em va dir que fes enginyeria i que ja tindria temps d’estudiar economia més endavant, com havia fet ell. El meu primer any com a futurible enginyer de telecomunicacions va ser un fracàs anunciat. No servia per ser enginyer i no vaig voler sacrificar la meva vida per un futur teòricament millor fent el que no volia fer. El juny del primer any de carrera ja m’havia canviat a Economia a la Universitat Autònoma de Barcelona. 

			Va ser una gran decisió vital, la primera gran decisió que vaig prendre per mi mateix.

			Aprendreu més dels fracassos que de molts encerts. Sigueu vosaltres mateixos.

		

	
		
			L’escola

			Fa uns quants anys al Regne Unit va sortir un decàleg per a estalviadors, i un dels primers punts era anar a viure a un barri o una ciutat on les escoles públiques fossin de qualitat. Així us estalviareu els costos extres de les escoles concertades o privades. Els costos de les escoles depenen en gran mesura del nombre de fills que tingueu o penseu tenir. 

			Agafem dues ciutats veïnes, com, per exemple, Rubí i Sant Cugat del Vallès, totes dues pròximes a Barcelona. 

			Sant Cugat del Vallès és més cara i elitista que Rubí. Les escoles públiques, per definició, per funcionar bé depenen del nivell socioeconòmic dels habitants que viuen al seu voltant, i això es nota no només pel nivell d’ingressos de les famílies sinó també pel seu nivell educatiu i pel temps que poden dedicar als fills.

			Si consulteu les dades a l’Idescat, podreu comprovar les fortes disparitats que hi ha entre aquestes dues ciutats veïnes que tenen el mateix patró local, que no és altre que sant Pere.

			Rubí té un 16 % d’habitants amb estudis primaris i un 28 % amb estudis superiors, i un PIB per càpita de 29.700 euros anuals (el 91 % de la mitjana catalana).

			Sant Cugat del Vallès té un 8 % d’habitants amb estudis primaris i un 59 % amb estudis superiors, i un PIB per càpita de 54.200 euros anuals (el 165 % de la mitjana catalana).

			Si només miréssim el preu dels lloguers a les dues ciutats, potser us semblaria evident que viure a Rubí és millor i més barat que fer-ho a Sant Cugat del Vallès. Però si no esteu disposats a matricular els vostres fills a les escoles públiques de Rubí i sí a les de Sant Cugat, perquè el nivell escolar és força diferent i millor, compte donat pel mix social d’una ciutat i l’altra, llavors la bona tria, la més barata, serà sempre la de Sant Cugat del Vallès.

			Si doneu un cop d’ull a l’índex de preus immobiliaris de Fotocasa per a la província de Barcelona, veureu que el preu del lloguer a Rubí és d’11 euros el metre quadrat i a Sant Cugat del Vallès és de 15 —més barat que un barri com Gràcia, a Barcelona—. Així, per a un habitatge de 120 metres quadrats, la diferència de lloguer mensual seria d’uns 480 euros.

			Aquest cost extra de viure a Sant Cugat del Vallès, la ciutat cara amb un 59 % d’habitants amb estudis superiors (Rubí només el 28 %), quedarà àmpliament compensat per l’estalvi en escoles, públiques a Sant Cugat del Vallès i concertades o privades a Rubí. A l’àrea de Barcelona, les escoles públiques costen més o menys uns 200 euros mensuals, uns 600 euros les concertades i uns 1.000 les privades.

			Al tema purament quantitatiu de comparar costos entre escoles hi heu de sumar l’aspecte qualitatiu dels amics i coneguts que faran els vostres fills i filles en una i altra ciutat. La probabilitat que els vostres fills i filles acabin optant per ser estudiants universitaris és molt més alta si creixen en un ambient amb models inspiradors d’èxit associats als estudis superiors, perquè les desigualtats socials, culturals i econòmiques tenen un fort component geogràfic local que tendeix a perpetuar-se de generació en generació.

			Jo tenia un cap a la meva última feina assalariada que era de Girona i feia com si no m’entengués quan jo li deia que havia de cobrar més sou perquè vivia a Sant Cugat del Vallès. Em deia que me n’anés a viure a Rubí, quan ell mateix li acabava de donar un cop de mà al seu fill, anestesista pediàtric, per comprar-se un pis a Sant Cugat del Vallès, no pas a Rubí.

			Compareu bé, tenint en compte les escoles i els amics que faran els vostres fills.

		

	
		
			La universitat

			No tothom aspira a anar a la universitat, això depèn molt dels valors familiars de cadascú i de les possibilitats econòmiques familiars i del país.

			A Europa intentem creure fermament que vivim en societats sense classes socials, a diferència del que passa als Estats Units, el Regne Unit o l’Índia, on les tenen molt més assumides, però en el fons sabem que no és així del tot, ja que les classes socials existeixen i han perdurat en el temps.

			Al Regne Unit tothom té clar si és upper class (classe alta), middle class (classe mitjana) o working class (classe baixa), i partint d’aquesta percepció enfoca la seva vida i la seva carrera professional d’una manera o d’una altra.

			A Europa, i especialment al sud llatí d’Europa, tothom vol evitar tant com sigui possible treballar, en general, i específicament treballar amb les mans.

			No és per res que en llatí les paraules otium i negotium fossin oposades, que contrastessin el lleure i el negoci o l’obligació d’haver de treballar. L’ideal llatí és no treballar o no estar obligat a treballar, o com a mínim no haver d’embrutar-se les mans treballant.

			Al sud d’Europa tenim un estat del benestar a mig construir que no ajuda gens a fer que l’ascensor social funcioni correctament, amb una absència volguda de suficients beques per permetre a qualsevol que ho vulgui estudiar una carrera, com passa en països més al nord, com ara França o Dinamarca.

			Per tant, malauradament, al nostre país anar a la universitat va íntimament lligat a una certa pertinença de classe, si no del tot, sí al 80 %. És un tema que s’hauria d’abordar de forma immediata, per assegurar-nos que els millors estudiants i les persones més motivades puguin cursar els estudis superiors que triïn.

			Els pocs programes de beques a l’excel·lència que hi ha són fruit de l’atzar i totalment insuficients, com ara les beques Cellex o les de La Caixa. Cal fer una política d’Estat, més enllà del voluntarisme d’unes persones o institucions aïllades.

			Cal tenir clar que les classes socials, almenys al sud d’Europa, no arriben a desaparèixer mai del tot, ni amb diners. Negarem sempre que tinguem un sistema de castes com el de l’Índia, però al capdavall no n’estem gaire allunyats.

			Això sí, el que realment determina les classes socials a què tots pertanyem ve més definit per uns valors que s’aprenen a casa i es poden adoptar o deixar de banda que no pas pels diners que guanyem o tenim.

			Estudis americans sobre el nivell d’estalvi dels americans segons els seus orígens arribaven a la conclusió que les persones d’origen rus i escocès eren més estalviadores que les d’origen anglès, per posar un exemple.

			Encara que els nostres orígens ètnics influeixin en la nostra manera de veure la vida, el país on vivim, l’escola, els companys, els amics del barri i la família són els que acaben definint si volem anar o no a la universitat.

			Sense anar més lluny, jo vaig anar a l’escola dels maristes de Rubí, on de vuitanta alumnes només quatre vam acabar anant a la universitat. A l’institut Arnau Cadell de Sant Cugat del Vallès, de vuitanta alumnes uns setanta-dos van anar a la universitat. Són realitats diferenciades que conviuen a molt poca distància, i els diners no expliquen prou el perquè de tot plegat. 

			No estic dient que a Rubí s’hi visqui malament, ans al contrari. Rubí és la ciutat amb més ocupació industrial de tot Espanya, cosa que li dona moltíssima ocupació de qualitat, amb estudis i sense.

			Aquestes diferències abismals entre ciutats veïnes venen definides per les experiències anteriors dels nostres familiars més propers —o sigui, per la manera com els ha anat la vida amb estudis o sense—, més els amics i els mitjans de comunicació. Curiosament, en el cas de Catalunya, els diners no sempre són el factor clau per estudiar una carrera o no. A altres parts del món els semblaria escandalós, però a Catalunya hi ha gent amb mitjans econòmics per estudiar que decideixen no fer-ho, perquè no és el seu món, no s’hi senten representats, no s’hi inspiren, familiarment.

			Als Estats Units, l’Índia, el Brasil o el Perú, països molt més desiguals que Espanya, tots els que poden estudiar a la universitat ho fan. Les classes altes i amb diners estudien. Les classes mitjanes brillants estudien amb beques, i les classes baixes treballen i intenten fer-se riques perquè els seus fills puguin estudiar.

			Un cop els vostres fills hagin decidit estudiar una carrera, i potser un màster, heu d’estar contents. Estudiar és una inversió, com ho és comprar llibres o aprendre idiomes, viatjar i calçar-se bé, o triar un bon matalàs per dormir.

			Estudiar és infinitament car a curt termini i molt barat a llarg termini. Per això costa tant ser la primera generació que estudia a la universitat, com va ser el cas de la meva parella. Tot porta a fer que no sigui així, és molt més fàcil posar-se a guanyar un sou i deixar de ser una font de despesa a casa.

			Per sort per a la meva parella, és occitana i vivia a França, on el nivell d’ajuts per arribar a ser una persona amb estudis superiors és suficient perquè funcioni un cert ascensor social per a tothom, visqui on visqui i vingui de la família que vingui. A Catalunya, però, l’ascensor social només funciona si vius en una gran ciutat.

			Ara us deveu preguntar què hi pinta el fet de viure en una gran ciutat amb el fet que funcioni l’ascensor social. És senzill: l’absència d’ajuts i beques d’estudi suficients fa impossible que els nois i noies que viuen en pobles allunyats d’un centre universitari puguin anar a estudiar a una universitat si no són de classe mitjana o alta.

			En canvi, si teniu la sort de viure a prop de les universitats, de tal manera que podeu estudiar-hi i dormir a casa dels pares, evitareu no poder fer una carrera per un tema de classe o diners. En països desenvolupats i socialment més justos, com França o Dinamarca, aquesta discriminació per raons geogràfiques no existeix.

			Així, ara que està tan de moda mudar-se a zones suburbanes i rurals, a pobles, penseu-vos-ho bé, no tant per vosaltres com pels vostres fills i els seus estudis.

			Tenim uns amics que van optar per anar a viure a Sant Martí de Tous, prop d’Igualada, en lloc de seguir vivint a Sant Cugat del Vallès, per allò de ser propietaris del seu habitatge.

			Resultat, si no us guanyeu prou bé la vida: els fills no podran ser universitaris, i si ho volen ser haureu d’assumir el cost desorbitat de pagar-los l’allotjament a la ciutat, més desplaçaments, durant uns quants anys d’estudis, cosa que pot acabar suposant, a preus actuals, uns trenta mil euros de cost total per fill o filla.

			Així doncs, quan compareu qualitat de vida i preus de l’habitatge, tingueu en compte el factor dels estudis dels fills, tant pel que fa a escoles com a universitats.

		

	
		
			Learn a trade

			Hi ha una altra opció, a banda d’estudiar, que és aprendre un ofici o tenir un negoci; és més de tradició jueva i catalana, força allunyada de l’herència dels romans i el seu dolce far niente.

			Com a família d’origen jueu, com passa en moltes cases catalanes, també som hereus d’aquesta altra tradició, que ens presenta el treball no tant com un càstig o una maledicció divina resultat de l’expulsió del Paradís, amb la frase aquella que t’hauràs de guanyar el pa amb la suor del teu front, sinó amb una certa prevenció contra la mandra, o, en paraules modernes, contra la temuda procrastinació.

			En el cas de les cultures jueva i catalana, es tracta més aviat d’una reticència a treballar en feines assalariades, a les ordres d’algú, de manera que es prioritzen sempre les feines, els oficis o negocis per un mateix, que permetin viure sense angoixes, de manera independent.

			Com passa en altres cultures, com la xinesa o la pakistanesa, privilegiareu el fet de ser autònoms, independents i lliures, per sobre de ser purament assalariats d’algú altre que us exploti a canvi d’una remuneració en forma de salari.

			Sempre que es pugui, a casa tindreu l’ideal de ser vosaltres mateixos, laboralment parlant, tot i l’existència d’excepcions evidents (el funcionariat i altres).

		

	
		
			Fer de cangur

			Tenir els fills i filles estudiant a la universitat no impedeix, en cap cas, que puguin aconseguir les seves pròpies fonts d’ingressos, no tant com a assalariats de ningú sinó anant per lliure, exercint un ofici après.

			Fer de cangur és dels oficis més fàcils d’aprendre i d’exercir, es paga prou bé per la feina feta i permet tenir un extra de diners. Això sí, hi ha una certa discriminació per part de les famílies clientes, que acostumen a preferir cangurs noies abans que nois.

			Un cop més, residir en ciutats amb un nivell economicosocial alt ens farà estar més a prop dels potencials clients de cangurs i atencions a criatures i ancians.

			Si no parlem dels fills o filles sinó de vosaltres mateixos com a adults, sempre hi haurà feina per netejar lavabos, com diria la meva mare. Treballar fent feines de casa, netejant o tenint cura de les cases dels altres es paga raonablement bé, si ho compareu amb feines assalariades equivalents, i sereu vosaltres mateixos els qui us organitzareu els horaris i la disponibilitat.

			Sempre serà millor netejar lavabos i cases de forma independent que fer de caixera assalariada en un supermercat. Millor un ofici que vendre el vostre temps al gran capital.

		

	
		
			Les classes particulars

			Donar classes ja és un ofici que requereix un savoir faire extra, amb uns coneixements específics d’idiomes, matemàtiques o física i química.

			Té els mateixos avantatges de ser lliures i organitzar-vos vosaltres mateixos el temps per treballar, però amb un extra d’ingressos. I com més coneixements, evidentment, més ingressos per hora i totals superiors.

			Sense voler donar-vos imports, que variaran amb el temps i segons el nivell de vida de la zona, si un cangur pot estar cobrant uns 8 euros l’hora, unes classes particulars es poden cobrar a 15 o 20 euros l’hora, o sigui, ben bé el doble.

			La meva parella va treballar exclusivament donant classes de francès a Sant Cugat del Vallès durant més d’un any i vivíem prou bé, amb alumnes VIP de proximitat, zero despeses associades i uns bons ingressos.

			El súmmum de les dues propostes per obtenir ingressos seria el que ofereix la filla número 1, capaç de fer cangurs en francès. Hi ha famílies disposades a pagar per aquest servei premium.

		

	
		
			Els cucs de seda

			No sé ben bé com va començar tot ni d’on van sortir els primers cucs de seda a casa. El cas és que, de sobte, tenia un cultiu, una granja extensiva de cucs de seda, repartida per diverses capses de sabates amb els corresponents forats, perquè els cucs poguessin respirar, no s’ofeguessin i creixessin fins a acabar sent les tan preuades papallones que surten dels seus capolls de seda, alimentats a base de fulles de morera.

			A la reunió amb els meus pares, el germà marista de torn i tutor intentava fer-los veure que no era normal que em dediqués a vendre cucs de seda als meus companys de classe a les hores del pati. Els meus pares escoltaven el sermó, entre enfadats i orgullosos de la meva acció comercial. D’alguna manera n’havien estat els impulsors, o, si més no, no havien evitat que em dediqués als cucs i a la seva comercialització.

			No hi veien cap inconvenient, a la meva proposta comercial de vendre cucs i fulles de morera als nens de classe. El germà marista intentava tocar-los la fibra, explicar-los que alguns dels nens robaven diners a casa seva per poder pagar-me el que em devien. 

			Així, mentre un fill com jo es guanyava els primers quartos venent cucs a una pesseta, els petits i negres, i a 5 pessetes (un duro) els grossos i blancs, els altres fills i companys d’escola robaven unes monedes de les carteres dels seus pares per poder pagar-me les comandes.

			Maleït capitalisme, que ja de ben petits ens separava els emprenedors dels altres, fent-nos rics i pobres, respectivament.

			El negoci va prosperar, i hi vaig incorporar les fulles de morera per alimentar els cucs i la possibilitat de pagar no només en pessetes sinó també en còmics de Disney. Com tot, però, un bon dia es va acabar per pressions de l’escola i per un excés de població de cucs de seda a les capses, que va provocar una gran mortaldat per ofegament i falta d’aire.

			Tot i així, més enllà del business mateix, si no heu mirat mai un cuc de seda menjant-se una fulla de morera amb les seves dentetes i, més endavant, teixint el capoll de seda, per tancar-s’hi i renéixer com a papallona, us ho recomano.

			Això sí, espòiler: les papallones dels cucs de seda no són especialment maques ni elegants, però tant se val si la bossa sona!

		

	
		
			La feina

			Sento dir-vos que el model europeu que va triomfar després de la Segona Guerra Mundial, basat en el progrés tècnic i el treball industrial en fàbriques, de feines per a tota la vida en empreses com la Seat, s’ha acabat.

			A la societat actual, a l’envellida Europa, la feina que es crea són serveis.

			Mentre no recuperem les fàbriques perdudes, com propugnava l’ínclit Donald Trump amb la mítica frase Make America Great Again —que ara tots els altres polítics han fet seva—, després que s’hagin deslocalitzat a la Xina i per extensió a l’Àsia, i suposant que acabi sent possible, vivim en una societat majoritàriament de serveis.

			En els serveis, a diferència de la indústria, on hi ha una corrua de càrrecs intermedis, encarregats i caps de taller, les feines són profundament desiguals, amb uns proveïdors de serveis poc qualificats i altres de molt altament qualificats.

			Barcelona n’és el paradigma. La ciutat atreu i compagina els nouvinguts interessats a viure-hi oferint els seus serveis de nivell molt baix i de nivell molt alt. Així, hi conviuen cambrers i netejadores d’habitacions d’hotel, mal pagats i maltractats, amb expatriats doctorats, emprenedors, metges i inversors de tot el món.

			La feina té una primera funció crematística, d’assegurar-vos uns ingressos perquè pugueu assumir les despeses diàries que us permetran viure a vosaltres i els vostres, la vostra família, anant a mitges amb la parella o com a solistes. A aquesta funció sovint voldreu afegir-ne d’altres, com ara omplir-vos el temps, ocupar-vos reduint el temps de lleure, donar-vos un sentit a la vida, fer-vos feliços i omplir-vos de satisfacció per la feina ben feta.

			No us enganyeu: a part dels ingressos, cap feina té per vocació fer-vos feliços, si no és que creieu que així guanyareu més amb la vostra ocupació.

			Com diria Marx, si no sou amos dels vostres mitjans de producció haureu de vendre o llogar el vostre temps als capitalistes i amos dels mitjans de producció, que us explotaran i es quedaran bona part de la plusvàlua que genereu.

			Objectiu, doncs, de qualsevol feina: estalviar una part dels ingressos per poder invertir l’excedent aconseguit en forma d’estalvi i acabar alliberant-vos de l’obligació de treballar per a tercers.

			Un cop sigueu amos dels mitjans de producció, ja no us caldrà treballar per a altres. Si ho feu, ja no sereu pròpiament assalariats, sinó persones ocupant-vos, distraient-vos, fent coses per sentir-vos útils, sense l’obligació d’haver de treballar. Mentrestant, i d’entrada, us toca treballar per a altres fins que sigueu lliures, tot i que potser no ho sereu mai del tot.

			Conec diverses persones prou riques per no haver de treballar per viure i que segueixen treballant com si els calgués. Gent com en Manolo, en Josep Lluís, l’Aurora, l’Agnès o en Pere treballen de sol a sol (exagero) perquè si es quedessin a casa sense fer res se sentirien infeliços i volen formar part del món real.

			Així doncs, us passareu la vida estalviant, intentant fer-vos prou rics per poder deixar de treballar i fer el que us plagui, però ja us dic que les poques persones que ho han aconseguit sovint no deixen de treballar per voluntat pròpia.

			Davant d’aquesta contradicció tan humana, podeu pensar que vosaltres reaccionaríeu d’una altra manera, però res no és tan poc segur com això. La majoria seguiríeu treballant, sent hiperactius, però amb la diferència cabdal de no estar-hi obligats, això és tot.

			Cap lloc de feina és ideal, com passa amb les persones i amb les relacions de parella. Si us dediqueu a buscar ideals impossibles, acabareu saltant d’una feina a una altra, sense estabilitat i amb un perill veritable d’acabar quedant-vos fora del mercat laboral. 

			Amb les feines heu d’aplicar el sentit comú, el cloud thinking (vegeu més endavant) i aguantar fins que tingueu alguna cosa millor. No us quedeu fora del mercat; estigueu atents i a punt per saltar, però mentrestant assegureu els vostres ingressos individuals i familiars.

			Avui en dia, desaparegudes les ofertes laborals als diaris en paper, tot el partit laboral es juga a les xarxes socials i les apps de feina, ja siguin LinkedIn, Instagram, Twitter, Infojobs o Job & Talent, entre d’altres.

			La mateixa expressió xarxa social ja ho indica tot. Tenir una bona xarxa de contactes en tots els àmbits us ajudarà a tirar endavant, a reconvertir-vos, a rebre ofertes de feina i poder començar a treballar de nou on sigui i del que sigui.

			Oblideu-vos de les feines per a tota la vida. Si parleu idiomes i esteu connectats amb el món, podreu trobar feines aquí o en altres ciutats i països. El futur és, i serà, dels hubs de coneixement i oportunitats. I, com a europeus, teniu la sort de poder moure-us per tot el continent sense que res ni ningú us impedeixi comparar entre ofertes i condicions laborals a Barcelona, Girona, Amsterdam o Basilea.

			Ser culs inquiets, laboralment parlant, es valora més ara que no pas abans.

			En qualsevol cas, encara que en el moment d’entrar en un lloc de feina fóssiu el o la candidata ideal, el temps farà que tant vosaltres mateixos com el lloc de feina evolucioneu fins a acabar sent incompatibles, improductius o inútils. Per la seva banda, l’empresari capitalista sempre vol guanyar diners, i si us pot substituir per algú que faci la vostra feina per la meitat de cost, ho farà sense immutar-se.

			Així doncs, la vostra felicitat no pot dependre de cap lloc de feina en concret. Un lloc de feina és una eina per acumular capital. Si teniu la sort que mentre ho feu apreneu cosetes, viatgeu i veieu món i teniu bons companys de feina, molt millor, però no té per què ser així.

			Encara avui recordo perfectament la reacció del meu cap a Andersen Consulting, just sortit de la universitat, quan quatre mesos després d’haver començat a treballar en pràctiques li vaig anunciar que me n’anava a Sydney a estudiar un Master in International Business. Em va acusar de falta de commitment i d’haver invertit molt en la meva formació per trobar-se que de cop i volta em perdia.

			Ni cas. La feina esclavitzadora com a consultor SAP a Andersen Consulting havia complert la seva funció de permetre’m estalviar, però no podia, en cap cas, bloquejar-me la possibilitat d’anar a Austràlia a completar la meva formació.

		

	
		
			Els impostos

			L’Estat existeix i no podeu obviar-lo. Té un poder coercitiu infinit, limitat per una certa protecció que ofereixen les lleis i la Declaració Universal dels Drets Humans, però, com bé sabeu els catalans, l’Estat pot anar molt lluny a l’hora de fer-vos passar per l’adreçador.

			En països com Itàlia, on l’Estat és defallent, la màfia assumeix algunes de les funcions estatals i té el mateix poder coercitiu. Ningú no dubta que cal pagar els impostos mafiosos.

			La veritat, sense voler ser demagog, és que després d’anar de vacances a Roma i a Nàpols ens va semblar que la segona ciutat, amb una gestió local clarament mafiosa, funcionava molt millor que la Roma imperial, molt més deixada i bruta.

			A Nàpols, en una botiga on un sensesostre ens demanava diners, la màfia va intervenir fent-lo fora sense dubtar-ho ni un moment. També teníem metro gratuït a les nits, i tot i un cert desordre amb les escombraries, ens sentíem ben segurs de nit, quan tornàvem a l’apartament que havíem llogat en ple centre de la ciutat.

			Heu de veure l’Estat com un soci inevitable de qualsevol activitat que vulgueu emprendre, en positiu i en negatiu. Sempre hi serà present, ajudant-vos i, sovint, donant-vos pel sac. Si teniu pèrdues, l’Estat n’assumirà la seva part, igual que quan tingueu guanys. Si l’enteneu com a soci deixareu de patir pel que us pren o us dona.

			L’Estat es finança amb els impostos que graven el nostre dia a dia. Col·lectivament acceptem renunciar a una part dels nostres guanys a canvi de tenir una societat amb uns mínims d’equilibri i de dignitat social, que permeti un dia a dia menys violent i més harmònic. Les societats sense impostos acaben sent perilloses i violentes per a tothom, rics inclosos (mireu què passa a Amèrica, per exemple).

			Els impostos dificulten i frenen la vostra capacitat d’acumulació de riquesa, però us asseguren una certa protecció si la vida us va malament o se us torça. Tot i així, com a contribuents esteu obligats a minimitzar els vostres pagaments d’impostos, sempre dins de la legalitat i, eventualment, tenint en compte les zones grises existents en matèria de fiscalitat.

			A França el papy (avi, en francès) us parlarà de solidaritat i de bons sentiments, però la solidaritat comença per un mateix, i no tindria cap sentit econòmic pagar més impostos dels estrictament necessaris.

			És cert que en països com França es percep molt més diàfanament la utilitat dels impostos pagats. No és tant així a Espanya, on sovint tindreu la sensació que els impostos van a trames corruptes de partit, monarquies tronades i inversions basades en criteris purament polítics.

			Afegiria, a més, que aneu amb compte amb les bonificacions fiscals que us proposarà l’Estat per a certes activitats econòmiques. El meu consell bàsic seria no fer cas quasi mai de cap activitat que emprengueu basant-vos només en les possibles bonificacions fiscals. Si l’Estat us dona diners, deu ser perquè la decisió que us vol portar a prendre no és òptima ni adequada. A priori, doncs, cap cas a les bonificacions fiscals.

			D’exemples en sobren: és el cas de les desgravacions per plans de pensions, per invertir en energies renovables o en empreses start-ups. Si decidiu estalviar per a quan sigueu grans amb un pla de pensions o voleu apostar per les energies renovables o creieu que el futur passa per invertir en empreses tecnològiques de creació recent, no ho feu mai fixant-vos en les possibles desgravacions fiscals. Us equivocareu si preneu la decisió només per aquest motiu.

			A França també hi ha desgravacions fiscals, per exemple en el sector immobiliari, per fer obra nova en barris perifèrics. Però si us decidiu a invertir en el sector immobiliari, no ho feu on us dicti l’Estat, en aquest cas el francès, i feu-ho on sigui més bon negoci.

			L’Estat té els seus propis interessos, com a agent i soci vostre. I té unes necessitats i uns temes a resoldre, i farà el que sigui per intentar alinear-vos amb ell.

		

	
		
			Delegar

			Si d’alguna cosa serveix tenir uns certs recursos sobrers és per poder delegar activitats i feines a terceres persones. La teoria econòmica del cost d’oportunitat ho deixa clar: hi ha activitats que és millor delegar-les o automatitzar-les. Així podreu dedicar el vostre temps a afers més productius o, senzillament, al lleure.

			Tenint en compte que, al final, és ric qui més temps lliure té, transformar diners en temps es fa delegant o automatitzant de manera correcta. Es poden automatitzar o delegar feines de poc valor afegit i repetitives, de fàcil aprenentatge per a tot tipus de perfils de màquines i persones, típicament les feines de la llar, com ara planxar o treure la pols, tallar la gespa o rentar el cotxe.

			Recordo l’estranyesa que li causava a la meva parella el fet que tot just instal·lats a viure junts ja tinguéssim dona de fer feines. Era fàcil d’explicar quan repartíem el seu cost per hora entre tots dos i vèiem la multitud de coses que podíem fer amb les hores de vida guanyades a canvi d’uns pocs euros (eren pessetes, però).

			Altres feines externalitzables i que poden millorar el vostre dia a dia són anar a dinar a un restaurant en lloc d’haver de cuinar sempre, fer-vos muntar els mobles d’Ikea o fer venir algú perquè us pengi els quadres i els miralls o us revisi la caldera. Ser manetes està bé, però no sempre cal ni compensa l’esforç de temps d’aprenentatge i execució i eines que suposa.

			A les feines de poc valor afegit, que té tot el sentit que s’externalitzin o se subcontractin, ja sigui en l’àmbit personal, familiar o empresarial, se n’hi afegeixen unes altres, justament oposades però també delegables. Us parlo de les feines que requereixen coneixements específics que sovint no tenim, en una societat cada vegada més complexa i especialitzada.

			El cas típic seria el de contractar un bon advocat per defensar-vos de temes legals i davant els possibles conflictes d’interessos que patireu al llarg de la vostra vida.

			Desenganyeu-vos, no podreu tenir una vida plena sense haver d’anar mai a judici. 

			I de la mateixa manera que no se us ocorreria mai defensar-vos a vosaltres mateixos en un judici, tret que sigueu un dels millors advocats en la matèria, passa el mateix en altres àmbits especialitzats d’alt valor afegit; us caldran perfils com ara un bon gestor i fiscalista.

		

	
		
			Tenir un gestor

			El perfil delegable més evident en l’Espanya convulsa en què vivim —un país on la inseguretat jurídica és la norma del dia a dia i on conviuen dues legalitats sovint contradictòries, la catalana i l’espanyola—, i que us recomano fermament, és el d’un gestor o gestora que estigui al dia dels canvis en la legislació vigent.

			Si bé és cert que podeu tenir la sort —o la dissort— de ser assalariats d’una gran empresa que mai no us faci fora i cobreu puntualment la nòmina de manera periòdica i sense entrebancs, no us vull espantar si us dic que quan supereu els quaranta anys serà relativament probable que decideixin prescindir de vosaltres, externalitzar-vos o acomiadar-vos.

			I fins i tot si mai no us acaba fent falta un gestor per al vostre dia a dia laboral de manera més o menys sistemàtica, acabareu rebent actius en herència o haureu de prendre decisions econòmiques importants per a les quals no estareu especialment preparats.

			En el meu cas, durant molts anys he tingut la sort de tenir un pare i una mare força qualificats en temes econòmics, fiscals i administratius, i n’he pogut fer ús pro bono a canvi d’una certa regularitat assistint als dinars familiars dels dissabtes, però no sempre serà així.

			Tenir un bon gestor, una bona advocada, un bon assessor financer acaba sortint molt barat, per l’estalvi associat al fet d’evitar errors importants per part vostra. A tall d’exemple, just aquest any que us escric, els meus pares i jo mateix hem rebut simultàniament sengles notificacions de l’Agència Tributària. En el meu cas, senzillament vaig reenviar la notificació al mail de la Montse, la meva gestora, perquè se n’ocupés. Li van demanar no sé què de la doble imposició amb França, un document que havia d’estar traduït, i en una setmaneta ho tenia tot resolt amb un petit cost extra per a mi i un nivell d’estrès associat quasi inexistent.

			En el cas dels meus pares, van intentar afrontar els requeriments de la temuda Agència Tributària ells sols, sense ajuda externa, i aquesta mala decisió els va comportar nits de no dormir bé i costos enormes per no saber resoldre correctament la seva situació.

			Quan em van demanar ajuda i els vaig orientar cap a la meva gestora per intentar posar-hi remei, era massa tard i ja eren víctimes de la voracitat fiscal espanyola, dura amb els petits contribuents, tolerant i laxa amb els grans.

			Rodegeu-vos dels millors en les vostres lluites fiscals i legals, sempre.

		

	
		
			Els millors especialistes

			A mesura que la societat en què vivim se sofistica i es complica, apareixen àmbits d’especialització que requereixen professionals altament qualificats per fer la feina.

			Partint de la base que la gestió d’una família es fa a partir d’un pressupost, igual que a les millors empreses, us comportareu com elles, contractant els millors proveïdors de serveis i segons les vostres capacitats econòmiques.

			Igual que una empresa qualsevol no dubtarà a contractar proveïdors que li facin una pàgina web en Wordpress, una campanya de comunicació en xarxes, una plataforma de crowdfunding per poder finançar-se o una CRO (Contract Research Organization) per portar a terme els assajos clínics d’un futur medicament, vosaltres com a família fareu exactament el mateix.

			Encara recordo, quan vam comprar un immoble, que l’agència immobiliària ens va proposar que un agent associat seu ens busqués la millor hipoteca possible a canvi d’una comissió sobre l’import finançat. Vam acceptar sense dubtar-ho i ens en vam anar de vacances per la costa atlàntica francesa mentre en Tortajada, que així es deia l’agent d’hipoteques, buscava la millor opció per a nosaltres. De tornada de les vacances, ja tenia el banc, les condicions de finançament i hora al notari per signar la transacció.

			El mateix us diria amb tot el tema informàtic. Si a finals del segle XX tots sabíem ocupar-nos dels nostres ordinadors, ara és força més complicat. A casa vam trobar en Víctor, un informàtic a qui li comprem tots els dispositius que ens calen i el software i els antivirus associats a canvi d’un cert marge per a ell.

			Sí, a priori us semblarà que esteu pagant un sobrepreu excessiu pels ordinadors, però ràpidament quedarà compensat pel servei de proximitat i de qualitat que us oferirà la persona que trobeu, a hores intempestives i sempre amb un somriure.

			Els meus pares, que sempre confiaven en el meu germà i en ells mateixos per resoldre temes informàtics, han acabat per demanar-nos el contacte d’en Víctor, perquè és una solució còmoda, raonable i que els farà la vida més agradable, donant-los més temps per a ells.

			Segons les vostres possibilitats econòmiques, hi ha un nombre il·limitat de possibles proveïdors especialitzats de nivell alt que us poden fer la vida més fàcil, des d’un personal shopper per ajudar-vos a triar un bé immoble fins a un coordinador d’obres, un copywriter, una wedding planner i tants altres.
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