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DEVENIR RICHE NE S’APPREND PAS À L’ÉCOLE




Véritable phénomène mondial, le livre Père riche, père pauvre bouleverse les codes de l’économie et amène une pensée révolutionnaire visant à sortir du piège financier qui nous emprisonne tout au long de notre vie et que l’auteur appelle « la foire de l’empoigne ». Best-seller au succès tant critique que populaire, l’ouvrage s’est vendu à 15 millions d’exemplaires, est étudié dans les écoles de commerce et a fait l’objet de nombreuses analyses techniques depuis sa sortie en librairie. L’intérêt majeur de ce livre repose sur la réussite spectaculaire de son auteur qui a su, en l’espace de dix ans, construire un empire financier suffisamment rentable pour qu’il puisse fructifier par lui-même sur plusieurs générations.

Pour Robert Kiyosaki, l’accès à la richesse repose sur quelques principes fondamentaux, souvent négligés, qui sont à la portée de tous et facilement accessibles pour qui veut s’émanciper financièrement. En effet, les parents issus de la classe moyenne ou pauvre ont tendance à inculquer à leurs enfants des valeurs liées à la réussite scolaire, mais aucune éducation n’est donnée pour les domaines ayant trait à la gestion financière, ni dans le cadre familial ni dans l’environnement scolaire. Par conséquent, le savoir des personnes riches quant aux rudiments de l’investissement n’est jamais partagé, ce qui entraîne un fossé toujours plus grand entre les classes sociales.

Les jeunes passent des années à étudier des matières obsolètes qui ne leur serviront pas à affronter le monde d’aujourd’hui. Les gens travaillent dur, sans relâche, pour finalement se retrouver avec des biens qui ne valent plus grand-chose à la fin de leur vie. L’enfant de notre époque a besoin d’un enseignement plus subtil, plus raffiné et doit être formé à prendre des risques. L’idée est de se détacher du conditionnement communément admis par la société et d’apprendre à mettre l’argent à son service et non pas de travailler au service de l’argent.

À travers le livre, on entrevoit la volonté de l’auteur de partager ses clés de réussite en donnant des conseils avisés et en expliquant, par diverses théories, que la détermination, la créativité, l’audace et le niveau d’intelligence financière peuvent mener à la richesse et à la limitation des risques liés à l’investissement.


QUELQUES DONNÉES


	Référence ? KIYOSAKI (Robert T.), Père riche, père pauvre. Ce que les parents riches enseignent à leurs enfants à propos de l’argent afin qu’il soit à leur service (Rich Dad, Poor Dad), Québec, Un Monde Différent, 2001.


	1re édition ? 1997 (auto-édition)


	
Auteurs ?


	Robert T. Kiyosaki, homme d’affaires, investisseur, conférencier et auteur, né en 1947 à Hawaii (États-Unis).


	Sharon L. Lechter, femme d’affaires, investisseuse, conférencière et auteure, née en 1954






	Courant ? Développement personnel, gestion des finances personnelles.


	
Mots-clés ?


	« Foire de l’empoigne » ou piège à rats : concept imaginé par Kiyosaki, qui détermine le conditionnement social dans lequel nous nous trouvons dès notre plus jeune âge. La société nous impose des modes de vie et des manières de penser calquées les unes sur les autres ne favorisant pas l’individualité propre. Cette « foire de l’empoigne » empêche en quelque sorte de penser l’argent différemment et ne met pas en valeur la notion de l’investissement.


	Cash-flow : terme qui désigne le flux d’argent liquide généré par les activités d’une société. Dans ce livre, ce terme renvoie à la marge brute d’autofinancement qu’une personne possède et qui est disponible pour l’investissement.

















MISE EN CONTEXTE




L’AUTEUR


Enfance

Robert Kiyosaki, le principal auteur et protagoniste du livre, voit le jour à Hilo dans l’État d’Hawaii (États-Unis) en 1947, d’un père et d’une mère d’origine américano-japonaise. Il passe son enfance dans un quartier calme et tranquille. Dès son plus jeune âge, au contact de ses camarades de classe appartenant à une classe sociale bien supérieure à la sienne, il est taraudé par l’idée de devenir riche. En effet, son voisinage est alors essentiellement constitué de notables (médecins, avocats, banquiers, etc.) ou de familles ayant fait fortune dans la canne à sucre. Lui et son meilleur ami Mike, le fils de son futur père spirituel, font partie de ces élèves quelque peu mis à l’écart lors des fêtes organisées par les parents fortunés de leurs camarades. Cela ne les empêchera pas d’avancer tous deux vers un avenir exceptionnel : Mike reprendra les affaires commerciales fructueuses de son père et Robert deviendra multimillionnaire.




Ses premiers pas en entreprise

Après des études secondaires classiques dans une école publique, Kiyosaki intègre l’école militaire de la marine marchande des États-Unis et devient pilote d’hélicoptère de combat. Il opère ensuite pendant la guerre du Viêt Nam en 1972 et reçoit une médaille d’honneur pour ses loyaux services. Trois ans plus tard, il décide de quitter l’armée et obtient un poste de vendeur chez Xerox Corporation (société qui développe et vend des photocopieurs et des imprimantes, créée en 1938 au Connecticut), dans lequel il excelle, se plaçant régulièrement dans le top 3 des meilleurs employés.

Vient ensuite le moment pour lui de lancer ses propres entreprises, dans la vente et la distribution de produits textiles notamment (t-shirts et portefeuilles). Malgré une grande motivation, la brèche ne prend pas et il est contraint de quitter Hawaii, avec sa femme, pour chercher de nouvelles opportunités sur le continent. Il raconte même que durant cette période difficile, ils passent une année entière à dormir dans leur voiture, faute de moyens. Néanmoins, Kiyosaki ne tire pas un trait sur ses activités de businessman pour autant et se tourne vers l’investissement immobilier. Son flair lui donne raison, puisque c’est à ce moment-là, en dénichant des perles rares, qu’il acquiert une fortune considérable.

Mais il ne compte pas en rester là et continue d’investir dans divers secteurs : exploitation minière (or, argent cuivre, pétrole), assurance, énergie solaire, construction, marché financier, etc. Il crée même en 1997 une société nommée Cashflow Technologies qui édite ses livres et commercialise ses marques « Rich Dad » et « Cashflow ». Outre l’aspect pécuniaire, son but est de promouvoir l’éducation financière en proposant au public toute une série d’outils didactiques simples : jeux éducatifs, livres, émission TV, site web, etc. Fort de son succès commercial, il crée plusieurs clubs du jeu Cashflow à travers le monde.
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