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  AĞ KURMANIN ANAHTARLARI




  •Sorun mu var? Ağınızı genişletmek ve profesyonel hedeflerinize ulaşmak için ilişkilerinizden nasıl yararlanabilirsiniz?




  •Neden faydalıdır? Birçok profesyonel durumda, geniş ve çeşitli bir ağ, görünürlük kazanmak, bilgi veya tavsiye almak, yeni fikirler geliştirmek vb. için yeri doldurulamaz bir varlıktır.




  •Profesyonel bağlam? İş arama, müşteri bulma, etkinlik organizasyonu, kariyer gelişimi vb.




  •SSS ?




  °Ağ kurmak çevremdeki insanları “kullanmak” anlamına gelmiyor mu?




  °Nerede ve ne zaman ağ kurmalı?




  °Ya utangaçsam?




  °Zamanınız kısıtlıyken nasıl ağ kurarsınız?




  °Söyleyecek fazla bir şeyiniz yokken başkalarının ilgisini nasıl çekersiniz?




  °İnsanlara nasıl yaklaşacağımı hiç bilmiyorum. Bunu nasıl yapıyorsun?




  

    “Dünyanın en zengin insanları ağlar arıyor ve kuruyor.
 Diğer herkes iş arıyor.




    Robert T. Kiyosaki


  




  Hepimiz bir arkadaşının arkadaşı aracılığıyla iş bulan bir arkadaşın hikayesini duymuşuzdur: gelecekteki işvereniyle amcasının bahçıvanı aracılığıyla tanışan Pierre; sanatsal projesinden pilates öğretmenine bahseden Sophie, onun da kendisine yardımcı olabilecek bir meslektaşının kocasını tanıyan karısıyla konuşması; ya da en iyi müşterisi olacak adamla bir konferansta tanışan Jean-Jacques. “Ne şans ama!” diye düşünüyor olabilirsiniz.




  Ya bu karşılaşmaların şansla hiçbir ilgisi yoksa?




  Pierre, Sophie ve Jean-Jacques bir ilişkiyi profesyonel amaçlar için nasıl kullanacaklarını çok iyi biliyorlardı. Hepimizin ilişkileri vardır: aile, arkadaşlar, eski iş arkadaşları, spor partnerleri, komşular vb. Ya ilişkiler ağınız üzerinde çalışmayı öğrenseydiniz? Buna “ağ oluşturma” veya bazen “ağ kurma” denir. Bu yöntem, profesyoneller arasında bilgi, hizmet ve hatta tutku alışverişi için uzun vadede bir ilişkiler ağı oluşturmak veya güçlendirmekten oluşur.




  Dijital çağda insan ilişkileri çoğu zaman ihmal ediliyor. Paylaşma, değiş tokuş etme ve yardımlaşma değerleri bazen iş dünyasında önemsiz görülüyor. Yine de bir diploma veya paradan çok daha fazlasını getirebilirler. Hayalinizdeki işi mi arıyorsunuz? Şirketinizde yükselmek mi istiyorsunuz? Yeni çalışanlar mı yoksa yeni müşteriler mi arıyorsunuz? Bilgi alışverişinde bulunmak için sektörünüzdeki insanlarla tanışmak mı istiyorsunuz? Ağ kurma sanatını öğrenin ve güçlü bir ağ kurucu olun!




  NETWORKER'IN ÇIRAĞININ ABC'SI




  NETWORKING NEDIR?




  Ağ kurma, profesyoneller arasındaki alışverişler bağlamında kişinin ilişkiler ağını kullanma eylemidir. İyi bir networker olmak her şeyden önce bir ruh halidir: insanlarla tanışmaya açık olmak ve tanıştığınız insanlarla sinerji yaratmakla ilgilidir. Daha sonra bu iletişim ağını profesyonel hedeflerinize ulaşmak için kullanabilirsiniz.




  İş tekliflerinin çoğunun yayınlanmadan önce ilk olarak ağlar tarafından iletildiğini biliyor muydunuz? Bugün, kalabalığın arasından sıyrılmak istiyorsanız, ağ oluşturma yadsınamaz bir müttefik ve sizi başarıya giden yolda yönlendirecek güçlü bir profesyonel araçtır.
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        ALTI DERECELIK AYRILIK

      


    




    Sosyal ağların ortaya çıkışı Facebook ya da LinkedIn'e bağlı değildir. Bu tür bir ağ, Macar yazar Frigyes Karinthy'nin altı derecelik ayrılık teorisini sunduğu 1929 yılından bu yana analiz edilmektedir.




    Dünyanın öbür ucunda tanıştığınız hemşerinizin tıpkı sizin gibi şu ya da bu kişiyi tanıdığını fark ettiğinizde “Dünya ne kadar küçük!” diye haykırdınız mı hiç? Bu, Frigyes Karinthy'nin, gezegenin herhangi bir yerindeki herhangi bir kişinin, biri doğrudan kişisel tanıdık olmak üzere beş kişi aracılığıyla başka herhangi bir kişiyle iletişim kurabileceği teorisinin temelidir.
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