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    ZICHTBAARHEID KRIJGEN




    •Wat is het probleem? Hoe kunt u uw waarde op de arbeidsmarkt vergroten door uw digitale reputatie te verbeteren personal branding of “personal marketing”?




    •Waarom? Om u te onderscheiden van de concurrentie, om uw reputatie in uw activiteitensector te vestigen en uw kansen om potentiële werkgevers en klanten aan te trekken te vergroten.




    •Professionele context ? Professionele relaties, human resources, marketing, carrièremanagement.




    •FAQ ?






    °Wat zijn de gouden regels om mijn persoonlijke merk effectief te ontwikkelen?




    °Wat zijn de voordelen van personal branding als ik al een baan heb?




    °Hoe kan ik zorgen voor een coherente personal branding?




    °Wat zijn de essentiële instrumenten voor personal branding?




    °Wat zijn de fouten die je niet moet maken op sociale netwerken?




    °Wat als ik een fout heb gemaakt en nu een slechte reputatie heb?




    Voor elk bedrijf dat zich een plaats wil verwerven in een steeds competitievere professionele wereld, is positionering op het internet en de sociale media een must geworden. Maar hoe zit het met onze persoonlijke reputatie?




    Volgens de banenzoeksite CareerBuilder doen veel recruiters een snel onderzoek naar sollicitanten door hun naam in Google in te typen. Meer in het algemeen wordt deze “googelende” trend ook gevolgd door een groot aantal personen die op zoek zijn naar een dienst. Of we nu een loodgieter nodig hebben of een pizza bestellen, ons eerste instinct is vaak om een nieuwe webpagina te openen. Opmerkingen van klanten over de geleverde dienst, beoordelingen van consumenten over de kwaliteit van de dienst, aanbevelingen van specialisten op dit gebied en de duidelijkheid van de informatie zijn allemaal doorslaggevende bij het kiezen van een dienstverlener.




    Het ontwikkelen van een passende webcommunicatiestrategie om de best mogelijke digitale identiteit op te bouwen, kortom personal branding, kan daarom een uitstekende investering zijn. In 50 minuten ontdekt u alle geheimen van deze persoonlijke marketing om uw e-reputatie om te zetten in een verkoopargument.




    DE BASIS VAN DE PERSONAL BRANDER




    PERSONAL BRANDING IN ENKELE WOORDEN




    Het concept van personal branding, dat in 1981 voor het eerst werd geïntroduceerd in The Battle for Your Mind van Al Ries en Jack Trout, is sindsdien geconceptualiseerd door vele specialisten, waaronder de Amerikanen Tom Peters in de jaren negentig en William Aruda en Peter Montoya in de jaren 2000. 




    Ook bekend als “personal marketing”, is personal branding de toepassing van communicatie- en marketingtechnieken die gewoonlijk worden gebruikt om een product of bedrijf bij een individu te promoten. Zo wordt het individu zijn eigen merk. Het doel van de aanpak is potentiële klanten of werkgevers aan te moedigen gebruik te maken van de diensten van de ene persoon en niet van die van een andere. Belangrijk is niet zozeer het product of de dienst die de persoon in kwestie aanbiedt, maar zijn of haar reputatie en professionele identiteit. Deze worden voornamelijk gecreëerd en verspreid via het internet en de communicatiehefbomen bij uitstek, de verschillende sociale media.




    Maar hoe kunt u uw eigen marketingobject worden? Welke stappen moet u volgen om u te onderscheiden van uw concurrenten en uzelf aantrekkelijk te maken voor prospects? Welke instrumenten zijn beschikbaar om een dergelijke onderneming tot een goed einde te brengen? Wat zijn ten slotte de fouten die u moet vermijden om te voorkomen dat uw inspanningen tot niets leiden? 




    WAAROM PERSONAL BRANDING ONTWIKKELEN?




    Misschien bent u een van degenen die de waarde van personal branding niet inzien, in de veronderstelling dat het uw diensten zijn en niet uw persoonlijk imago dat potentiële klanten en werkgevers moet overtuigen om u in dienst te nemen? Als dit het geval is, moet u weten dat de twee benaderingen niet onverenigbaar zijn. Inderdaad, leren jezelf te promoten is ook leren je professionele vaardigheden, producten en diensten te promoten. De concrete voordelen van personal branding moeten de meest sceptische onder u overtuigen en de anderen in hun keuze bevestigen:
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