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  PRZEKONUJĄCY W KAŻDEJ SYTUACJI




  •Problem? Jakie techniki i strategie zastosować, aby w kilka minut zjednać sobie perspektywę, zespół lub publiczność?




  •Przydatność? Wywieranie wpływu bez manipulacji to pewna sztuka i niezaprzeczalny atut zarówno w świecie zawodowym, jak i w życiu codziennym.




  •Kontekst zawodowy ? Negocjacje, zaangażowanie w projekt, zarządzanie konfliktem, poszukiwanie pracy, ubieganie się o kredyt, relacje zawodowe.




  •FAQ ?




  °Jakie są podstawy udanego wywodu?




  °Jak powinienem się zachowywać, aby nie być postrzeganym jako manipulator?




  °Jaką postawę ciała należy przyjąć podczas kłótni?




  °Jaka jest NIEZBĘDNA technika przekonywania kogoś?




  °Jak długo zajmie mi nauka przekonywania?




  °Jakie są pułapki, których należy unikać, jeśli chcę kogoś przekonać?




  °Nie udało mi się przekonać mojego rozmówcy, czy mam się poddać?




  °Jakich argumentów mogę użyć?




  Spędzamy życie próbując przekonać innych. Od dynamicznego młodego kierownika próbującego uzyskać podwyżkę, przez rodzica próbującego doprowadzić do porządku pokój swojego dziecka, po świeżo upieczonego studenta próbującego zdobyć pracę w wymarzonej firmie - codzienne życie pełne jest wyzwań, w których dobra argumentacja jest niezbędna. Wiedza, jak umiejętnie i etycznie posługiwać się tym narzędziem, może stać się znaczącym atutem zarówno w życiu zawodowym, jak i osobistym.




  Jednak, podczas gdy dla niektórych perswazja jest mocną stroną - oni byliby w stanie sprzedać zamrażarkę Eskimosom! -Dla innych zdobycie szklanki wody w barze na środku pustyni jest niemożliwe do wykonania. Ale są pewne podstawowe zasady, które pomogą Ci argumentować za tym, czego chcesz. Te podstawy obejmują zarówno umiejętności, jak i postawy. Subtelne połączenie tych dwóch relacyjnych filarów zagwarantuje Ci znaczną przewagę w każdej sytuacji, w której chcesz zjednać sobie osobę, zespół lub publiczność.




  W ciągu 50 minut odkryj wszystkie sztuczki, dzięki którym będziesz mógł pielęgnować swój luz i płynność wypowiedzi, aby zyskać przekonanie, niezależnie od sytuacji. Przygotuj się na to, że Steve Jobs (założyciel marki Apple i wielki amerykański mówca, 1955-2011) wyrazi siebie poprzez Twoją osobę!




  PODSTAWY MÓWIENIA PERSWAZYJNEGO




  KILKA PODSTAWOWYCH POJĘĆ




  Przekonywanie a manipulowanie




  Jednym z nieodłącznych niebezpieczeństw argumentacji perswazyjnej jest jej cienka granica z manipulacją. Jeśli ta myśl przyszła Ci już do głowy, to dobry znak, że zastanawiasz się nad jakąś formą etyki w tym ćwiczeniu. Gdzie zacierają się granice pomiędzy jednym i drugim? Jak łatwo jest wślizgnąć się w manipulację, a jeśli tak, to jak się przed nią ustrzec? W samej definicji te dwa terminy pozostają potencjalnie trudne do odróżnienia od siebie.




  •Perswazja: skłonienie kogoś do przyjęcia naszej opinii poprzez wykorzystanie uczuć.




  •Manipulacja: kierowanie kimś w podstępny sposób, wpływanie na niego tak, jak się chce.
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        DO ODNOTOWANIA

      


    




    Zarówno przekonywanie, jak i manipulacja są częścią argumentacji. Przekonywanie wiąże się z uczuciami, natomiast manipulacja z rozumem, analizą i krytycznym myśleniem. Aby skutecznie argumentować, należy stosować oba podejścia równolegle.


  




  Jest jednak jeden aspekt, który robi różnicę: cel, do którego się dąży. W manipulacji celem jest manewrowanie osobą bez jej świadomości, w wyłącznym interesie osoby, która się tego dpuszcza. I odwrotnie, argumentacja perswazyjna oznacza również, potencjalnie, kontrargumentację. Jest to wówczas debata idei, w której każdy z biorących udział ma w ręku karty, dzięki którym może przekonać drugiego o słuszności swojego zdania, jeśli tylko dobrze je rozegra.
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