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  УБЕДИТЕЛЬНА В ЛЮБОЙ СИТУАЦИИ




  •Проблема? Какие приемы и стратегии следует внедрить, чтобы за несколько минут завоевать перспективу, команду или аудиторию?




  •Полезность? Влияние без манипулирования - это определенное искусство и неоспоримое преимущество как в профессиональном мире, так и в повседневной жизни.




  •Профессиональный контекст ? Переговоры, участие в проектах, управление конфликтами, поиск работы, оформление кредита, профессиональные отношения.




  •ВОПРОСЫ И ОТВЕТЫ ?




  °Каковы основы успешного спора?




  °Как я должен вести себя, чтобы не прослыть манипулятором?




  °Какую позу я должен принять во время спора?




  °Что является САМОЙ безотказной техникой, чтобы убедить кого-то?




  °Сколько времени мне потребуется, чтобы научиться убеждать?




  °Каких подводных камней следует избегать, если я хочу убедить кого-то?




  °Мне не удалось убедить собеседника, должен ли я сдаться?




  °Какие аргументы я могу использовать?




  Мы тратим свою жизнь на то, чтобы убедить других. От динамичного молодого руководителя, пытающегося добиться повышения зарплаты, до родителя, пытающегося навести порядок в комнате своего ребенка, до только что окончившего университет студента, пытающегося устроиться на работу в нужную ему компанию, - в повседневной жизни полно ситуаций, в которых хорошая аргументация просто необходима. Умение умело и этично обращаться с этим инструментом может стать значительным преимуществом как в профессиональной, так и в личной жизни.




  Однако, если для некоторых людей убеждение является второй натурой, то эскимосам они будут сдавать в аренду морозильную камеру! -Для других получить стакан воды в баре посреди пустыни - невозможно. Но есть несколько основных принципов, которые помогут вам отстаивать то, что вы хотите. Эти основы включают в себя как навыки, так и отношение. Тонкое сочетание этих двух столпов взаимоотношений даст вам значительное преимущество в любой ситуации, когда вы хотите завоевать человека, команду или аудиторию.




  За 50 минут вы узнаете обо всех приемах, которые помогут вам развить легкость и плавность речи, чтобы добиться убедительности в любой ситуации. Приготовьтесь к тому, что Стив Джобс (основатель бренда Apple и великий американский оратор, 1955-2011) в вас выразит себя!




  ОСНОВЫ УБЕЖДАЮЩЕЙ РЕЧИ




  
НЕКОТОРЫЕ ОСНОВНЫЕ ПОНЯТИЯ




  
Убеждение против манипулирования




  Одной из опасностей, присущих убеждающей аргументации, является ее тонкая грань с манипуляцией. Если эта мысль уже пришла вам в голову, то это верный признак того, что вы задаетесь вопросом об определенной форме этики в этом упражнении. Где границы того и другого? Насколько легко можно поддаться манипуляции, и если да, то как вы защищаетесь от нее? По самому своему определению эти два термина потенциально трудно отличить друг от друга.




  •Убедить: заставить кого-то принять наше мнение, используя чувства.




  •Манипулировать: направлять кого-либо коварным образом, влиять на него по своему усмотрению.
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        БУДЕТ ПРИНЯТО К СВЕДЕНИЮ

      


    




    Убеждение и убежденность - обе части аргументации. В убеждении задействованы чувства, а в убеждении - разум, анализ и критическое мышление. Для эффективной аргументации оба подхода должны использоваться параллельно.


  




  Однако есть один аспект, который делает всю разницу: цель, которая преследуется. В манипуляции цель состоит в том, чтобы манипулировать человеком так, чтобы он этого не осознавал, в исключительных интересах манипулятора. И наоборот, убедительная аргументация также означает, потенциально, контраргументацию. Это дебаты идей, где у каждого из действующих лиц есть карты в руках, чтобы убедить другого в достоинствах своего мнения, если он или она хорошо их разыграет.
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