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  LE CHIAVI DEL NETWORKING




  •Il problema: come possiamo utilizzare le nostre relazioni per espandere la nostra rete e raggiungere i nostri obiettivi professionali?




  •Perché è utile: iIn molte situazioni professionali, una rete ampia e diversificata è una risorsa insostituibile per ottenere visibilità, informazioni o consigli, sviluppare nuove idee, ecc.




  •Contesto professionale: ricerca di lavoro, di clienti, organizzazione di eventi, sviluppo della carriera, ecc.




  •FAQ :




  °Fare rete non significa “usare” le persone che mi circondano?




  °Dove e quando fare rete?




  °E se sono timido?




  °Come si fa a fare networking quando si ha poco tempo?




  °Come si fa a interessare gli altri quando non si ha molto da dire?




  °Non so mai come approcciare le persone. Come si fa?




  

    “Le persone più ricche del mondo cercano e costruiscono reti.


    Tutti gli altri stanno cercando un lavoro.”




    Robert T. Kiyosaki


  




  Tutti abbiamo sentito la storia di un amico che ha trovato lavoro grazie all'amico di un amico: Piero che ha conosciuto il suo futuro datore di lavoro grazie al giardiniere dello zio; Sofia che ha parlato del suo progetto artistico al suo insegnante di pilates, il quale a sua volta ne ha parlato con la moglie, che conosceva il marito di un collega che avrebbe potuto aiutarla; o Gianni che ha incontrato l'uomo che sarebbe diventato il suo miglior cliente a una conferenza. Potreste pensare: “che fortuna!”




  E se questi incontri non avessero nulla a che fare con la fortuna?




  Piero, Sofia e Gianni sapevano semplicemente come utilizzare una relazione a fini professionali. Tutti noi abbiamo delle relazioni: famiglia, amici, ex colleghi, compagni di sport, vicini di casa, ecc. e se imparaste a lavorare sulla vostra rete di relazioni? Questa operazione si chiama “messa in rete” o talvolta “collegamento in rete”. Questo metodo consiste nel creare o rafforzare una rete di relazioni a lungo termine per lo scambio di conoscenze, servizi o anche passioni tra professionisti.




  Nell'era digitale, i rapporti umani sono troppo spesso trascurati. I valori della condivisione, dello scambio e dell'aiuto reciproco sono talvolta considerati insignificanti nel mondo del lavoro. Tuttavia, possono portare molto di più di un diploma o del denaro. Siete alla ricerca del lavoro dei vostri sogni? Volete fare carriera nella vostra azienda? Siete alla ricerca di nuovi dipendenti o di nuovi clienti? Volete incontrare persone del vostro settore per scambiare conoscenze? Imparate l'arte del networking e diventate un potente networker!








  L'ABC DELL'APPRENDISTA NETWORKER




  CHE COS'È IL NETWORKING?




  Il networking è l'atto di utilizzare la propria rete di relazioni nel contesto degli scambi tra professionisti. Essere un buon networker è, soprattutto, uno stato mentale: si tratta di essere aperti all'incontro con le persone e di creare sinergie con chi si incontra. Potrete quindi utilizzare questa rete di contatti per raggiungere i vostri obiettivi professionali.




  Sapevate che la maggior parte delle offerte di lavoro viene trasmessa dalle reti prima di essere pubblicata? Oggi, se volete distinguervi dalla massa, il networking è un alleato innegabile e un potente strumento professionale che vi condurrà sulla strada del successo, a patto che non lo usiate in modo banale.
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        ISEI GRADI DI SEPARAZIONE

      


    




    La nascita dei social network non è dovuta a Facebook o a LinkedIn. Questo tipo di rete è stato analizzato fin dal 1929, quando Frigyes Karinthy, uno scrittore ungherese, presentò la sua teoria dei sei gradi di separazione.
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