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  MASLOW'S HIËRARCHIE VAN BEHOEFTEN




  BELANGRIJKE INFORMATIE




  •Naam: Maslow's Pyramide van behoeften.




  •Toepassingen: psychologie en sociale wetenschappen (voor het categoriseren en prioriteren van individuele behoeften), marketing en management.




  •Waarom is het succesvol? Het is een dynamische visuele weergave van behoeften, met inbegrip van zowel fysiologische als spirituele aspecten.




  •Trefwoorden: psychologie, behoeften, Maslow, piramide.




  INLEIDING




  Economische wetenschap is de toewijzing van beperkte middelen volgens de oneindige behoeften, motivaties en verwachtingen van individuen. Maar hoe definieer je behoeften? Dat is wat deze piramide, ontwikkeld door de Amerikaanse psycholoog Abraham Harold Maslow (1908-1970), probeert te doen.




  Geschiedenis




  Vanaf de jaren veertig introduceerde Maslow, samen met Carl Rogers (psycholoog, 1902-1987), een nieuwe benadering van de humanistische psychologie. In zijn werk bestudeerde Maslow de structuur van menselijke behoeften. Zijn lezers en aanhangers hebben later zijn stellingen geformaliseerd in de vorm van een piramide.




  Er zijn vijf niveaus van behoeften:




  •fysiologische behoeften




  •veiligheidsbehoeften




  •behoefte aan erkenning




  •behoefte aan waardering




  •behoefte aan zelfrealisatie.




  Elk van deze categorieën komt overeen met menselijke activiteiten. Dit model is veel gebruikt in de economie en in het bedrijfsleven, met name in marketing en management. Aan het eind van deze studie zullen we zien hoe de economische sector het model gebruikt met een voorbeeld uit de voedingsindustrie.




  Definitie van het model




  De behoeftepiramide, ook wel piramide van Maslow genoemd, biedt een model om de behoeften van de mens te definiëren, van de meest elementaire functies (eten, slapen, enz.) tot de meer bevredigende (zelfverbetering, kunst- of sportbeoefening, enz.). Maslow was een psycholoog, maar zijn model, samengevat in een piramide, is gebruikt in de economie en het bedrijfsleven. Het biedt een eenvoudige en doeltreffende manier om verschillende behoeften te identificeren, zolang zij als één geheel worden beschouwd en niet als opeenvolgende stadia.




  THEORIE




  Micro-economie gaat natuurlijk over de voorwaarden die leiden tot uitwisseling op de markt. De piramide van Maslow staat voor deze conclusies, precies bij de oorsprong van de vraag: behoeften.




  DE VIJF NIVEAUS VAN BEHOEFTEN




  Niveau per niveau brengt Maslow verschillende menselijke behoeften samen. Hij spreekt niet direct van een piramidevorm, maar van een hiërarchie van belangrijkheid: zodra een familie is bevredigd, verschijnen onmiddellijk andere behoeften. Aangezien de behoeftehiërarchie van Maslow meerdere gebieden bestrijkt, waaronder persoonlijke ontwikkeling, is het nuttig de termen te gebruiken die de auteur zelf gebruikt om de essentie van het concept te begrijpen.
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