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  MASLOW'UN İHTIYAÇLAR HIYERARŞISI




  ANAHTAR BILGILER




  •İsim: Maslow'un İhtiyaçlar Hiyerarşisi, Maslow'un İhtiyaçlar Piramidi.




  •Kullanım alanları: psikoloji ve sosyal bilimler (bireysel ihtiyaçları kategorize etmek ve önceliklendirmek için), pazarlama ve yönetim.




  •Neden başarılıdır? Hem fizyolojik hem de ruhsal yönleri içeren ihtiyaçların dinamik bir görsel temsilidir.




  •Anahtar kelimeler: psikoloji, ihtiyaçlar, Maslow, piramit.




  GIRIŞ




  Ekonomi bilimi, sınırlı kaynakların bireylerin sonsuz ihtiyaçları, motivasyonları ve beklentilerine göre tahsis edilmesidir. Peki ama ihtiyaçları nasıl tanımlarsınız? Amerikalı psikolog Abraham Harold Maslow (1908-1970) tarafından geliştirilen bu piramit işte bunu yapmaya çalışıyor.




  Tarih




  1940'lardan itibaren Maslow, Carl Rogers (psikolog, 1902-1987) ile birlikte hümanistik psikolojiye yeni bir yaklaşım getirmiştir. Maslow çalışmalarında insan ihtiyaçlarının yapısını incelemiştir. Okuyucuları ve destekçileri daha sonra onun tezlerini bir piramit şeklinde resmileştirdiler.




  Beş ihtiyaç seviyesi vardır:




  •fizyolojik ihtiyaçlar




  •güvenli̇k i̇hti̇yaçlari




  •tanınma ihtiyacı




  •saygınlık ihtiyacı




  •kendini gerçekleştirme ihtiyacı.




  Bu kategorilerin her biri insan faaliyetlerine karşılık gelmektedir. Bu model ekonomide ve kurumsal dünyada, özellikle pazarlama ve yönetimde yaygın olarak kullanılmaktadır. Bu çalışmanın sonunda gıda sektöründen bir örnekle ekonomi sektörünün modeli nasıl kullandığını göreceğiz.




  Modelin tanımı




  Maslow'un piramidi olarak da adlandırılan ihtiyaçlar piramidi, en temel işlevlerden (yemek yemek, uyumak, vb.) daha tatmin edici olanlara (kendini geliştirmek, sanat veya spor yapmak, vb.) kadar insanların ihtiyaçlarını tanımlamak için bir model sunar. Maslow bir psikologdu, ancak bir piramitle özetlediği modeli ekonomi ve iş dünyasında kullanıldı. Birbirini izleyen aşamalar olarak değil, bir bütün olarak ele alındıkları sürece, farklı ihtiyaçları tanımlamanın basit ve etkili bir yolunu sunar.




  TEORI




  Mikroekonomi doğal olarak piyasa mübadelesine yol açan koşullarla ilgilidir. Maslow'un piramidi bu sonuçların önünde, tam da talebin kaynağında konumlanır: ihtiyaçlar.




  BEŞ IHTIYAÇ DÜZEYI




  Maslow, çeşitli insan ihtiyaçlarını seviye seviye bir araya getirir. Doğrudan bir piramit formundan değil, bir önem hiyerarşisinden bahseder: bir aile tatmin edilir edilmez, diğer ihtiyaçlar hemen ortaya çıkar. Maslow'un ihtiyaçlar hiyerarşisi, kişisel gelişim de dahil olmak üzere birçok alanı kapsadığından, kavramın özünü anlamak için yazarın kendi kullandığı terimleri kullanmak faydalı olacaktır.
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