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			Devenir un as de Linkedin®



			

					
Problématique ? Comment mettre à profit ce réseau professionnel qu’est LinkedIn pour élargir son cercle de relations ?


					
Utilité ? L’utilisation de LinkedIn permet de booster son networking et de se rendre visible sur le marché de l’emploi.


					
Contexte professionnel ? Networking, recherche d’emploi, prospection de clients, recrutement, communication, personal branding.


					
FAQ ?
	Faut-il utiliser LinkedIn comme un complément des autres réseaux sociaux ?


	Faut-il fournir des informations privées sur LinkedIn ?


	Est-il nécessaire de faire un tri dans les expériences à ajouter à son profil ?


	Faut-il rendre public son profil LinkedIn ?


	Faut-il distinguer réseau professionnel et réseau personnel ?


	La fonction « Questions/Réponses » est-elle utile sur LinkedIn ?


	Est-il possible de traduire mon profil LinkedIn dans plusieurs langues ?


	Quelles sont les spécificités du compte LinkedIn Premium ?







			


			Si vous utilisez Facebook, Twitter ou Instagram, vous avez sans doute acquis certains réflexes utiles également pour LinkedIn. Néanmoins, ce dernier n’est pas un réseau social comme les autres, et un profil efficace sur ce site requiert une attention particulière, ainsi que des idées claires quant à ce que vous recherchez en vous inscrivant. 


			LinkedIn, qui existe en version gratuite ou Premium, permet à ses utilisateurs de se constituer ou de renforcer un réseau de contacts professionnels, d’afficher leur parcours et d’être ainsi visibles pour les recruteurs. 


			« Quand je me suis inscrite sur LinkedIn, j’ai directement pris le compte Premium, qui est gratuit le premier mois. Avec le compte Premium, on peut ajouter des contacts même si on n’a pas de connexions avec eux, on peut aussi leur envoyer des mails, voir qui consulte son profil. Pour chercher un emploi, c’est beaucoup plus efficace avec ce compte Premium, qui débloque toute une série de fonctionnalités supplémentaires. » (Aurélie, Event Organiser) 


			Mais l’outil n’est efficace que si on l’entretient, en nouant régulièrement de nouvelles relations dans son secteur d’activité, en mettant à jour son profil, en étant actif le plus souvent possible afin d’attirer l’œil des professionnels. 


			Vous cherchez un nouvel emploi ? Une manière de développer votre réseau de relations professionnelles ? Vous avez un compte LinkedIn, mais vous n’êtes pas sûr de l’utiliser à bon escient ? En moins d’une heure, ce petit livre vous guidera à travers les différentes étapes à suivre pour consolider vos relations professionnelles via LinkedIn.


		




		

			B.a.-ba du réseau social LinkedIn


			L’entreprise se définit elle-même comme un réseau social permettant de « développer sa carrière, faciliter le dialogue entre professionnels, gérer son réseau de contacts » (WERTH (Hugues), « Le guide pour un profil complet et plus visible sur LinkedIn »). Il s’agit, en définitive, d’un mini blog qui permet de mettre en valeur vos compétences, vos expériences, vos qualités, votre réseau de contacts, vos réalisations.


			Avec plus de 400 millions d’utilisateurs dans le monde, LinkedIn est devenu un réseau professionnel majeur au niveau international. Lancé en 2003, il permet de développer sa marque personnelle, d’amplifier son networking, de promouvoir son entreprise et est une excellente plateforme pour chercher un emploi. Professionnellement, LinkedIn est devenu le lieu où il faut être, et ce tant pour les recruteurs que pour les chercheurs d’emploi, puisque différents outils sont créés pour les deux parties. 


			Un profil LinkedIn d’expert absolu !


			Un objectif clair


			Avant de créer votre profil LinkedIn ou de le mettre à jour, il est important de vous poser les bonnes questions afin de déterminer le but que vous poursuivez. Recherchez-vous un nouvel emploi ? Souhaitez-vous développer votre réseau ? Voulez-vous dénicher de nouveaux talents pour un projet ? L’objectif recherché déterminera le type de profil que vous créerez. Si vous cherchez un emploi, vous présenterez vos qualités et votre domaine d’expertise, tout ce que vous pouvez apporter à une entreprise. Si vous souhaitez rencontrer des personnes évoluant dans le même secteur que vous (ou que celui qui vous intéresse), vous mettrez en avant vos contacts, ce que vous avez accompli, ce qui est séduisant chez vous. Étant donné que c’est vous qui décidez de l’ordre d’apparition des rubriques, vous pouvez moduler votre profil en fonction de vos attentes.
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